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چهارشنبه
۱۲ مهر 1402

روزنـامه مدیریتـی - اقتصــادی

ارزش صادرات كالاهاي غيرنفتي به کمترین میزان در 3 سال اخیر رسید

کارنامه تجارت
در نیمسال 1402

فرصت امروز: بررســی‎ها از افت 4 ميليارد دلاري تراز تجاري کشــور در نیمه نخست امسال حکایت دارد. با وجود 
افزايش 24 درصدي ارزش وزني كالاي صادراتي در نیمســال نخست 1402 نسبت به مدت مشابه سال گذشته، ‌اما 
ارزش دلاري آن در این بازه زمانی پايين آمده اســت. آمارهاي منتشرشــده گمرک نشان مي‌دهد كه حجم تجارت 
خارجي كشور با كاهش شديدی مواجه شده كه تاثير خود را روي كسري تجاري كشور گذاشته است؛ به طوری که 
كسري تجاري كالاهاي غيرنفتي ايران در نيمه نخست امسال نسبت به نيمه نخست سال گذشته به اندازه ۴ ميليارد 
دلار بیشتر شده است. آنطور که رئيس گمرك ايران گزارش داده است، ارزش دلاري صادرات در شش ماهه ابتدايي 
سال جاری به ۲۴ ميليارد و ۱۴۴ ميليون دلار رسيده است. براساس آمارها همچنین ارزش دلاري صادرات كالاهاي 
غيرنفتي ايران در پایان نيمه نخست امسال نسبت به موقعيت مشابه خود در سال گذشته بيش از ۴۲ درصد افت كرده 

و به كمترين ميزان خود در سه سال اخير رسيده است.
كسري تجاري از تفاضل صادرات به واردات به دست مي‌آيد و وزن تجاري يك كشور را نشان می‎دهد. اگر كسري 
تجاري منفي باشد؛ یعنی وزن واردات نسبت به صادرات بالاتر بوده و ارز بيشتري براي تامين كالا استفاده شده است...

دپو خودرو در انبار خودروسازان صحت دارد؟دپو خودرو در انبار خودروسازان صحت دارد؟

واکنش وزارت صمت به خبر احتکار خودروواکنش وزارت صمت به خبر احتکار خودرو

2

۲
کدام استان‌ها بیشترین سهم را از بودجه ۱۴۰۲ دارند؟

رنکینگ اقتصادی استان‎ها

8

مدیریت و کسب‌و‌کار

4

فرصت امروز: در روزی که شــاخص کل بورس تهران ســه بار تغییر مسیر داد، در نهایت 359 واحد 
بالاتر از روز قبل ایستاد و به روند نزولی شاخص کل پایان داد. در معاملات روز دوشنبه دهم مهرماه، 

شــاخص کل بورس تهران پس از نوسانات متعدد در نهایت 359 واحد نسبت به روز یکشنبه 
بالاتر ایستاد و به ســطح 2 میلیون و 67 هزار و 524 واحد رسید. شاخص کل هم‌وزن نیز...

روند خروج پول حقیقی به دهمین روز متوالی رسید

سریال خروج سرمایه بورسی

یادداشت

طرح بانکداری 
برای نسخ قانون 

پولی و بانکی
سیدمحمود کاشانی 

حقوقدان

قانون پولی ‌و بانکی‌ کشور مصوب 
ســال 1351، برگرفتــه از قوانین 
پیشرفته اروپایی در زمینه ساختار 
بانــک مرکزی و ارکان آن اســت. 
در بخش دیگــری از این قانون به 
بانکداری پرداخته‌ شده و چگونگی 
تأســیس بان‌کهــای خصوصی و 
ضوابط فعالیت آنها همانند بان‌کها 
در اروپا و امریکا در آن پیش‌بینی 
شــده اســت. با این حــال طرح 
بانکداری جمهوری اســامی ایران 
در شــهریورماه 1401 در دستور 
کار جلســه علنی مجلس گزارده 
شــد و پاره‌ای از مواد آشفته آن به 
تصویب رسید. دست‌اندرکاران این 
ندارند،  آگاهی حقوقــی  طرح که 
در پی نســخ قانون پولی ‌و بانکی 
کشورند. بهره قانونی و نرخ آن در 
دوران  ارزشــمند  قانونگذاری‌های 
پذیرفته  ایران  نوین  دادگســتری 
شــده و مفهوم حقوقی »بهره« از 
»ربا« جدا شد. بان‌کهای کشور هم 
توانستند در راستای نظام بانکداری 
جهانی، وظایف خود را در پذیرش 
سپرده‌های مردم و پرداخت وام‌های 
بانکی انجام دهند. قانون موسوم به 
»عملیــات بانکی بدون ربا« که در 
ســال 1362 به تصویب رسید، با 
واپس‌گرایی و نادیده گرفتن جدایی 
مفهوم حقوقــی »بهره« از »ربا« و 
ایران  در  قانونگذاری  دستاوردهای 
پس از مشروطیت، مقررات بخش 
بانکداری قانون پولی ‌و بانکی کشور 

را به آشفتگی کشید.
ادامه در همین صفحه

18 ربیع‌الاول 1445 - سـال نهم
شماره‌‌ ۲۳۲۸

8 صفحه - 5000 تومان

wed.4 Oct 2023

حــال در این طرح به ‌دنبال آن هســتند تا مقررات آشــفته قانون 
عملیــات بانکی بدون ربا را به صلاحیت‌های بانک مرکزی گســترش 
دهند و قانون ارزشــمند پولی‌ و بانکــی‌ را در بخش بانک مرکزی به 

آشفتگی بکشانند.
طرحی با عنوان »بانکداری جمهوری اسلامی ایران« در 67 ماده از 
ســوی گروهی از نمایندگان به هیأت رئیسه مجلس تقدیم شد و پس 
از تصویب کلیات آن در روزهای آغازین شــهریورماه 1401 در دستور 
کار جلسه علنی قرار گرفت. پیش از این نیز طرحی با همین عنوان و 
امضای 225 نماینده مجلس پیشین، روز 26 آذرماه 1398 در دستور 
جلســه علنی قرار گرفت و کلیات آن نیز تصویب شد، ولی با مخالفت 
رئیس ‌پیشین بانک مرکزی از دستور کار مجلس بیرون گزارده شد. در 
27 مردادماه 1401 و پیش از آنکه مواد طرح جدید در جلســه علنی 
مجلس مطرح شود، پنج تن از روسای ‌پیشین بانک مرکزی در نامه‌ای 
بــه رئیس مجلس با بیان ایرادات اساســی این طرح و لزوم بررســی 
کارشناسانه و همه‌جانبه مواد آن بار دیگر خواستار بیرون‌ گزاردن این 
طرح از دســتور کار مجلس شدند. اکنون همان طرح با همان عنوان و 
با کاهش مواد و دستکاری‌هایی در مندرجات آن در دستور کار مجلس 
قرار گرفته و بخشی از مواد آن تصویب شده است. ماده 127 آیین‌نامه 
داخلی مجلس شــورای اســامی با پیروی از آیین‌نامه داخلی مجلس 
شــورای ملی، چارچوب »طرح قانونی« را که از سوی نمایندگان برای 
تصویب به هیأت رئیسه مجلس تقدیم می‌شود، چنین پیش‌بینی کرده 
اســت: 1-دارای موضوع و عنوان مشخص باشد. 2-دلایل لزوم تهیه و 
پیشــنهاد آن در مقدمه به‌وضوح درج شود. 3-دارای مواردی متناسب 

با اصل موضوع و عنوان طرح نیز باشد.
طرح بانکــداری دارای هیچ‌یک از این ویژگی‌های الزام‌آور نیســت. 
عنوان این طرح، »بانکداری« اســت که نمی‌تواند عنوان مستقل برای 
یک قانون باشــد. بانکداری، عنوان قسمت ســوم قانون پولی و بانکی 
کشــور اســت که مقررات آن در مواد 30 تا 45 این قانون پیش‌بینی 
شده‌ اســت. از این‌رو به ‌روشنی می‌توان گفت که این طرح موضوع و 
عنوان مشخصی ندارد. از سوی دیگر، این طرح دارای مقدمه توجیهی 
نیست و دلایل لزوم تهیه آن در مقدمه طرح به‌روشنی درج نشده است 
تا روشن شــود چرا امضاکنندگانش می‌خواهند آن را جایگزین قانون 
پیشرفته پولی و بانکی کنند. این طرح همچنین دارای موادی متناسب 
با اصل موضوع و عنوان آن نیست. در این طرح، موادی جایگزین مواد 
یکم تا نهم قانون پولی و بانکی کشور نشده‌اند. در این مواد، واحد پول 
ایران، تغییر برابری ریال نسبت به طلا، برابری پول‌های خارجی نسبت 
به ریال، رواج قانونی و رواج اجباری پول قانونی کشور پیش‌بینی شده 
و امتیاز انتشــار پول رایج در اختیار دولتی ایران گذارده شــده است. 
همچنین تعهد بانک مرکزی در برابر اســکناس‌ها و یا سکه‌های فلزی 
رایج بیان و نیز مقررات پشــتوانه اســکناس‌های منتشرشده از سوی 
بانک مرکزی پیش‌بینی شده و در مواد 7، 8 و 9 مقررات اسکناس‌های 

خارجی، اسناد و اوراق بهادار دولتی و... پیش‌بینی شده‌ است.
در این طرح همچنین مواد و مقرراتی جایگزین مواد 10 تا 29 قانون 
پولی و بانکی کشــور که دربرگیرنده مقررات »بانک مرکزی« اســت، 
نشده‌ است. با این حال در ماده 67 این طرح افزوده‌ شده که مواد یک 
تا 29 قانون پولی و بانکی کشور مصوب 1351 نسخ می‌شوند. بنابراین 
با نسخ قانون پولی و بانکی، مقررات پول کشور و بانک مرکزی برچیده 
می‌شــود، بی‎آنکه مقررات پیشــرفته‌تری جایگزین آنها شود. با تخلف 
آشکار طرح بانکداری از مندرجات الزام‌آور ماده 127 آیین‌نامه داخلی 
مجلس، در این مقاله مشــخص خواهد شــد که این طرح )که به ناروا 
در مجلس تصویب شده و شورای نگهبان ایراداتی بدان گرفته است(، 

نمی‌تواند جایگزین قانون پولی و بانکی کشور باشد.
قانون پولی و بانکی کشور با ابتکار شادروان »عبدالعلی جهانشاهی«، 
اســتاد مالیه عمومی دانشکده حقوق دانشــگاه تهران که رئیس بانک 
مرکزی بود، در سال 1351 به تصویب مجلس شورای ملی و سنا رسید. 

عنوان و متن این قانون برگرفته از قوانین کشــورهای اروپایی و دارای 
پلان منطقی و فصل‌های مرتبط با عنوان و موضوع آن اســت. بخش 
یکم این قانون به »پول« پرداخته و مقررات آمره پول رایج کشــور را 
بیان کرده است )مواد 1 تا 9(. عنوان بخش دوم، »بانک مرکزی ایران« 
است. فصل اول– کلیات، فصل دوم– وظایف ‌و اختیارات، فصل سوم– 
ارکان بانک مرکزی شامل مجمع عمومی، شورای پول و اعتبار، هیأت 
‌عامل، هیأت نظُّار و فصل چهــارم نیز دربرگیرنده »مقررات عمومی» 
است )مواد 10 تا 29(. عنوان بخش دوم این قانون »بانکداری« است. 
فصل یکم آن شــرایط تأسیس بانک، فصل دوم شرایط و نحوه فعالیت 
بان‌کها، فصل سوم ترتیب انحلال و ورشکستگی بان‌کها و فصل چهارم 
آن نیز دربرگیرنده مقررات کیفری و انتظامی است )مواد 30 تا 45(.

قانون پولی و بانکی از بهترین و پیشــرفته‌ترین قوانین کشور ماست 
که از هنگام تصویب آن، بانک مرکزی را با ســازمان اســتوار آن برپا 
ســاخته و دارای مقررات جامعی در زمینه بانکداری است. بر پایه این 
قانون، بان‌کهای خصوصی در ایران تأسیس شدند و نظام بانکی ایران 
همانند کشــورهای پیشرفته در خدمت فعالیت‌های بانکی ‌و شکوفایی 
تولید قرار گرفت. این قانون تا هم‌اکنون می‌تواند نیازهای پولی و بانکی 
کشــور را برآورده ســازد و اگر نیازی به بازنگری آن باشد، می‌توان از 
قانون پیشرفته فرانسه زیر عنوان »قانون پولی و مالی«، آن هم با بهره 

گرفتن از حقوقدانان و متخصصان بانکی کشور بهره گرفت.
لایحه قانون عملیات بانکی بدون ربا در ســال 1360 از سوی دولت 
وقت به مجلس داده شــد و به ناروا به‌جای بررسی در کمیسیون‌های 
تخصصی مجلس به کمیســیون ویژه ارجاع و در 8 شهریورماه 1362 
در مجلــس بــه تصویب رســید. در این قانون همگی دســتاوردهای 
قانونگذاری‌های دادگســتری نوین ایران در زمینه پذیرش بهره و زیان 
دیرکــرد در قراردادهای ســپرده‎گذاری و وام بانکی و بند 4 ماده 14 
قانون پولی و بانکی کشــور که »تعیین میزان حداقل و حداکثر بهره 
و کارمــزد دریافتی و پرداختی بان‌کها« را از وظایف و اختیارات بانک 
مرکزی دانســته است، کنار گذارده شــدند و در واپس‌گرایی آشکار، 
»بهره« و »ربا« همســان شمرده شدند. این در حالی است که جدایی 
»بهــره« از »ربا« پذیرش جهانی یافته و بهــره با نرخ قانونی در همه 
کشــورهای پیشرفته پذیرفته ‌شــده و گرفتن ربا ممنوع شمرده شده 

است.
براســاس قانون 28 دسامبر 1966 در فرانســه برای پرداختن وام 
همــراه با ربا، کیفر دو ماه تا دو ســال زنــدان و جریمه نقدی یا یکی 
از ایــن دو کیفر پیش‌بینی شــد. ماده یک این قانــون، اگر نرخ مورد 
توافق در قرارداد، بیش از ی‌کچهارم نرخ قانونی بهره باشــد، آن را ربا 
برشــمرد. ســپس قانون مصرف در 23 ژوئیه 1993 به تصویب رسید 
که هم‎اکنون لازم‌الاجراســت و ماده یک آن، »نرخ بهره موثر گروهی« 
را که هر ســه ماه ی‌کبار محاســبه می‌شــود، پیش‌بینی کرد. ماده 3 
این قانون ناظر به رباســت. بر پایه این ماده، هــرگاه یک قرارداد وام 
همراه با ربا باشد، بهره‌هایی که بیش از نرخ قانونی دریافت شده است، 
خودبه‌خود به حساب بهره‌های متعارف که سررسید شده‌اند و به گونه 
تبعی به حســاب اصل طلب گذارده می‌شوند. در حقوق آمریکا نیز در 
تعریف ربا گفته‌اند: وام دادن پول به نرخی بالاتر از نرخ پیش‌بینی‌شده 
در قانون. در این کشور، رباخواری جرم شمرده شده و برایش جریمه، 
محرومیت از حق و ســلب مالکیت یا هر دو و برای اشــخاصی که به 
گونه حرفه‌ای و با توسل به زور، ارعاب و تهدید رباخواری کنند، کیفر 

زندان پیش‌بینی شده است.
تبصــره ماده 3 قانــون عملیات بانکی بدون ربــا، تصرف بان‌کها در 
سپرده‌های مردم را به وکالت از سپرده‌گزاران دانسته است که با ماهیت 
حقوقی قرارداد سپرده‌گذاری و مالکیت بانک نسبت به سپرده‌ها و تعهد 
بانــک به پس دادن آنها که از موازین شناخته‌شــده در نظام بانکداری 
همه کشورهاست، ناســازگار است. از سوی دیگر، وکیل شمردن بانک 
از ســپرده‌گذاران در تبصره ماده 3 این قانون در تضاد آشکار با ماده 4 

آن است که بان‌کها را »مکلف به بازپرداخت اصل سپرده‌های پس‌انداز 
و جاری« دانسته است؛ زیرا وکیل بودن بانک از سوی سپرده‌گزاران با 
تعهد بانک به بازپرداخت اصل سپرده‌های آنان سازگاری ندارد. قرارداد 
وام بانکــی نیز که پیشــینه فقهی و حقوقی آن عقد قرض اســت، به 
ناروا حذف شــده و عناوین غیربانکی چون مشــارکت، سرمایه‌گزاری، 
مضاربه، فروش اقســاطی، اجاره به‌ شــرط تملیک، جعالــه، مزارعه و 
مساقات جایگزین آن شده است که با مفهوم قرارداد وام بانکی که رکن 
دیگر عملیات بانکی در بانکداری جهانی اســت، ناسازگاری ذاتی دارد 
و اگر بان‌کها سپرده‌های مردم و ســرمایه‌های خود را درگیر این‌گونه 
قراردادها کنند، خطر ورشکســته شــدن بان‌کها پیــش می‌آید که نه 

بان‌کها و نه سپرده‌گذاران هرگز آن را نمی‌پذیرند.
از ســوی دیگر، عنوان پذیرفته‌شــده جهانی »بهره« به سود تبدیل 
شــده اســت که هیچ ارتباطی میان این دو وجود ندارد. سود، امری 
فرضی اســت و می‌تواند زیــان جای آن را بگیــرد و نرخی هم برای 
آن قابل پیش‌بینی نیســت. ولی بهره دارای مبانی حقوقی جداگانه و 
نرخ قانونی آن در انجام وظایف بان‌کها در قراردادهای ســپرده‌گذاری 
و وام بانکی گریزناپذیر اســت. فرمول پیچیده، فریبکارانه و نابخردانه 
پیش‌بینی‌شــده در مــاده 5 ایــن قانون برای تعیین ســود حاصل از 
عملیات مذکور در تبصره ماده 3 آن نیز آشــکارا اجرانشــدنی بود. از 
همین رو به‌هنگام گفت‌وگوها درباره مندرجات این لایحه در مجلس، 
یکی از نمایندگان با روشــنی هرچه بیشتر مندرجات آن را به ‌درستی 
»یک کلاه‌شــرعی جدید، مدرن و یک کلاه‌شرعی بزرگ« برشمرد. در 
دوران رواج روش‌های تاریخی غیرمستقیم، کلاه‌شرعی در پرداخت وام 
و گرفتن ربا در پســتوی رباخواران انجام می‌گرفت و با تصویب قوانین 

لازم‌الاجرا در سال‌های پس از مشروطیت، بساط آنها برچیده شد.
عنوان طرح بانکداری جمهوری اســامی، نادرســت اســت. عنوان 
قســمت سوم قانون پولی و بانکی کشــور، »بانکداری« است، بنابراین 
بانکداری نمی‌تواند عنوان اصلی قانون باشــد. از ســوی دیگر، وصف 
»جمهوری اســامی ایران« نمی‌تواند در عنوان یک قانون عادی به‌کار 
رود. این وصف، ویژه قانون اساســی اســت و در کشورهای دیگر نیز 
تنها درباره قانون اساســی به‌کار برده شده است، مانند قانون اساسی 
آمریکا. بر پایه مــاده 131 آیین‌نامه داخلی مجلس، لوایح و طرح‌های 
قانونی باید دارای موضوع و عنوان مشخص باشند و دلایل لزوم تدوین 
و پیشــنهاد آن در مقدمــه طرح یا لایحه درج شــود و دارای موادی 
متناســب با اصل موضوع و عنوان لایحه یا طرح باشــند. الزام دولت 
در نــگارش مقدمه توجیهی در تقدیم یک لایحــه و الزام نمایندگان 
در تقدیم یک طرح، کاری تشــریفاتی نیست. آیین‌نامه ‌داخلی‌ مجلس 
از نظــام قانونگــذاری فرانســه ‌و بلژیک که بیش از دو ســده تجربه 
‌دموکراســی و قانونگذاری‌ داشــته‌اند، برگرفته‌ شده و در مجلس‌های 
پس از مشــروطیت تصویب‌ شــده ‌اســت. این در حالی است که در 
مقدمه این طرح زیر عنوان »دلایل توجیهی«، هفت سطر نوشته‌ شده 
اســت که هیچ‌یک از ویژگی‌های الزام‌آور ماده 131 آیین‌نامه داخلی و 
قانونگذاری را برآورده نمی‌سازد. در بخشی از دلایل توجیهی این طرح 
با کلی‌گویی بی‌ارزش آمده اســت: »پس از پیروزی انقلاب اســامی، 
با هدف تطهیر نظام بانکی کشــور از ربــا تلاش‌های متعددی صورت 
پذیرفــت. آخرین اقدام قانونی در این زمینــه، تصویب قانون عملیات 

بانکی بدون ربا )بهره( در سال 1362 بود.«
بانکــداری در ایران پس از تصویب قانون بانک ملی ایران هرگز با ربا 
همراه نبوده اســت. تصویب قوانین ارزشمندی که بهره و زیان دیرکرد 
را با نرخ 12 درصد در ســال پیش‌بینی کردند و پذیرش ســپرده‌های 
مردم و پرداخت وام‌های بانکی با بهره قانونی همســو با قوانین بانکی 
کشورهای پیشرفته، زمینه‌ساز برچیدن رباخواری در کشور ما بوده‌اند. 
بنابراین یکســان دانســتن بهره و ربا، نادیده گرفتن قوانین ارزشمند 
کشور و دســتاورد تمدن بشری است. ســخن گفتن از »تطهیر نظام 
بانکی کشــور از ربا« نیز فریبکاری آشکار است. به‌ویژه پس از تصویب 

قوانین ارزشمندی که نرخ بهره و زیان دیرکرد را در قراردادهای بانکی، 
قراردادهای خصوصی و احکام دادگاه‌ها را الزامی ساخت، حداکثر زیان 
دیرکرد 12 درصد بود، ولی با غیرشرعی دانستن ناروای مقررات بهره و 
زیان دیرکرد و افزایش دائمی نرخ تورم که پیامد سوءمدیریت دولت‌ها 
و نبود نظارت مؤثرِ مجلس‌هاســت، این نرخ به آرزو در وام‌های بانکی 
تبدیل شده است. آشفته شــدن بانکداری ایران در پی تصویب قانون 
عملیــات بانکی بــدون ربا که از دیدگاه حقوقــی بی‌اعتبار و در عمل 
هم قابل اجرا نبوده، از همان آغاز تصویب آن آشــکار بوده است. ولی 
امضاکنندگان این طرح، چشــمان خود را بر واقعیت‌ها بســته‌اند و با 
ادعای تطهیر نظام بانکی کشور از ربا از آن ستایش‌ می‌کنند که توهین 

به شعور حقوقدانان ایرانی است.
در بخــش دیگــری از این دلایل توجیهی این طــرح افزوده‌اند: »با 
گذشــت بیش از 50 ســال از قانون پولی و بانکی کشور... اکنون لازم 
است براســاس تجارب به‌دست‌آمده، شــرایط نوین اقتصادی ایران و 
جهان و اقتضائات و پیشــرفت صنعت بانکداری مورد بازنگری عمیق 
قرار گیرد.« این عبارت نشــان نمی‌دهد کــدام بخش از قانون پولی و 
بانکی کشــور ناکارآمدی دارد و چه ســازوکاری را برای اصلاح آن در 
پیش ‌گرفته‌اند. اگر چنین تجربه منفی و نارســایی‌هایی وجود داشته 
چرا آنها را در این مقدمه به اصطلاح توجیهی طرح خود بیان نکرده‌اند 
تا انگیزه تقدیم این طرح روشــن شود؟ واضح است که نظام بانکداری 
ایران در پی تصویب قوانین ارزشــمند و سرانجام قانون پولی و بانکی 
کشور در سال 1351 به شکوفایی و استاندارد جهانی رسید و بان‌کها 
در خدمت، تولید، صنعت، کشــاورزی و اشتغال به انجام وظایف خود 
پرداختنــد. ولی با تصویــب قانون عملیات بانکی بــدون ربا و پایمال 
کردن مواد 30 تا 45 قانون پولی ‌و بانکی‌ کشــور، نظام بانکداری ایران 
به آشــفتگی کشیده شد و این تجربه زیانباری است که امضاکنندگان 
طرح بانکــداری از آن به نام »آخرین اقــدام قانونی« پس از تصویب 
قانون پولی ‌و بانکی ‌یاد کرده‌اند. ســرانجام آنکه طرح 219 ‌ماده‌ای که 
در ســال 1398 به مجلس تقدیم شــد و در پی اعتراض رئیس وقت 
بانک مرکزی از دســتور کار مجلس بیرون گزارده شــد و طرح جدید 
در 67 ماده که در شــهریورماه 1401 در کمیسیون اقتصادی مجلس 
تصویب و در دستور کار مجلس گزارده شد، هرگز پاسخگوی نیازهای 
بانک مرکزی، آنچنانکه در مواد یک تا 29 قانون پولی ‌و بانکی کشــور 

پیش‌بینی شده‌اند، نیست.
طرح بانکداری جمهوری اسلامی در جای خود دنباله قانون عملیات 
بانکی بدون رباســت که مواد 30 تا 45 بخش بانکداری قانون پولی ‌و 
بانکی و شــیرازه نظام بانکی ایران را از هم گسیخت. تقدیم‌کنندگان 
این طرح می‌خواهند قانون اجرانشــدنی عملیات بانکی بدون ربا را به 
بانک مرکزی نیز گســترش دهند. در ماده 67 این طرح نیز افزوده‌اند 
که مواد یک تــا 29 و بخش‌های دیگری از قانون پولی ‌و بانکی که به 
مقررات »پول« و ســاختار بانک مرکزی ارتباط دارند، نسخ می‌شوند 
و به‌دنبال آن هستند این مواد آشــفته را جایگزین مقررات پول ملی 
)مواد یک تا 9( و ساختار بانک مرکزی )مواد 10 تا 29( قانون استوار 
پولی ‌و بانکی ‌کشــور ســازند، بی‎آنکه مقرراتی را جایگزین آنها کنند. 
بنابراین طرح بانکداری جمهوری اســامی باید از دستور کار مجلس 
بیرون گزارده شــود. قانون عملیات بانکی بدون ربا نیز از نظر حقوقی 
یک »قانون مهجور« اســت. دولت و بانک مرکزی وظیفه دارند هرچه 
زودتــر این قانون مهجور را کنار بگذارند تا مواد 30 تا 45 قانون پولی 
‌و بانکی ‌کشور، اعتبار کامل خود را در راستای قوانین بانکداری جهانی 
بازیابنــد. مواد یک تــا 29 قانون پولی ‌و بانکی ‌کشــور نیز می‌توانند 
همچنان پاســخگوی نیازهای بانک مرکزی باشــند. اگر هم تصمیمی 
برای به‌روزرســانی قانون پولی ‌و بانکی باشد، باید از نوآوری‌های قانون 
پولی ‌و مالی فرانســه )Code Monétaire et Financier( برای 
اصلاح آن بهره گرفته شود، ولی دولت و مجلس اراده‌ای برای دستیابی 

به چنین هدفی ندارند.

طرح بانکداری برای نسخ قانون پولی و بانکی

مدل‎های بازاریابی برای خرده‎فروشی‎های آنلاین
دنیای خرده‎فروشــی روز به روز پیشــرفت می‎کند و هر لحظه هم آدم را بیشتر شگفت‎زده می‎کند. احتمالا 
کسانی که مرز 40 سالگی را رد کرده‎اند، خیلی خوب صف‎های طولانی فروشگاه‎ها را به یاد دارند؛ به ویژه اگر 
نزدیک یک مناسبت مهم بود و آدم تازه دقیقه 90 یاد خریدهایش می‎افتاد. آن وقت حتما باید یک نوار کاست 
در کیف‎مان می‎گذاشتیم تا عذاب ساعت‎های طولانی انتظار در صف خرید را کم کنیم. از آن زمان تا به حال 
خیلی از معادلات دنیای کســب و کار تغییر کرده اســت. شما را نمی‎دانم، ولی برای من یکی که دیگر کابوس 
خرید حضوری با قفسه‎های شلوغ قابل تحمل نیست. خرده‎فروشی‎های آنلاین درست در چنین اوضاعی مثل 
شخصیت اصلی یک فیلم هالیوودی سر و کله‎شان پیدا می‎شود.  از وقتی خرده‎فروشی‎های آنلاین مثل آمازون 
پای‎شان به زندگی مردم باز شده، دیگر خبری از خریدهای هول هولکی نیست. در عوض آدم با حوصله تک...
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فرصت امروز: بررســی‎ها از افت 4 ميليارد دلاري تراز تجاري کشور در 
نیمه نخست امسال حکایت دارد. با وجود افزايش 24 درصدي ارزش وزني 
كالاي صادراتي در نیمســال نخســت 1402 نسبت به مدت مشابه سال 
گذشته، ‌اما ارزش دلاري آن در این بازه زمانی پايين آمده است. آمارهاي 
منتشرشده گمرک نشان مي‌دهد كه حجم تجارت خارجي كشور با كاهش 
شــديدی مواجه شده كه تاثير خود را روي كسري تجاري كشور گذاشته 
است؛ به طوری که كسري تجاري كالاهاي غيرنفتي ايران در نيمه نخست 
امسال نسبت به نيمه نخست سال گذشته به اندازه ۴ ميليارد دلار بیشتر 
شده است. آنطور که رئيس گمرك ايران گزارش داده است، ارزش دلاري 
صادرات در شــش ماهه ابتدايي سال جاری به ۲۴ ميليارد و ۱۴۴ ميليون 
دلار رسيده است. براساس آمارها همچنین ارزش دلاري صادرات كالاهاي 
غيرنفتي ايران در پایان نيمه نخست امسال نسبت به موقعيت مشابه خود 
در سال گذشته بيش از ۴۲ درصد افت كرده و به كمترين ميزان خود در 

سه سال اخير رسيده است.
كســري تجاري از تفاضل صادرات به واردات به دســت مي‌آيد و وزن 
تجاري يك كشور را نشان می‎دهد. اگر كسري تجاري منفي باشد؛ یعنی 
وزن واردات نســبت به صادرات بالاتر بوده و ارز بيشتري براي تامين كالا 
استفاده شده است. در سمت مقابل، وقتی كه كسري تجاري مثبت است، 
نشان‎دهنده ورود ارز به كشور و رشد بخش واقعي اقتصاد است. با نگاهی 
به آمارهای گمرک به نظر می‌رســد تشــدید ناترازی در حساب تجاری 
غیرنفتی، با دسترسی بیشتر به منابع ارزی تامین مالی شده است؛ یعنی با 

فروش نفت بیشتر، واردات بیشتری نیز صورت گرفته است.
افت 4 ميليارد دلاري تراز تجاري

هنوز آماری از وضعیت تجارت خارجي کشور در نيمه اول امسال منتشر 
نشــده اســت، اما در همین هفته رئیس گمرک ایران از رشد 4 درصدی 
تجارت خارجی کشــور خبر داد و گفت: تجارت خارجی کشــور در نیمه 
نخست امسال با 4.84 درصد افزایش به 54.6 میلیارد دلار رسید. در این 
مدت بیش از ‌۶۷ میلیون و ‌۷۰۰ هزار ‌تن انواع کالاهای غیرنفتی به ارزش 
‌۲۴ میلیارد و ‌۱۴۴ میلیون دلار صادر شده و ‌۱۷ میلیون و ‌۶۰۰ هزار ‌تن 
به ارزش ‌۳۰ میلیارد و ‌۴۴۳ میلیون دلار کالا به ایران وارد شــده ‌است. به 
گفته »محمد رضوانی‌فر«، میزان وزنی تجارت خارجی کشور در این مدت 
‌۸۵ میلیون و ‌۳۰۰ هزار‌ تن بوده که این میزان نسبت به مدت مشابه سال 

‌قبل، 23 درصد افزایش نشان می‌دهد.
بررسی روند ارزش دلاري صادرات از شش ماهه نخست سال ۱۳۸۸ تا 

شــش ماهه نخست امسال نشان مي‌دهد دو ركورد صادراتي در سال‌هاي 
1392 و ۱۴۰۱ ثبت شده است. ركورد صادراتي ثبت‌شده در سال گذشته 
با ۴۲ ميليارد دلار بالاترين سطح ارزش دلاري صادرات در شش ماهه‌هاي 
نخســت بازه زماني بررسي شده بوده است. از سوي ديگر كمترين ميزان 
صادرات كشور مربوط به ســال 1398 بوده كه ارزش دلاري صادرات در 
نيمه نخست اين ســال به ۱۲ ميليارد و ۳۳۰ ميليون دلار رسيده است. 
آمار اعلام‌شده از ميزان ارزش دلاري واردات كشور در نيمه نخست امسال 
نيز نشان مي‌دهد اين شاخص از ۴۴ ميليارد و ۳۹۰ ميليون دلار در نيمه 
نخســت سال گذشــته به ۳۰ ميليارد و ۴۴۳ ميليون دلار در شش ماهه 
ابتدايي امســال رسيده است. بدین ترتیب، ارزش دلاري واردات كشور در 
این مدت بيش از ۳۱ درصد كاهش يافته و به حداقل خود در پنج ســال 

اخير رسيده است.
همچنین روند ارزش دلاري واردات از شش ماهه‌هاي ابتدايي ۱۴ سال 
گذشته از دو ركورد مهم در سال‌هاي ۹۸ و ۱۴۰۱ در كشور حکایت دارد. 
طبق آمارها بالاترين سطح ارزش دلاري واردات در اين بازه زماني متعلق 
به ســال 1388 بوده و پس از آن در سال گذشته بيشترين ارزش وارداتي 
كشــور در شش‌ ماهه نخست ســال رخ داده است. در سمت ديگر ماجرا 
كمترين ميزان واردات در ۱۴ ســال گذشته قرار دارد كه مربوط به سال 
۱۳۹۲ مي‌شود. ميزان واردات در اين سال ۱۹ ميليارد و ۸۴۰ ميليون دلار 

گزارش شده است.
سبقت واردات نسبت به صادرات

از ميزان صادرات و واردات يك كشــور متغير مهم ديگري اســتخراج 
مي‌شود كه براي بررسي بهتر عملكرد بازرگاني كشورها اهميت دارد. اين 
متغير ارزش تجارت خارجي اســت كه از مجموع ارزش صادرات و واردات 
يك كشور به دست مي‌آيد. اين متغير نشان مي‌دهد كل ميزان تجارت يك 
كشور با دنيا چه ميزان بوده است. از گفته‌هاي رئيس گمرك ایران چنین 
برمی‎آید که حجم تجارت خارجي در نيمه نخســت امسال به بيش از ۵۴ 
ميليارد دلار رسيده كه نسبت به نيمه نخست سال گذشته ۳۶ درصد افت 
كرده اســت. آمارها حاكي از آن است كه حجم تجارت كشور به كمترين 
ميزان خود در شش ماهه‌هاي ابتدايي پنج سال گذشته رسيده است. روند 
ارزش تجارت خارجي كشــور در نيمه نخست سال‌ها در ۱۴ سال گذشته 
نشان مي‌دهد در ســال ۱۴۰۱ بيشترين حجم تجارت خارجي كشور در 
ســال‌هاي اخير اتفاق افتاده است. ارزش صادرات در اين سال بيش از ۸۶ 
ميليارد دلار بوده كه از حجم تجارت خارجي در زمان برجام نيز بيشتر بوده 

است. همچنین ميزان تراز تجاري كشور در نيمه نخست امسال به منفي ۶ 
ميليارد و ۳۰۰ ميليون دلار رسيده كه نسبت به شش ماهه ابتدايي سال 
گذشته ۴ميليارد دلار بدتر شده است. این امر بدان معناست که در شش 
ماهه ابتدايي سال جاري ارزش واردات كشور حدود ۶ ميليارد دلار بيشتر 
از ارزش صادرات بوده و بالاترين كسري تجاري شش ‌ماهه ايران را در سه 
ســال اخير رقم زده است. اگر روند ۱۴ ساله تراز تجاري كشور را تنها در 
نيمه نخست‌ سال‌ها بررسي كنيم بهترين وضعيت تراز تجاري كشور متعلق 
به سال ۹۲ بوده است. در اين سال ميزان صادرات كشور ۱۱.۷ ميليارد دلار 
بيشتر از ميزان واردات بوده است. در سمت مقابل نامناسب‌ترين وضعيت 

تراز تجاري با منفي۳۳.۴ ميليارد دلار مربوط به سال ۱۳۸۸ بوده است.
اگر گوشي تلفن همراه را كه همواره كيي از پرتقاضاترين كالاهاي وارداتي 
محســوب مي‌شود؛ كنار بگذاريم، حجم عظيمي از واردات ايران به كالاي 
خوراكي و نهاده‌هايي كه در نهايت براي كالاي خوراكي استفاده مي‌شود،‌ 
اختصاص دارد. در واقع اين كالاها، جزو رده كالاي اساسي قرار مي‌گيرند. 
در نيمــه اول امســال ۱۱ ميليون تن انواع كالاهاي اساســي به ارزش ۹ 
ميليارد و ۱۰۰ ميليون دلار وارد كشور شده كه با اختصاص ۶۲. درصد از 
وزن و ۲۹ درصد از ارزش كل واردات در مقايسه با مدت مشابه سال قبل 

افزايش 1.5 درصدي در وزن و كاهش ۶ درصدي در ارزش داشته است.
چه كالاهايي بيشتر صادر شدند؟

رئيس كل گمرك ايران همچنین با اشــاره به اينكه بيشترين افزايش 
ارزش كالاهاي وارداتي در بين ۱۰ قلم عمده به ترتيب شــامل روغن خام 
سويا با رشد ۱۸۸ درصدي، جو با رشد ۱۳۷۴ درصدي و گوشي‌هاي تلفن 
همراه با رشد ۱۳۴ درصدي بوده است، درخصوص بيشترين كاهش ارزش 
كالاهــاي وارداتي در بين ۱۰ قلم عمده در ايــن مدت گفت: برنج با ۴۹ 
درصد، گندم با ۴۹ درصد و روغن پالم با ۱۲ درصد بيشــترين كاهش را 
دارا بوده‏اند. از ســوی دیگر، بخش بزرگي از صادرات ايران را هم كالاهاي 
وابســته به نفت، گاز و پتروشيمي‌ها تشيكل مي‌دهند كه در رده »كالاي 
غيرنفتي« قرار مي‌گيرند و مشــخص نيست چه زماني قرار است اين روند 
تغيير كند. در بين اقلام عمده كالاهاي صادراتي بيشترين افزايش به لحاظ 
ارزش در اين مدت به گاز طبيعي مايع‌شــده با ۱۲۴.۷۹ درصد، گازهاي 
نفتي و هيدروكربورهاي گازي شــكل مايع‌شده با ۴۹.۲۷ درصد و اوره با 
۴۱.۱۲ درصد و بيشترين كاهش در ارزش كالاهاي صادراتي به متانول با 
۲۳.۵۳ درصد، پروپان مايع‌شده با ۱۸.۸۴ درصد و ميلگرد با ۱۲.۵۷ درصد 

اختصاص داشته است.

ارزش صادرات كالاهاي غيرنفتي به کمترین میزان در 3 سال اخیر رسید

کارنامه تجارت در نیمسال 1402

به‌ دنبال اخبار منتشرشــده پیرامون دپوی محصولات خودروسازان در 
پارکینگ‌ها با هدف افزایش قیمــت، وزارت صنعت، معدن و تجارت این 
موضوع را تکذیب کرد و به صراحت اعلام نمود که دپوی خودرو توســط 
برخی از شرکت‌های خودروساز صحت ندارد؛ ضمن اینکه ایران‌خودرو نیز 
این موضوع را تکذیب کرده است. به گزارش »ایسنا«، اخیرا در یک گزارش 
تصویری خبری مبنی بر دپوی محصولات تولیدی یکی از خودروسازان در 
پارکینگ این شرکت‌ منتشر شده است؛ در ابتدا موضوع استاندارد خودروها 
مطرح شــد که این خودروها منتظر ارائه استاندارد از سوی سازمان ملی 
استاندارد ایران هستند، اما سپس با حضور رئیس سازمان ملی استاندارد 
در پارکینگ خودروساز مذکور، بحث استاندارد نیز تکذیب گشت و اعلام 

شد که همه خودروها، مجوزهای استانداردی را دریافت کرده‌اند.
بــه دنبال این موضوع )پیش از حضور رئیس ســازمان اســتاندارد در 
پارکینگ خودروســاز(، این شــرکت خودروســاز ضمن تکذیب موضوع 
دپوی خودروها به امید افزایش قیمت، اعلام کرد که روند شــماره‌گذاری 
و تحویل خودروهای موجود در پارکینگ‎ها در حال انجام اســت. برخلاف 
آنکه به شکلی نامعتبر عنوان شده که به بهانه افزایش قیمت، خودروها در 
پارکینگ‌ها متوقف شده‌اند، طی ماه‌های اخیر با وجود شرایط سخت تامین 
و تولید، میانگین تولید روزانه  همچنان بیشــتر از 2 هزار دستگاه خودرو 
حفظ شده و شــرکت همواره به دنبال افزایش عرضه و انجام تعهدات به 

مشتریان است.
مجددا روز دوشــنبه هفته جاری، مدیرعامل این گروه خودروسازی از 
آغاز تحویل قریب به ٢٠ هزار دســتگاه خودرو از روز سه‎شنبه خبر داد و 
گفت: ۱۹ هزار و ۷۰۰ دســتگاه خودرو در پارکینگ شرکت موجود است 
که فاکتور و وجه آنها از مردم دریافت شــده و در حقیقت متعلق به مردم 
اســت که تحویل آنها آغاز می‌شود. به گفته وی، این ذهنیت که خودروها 
تحویل مشتریان نخواهد شد تا افزایش قیمت اتفاق بیفتد، با توجه به اینکه 
خودروها فاکتور شــده و وجه آنها دریافت شده است، هر افزایش قیمتی، 

هیچ تاثیری در این ١٩ هزار و ٧٠٠ خودرو نخواهد داشت.
این مدیرعامل خودروساز سپس توضیح داد: ما به دلیل اینکه براساس 
ماده ١٠ قانون ساماندهی، بایستی 1.5 درصد را به مجموعه‌ای پرداخت و 
برای مجوز شماره‌گذاری‌ اقدام کنیم، مشکلی پیش آمد که با پیگیری‌های 
انجام شــده، حل شــده و امروز این ١٩ هزار و ٧٠٠ خودرو تحویل مردم 

خواهد شد. اما بخشی دیگر حدود ١٣ هزار خودرو وجود دارد که به چند 
دلیل امکان عرضه ندارند که دلیل اصلی آن بحث قیمت‌گذاری آنهاست که 
در این خصوص نیز مستندات برای شورای رقابت ارسال شده و مشخصات 
نیز از سازمان حمایت به شــورای رقابت ابلاغ شده است؛ بنابراین اکنون 

ما منتظر مصوبه شورای رقابت برای تعیین قیمت این خودروها هستیم.
به دنبال این موارد مطروحه و )به اعتقاد وزارت صمت( »در پی انتشــار 
اخبار غیرموثق درخصوص دپوی خودرو توسط شرکت‌های خودروساز«، 
وزارت  صنعت، معدن و تجارت نیز جهت تنویر افکار عمومی، واکنش نشان 
داده و اعلام کرد: براســاس بررســی انجام شده خبر دپوی خودرو توسط 
خودروســازان صحت ندارد. طبق اظهار این سازمان، وزارت صمت ضمن 
انجام بررســی‌های جامع براساس آمارهای ارائه‎شده توسط خودروسازان، 
گزارشی از وضعیت موجودی انبار این شرکت‌ها، اعلام شده است. براساس 
اطلاعات ارائه‎شده خودروساز مذکور، در حال حاضر تعداد ۳۱ هزار دستگاه 
خودرو تولید شــده دارای استانداردهای هشــتادوپنج‎گانه فاز ۲ است که 
براســاس تعاریف شــورای رقابت و همچنین لزوم طی شدن فرآیندهای 
مرتبط با اخذ مجوز اســتاندارد )TA( جهــت عرضه به بازار، باید مراحل 
قیمت‌گذاری آنها در فرآیند اجرایی شــورای رقابت طی شــود. ٣٠ هزار 
و ٧١١ دســتگاه از این خودروها به نام مشــتریان فاکتور شده و در حال 
طی‎شدن مراحل شــماره‌گذاری و حمل به مقصد نمایندگی‌های سراسر 
کشــور قرار دارند. همچنین در دیگر شرکت خودروساز کشور، ١٧ هزار و 
٣٧٣ دستگاه خودرو موجود است که از این میزان ۴۴۹۹ دستگاه فاکتور 
شــده و فاقد پلاک هستند و به محض شــماره‌گذاری تحویل مشتریان 
خواهند شــد. ٢٣ هزار و ٧١۶ دســتگاه خودرو نیز در انتظار صدور مجوز 
اســتاندارد و آماده فروش و فاکتور برای مشتریان هستند که از این تعداد 
٣٨ هزار و ١۵٧ دســتگاه خودرو نیســان و ۵۱۷۵ دستگاه کوئیک است. 
۳۱۷۷ دستگاه خودرو تولید سال هستند که در انتظار اعلام نظر سازمان 
ملی استاندارد به سر می‌برند. ۳۷۱۵ دستگاه نیز به علت کسری قطعات در 
فرآیند تکمیل قرار دارند و پس از تکمیل وارد فرآیند فروش خواهند شد.

از سوی دیگر، آخرین خبرها درباره روند واردات خودروهای نو و کارکرده 
به کشــور نشان می‎دهد، سازمان بازرســی از دولت خواست که در اسرع 
وقت، نسبت به صدور دستورالعمل و آیین‌نامه مربوط به واردات خودروهای 
کارکرده، اقدامات لازم را انجام دهد. در 28 خرداد امسال بود که با تصویب 

مجلس، واردات خودروهای کارکرده برای تنظیم بازار خودرو مجاز شــد 
و 31 تیر همین ســال محمدباقر قالیباف رئیس مجلس شورای اسلامی 
در نامه‌ای به سید ابراهیم رئیسی رییس‌جمهور قانون واردات خودروهای 

کارکرده را ابلاغ کرد. پس از آن مطالباتی از سوی جامعه مطرح شد.
ذبیح‎الله خدائیان، رئیس ســازمان بازرسی کل کشور در نشست شورای 
عالی قوه قضائیه و در پاســخ به سوالات رئیس‌ قوه قضائیه درباره فرآیند 
ایفای تعهد خودروســازان در قبال خریداران و شماره‌گذاری خودروهای 
تولیدشده و همچنین سایر جنبه‌های مرتبط با تولید و عرضه خودرو گفت: 
علی‌رغم طرح مطالبی طی روزهای گذشــته در برخی مطبوعات پیرامون 
احتکار خودروهای این دو شــرکت خودروســاز، همکاران ما در سازمان 
بازرسی طی بررسی‌هایی که انجام دادند به این موضوع نرسیدند. شرکت 
ایران خودرو در سال جاری ۲۶۷ هزار و ۶۲۰ خودرو تولید کرده که از این 
میزان ۲۵۴ هزار و ۸۰۳ دســتگاه فاکتور )ایفای تعهد( شده و ۱۳ هزار و 
۷۸۶ دستگاه نیز در سیر شماره‌گذاری هستند؛ همچنین قریب به ۱۷ هزار 
خودروی این شــرکت هنوز به دلیل مشکلات مربوط به استاندارد یا سایر 

مسائل، فاکتور نشده‌اند.
وی ادامه داد: شرکت سایپا نیز در سال جاری ۲۴۵ هزار و ۴۵۳ دستگاه 
خودرو تولید کرده که از این میزان ۲۲۶ هزار و ۶۶۲ دستگاه فاکتور )ایفای 
تعهد( شده و همچنان ۱۲ هزار و ۱۸۷ خودرو به دلیل عدم اخذ مجوز از 

سازمان استاندارد یا مشکلات محیط زیستی، شماره‌گذاری نشده‌اند.
رئیس سازمان بازرسی کل کشور در رابطه با روند واردات خودروهای نو 
و کارکرده به کشــور نیز گفت: با وجود آنکه مدت زیادی از تصویب قانون 
مربوط به واردات خودروهای کارکرده می‌گذرد، اما هنوز دســتورالعمل و 
آیین‌نامه واردات این خودروها از سوی دولت صادر نشده و به همین دلیل، 
تاکنون واردات خودروی کارکرده به کشــور نداشته‌ایم. انتظار ما از دولت 
این است که در اسرع وقت، نسبت به صدور دستورالعمل و آیین‌نامه مربوط 
بــه واردات خودروهای کارکرده، اقدامات لازم را انجام دهد. او همچنین با 
اشــاره به ثبت‌نام حدود ۳۳ هزار نفر برای واردات خودروهای نو به کشور 
گفت: تا امروز کمتر از ۴ هزار دســتگاه خودرو نو به گمرکات کشور وارد 
شــده و از این تعداد، کمتر از 2هزار دستگاه ترخیص شده‌اند. مشکلاتی 
نظیر »روند اخذ مجوز اســتاندارد خودروهــا«، از جمله دلایل اصلی آمار 
پایین خودروهای وارداتی نو به گمرکات کشور طی مدت اخیر بوده است.

دپو خودرو در انبار خودروسازان صحت دارد؟

واکنش وزارت صمت به خبر احتکار خودرو

نگــــاه

صندوق بین‌المللی پول توصیه کرد
ماموریت اقلیمی بخش خصوصی

به گفته صنــدوق بین‌المللی پول، بخــش خصوصی باید بار 
بخش بیشــتری از ۲ هزار میلیارد دلار ســرمایه‌گذاری سالانه 
موردنیاز تا ســال ۲۰۳۰ برای مدیریت شرایط آب و هوایی در 
کشــورهای درحال‌توسعه را به دوش بکشد. در همین خصوص، 
صندوق بین‌المللی پول هشدار داد که مسئولیت تأمین سرمایه‌ 
مدیریت اقلیمی و کربن‌زدایی بر دوش بخش خصوصی اســت؛ 
زیرا اگر دولت‌ها تلاش کنند با بودجه عمومی به اهداف خالص 
کربن صفر برسند، در معرض بدهی‌های بالا قرار خواهند گرفت.
تأمین مالی مدیریت شرایط اقلیمی، یکی از موضوعات غالب 
در نشست‌ سالانه صندوق بین‌المللی پول و بانک جهانی خواهد 
بود که هفته آینده در مراکش برگزار خواهد شــد. دو فصل از 
گزارش‌های آتی نظــارت مالی و گزارش ثبــات مالی جهانی 
)GFSR( صندوق بین‌المللی پول هر دو بر لزوم هموار کردن 
مســیر تأمین مالی آب و هوایی توســط سرمایه‌گذاران بخش 
خصوصی تأکید دارنــد. منابع مالی دولت در بازارهای نوظهور 
و کشــورهای درحال‌توســعه در حال حاضر به دلیل ســال‌ها 
درگیری با همه‌گیری کرونا، تبعات جنگ روســیه در اوکراین، 
خشکســالی و بلایای طبیعی تحت‌فشــار قرار گرفته‌اند. از ۵ 
هزار میلیارد دلار سرمایه‌گذاری سالانه موردنیاز جهان تا سال 
۲۰۳۰ برای دســتیابی به هدف‌های مرتبط با به صفر رسیدن 
انتشــار کربن در جهان، ۲ هزار میلیارد دلار باید در بازارهای 

نوظهور و اقتصادهای درحال‌توسعه انجام شود.
در گزارش ثبات مالی جهانی صندوق بین‌المللی پول تخمین 
زده‌ شــده اســت که بخش خصوصی باید حدود ۸۰ درصد از 
این ســرمایه را تأمین کند. این ســهم با حــذف چین به ۹۰ 
درصد افزایــش می‌یابد، زیرا چین از منابع دولتی فراوان برای 
تأمین ســرمایه موردنیاز خود برخوردار است. گزارش نظارت 
مالــی صندوق تخمین می‌زند که تکیه‌بــر هزینه‌های عمومی 
برای تأمیــن مالی ســرمایه‌گذاری‌های کربن‌زدایــی در این 
مقیاس می‌تواند منجر به افزایش گســترده و ناپایدار بدهی‌ها 
شود، یعنی حدودا ۴۵ تا ۵۰ درصد تولید ناخالص داخلی یک 

اقتصاد نوظهور بزرگ و با آلایندگی بالا را صرف خواهد کرد.
نویســندگان گزارش ثبات مالی جهانی صندوق بین‌المللی 
پول هم بر این باورند که در هر شــرایطی تأمین ســرمایه از 
منابع عمومی محدود خواهد بود، بنابراین بخش خصوصی باید 
سهم عمده‌ای را در مسیر تأمین نیازهای بزرگ سرمایه‌گذاری 
اقلیمــی و کربن‌زدایــی در بازارهــای نوظهــور و اقتصادهای 
درحال‌توسعه ایفا کند. نویســندگان گزارش نظارت مالی هم 
تأکید دارند: هیچ مقرراتی به‌تنهایی قادر به دستیابی به اهداف 
کربن‌زدایــی در جهان نیســت و قیمت‌گــذاری کربن باید به 

بخشی جدایی‌ناپذیر از هر بسته سیاستی تبدیل شود.

روزی که حساب‎های بانکی وارد یک کارت شد
انقلاب ویزا کارت

تا همین چند ســال پیش، خرید بدون پول نقد ممکن نبود، 
اما حالا هر نوع خریدی صرفا با یک کارت کوچک پیش می‎رود 
که عمدتا یا کارت اعتباری است یا کارت بانکی. یکی از برندهای 
معروفی که نخســتین بار در این زمینــه فعالیتش را آغاز کرد، 
شــرکت خدمات مالی آمریکایی »ویزا کارت« بود. حالا شرایط 
طوری شده که طبق مطالعات »سی ان بی سی«، مردم آمریکا 
فقــط در ســال 2019 بالغ بر 6 تریلیــون و 700 میلیارد دلار 
از طریــق همین کارت‎هــای اعتباری خــرج کرده‎اند. این رقم 
نسبت به سال 2009، رشد 88 درصدی داشته و نشان می‎دهد 
شــرکت‎هایی نظیر »ویزا کارت« چه انقلابی در صنعت خدمات 
مالی ایجاد کرده‎اند. به لطف همین ارقام، شرکت »ویزا کارت« به 

یکی از باارزش‎ترین شرکت‎های جهان تبدیل شده است.
ایده »ویزا کارت« نخستین بار در سپتامبر 1958 مطرح شد. 
در آن زمان کســی فکرش را نمی‎کرد بتوان بدون دیدن پول و 
فقط از طریق کارت‎های پلاســتیکی، عملیات پرداخت را انجام 
داد، اما این کارت‎ها واقعــا کار می‎کردند و برندی جدید متولد 
شــده بود. در ابتدا تبلیغات گســترده‎ای صورت گرفت تا مردم 
آمریکا با این کارت‎ها آشــنایی پیدا کنند و ســپس کارت‎ها در 
سطح جامعه توزیع شــد. حالا دیگر افرادی که در حوزه کسب 
وکار فعال بودند، به دنبال آشــنایی با این کارت‎ها می‎خواستند 
شــرکت خودشــان را راه بیندازند و »ویــزا کارت« باید تلاش 
می‎کرد جایگاهــش را به عنوان برند برتــر در بازار حفظ کند. 
توزیع 2 میلیون کارت در کالیفرنیا طی یک ماه از جمله اقداماتی 

بود که »ویزا کارت« برای حفظ جایگاهش در بازار انجام داد.
اوضــاع برای »ویزا کارت« خوب پیش می‎رفت، اما مســائلی 
پیش آمد که کار را کمی دشوار کرد. برای مثال در همان ابتدای 
کار، ســروکله کارت‎های تقلبی پیدا شد که عقب‎نشینی موقت 
»ویزا کارت« را رقم زد. حتی برخی از افراد در هسته اصلی این 
شرکت ناچار شدند از سمت خود استعفا کنند، اما »ویزا کارت« 
با راهکارهای جدیدی به مقابله با کلاهبرداری برخاســت و پس 
از عذرخواهی از همه کسانی که دچار مشکل کلاهبرداری شده 
بودند، راه حل‎هایش را ارائه کرد. اهالی شــرکت »ویزا کارت« بر 
این باورند که همیشــه فرصت برای بهبود وجود دارد. با وجود 
اینکه گاهی اوقات ســود خوبی به دســت می‎آورند، اما هیچ‎گاه 
با نگاه به چنین ســودی، مسیر بهبود را متوقف نمی‎کنند. آنها 
مدام با ابتکارات تازه، تغییراتی در کارشــان ایجاد می‎کنند که 
فضایی بهتر را برای مشتری به وجود می‎آورد. این مسیر آهسته 
اما پیوســته در حقیقت، راهی برای پیشــرفت این شرکت طی 

سال‎های گذشته بوده است.
»ویزا کارت« بر ارتباطات استوار است و برای اینکه بتواند سهم 
خــود را در بازار حفظ کند، مدام شــبکه‎های ارتباطی جدیدی 
را خلق می‎کند. مدیران این شــرکت بر این باورند که همیشه 
باید نســبت به احتمالات، نگاهی باز و روشن داشت و از طریق 
ارتباطات گسترده، احتمالات را به اختیار خود درآورد. در نهایت 
این شــرکت به مرور پایش را از آمریکا فراتر گذاشت و به دیگر 
کشورهای جهان وارد شــد. این استراتژی فرصتی برای رشد و 
پیشرفت فراهم کرد. در شرکت »ویزا کارت«، یکی از اصولی که 
روی آن اصرار و پافشاری می‎شود، »تجربه کردن« است. در واقع، 
مدیران این شــرکت تاکید دارند که هیچ وقت نباید از تجربیات 
تازه هراس داشــت. به همین دلیل است که اهالی این شرکت 
به اســتقبال تجربه‎های جدید می‎روند و در همین راه، چیزهای 
تازه‎ای را کشف می‎کنند که به بهبود کسب وکارشان نیز منتهی 
می‎شود. در واقع، هر اتفاق تازه‎ای می‎تواند با فرصت‎هایی همراه 
باشــد که فقط طی آن تجربه به دست می‎آید و می‎توان از آن 
بهره‎مند شــد. در نهایت، مجموع این رویکردها، »ویزا کارت« را 
به یکی از کلیدی‎ترین شــرکت‎ها در عرصه خدمات مالی جهان 
تبدیل کرده اســت. »ویزا کارت« یکی از معدود شــرکت‎هایی 
اســت که آمریکایی‎ها هر روزه با امکاناتش در ارتباط هستند و 
حضورش را همه جا در زندگی روزمره خود احســاس می‎کنند. 
بدین ترتیب با انقلاب »ویزا کارت«، این شرکت به یکی از عناصر 

کلیدی در بازار خرده‎فروشی جهان تبدیل شده است.
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فرصت امروز: مهمترین تغییرات بودجه سال ۱۴۰۲ از زمان ارائه لایحه 
تا تصویب در مجلس نشــان می‎دهد سقف بودجه کل کشور از ۵۲۶۱ 
هزار میلیارد تومان به ۴۹۹۴ هزار میلیارد تومان کاهش یافته که دلیل 
اصلی آن، خروج پالایشگاه شازند از فهرست شرکت‌های دولتی مندرج 
در پیوســت بودجه است. با وجود کاهش ســقف بودجه امسال،‌ سقف 
بودجه عمومی به میزان ۱۰۰ هزار میلیارد تومان )حدود ۵ درصد سقف 
لایحه دولت( افزایش یافته که حدود ۲۰ هزار میلیارد تومان آن به دلیل 
درج رقم تهاتر قیر برای طرح‌های تملک دارایی‌های سرما‌یه‌ای است که 
در لایحه دولت نیامده بود. همچنین افزایش ســهم 2 درصدی صندوق 
توســعه ملی از منابع حاصل از صادرات نفــت، گاز و میعانات گازی در 
راستای اجرای سیاست‎های کلی منجر به کاهش حدود 2۰ هزار میلیارد 
تومانی تحقق منابع حاصل از صادرات نفت، گاز و میعانات گازی خواهد 
شد. نسبت کسری احتمالی تأمین نشده از مجموع منابع عمومی دولت 
در قانون بودجه سال ۱۴۰2 نسبت به قانون بودجه سال ۱۴۰۱ )مستقل 
از مجوزهای خارج از سقف و جدول منابع و مصارف تبصره ۱۴( کاهش 
یافته اســت. بنابراین منابع و مصارف عمومی قانون بودجه سال 1402 

نسبت به سال‎های گذشته احتمالا با کسری کمتری همراه است.
در گزارشــی کــه اخیرا مرکــز پژوهش‌های مجلس منتشــر کرده، 
مهمترین تغییرات بودجــه ۱۴۰۲ از لایحه دولت تا قانون بودجه مورد 
بررسی قرار گرفته و در ادامه سهم هر استان از بودجه امسال آمده است. 
به دلیل تصحیح ســهم استان‌های نفت‌خیز از منابع حاصل از صادرات 
نفت، استان‎های بوشــهر و خوزستان با ۳۲ درصد و ۲۹ درصد افزایش 
بیشترین تغییرات را نسبت به لایحه دولت داشته‌اند و استان البرز نیز با 
۶ درصد کمترین افزایش را نسبت به لایحه تجربه کرده است. همچنین 
استان‌های خوزستان و سیســتان و بلوچستان به ترتیب با 13.3 هزار 
میلیارد تومان و 8.7 هزار میلیارد تومان بیشترین مقدار اعتبارات را به 

خود اختصاص داده‌اند.
رشد بودجه استانی در مجلس

در گزارش مرکز پژوهش‌ها، مهمترین تغییرات بودجه امسال از لایحه 
دولت تا قانون بودجه بررســی شــده و همچنین میزان کسری بودجه 
ارزیابی شده اســت. به گفته مرکز پژوهش‌ها،  سقف بودجه کل کشور 
از ۵۲۶۱ بــه ۴۹۹۴ هزار میلیارد تومان کاهش یافته که دلیل اصلی آن 
خروج پالایشگاه شازند از فهرست شرکت‌های دولتی مندرج در پیوست 
بودجه بود. به‌رغم کاهش در سقف بودجه کل کشور، در فرآیند بررسی 
بودجه ۱۴۰۲ ســقف بودجه عمومی به میزان ۱۰۰ هزار میلیارد تومان 
)حدود 5 درصد سقف لایحه دولت( افزایش یافت. البته ۲۰ هزار میلیارد 
تومــان از این افزایش به دلیل درج رقم تهاتر قیر برای طرح‌های تملک 
دارایی‌های سرمایه‌ای است که در لایحه دولت در سقف بودجه منعکس 
نشده بود. در واقع، این بخش از تغییر سقف بودجه ناشی از شفاف‌سازی 

توسط مجلس بوده است.
در ادامه این گزارش و در بخش بودجه اســتان‌ها آمده اســت که در 
لایحه بودجه ۱۴۰۲ دولت ســهم ۳ درصد مناطــق نفت‌خیز و کمتر 

توســعه‌یافته از محل صادرات نفت خام، میعانات گازی و گاز در ردیف 
بودجه اســتانی را کمتر از میزان تعیین‌شــده در قانــون احکام دائمی 
برنامه‌های توســعه درج کرده بود. در قانون بودجه ۱۴۰۲ نســبت به 
لایحه بودجه رقم مصارف استان‌ها در راستای مسئله فوق از ۱۲۲ هزار 
میلیارد تومان به ۱۵۸ هزار میلیارد تومان افزایش یافت. بنابراین مجموع 
بودجه استانی ۲۹ درصد رشد کرده است. بخشی از این افزایش در کنار 
تعیین میزان صحیح ســهم بودجه استانی از نفت، به دلیل افزودن یک 
ردیف تحت عنوان محرومیت‌زدایی به میزان ۱۵ هزار میلیارد تومان به 
اعتبارات استانی اســت که مشخص نیست به کدام استان‌ها تخصیص 
خواهد یافت. این رقم ذیل قانون اســتفاده متوازن از امکانات کشور به 
جدول هزینه‌های استانی الحاق شده است. البته می‌توان عنوان کرد که 
ایــن اعتبار جایگزین اعتبار محرومیت‌زدایی از محل تهاتر نفت موضوع 
جزء یک بند »ی« تبصره لایحه بودجه ۱۴۰۲ شــده اســت. به دلیل 
تصحیح سهم استان‌های نفت‌خیز از منابع حاصل از صادرات نفت استان 
بوشهر و خوزستان با ۳۲ درصد و 29.8 درصد افزایش بیشترین تغییرات 
را نســبت به لایحه داشته‌اند و اســتان البرز نیز با 6.9 درصد کمترین 
افزایش را نسبت به لایحه داشته است. استان‌های خوزستان و سیستان 
و بلوچستان هم به ترتیب با 13.3 هزار میلیارد تومان و 8.7 هزار میلیارد 

تومان بیشترین مقدار اعتبارات را به خود اختصاص داده‌اند.
میزان پس‎اندازها در استان‎ها

بررسی‎ها همچنین نشان می‎دهد که در سال گذشته، میزان پس‌انداز 
خانوارهای شــهری در استان سیســتان و بلوچستان منفی بوده ‌است. 
میزان پس‌انداز خانوارهای روســتایی نیز در ســه استان کشور منفی 
گزارش شد. در میان خانوارهای شهری، بیشترین میزان هزینه و درآمد 
در ســال ۱۴۰۱، مربوط به استان تهران است. در این استان، میانگین 
هزینه‌ها برای یــک خانوار ۳.۳ نفره، برابر با ســالانه 196.18 میلیون 
تومان برآورد شده است. همچنین میانگین سالانه درآمد در این استان، 
230.66 میلیون تومان گزارش شــده اســت. کمترین میزان هزینه در 
ســال گذشته نیز مربوط به استان کرمان است. در این استان، میانگین 
هزینه‌ها برای یک خانوار ۳.۳ نفره، برابر با سالانه 79.05 میلیون تومان 
است. همچنین کمترین میانگین سالانه درآمد مربوط به استان خراسان 

شمالی با درآمد سالانه 102.46 میلیون تومان است.
کمترین میزان پس‌انداز در خانوارهای شهری مطابق معمول به استان 
سیستان و بلوچســتان اختصاص دارد. اختلاف بین درآمد و هزینه در 
این استان محروم کشور، منفی ۸۶ هزار تومان گزارش شده است؛ یعنی 
خانوارهای شــهری در استان مذکور در سال گذشته به میزان ۸۶ هزار 
تومان از پس‌انداز دوره‌های پیشــین خود اســتفاده کرده‌اند. بیشترین 
میزان پس‎انداز در خانوارهای شــهری نیز مربوط به اســتان یزد است. 
اختلاف بین درآمد و هزینه در این استان، 59.13 میلیون تومان گزارش 
شــده است؛ یعنی خانوارهای شــهری در این استان در سال ۱۴۰۱ به 

میزان ۵۹ میلیون و ۱۳۰ هزار تومان قابلیت پس‌انداز داشته‌اند.
همچنین میزان پس‌انداز خانوارهای روســتایی در سه استان کشور 

منفی ثبت شده اســت؛ یعنی خانوارهای روستایی در این استان‌ها، از 
پس‌انداز دوره‌های پیشین خود استفاده کرده‌اند. کمترین میزان پس‎انداز 
در خانوارهای روستایی در استان هرمزگان روی داده است. اختلاف بین 
درآمد و هزینه در اســتان هرمزگان، منفی 5.31 میلیون تومان گزارش 
شــده است؛ یعنی خانوارهای شهری در استان ذکرشده در سال ۱۴۰۱ 
به میزان ۵ میلیون و ۳۱۰ هزار تومان از پس‌انداز دوره‌های پیشین خود 
اســتفاده کرده‌اند. بیشترین میزان پس‎انداز در خانوارهای روستایی هم 
مربوط به اســتان یزد است. اختلاف بین درآمد و هزینه در این استان، 
39.11 میلیون تومان گزارش شده است؛ یعنی خانوارهای روستایی در 
استان یزد طی سال گذشــته به میزان ۳۹ میلیون و ۱۱۰ هزار تومان 

قابلیت پس‌انداز داشته‌اند.
جغرافیای استانی چک برگشتی

آخرین گزارش بانک مرکزی در مورد وضعیت چ‌کهای مبادله‌ای در 
تیرماه امسال نشان می‎دهد نه‎تنها تمایل به استفاده از چک در مراودات 
کاهش یافته بلکه درصد بیشــتری از چ‌کهای صادرشــده برگشــت 
خورده‌انــد و روند صعودی آمار چ‌کهای برگشــتی که از فروردین ماه 
امســال آغاز شده بود، در نخستین ماه تابســتان نیز ادامه یافته است. 
براساس آمارهای بانک مرکزی، در تیرماه حدود 7.8 میلیون فقره چک 
مبادله شــده که مجموع ارزش این چ‌کها به ۴۸۳ هزار میلیارد تومان 
می‎رســد. حدود 2.5 میلیون فقره معــادل ۳۲ درصد از کل چ‌کها در 
استان تهران دست به دست شده‌اند. اصفهان با 10.5 درصد و خراسان 
رضــوی با 5.2 درصد نیز در رده‌های بعدی قرار دارند. با در نظر گرفتن 
مبلغ چ‌کها نیز این ســه استان بیش از ۶۲ درصد از کل مبادلات را به 
خود اختصاص داده‌اند؛ طوری که شهروندان تهران ۴۹ درصد، اصفهان 
7.9 درصد و خراســان رضوی 5.2 درصد از کل مبلغ چ‌کها را مبادله 

کرده‌اند.
با وجود کاهش استفاده از چک اما آمار چ‌کهای برگشتی در تیرماه 
افزایش داشــته است. در این ماه حدود ۶۸۱ هزار فقره چک معادل ۸.۸ 
درصد از کل چ‌کها برگشت خورده‌اند. این در حالی است که این نسبت 
در تیرماه سال گذشته 9.3 درصد و در خردادماه امسال 8.3 درصد بوده 
اســت. بررسی این موضوع از دیدگاه مبلغ چ‌کها نشان می‌دهد که در 
تیرماه بیش از 61.1 هزار میلیارد تومان معادل 12.7 درصد از چ‌کهای 
صادرشده، برگشت خورده‌اند؛ در صورتی که این نسبت برای دوره مشابه 
سال گذشته معادل 10.4 درصد بوده و در خرداد امسال به 11.6 درصد 

رسیده بود.
آمار چ‌کهای برگشتی به تفکیک اســتان‌های کشور نشان می‌دهد 
که 11.8 درصد از چ‌کهای مبادله شــده در استان کردستان برگشت 
خورده‌اند و این اســتان از نظر نسبت چ‌کهای برگشتی پیشتاز است. 
استان‌های خراسان شمالی با 11.6 درصد و کهگیلویه و بویراحمد با ۱۱ 
درصد در رده‌های بعد قرار دارند. در طرف دیگر اما اســتان‌های گیلان، 
کرمانشاه، البرز، خوزستان، گلستان و مازندران، کمترین آمار چ‌کهای 

برگشتی را به خود اختصاص داده‌اند.

کدام استان‌ها بیشترین سهم را از بودجه ۱۴۰۲ دارند؟

رنکینگ اقتصادی استان‎ها

برخی رسانه‌ها و واســطه‌گران ملکی می‌گویند قیمت‎ها تا حدودی در 
حوزه مسکن عقب‌نشینی کرده است، اما رصد بازار نشان می‎دهد کاهش 
قیمت‌ها آنقدر محســوس نیســت. در همین زمینه، نایب رئیس اتحادیه 
مشاوران املاک تهران درباره وضعیت بازار مسکن در شش ماهه نخست 
ســال به »اکوایران« می‌گوید: در این مدت بیشتر فعالیت‎ها درخصوص 
ســاماندهی اصناف حوزه مســکن بود و آماری از تولید مسکن مشاهده 
نکردیم. چند ماهی اســت بازارهای مالی دیگر ثبات داشته‎اند؛ زمانی که 
بازار خودرو، ســکه و ارز متعادل هستند ناخودگاه بازار سرمایه‌ای مسکن 
نیز آرامش نســبی پیدا می‌کند. مســکن نیز بازار عرضه و تقاضا است و 
ایجاد ثبات و ســاماندهی در بخش مســکن صرفا با تولید مسکن محقق 
می‌شــود. »داود بیگی‎نژاد« در رابطه با وضعیت بازار اجاره در تابســتان 
امســال نیز گفت: سامانه املاک و مستغلات تمامی اتفاقات در این حوزه 
را ثبت کرده و مرجع دقیقی برای دریافت آمار و مســتندات اســت و با 
بررســی آمار آن با آمارهای قبلی مقایسه افزایش یا کاهش قیمت اجاره 
امکان‎پذیر می‎شود، اما امروز سامانه‌ای موازی با سامانه قبلی اجرا کردند 
و هنــوز آمار صحیح و دقیقی وجود ندارد که چه میزان و با چه درصدی 
تغییر کرده اســت اما حقیقت امر، تعداد قراردادهایی که منجر به تمدید 
شــد، بســیار زیاد بود و نقل مکانی صورت نگرفــت. در واقع، مالکان و 
مستاجران به تفاهم رســیدند. از سوی دیگر، روند 11 ساله تورم فصلی 
نهاده‌های ســاختمانی تهران نشــان می‌دهد که قیمت مصالح موردنیاز 
برای ســاخت مسکن طی سال‌های اخیر بارها افزایش یافته است. همین 
مســئله باعث ایجاد این سوال می‌شــود که قیمت مسکن چقدر ممکن 
اســت کاهش یابد؟ مســکن یکی از مهمترین کالاهای سبد خانوار است 
کــه خرید آن برای خانه‌ اولی‌ها طی ســال‌های اخیــر به چالش بزرگی 
تبدیل شــده است. قیمت مسکن مانند هر کالای دیگری متأثر از قیمت 
اجزای ســازنده‌اش اســت. داده‌های مرکز آمار از تغییرات قیمت مصالح 
ساختمانی در 11 سال گذشــته نشان می‌دهد در این بازه زمانی قیمت 
این نهاده‌ها جهش‌های پی‌درپی داشــته که طبعا اثر خود را روی قیمت 
مسکن گذاشته اســت. مثلا خروج ترامپ از برجام در اوایل سال 1397 

بــه دلیل ایجاد موجی از نااطمینانی در مــورد آینده اقتصاد، به افزایش 
تورم نهاده‌های ساختمانی در تهران منجر شد. داده‌های مرکز آمار نشان 
می‌دهــد که قیمت یک متر مربع زیربنای مســکونی در این شــهر از 6 
میلیــون و 200 هزار تومان در بهار آن ســال و قبــل از جهش، به 10 
میلیون و 600 هزار تومان در زمســتان همان ســال و بعد از این جهش 
رسیده است. بنابراین به نظر می‌رسد جهش‌های پی‌درپی تورم نهاده‌های 
ساختمانی طی 11 سال گذشته هزینه تولید مسکن را به حدی بالا برده 
که حتی در صورت فراهم‌شــدن سایر شرایط، قیمت این کالا حداکثر به 
اندازه هزینه تولیدی کاهش می‌یابد؛ هزینه‌ای که در ســال‌های گذشته 
افزایش قیمت‌های متعددی را تجربه کرده است. شاید بتوان دهه 1390 
را دهه آغازکننده دور باطل تحریم‌ها برای اقتصاد کشــور دانست. بانک 
مرکزی در ســال 1390 تحریم شد و پس از آن تحریم‌ها تا سال 1391 
ادامه داشــت و همین باعث شد تا نرخ ارز شاهد یک جهش باشد. طبق 
آمارهــای بانک مرکزی، هر دلار در پاییز 1390 حدود 1313 تومان بود 
در حالی که در پاییز 1391 و با وضع تحریم‌ها، قیمت هر دلار به 3071 
تومان رســید. در ســمت دیگر ماجرا، تورم فصلی نهاده‌های ساختمانی 
تهران نشــان می‌دهد که این نرخ در تابســتان 1391 افزایش یافته و به 
12.5 درصد رســیده اســت. بنابراین به نظر می‌رسد افزایش نرخ ارز اثر 

خود را روی مواد اولیه ساخت مسکن گذاشته است.
بررسی‌ها نشان می‌دهد که گروه‌های »سیمان« و »خدمات« بالاترین 
اثر را در افزایش نرخ تورم فصلی نهاده‌های ســاختمانی داشــته‌اند. برای 
مثال، تورم فصلی گروه »ســیمان« در بهار ســال گذشته 55.8 درصد 
برآورد شده است. گزارشــات حاکی از آن است که با شروع گرمای هوا، 
کارخانه‌های سیمان با محدودیت استفاده از برق مواجه شده و به همین 
دلیل حجم تولید آنها کاهش یافته است. به طور همزمان، تقاضای مصالح 
در فصل بهار افزایش یافته و همراهی این دو علت باعث شده تا تورم این 
گروه افزایش یابد. در طرف دیگر ماجرا، تورم گروه »خدمات« نیز 52.9 
درصد افزایش یافته اســت. دســتمزد پرداختی به کارگران ساختمانی 
نیز ذیل همین گروه حســاب می‌شود. در ابتدای سال گذشته، دستمزد 

کارگران حــدود 40 درصد افزایش یافت. این افزایــش اثر خود را روی 
بالارفتن تورم گروه »خدمات« نشان داده است.

در حالی که تورم فصلی مصالح ســاختمانی در تابســتان سال گذشته 
منفی شــده بود و تصور می‌شــد که این نرخ به محدوده ثبات بازگشته 
اســت، جهشی دوباره در پاییز سال گذشته این معادلات را بر هم زد. به 
نظر می‌رســد علت تورم 21.6 درصدی مصالح ساختمانی در پاییز سال 
گذشته، افزایش دوباره نرخ ارز در سال 1401 باشد. طبق آمارهای بانک 
مرکــزی، این نرخ از حدود 36 هزار تومان در آذرماه 1401 به حدود 50 
هزار تومان در اسفند آن ســال رسیده است. همین باعث شده تا دوباره 
قیمت میلگرد با افزایش مواجه شــود. برای مثــال طبق آمارهای مرکز 
آهن، قیمت میلگرد20 از حدود 14 هزار تومان در مهر ســال گذشته به 
حدود 17 هزار تومان در آذرماه 1401 رسیده است. این افزایش تا جایی 
ادامه داشــته که قیمت این محصول در اســفند سال گذشته به بیش از 

28 هزار تومان رسید.
با توجه به آنچه گفته شــد، قیمت مصالح ســاختمانی که در ساخت 
مســکن به کار می‌رود طی ســال‌های اخیر در مقاطع مختلفی با جهش 
روبه‏رو شــده است. باید توجه داشــت که کاهش تورم فصلی این مصالح 
به معنای ارزان‌‌شدن این کالا نیست؛ بلکه نشان می‌دهد که در آن فصل 
افزایش قیمت کمتر از فصل قبل صورت گرفته اســت. به همین جهت، 
قیمت مســکن هر چقدر هم پایین باشــد، نمی‌تواند بــه کمتر از هزینه 
تمام‌شده ســاخت مسکن برسد؛ هزینه‌ای که در سال‌های اخیر به شکل 
قابل‌توجهی افزایش یافته اســت. با این حال، از ابتدای سال 1402 بازار 
مســکن در معاملات خود شاهد رکود سنگینی است که تا حدی موجب 
ریزش قیمت این کالا شده اســت. تورم فصلی نهاده‌های ساختمانی نیز 
برای اولین بار در 11 ســال گذشــته با رسیدن به فصل بهار روند نزولی 
به خود گرفته اســت. این نرخ برابر با 13.6 درصد بوده که کمترین نرخ 
تورم فصلی بهار نســبت به بهار ســال‌های 98 تا 1401 است. باید دید 
که همراهی کاهش هزینه‌های تولید و رکود معاملاتی بازار مســکن طی 

فصول آینده قیمت آن را به کدام مقصد می‌رساند.

مالکان و مستاجران در تابستان به تفاهم رسیدند

سیر مسکن‌سازی پایتخت

اخبــــــار

طبق ارزیابی موسسه خدمات مالی و بانکی سوئیس
تعداد پولدارهای ایران بیشتر شد

در سال گذشــته میلادی، ۱۰۴ هزار نفر به جمعیت افرادی 
که یک میلیون دلار و بیشــتر در ایران ثروت داشته‎اند افزوده 

شده است.
مؤسســه خدمــات مالی و بانکی ســوئیس در گزارشــی با 
بررسی وضعیت ثروت در جهان از افزایش قابل توجه جمعیت 
میلیونرهای ایران در سال ۲۰۲۲ خبر داده است. براساس آمار 
این مؤسســه بین‌المللی، تعداد افرادی که یک میلیون دلار و 
بیشتر در ایران ثروت داشته‌اند در سال ۲۰۲۲ به ۲۴۶ هزار نفر 
رسیده است. جمعیت میلیونرهای ایران در این سال نسبت به 
ســال قبل از آن ۱۰۴ هزار نفر معادل ۷۳ درصد افزایش یافته 
است. جمعیت میلیونرهای ایران در سال ۲۰۲۱ میلادی بالغ بر 
۱۴۲ هزار نفر برآورد شده بود. بدین ترتیب، ایران در رتبه دوم 
جهان از نظر افزایش جمعیت میلیونرهای خود در سال ۲۰۲۲ 
میلادی قرار گرفته اســت. برزیل در رتبه نخســت از این نظر 
قرار داشته اســت. جمعیت میلیونرهای برزیل با افزایش ۱۲۰ 
هزار نفری در سال ۲۰۲۲ به ۴۱۳ هزار نفر رسیده است. نروژ، 
مکزیک، روســیه، اتریش، عربستان، ســنگاپور، امارات و هلند 
نیز به ترتیب در رتبه‌های سوم تا دهم از نظر افزایش جمعیت 

میلیونرهای خود در سال ۲۰۲۲ قرار داشته‌اند.
این گزارش همچنین آمریکا را بزرگ‎ترین بازنده در جمعیت 
میلیونرهای جهان در سال گذشته معرفی کرده است. جمعیت 
میلیونرهای آمریکا در ســال 2022 به میــزان یک میلیون و 
۷۷۰ هزار نفر کاهش یافته که بیشــتر از هر کشور دیگری در 
جهان بوده اســت. جمعیت میلیونرهای آمریکا از ۲۴ میلیون و 
۴۸۰ هزار نفر در سال ۲۰۲۱ به حدود ۲۲ میلیون و ۷۱۰ هزار 
نفر در ســال ۲۰۲۲ کاهش یافته است. ژاپن در جایگاه دوم و 
انگلیس در جایگاه ســوم از نظر افت جمعیت میلیونرهای خود 
در سال ۲۰۲۲ قرار داشته‌اند. جمعیت میلیونرهای ژاپن در این 
سال ۲ میلیون و ۷۵۷ هزار نفر و جمعیت میلیونرهای انگلیس 
۲ میلیــون و ۵۵۶ هزار نفر کاهش یافته اســت. کشــورهای 
اســترالیا، کانادا، آلمان، ایتالیا، ســوئد، تایــوان و نیوزیلند در 
رتبه‌های چهارم تا دهم از این نظر قرار گرفته‌اند. کل جمعیت 
میلیونرهای جهان در ســال ۲۰۲۲ به میزان ۳ میلیون و ۵۰۸ 
هــزار نفر کاهــش یافته و به ۵۹ میلیــون و ۳۹۱ میلیون نفر 

رسیده است.

برای افزایش امنیت پرداخت‌ها
کارت هوشمند همراه بانکی تا ۲ ماه 

دیگر می‌آید
مدیــر اداره نظارت بر نظام‌های پرداخــت درخصوص پروژه 
کهربا گفت طرح کارت هوشــمند همــراه بانکی )کهربا( که به 
»تراکنش‌های حضوری بدون کارت« معروف هســتند با هدف 
ارتقای استانداردهای امنیتی شــبکه پرداخت کشور تا دو ماه 
آینده آماده خدمت‌رسانی به مردم خواهد بود. به گزارش ایسنا، 
محمدرضا مانــی یکتا اظهار کرد: در حــال حاضر ۹ بانک در 
شبکه بانکی کشور تمام تغییرات لازم برای اجرای پروژه کهربا 
را عملیاتی کرده‌اند. همچنین از تعداد ۱۲ شرکت پرداخت نیز 
هشت شــرکت این ظرفیت‎ها را فعال کردند. در همین لحظه‌ 
گزارش نیز حــدود ۷۰ هزار پایانه فروشــگاهی ظرفیت انجام 
تراکنش‌‎های غیرتماســی از طریق برنامک‎های موبایل را دارند 
و دو برنامک هوشــمند تلفن همراه نیز فعالســازی شده است 
و آمــاده ارائه خدمت به مردم هســتند.   مدیــر اداره نظارت 
بر نظام‌های پرداخت افزود: در تلاشــیم کــه حداقل با ۳۰ تا 
۴۰ درصد ظرفیت شــبکه پذیرندگی کشور یعنی بیش از ۲.۵ 

میلیون پایانه فروشگاهی این خدمت را به مردم ارائه دهیم.  
مانی یکتــا ادامه داد: این پروژه از اولویت بســیار بالایی در 
بانک مرکزی برخوردار اســت و برنامه ما این است که تا دو ماه 
آینده ظرفیت پذیرندگی شــبکه کشــور را به حد قابل قبولی 
برســانیم که هموطنان بتوانند در اکثر نقاط تجاری و حداقل 
مراکز استان‎ها از این خدمت استفاده کنند. مدیر اداره نظارت 
بر نظام‌هــای پرداخت، هدف‌‎گذاری اصلی پروژه مذکور ارتقای 
استانداردهای امنیتی شبکه پرداخت کشور و کارت‎های بانکی 
در اختیــار مردم عنوان کرد و افــزود: در این روش باتوجه به 
عدم نیاز به حضور فیزیــک کارت در زمان انجام تراکنش‎های 
حضوری، مخاطره کپی‎شدن کارت بانکی تقریبا از بین می‌‎رود.

مانــی یکتا با بیان اینکه امنیت پرداخت با اخذ اثر انگشــت 
مشــتری طی چندین مرحله روی برنامک هوشمند امنیت تا 
حد قابل ملاحظه‎ای افزایش می‎یابد، ‌تصریح کرد: علاوه بر این 
تراکنش نیز از آخرین استانداردهای امنیتی روز برخوردار است 
و روی برنامک هوشمند چندین کارت به صورت الکترونیکی و 
غیرحضوری امکان استفاده دارد، این ویژگی‎ها موجب جذابیت 
هرچه بیشتر این روش پرداخت می‎شود. در عین حال با توجه 
به افزایش ایمنی که اتفاق می‎افتد، این امکان فراهم اســت که 
مشتری خود انتخاب کند که تراکنش از مبلغی پایین‎تر بدون 

رمز کارت و تنها با اثر انگشت خود مشتری انجام شود.  
مدیــر اداره نظارت بر نظام‌های پرداخــت درخصوص پروژه 
کهربا عنوان کرد: کماکان این پروژه با اســتفاده از کارت‎های 
صادرشده در شبکه بانکی کشــور فعالیت خواهد کرد ولی در 
ایــن پروژه برای انجام تراکنش خرید نیازی به همراه داشــتن 
فیزیک کارت در فروشــگاه و در کنار پایانه فروشگاهی نیست، 
بلکه تلفن همراه هوشــمند با ایمن‌تریــن روش کارت در آن 
مجازی‎ســازی شــده اســت و این امکان را دارد که به صورت 
غیرتماســی با پایانه فروشــگاهی تعامل برقرار کند و تراکنش 

خرید را انجام دهد.
مقام مسئول بانک مرکزی درخصوص چگونگی و روند انجام 
تراکنش با این شیوه خاطرنشان کرد: در پروژه کهربا مشتریان 
یک بار نســبت به فعالسازی و نصب یکی از برنامک‎های حوزه 
پرداخت اقدام می‎کنند که در این باره اطلاع‎رسانی لازم انجام 
خواهد شــد، کارت‎های بانکی خود را بر روی این برنامک ثبت 
می‎کنند و البته این کار تنها یک بار انجام می‎شــود. ســپس 
در هر تراکنش خرید، مشــابه تراکنش‎های خرید کارتی دیگر، 
بر روی پایانه فروشــگاهی مبلغ تراکنش درج می‎شود، بعد از 
تأیید مبلغ توســط پذیرنده، تلفن همراه هوشمند که کارت بر 
روی آن ثبت شــده اســت به صورت غیرتماسی در کنار پایانه 
قرار می‎گیرد و بلافاصله عملیات تأیید تراکنش آغاز می‎شود و 
رســید الکترونیکی روی تجهیز پایانه فروشگاهی و نیز برنامک 

هوشمند در اختیار مشتری قرار می‎گیرد.  
مدیــر اداره نظارت بر نظام‌هــای پرداخت درخصوص تجربه 
کاربری این شــیوه یادآور شــد: نکته بســیار مهم آنکه تجربه 
کاربری در این روش بســیار مشــابه تجربــه کاربری با خرید 
حضوری و با کارت فیزیکی اســت، اما تنهــا به دلیل افزایش 
امنیت خرید دو مرتبه تأییدات همراه با اثر انگشت اخذ می‎شود 
و در عین حال تراکنش از طریق غیرتماســی انجام می‎شــود. 
امید اســت که این شــیوه پرداخت تا دو ماه آینده با ظرفیتی 

قابل قبول در اختیار مردم قرار خواهد گرفت.
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انجمن خودروسازان اروپا اعلام کرد
برترین صادرکنندگان خودرو

براســاس گزارش انجمن خودروسازان اروپا، در سال ۲۰۲۲ 
بیش از ۸۵میلیون وســیله نقلیه موتوری در سراســر جهان تولید شــده 
اســت و آمریکا، اتحادیه اروپا و ژاپن برترین کشورهای صادرکننده خودرو 
در جهان هســتند. براســاس داده‌های ســازمان تجــارت جهانی، برترین 
صادرکنندگان خودرو در جهان در یک منطقه جغرافیایی متمرکز نیستند 
و این ماهیت جهانی صنعت خودروسازی را برجسته می‌کند. اما ۱۰ کشور 
برتر صادرکننده جهان کدام کشــورها هســتند؟ برای پاسخ به این سوال 
از داده‌های ســازمان تجارت جهانی و ســهم هر کشــور از ارزش صادرات 
محصولات جهانی خودرو طی سال‌های ۲۰۰۰ و ۲۰۲۲ استفاده شده است. 
محصولات خودرویی توســط سازمان تجارت جهانی به ‌عنوان وسایل نقلیه 
موتوری، قطعات و لوازم جانبی وســایل نقلیه موتوری و موتورهای احتراق 
داخلی برای به حرکت درآوردن وسایل نقلیه مذکور تعریف‌ شده است. این 
گروه‌بندی شامل موتورسیکلت‌ها و تریلرها نمی‌شود. از این داده‎ها می‌توان 
تشخیص داد که کدام کشورها در ۲۲ سال گذشته بیشترین رشد یا کاهش 

را تجربه کرده‌اند.
براساس آمارهای ســازمان تجارت جهانی، چین، مکزیک و کره جنوبی 
از ســال ۲۰۰۰ تاکنون بیشــترین میزان افزایش ســهم صادرات خودرو 
از مجمــوع صادرات جهانی را داشــته‌اند. افزایش ســهم هــر یک از این 
کشورها عوامل متفاوتی داشته اســت. مثلا چین در سال ۲۰۰۹ هم‌زمان 
با رشد ســریع خودروســازان داخلی، به بزرگ‌ترین بازار خودروی جهان 
تبدیل شــد. این کشــور همچنین مرکز فعالیت تعــدادی از بزرگ‌ترین 
تأمین‌کنندگان قطعات خودرو در جهــان ازجمله Weichai )موتورهای 
دیزل(، Hasco Automotive )دستگاه‌های پیشرانه و تهویه مطبوع( و 
CATL )باتری‌های EV( به شمار می‌رود. از سوی دیگر، مکزیک صنعت 
خودروســازی خود را با ترغیب برندهای جهانی برای ساخت کارخانه‌های 
خود در این کشــور رشد داده اســت. مزیت رقابتی این کشور نیروی کار 
ارزان‌تر و داشــتن مرز زمینی با آمریکا اســت. درنهایت رشد کره جنوبی 
عمدتا وابســته به شــرکت هیوندای موتور اســت. این خودروساز مستقر 
در ســئول اخیرا با پشــت سر گذاشــتن تویوتا و فولکس‌واگن، به سومین 
خودروساز بزرگ جهان تبدیل شد. در سمت دیگر، کشورهای کانادا، ژاپن 
و آمریکا صادرکنندگانی هســتند که بیشــترین کاهش سهم در صادرات 
جهانی را از ســال ۲۰۰۰ تاکنون تجربه کرده‌انــد. صنعت خودروی کانادا 
در ســال‌های اخیر به‌صورت مداوم دچار کاهش رشــد شده است، اگرچه 
ســرمایه‌گذاری‌های جدید مرتبط بــا خودروهای برقــی می‌تواند به‌مرور 
اوضاع را تغییر دهد. صنعت خودروســازی کانادا عمدتاً در اســتان انتاریو، 
که همســایه میشــیگان، ایالت برتر تولید خودرو در آمریکا است، متمرکز 

شده است.​

نظرسنجی جدید گالوپ نشان می‎دهد
نگاه بدبینانه آمریکایی‌ها به اقتصاد

در آســتانه تعطیلی دولت آمریکا، موسســه گالوپ اعــام کرد دیدگاه 
آمریکایی‌ها نســبت به اقتصاد در ماه سپتامبر بدتر شده است و نزدیک به 
نیمی از آمریکایی‌ها باور دارند وضعیت اقتصادی ضعیف است و چشم‌انداز 
مثبتی هم به آینده ندارند. موسســه نظرســنجی گالوپ در گزارش جدید 
خــود اعلام کرد که تنهــا ۲۰ درصد از بزرگ‌ســالان آمریکایی باور دارند 
شــرایط اقتصادی »عالــی« یا »خوب« اســت. ۳۲ درصــد آنها وضعیت 

اقتصادی را متوسط و ۴۸ درصد آنها اقتصاد را بسیار ضعیف می‌بینند.
در ماه گذشــته، ۲۳ درصد از پاسخ‌دهندگان شــرایط اقتصادی را عالی 
یا خوب توصیف کرده بودند، ۳۵ درصد آن را متوســط و ۴۲ درصد آن را 
ضعیف توصیف کرده بودند. براســاس آخرین داده‌های گالوپ، چشم‌انداز 
آمریکایی‌ها از آینده اقتصاد کشورشــان هم رو به ضعیف‌تر شدن گذاشته 
اســت، زیرا ۷۳ درصد از شــرکت‌کنندگان در نظرسنجی اعلام کردند که 
درمجموع وضعیت اقتصادی در کل کشــور رو به وخامت گذاشــته است، 

درحالی‌که آمار این نظر در ماه گذشته ۶۷ درصد بود.
گالــوپ همچنین دریافت کــه آمریکایی‌های بیشــتری معتقدند امروز 
اقتصــاد مهمتریــن مشــکل پیش روی این کشــور اســت. ۳۴ درصد از 
آمریکایی‌ها گفتند که اقتصاد مهمترین مشــکل آمریکا در ماه ســپتامبر 
اســت که این رقم نســبت به ماه اوت ۳ درصد افزایش داشــته است. این 
یافته‌ها پیش از تعطیلی قریب‌الوقوع دولت که بعضی از قانون‌گذاران اکنون 

آن را اجتناب‌ناپذیر می‌دانند، منتشر شده است.
گالوپ می‌گوید رده‌بندی اقتصادی پایین‌تر از سطح اقتصادی آمریکایی‌ها 
از زمان شــیوع همه‌گیری کرونا معمول بوده اســت، امــا ارزیابی‌های ماه 
ســپتامبر پس‌ازآنکه نظرات کمی بهبودیافته بودند، نشــان از بدتر شدن 
وضعیت دارد. درعین‌حال رضایت کلی آمریکایی‌ها از کشور روی ۲۰ درصد 
ثابت باقی‌مانده اســت، احتمالا به این دلیل که میزان رضایت، بدون وقوع 
یک رویداد بزرگ اقتصادی یا سیاســی که باعث نگرانی دو حزب شود، در 
پایین‌ترین حد ممکن است. رویدادهایی مشابه بحران اقتصادی جهانی در 
سال ۲۰۰۸، کاهش ســقف بدهی در سال ۲۰۱۱، تعطیلی دولت در سال 
۲۰۱۳ و قتل جورج فلوید و رویدادهای وابســته به آن در سال ۲۰۲۰  که 

منجر به کاهش رضایت آمریکایی‌ها از کشورشان شد.

تحت تأثیر کندی رشد اقتصاد چین
رشد آسیای شرقی کم می‎شود

بانک جهانی با اســتناد به کاهش تقاضای جهانی و کندی رشــد اقتصادی 
چیــن در بحبوحه بالا مانــدن نرخ‌های بهره بانکــی و کاهش میزان تجارت 
جهانی، پیش‌بینی رشد خود برای اقتصاد شرق آسیا و اقیانوس آرام را کاهش 
داد. بانک جهانی در گزارش اکتبر که روز دوشــنبه منتشر شد، اعلام کرد که 
اکنون انتظار دارد اقتصادهای درحال‌توســعه شــرق آسیا و اقیانوس آرام در 
ســال ۲۰۲۳ رشد ۵ درصدی داشته باشند. این کمی کمتر از ۵٫۱ درصدی 
اســت که این نهاد در ماه آوریل پیش‌بینی کرده بود. بانک جهانی همچنین 
پیش‌‎بینی رشد خود برای اقتصادهای این منطقه برای سال ۲۰۲۴ را از 4.8 

درصد ماه آوریل به 4.5 درصد کاهش داد.
بانک جهانی پیش‌بینی 5.1 درصدی رشــد اقتصادی چین در سال ۲۰۲۳ 
را در گــزارش جدید خود تغییر نداده، اما برآورد خود برای ســال ۲۰۲۴ را 
از 4.8 درصــد ماه آوریل به 4.4 درصد کاهش داده اســت. این ســازمان از 
عوامل ســاختاری بلندمدت، افزایش ســطح بدهی در دومین اقتصاد بزرگ 
جهــان و ضعف در بخش املاک به‌عنوان دلایل کاهش برآورد خود از رشــد 
اقتصــادی چین یاد کــرد. بانک جهانی در گزارش خود، اعلام کرده اســت: 
درحالی‌که احتمالا تأثیر عوامل داخلی بر رشد اقتصاد چین بسیار زیاد است، 
اما تأثیر عوامل خارجی بر اقتصاد این کشــور نسبت به دیگر بخش‌های این 
منطقه جغرافیایی بیشتر بوده است. اگرچه بیشتر اقتصادهای آسیای شرقی از 
سال ۲۰۲۰ تاکنون از شوک‌های اقتصادی متعددی ازجمله همه‌گیری کرونا 
بهبودیافته‌ و به رشد خود ادامه داده‌اند، اما سرعت این رشد کند خواهد بود.

بانک جهانی در گزارش جدید خود تأکیدی ویژه‌ بر افزایش قابل‌توجه بدهی 
عمومی دولت‌ها و همچنین جهش سریع در سطح بدهی شرکت‌ها، به‌ویژه در 
چین، تایلند و ویتنام داشــته است. این سازمان هشدار داد که سطوح بالای 
بدهی دولت می‌تواند سرمایه‌گذاری دولتی و خصوصی را محدود کند. افزایش 
بدهی می‌تواند منجر به افزایش نرخ بهره شــده و درنتیجه هزینه استقراض 
برای مشاغل خصوصی افزایش خواهد یافت. براساس محاسبات بانک جهانی، 
افزایش ۱۰ درصدی بدهی عمومی دولت نســبت به تولید ناخالص داخلی با 
کاهش ۱٫۲ درصدی رشد سرمایه‌گذاری همراه است. به‌طور مشابه، افزایش 
۱۰ درصدی بدهی خصوصی نســبت به تولید ناخالص داخلی با کاهش ۱٫۱ 

درصدی رشد سرمایه‌گذاری همراه خواهد بود.

خبرنــامه

فرصت امروز: در روزی که شاخص کل بورس تهران سه بار تغییر مسیر 
داد، در نهایت 359 واحد بالاتر از روز قبل ایستاد و به روند نزولی شاخص 
کل پایان داد. در معاملات روز دوشــنبه دهم مهرماه، شاخص کل بورس 
تهران پس از نوسانات متعدد در نهایت 359 واحد نسبت به روز یکشنبه 
بالاتر ایستاد و به سطح 2 میلیون و 67 هزار و 524 واحد رسید. شاخص 
کل هــم‌وزن نیز با رشــد 2 هزار و 306 واحد در رقــم 712 هزار و 748 
واحدی ایستاد. در آن سوی بازار سهام نیز شاخص کل فرابورس با رشد 61 
واحدی به رقم 25 هزار و 843 واحد رسید. شاخص هم‎وزن فرابورس هم 
با افزایش 519 واحدی به سطح 128 هزار و 198 واحد رسید. همچنین 
روند خروج پول حقیقی به دهمین روز متوالی رســید و 9 میلیارد تومان 
پول حقیقی از بازار ســهام خارج شــد. نماد ثفارس بیشترین خروج پول 
حقیقی را داشــت که ارزش آن 17 میلیارد تومان بــود. پس از ثفارس، 
نمادهای وپاسار، غمایه، وتجارت و ونوین بیشترین خروج پول حقیقی را 
داشتند. در سوی دیگر نیز بیشترین ورود پول حقیقی به نمادهای وبملت، 

بکابل، ثشاهد، فرابورس و سدبیر تعلق داشت.
ارزش معاملات کل بازار سهام به 189 هزار و 127 میلیارد تومان رسید. 
ارزش معاملات اوراق بدهی در بازار ثانویه 182 هزار و 144 میلیارد تومان 
بود که 96 درصد از ارزش کل معاملات بازار را در این روز شامل می‌شود. 
ارزش معاملات خرد نیز با کاهش 8 درصدی به نسبت روز معاملاتی قبل 
به رقم 4 هزار و 244 میلیارد تومان رسید. ارزش معاملات کل بازار سهام 
نیز به 189 هزار و 127 میلیارد تومان رسید. ارزش معاملات اوراق بدهی 
در بازار ثانویه 182 هزار و 144 میلیارد تومان بود که 96 درصد از ارزش 
کل معاملات بازار را در این روز شــامل می‌شود. ارزش معاملات خرد نیز 
با کاهش 8 درصدی نســبت به روز معاملاتی قبل به رقم 4 هزار و 244 

میلیارد تومان رسید.
چشم‎انداز بورس در نیمسال دوم

بازار سهام همچنان گرفتار دوگانه رکود و خروج پول است. در معاملات 
روز دوشــنبه، روند خروج پول حقیقی به دهمین روز متوالی رســید و 9 
میلیارد تومان پول حقیقی از بازار ســهام خارج شد. همچنین در مجموع 
روزهای شــنبه و یکشنبه نیز 714  میلیارد تومان سرمایه از بورس خارج 
شــد. همچنین ارزش معاملات خرد سهام نیز در این روزها ریزش کرد و 
به نظر می‎رسد بازار همچنان گرفتار دوگانه رکود معاملاتی و خروج پول 
حقیقی اســت. دو عاملی که مانع رشد بازار هستند و می‌تواند در روزهای 

معاملاتی آینده نیز کماکان روزهای نزولی متوالی را رقم بزنند.
نیمه دوم سال 1402 برای سهامداران بورسی چندان خوب شروع نشده 
و نماگــر اصلی بورس در هفته اول مهرمــاه با افت بیش از یک درصدی، 

ســطح 2.1 میلیون واحد را از دســت داد. در مورد چرایی چنین اتفاقی 
که از اواســط شــهریورماه شروع شــده و به معاملات مهرماه نیز تسری 
یافته، باید به رکود شــدید اقتصاد ایران اشاره کرد که خود را در معاملات 
بورس - به عنوان دماســنج اقتصاد – نشــان می‎دهد. به نظر می‎رسد تا 
زمانی که نیروی محرکه‌‌‌ای برای بازار ایجاد نشود، روند فعلی ادامه خواهد 
داشت. برخی کارشناسان معتقدند پول‌های خارج شده از بورس به سمت 
ســپرده‌های بانکی حرکت می‌کند، اما به نظر می‎رسد سهامداران منتظر 
محرک جدیدی هستند تا بتوانند بار دیگر به جریان دادوستدها بازگردند. 
شاید انتشار گزارش‌های شش ماهه شــرکت‌های بورسی، این محرک را 
در دســترس قرار دهد؛ هرچند گزارش اخیری که بازوی پژوهشی بانک 
مرکزی از صنایع بزرگ بورسی منتشر کرده، از وضعیت نامساعد شاخص 
تولید و فروش بنگاه‌های بزرگ تولیدی به دلیل قطعی برق در تابســتان 
امسال حکایت دارد. با این حال، باید همچنان به انتظار گزارش‌های شش 
ماهه شرکت‌ها ماند. در صورت بهبود چشم‌انداز سودآوری شرکت‌ها، روند 
صعودی بورس در شهریورماه که در واپسین روزهای این ماه با وقفه مواجه 
شده بود، با قدرت بیشتری به کار خود ادامه می‎دهد و انگیزه‎های مناسبی 

را برای خرید سهام ایجاد می‎کند.
معاملات سهام در بازار توافقی

سرپرســت مدیریت عملیات بازار فرابورس ایران با اعلام خبر درج سه 
شرکت در هشتمین بازار فرابورس ایران، جزییاتی از نحوه انجام معاملات 
و چگونگی خریدوفروش ســهام در این بازار را تشریح کرد. »محمدصادق 
غزنوی«، سرپرســت مدیریــت عملیات بازار فرابورس با اشــاره به اینکه 
معاملات در بازار توافقی بدون دامنه نوسان و حجم‌مبنا خواهد بود، گفت: 

همه معاملات در این بازار به روش بلوکی و معاملات عمده است.
او بــا تأکید بر اینکه مشــتریان بازار توافقی از طریــق کارگزاران باید 
»اقرارنامــه و بیانیه پذیرش ریســک« را تائید و امضا کنند، افزود: تمامی 
اشــخاص حقیقی و حقوقی به غیر از صندوق‌های ســرمایه‌گذاری قابل 
معامله و صندوق ســرمایه‌گذاری مشــترک در ســهام، با درآمد ثابت و 
مختلط می‌توانند در این بازار حضور داشته باشند. سهامداران بازار توافقی 
می‌توانند سفارش فروش ســهام خرد در تملک خود را در این بازار ثبت 
کنند، اما امکان خرید سهام به صورت خرد در این بازار وجود ندارد و تنها 
تأمین‎کننده نقدینگی که از میان سهامداران حقوقی بالای یک درصد یا به 
عنوان بازارگردان تعیین می‌شود، می‌تواند سهام خرد از این بازار خریداری 
کنند. بــه گفته غزنوی، مابقی متقاضیان خرید تنها در صورتی می‌توانند 
نســبت به ثبت ســفارش خرید خود اقدام کنند که سفارش‌های فروش 
انتخابــی و مورد توافق به میزان حداقل یک دهم درصد از ســرمایه پایه 

شرکت یا 5 ‌میلیارد ریال )هر کدام کمتر است( باشد.
سرپرســت مدیریت عملیات بازار فرابورس همچنین ارســال سفارش 
در بازار توافقی را از طریق ایســتگاه‌های معاملاتی نامک و صرفا با اعتبار 
زمانی روز امکان‌پذیر دانست و گفت: استفاده از اعتبار برای خرید سهام و 
حق تقدم ســهام در نمادهای معاملاتی ناشر بازار توافقی مجاز نیست. در 
بازار توافقی، انتشار قراردادهای آتی، اختیار معامله و اختیار فروش تبعی 
برمبنای ســهام درج‌شده در آن و انجام فروش تعهدی امکان‌پذیر نیست. 
روزهای معاملاتی این بازار از شنبه تا چهارشنبه هر هفته به استثنای ایام 
تعطیل رســمی از ســاعت ۹ صبح تا ۱۲ و ۳۰ دقیقه تعیین شده است و 
هرگونه تغییر در شــرایط معاملاتی این بازار حداقل دو روز کاری قبل از 

اعمال به اطلاع عموم خواهد رسید.
سرمایه‌گذار حقیقی در بازار جدید

رئیس ســازمان بورس و اوراق بهــادار از ورود ۹۵ هزار ســرمایه‌گذار 
حقیقی به بازار جدید بورس خبر داد و گفت: تاکنون و در روزهای گذشته 
حدود ۹۵ هزار نفر ســرمایه‌گذار حقیقــی در این بازار ورود پیدا کرده‌اند. 
مجید عشقی در مراســم رونمایی بازار جدید بورس تهران با عنوان بازار 
سرمایه‌گذاری حرفه‌ای با اشاره به ورود سرمایه‌گذار حقیقی به بازار جدید 
بورس توضیح داد: همواره عادت کردیم هر وقت به دنبال جذب ســرمایه 
هستیم به بانک فکر می‌کنیم اما باید به دنبال تقویت سهم بازار سرمایه در 
تامین مالی باشیم. این پتانسیل در بازار سرمایه وجود دارد که نقشش در 
تامین مالی پروژه‎های مختلف بسیار بیشتر از آن چیزی باشد که هست. در 
برخی پروژه‌ها قابلیت ورود همه سرمایه‌گذاران به دلیل نوع و میزان ریسک 
وجود نداشت؛ بنابراین نیاز داشتیم که بازار و نوع جدیدی از سرمایه‌گذاری 
ایجاد شود. امیدواریم بازار جدیدی که امروز افتتاح خواهد شد این مشکل 
را برطرف کند. عشــقی ادامه داد: این بازار ابداع ما در کشــور نیســت و 
در بســیاری از کشورها بازار مجزا و جدیدی برای سرمایه‌گذاران حرفه‌ای 
ایجاد شده است. در توضیح تفاوت‌های بازار سرمایه‌گذاری حرفه‌ای با بازار 
ســرمایه باید گفت که به عنوان مثال در عرضه‌هــای اولیه‌ای که در بازار 
ســرمایه اتفاق می‌افتد، بیش از ۱.۵ میلیون نفر شرکت می‌کردند، اما در 
این بازار حدود ۹۵ هزار سرمایه‎گذار حقیقی و ۳۰۰ هزار نفر سرمایه‌گذار 
حقوقی وارد شده‌اند که البته نسبت به شرایط موجود و نوع و تفاوت‌های 
این بازار این عدد امیدوارکننده است؛ چراکه تعداد سرمایه‌گذاران با تعداد 

کمتر اما با سرمایه‌های بزرگتر وارد این بازار شده‌اند.
رئیس ســازمان بورس و اوراق بهادار با تاکید بر لزوم شــفافیت هرچه 
بیشتر و ارائه گزارش به موقع و دقیق‌تر از سوی شرکت‌ها، گفت: امیدواریم 
تا پایان امسال سه پروژه دیگر را نیز به پذیره‌نویسی در این بازار برسانیم.

روند خروج پول حقیقی به دهمین روز متوالی رسید

سریال خروج سرمایه بورسی

رالی آغاز شــده در بازار ســهام که از آبان سال گذشته استارت خورده 
بود، در ســال جاری تا نیمه اردیبهشــت ادامه یافت. از آن پس اما تغییر 
سیاســت‌های بانک مرکزی و حرکت به ســمت کنترل تورم با سرکوب 
قیمت‌ها سبب رکود در بازار شــده که تاکنون ادامه داشته است. در این 
میان حواشــی نظیر افزایش نرخ خوراک، سبب شد تا اصلاح بازار شدت 
گیرد. حال در این شرایط پیش‎بینی بورس از نگاه کارشناسان برای نیمه 
دوم سال چیست؟ تغییر سیاست‌های بانک مرکزی و سعی در کنترل تورم 
از طریق سرکوب بازارها، سبب پدیدار شدن رکود در تمام بازارها و نه فقط 
بازار سهام شده است. با این حال پس از تمام فراز و نشیبی که طی شش 
ماهه ابتدایی ســال ۱۴۰۲ اتفاق افتاد، بازار سهام جلوتر از بازارهای طلا و 
سکه، دلار، خودرو و مسکن لقب پربازده‌ترین بازار شش ماهه نخست سال 

را از آن خود کرد.
»برزو حق‌شناس«، کارشناس بازار سرمایه با اشاره به رکود مطلق بازارها 
به »تجارت نیوز« می‎گوید: پیش‎بینی بورس در حال حاضر بحثی اســت 
که به راحتی نمی‌توان اتفاقات تاثیرگذار بر آن را از قبل حدس زد. بورس 
وابســتگی زیادی به دلار و دیگر بازارها دارد. در حال حاضر سیاســتگذار 
اقتصــادی و در رأس آن بانک مرکزی بــه صراحت می‌گویند بازارها باید 
کنترل شوند. نهادهای سیاستگذار، دغدغه‌های تورمی خود را دارند. آنها 

می‌گویند قیمت‌ها که خروجی تورم است باید کنترل شود.
او در پاسخ به این پرسش که این سیاست جدید تا چه زمانی ادامه دارد، 
می‎افزاید: دست سیاستگذار فعلا باز است. یعنی تا زمانی که اتفاقاتی مثل 
تبادل زندانیان و نزدیک بودن مواضع کشورها بر فضای دیپلماتیک حاکم 
است، دست سیاستگذار باز اســت. حال در نیمه دوم سال، مسائل کلان 
اقتصادی کشور برخلاف گفته فرزین، گویای این است که اقتصاد به سمت 
فشردگی فنر بازارها، در حال حرکت است. اگر کوچک‎ترین مسئله‌ای در 
حوزه سیاســت خارجی برخلاف روند مثبت فعلی پیش آید، دلار و بقیه 

بازارها از جمله بازار سرمایه، به تبع آن حرکت می‌کنند.

به عقیده این کارشــناس بازار ســهام، کنترل قیمت، راه کنترل تورم 
نیســت. اینکه قیمت را کنترل کنیم، مهار تورم نیست. ریشه عمده تورم، 
سیاست‌های پولی است و این سیاست‌ها همچنان ادامه دارد. با وجود اینکه 
مسئولان بیان می‌کنند، شــتاب رشد نقدینگی کاهش یافته، اما موضوع 
افزایــش بدهکاری دولت‌ها به بان‌کها، حرف دیگری می‌زند. در حالی که 
آمار اجزای پولی منتشر نمی‌شود و )درحالی که در مهرماه به سر می‌بریم( 
به تازگی آمار و ارقام فروردین‌ماه منتشــر شــده است. این نشان می‌دهد 
ناگفته‌هایی در این میان وجود دارد. بنابراین شــرایط بازار وابسته به این 
موضوع است. حال اگر من به عنوان تحلیلگر در عین حال که سیاستگذار 
پولی معتقد به مهار قیمت‌ها اســت، با قطعیت بگویم با توجه به شرایط 
کلان اقتصادی، بازارها باید رشد کنند، موضوعیت ندارد. البته این دیدگاه 
مختص آقای فرزین نیست و متاسفانه در ۵۰ سال گذشته که ریشه تورم 
ما عمدتا سیاست‌های پولی بوده است، سیاستگذار همیشه به دلیل مسائل 
پوپولیستی، سیاست کنترل قیمت‌ها که در انتهای مسیر تورم قرار دارند 

را مدنظر قرار داده است.
او سپس به دو سناریوی رشد در نیمه دو سال اشاره می‎کند و می‎گوید: 
تاکنون بازارها با خبردرمانی متوقف شده‌اند. این موضوع که تنش‌ها میان 
طرفین تشــدید نمی‌شود، باعث شده راکدشــدن بازارها، طبق سیاست 
نهادهای مرتبط پیش رود، اما از این پس، نیاز به اقدامات جدی‌تری وجود 
دارد. اگر این اقدامات در نیمه دوم سال رخ ندهد، همه بازارها حرکتی رو 
به بالا در پیش خواهند داشت. در این حالت، هرچه از سوی سیاستگذار، 
اراده‌ای مبنی بر کنترل بازارها وجود داشته باشد، بازارها راه خود را خواهند 
رفت. تحقق این سناریو منوط به این است که خبر جدی به طور مثال یک 
اتفاق خاص در فضای دیپلماتیک کشــور نیفتد، اما بازار تا جایی با اخبار 
تکراری چون واسطه‌گری عمان، ژاپن و یا قطر و این دست خبردرمانی‌ها 
منتظر می‌ماند. همچنان که سال گذشته تا شهریور این اتفاق رخ داد. در 
سال گذشــته خبرها مبنی بر احتمال امضای توافق تا شهریور بازارها را 

منتظر نگه داشــت، اما در نیمه دوم سال به واسطه اینکه چیزی در عمل 
اتفاق نیفتاد، بازارها حرکت خود را آغاز کردند.

حق‌شــناس توضیح می‎دهد: در حال حاضر نیــز همین اتفاق در حال 
تکرار است و این ادعاها که نرخ رشد نقدینگی و تورم کاهش یافته است، 
خیلی صادق نیســت. به طور مثال چند مورد وجود داشــته که با عوض 
کردن ســال پایه، آمار تغییر پیدا کرده است. در واقع با یک بازی با آمار، 
متغیرها به سادگی در جهت دلخواه تغییر خواهند کرد. اگر رشد نقدینگی 
کاهش یافته چرا ۱۴۵ درصد بدهی دولت به بان‌کها افزایش یافته است؟ 
اتفاقی که در حال رخ دادن اســت، مانند این است که شما نمی‌خواهید 
امروز یک اتفاق رخ دهد و صرفا آن را به ســال آینده در مقیاس بزرگ‎تر 

به تعویق می‌اندازید.
وی در ادامه به ســناریوی دوم رشد احتمالی بازار سهام اشاره می‎کند 
و توضیح می‎دهد: احتمال دیگر برای ســناریوهای محتمل بازار در شش 
ماهه دوم سال ۱۴۰۲ این است که یک بازی بر روی تجدید ارزیابی‌ها در 
سهم‌های بزرگی چون ذوب و گروه بانکی‌ها رخ بدهد، که می‌تواند درایور 
دیگری برای رشد بازار به حساب آید. احتمال این موضوع نیز وجود دارد؛ 
چراکه مدت پنج ســاله این شرکت‌ها پر شده اســت. رشد بازار در قالب 
یکی از این دو حالــت یا رخ دادن همزمان آن دو اتفاق می‌افتد و در غیر 
این صورت باید منتظر ادامه شرایط راکد بازارها بود. متاسفانه آنچه امروز 
سیاستگذار اقتصادی به آن افتخار می‌کند )حاکم شدن فضای رکودی در 
بازار( غلط است و عواقب آن در ادامه دامن دولت را خواهد گرفت. صد بار 
بدی کردی و دیدی ثمرش را، نیکی چه بدی داشــت که یک بار نکردی! 
اشتباه تکراری دولت در ۵۰ سال گذشته، با رویکرد سیاستگذاران فعلی، 
در حال تکرار اســت. آخرین باری که این سیاســت اجرا شد سال ۹۳ تا 
۹۶ بود که پس از آن دیدیم که سال ۹۶ تا ۱۴۰۰ و حتی تا ۱۴۰۲ رشد 
اقتصادی نداشــتیم. آنچه دولت آقای روحانی به آن افتخار می‌کرد نیز به 

دلیل فروش نفت اتفاق افتاده بود.

۲ سناریوی رشد بازار سهام در نیمه دوم سال

سیطره رکود تمام می‌شود؟
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نویسنده: علی آل‎علی
 ورود به بازارهای جدید، رقابت بر سر جذب مشتریان و در نهایت جا 
پای کسانی مثل ایلان ماسک یا جف بزوس گذاشتن رویایی است که 
کمتر کســی به راحتی از کنارش عبور می‎کند. این روزها اغلب مردم 
دنیا با هزار امید و آرزو قصد ورود به دنیای کارآفرینی را دارند. در این 
بین هم اصلا فرقی میان دانشــجوهای بی‎تجربه با کارمندان در آستانه 
بازنشستگی وجود ندارد. کافی است کمی کنجکاوی و صدالبته خلاقیت 
داشــته باشید تا رویاپردازی‎تان شروع شود. البته ماجرا همیشه به این 
سادگی‎ها نیســت؛ چراکه در بازار کلی رقیب گردن کلفت منتظرتان 
هســتند و به این ســادگی‎ها سهمی از ســودهای کلان به من و شما 

نمی‎دهند.
کارآفرینان صفر کیلومتر برای اینکه گلیم‎شان را از آب بیرون بکشند، باید 
روز بــه روز تلاش کنند. البته تلاش خالی کار به جایی نمی‎برد، در عوض 
شما باید روی یادگیری مهارت‎های تازه سرمایه‎گذاری کنید. اجازه دهید با 
هم روراست باشیم، در دنیایی که انتظارات مشتریان از برندها ثانیه به ثانیه 
بیشتر می‎شود، شــما نمی‎توانید همین طوری دست روی دست بگذارید. 
اگر بخواهیم ســری به دنیای شیرین مثال‎های کاربردی بزنیم، باید گفت 
کارآفرینان مثل رمان‎نویس‎هایی هستند که هرچه مهارت نویسندگی‎شان 

بیشتر باشد، انتشاراتی‎های بزرگتری سراغ‎شان خواهند آمد. 
ما در روزنامه فرصت امروز معتقدیم مهارت‎آموزی کارآفرینان باید همیشه 
با برنامه‎ای دقیق دنبال شود. وگرنه آخر سر شما با کلی مهارت به درد نخور 
تنها می‎مانید. به همین خاطر مقاله کنونی را به مهارت‎های ضروری برای 
کارآفرینان اختصاص داده‎ایم. اگر شما کارآفرینی کارکشته هستید، احتمالا 
این مقاله یاد و خاطره ســال‎های دور را برای‎تان زنده خواهد کرد. از سوی 
دیگر برای آنهایی که تازه از گرد راه رســیده‎اند، نکات این مقاله مثل یک 
کلاس درس با بزرگترین کارآفرینان دنیا خواهد بود. پس مطمئن شــوید 
قلم و کاغذ دم دست‎تان دارید تا حتی یک نکته کنکوری هم از یادتان نرود. 

مهارت‎های کارآفرینی که باید بلد باشید
وقتی صحبت از کارآفرینی می‎شود، بعضی‎ها آنقدر کار را سخت و پیچیده 
می‎کنند که نگو و نپرس. خب اگر کارآفرینی واقعا تا این اندازه ســخت و 
نفسگیر است، اصلا چرا باید ســراغش رفت؟ این سوالی است که معمولا 
کســی جوابی به آن نمی‎دهد. اگر از ما بپرسید، می‎گوییم کارآفرینی مثل 
بازی فوتبال است. شما می‎توانید همین طوری توپ را وسط زمین انداخته 
و شــروع به بازی با دوستان‎تان کنید، اما اگر قرار باشد در یک تورنومنت 
مهم شــرکت کنید آن وقت دیگر پای حســاب و کتاب وسط خواهد بود. 
همانطور که در دنیای فوتبال با تمرین‎های مختلف می‎شــود مهارت‎های 
دفاع، حفظ توپ یا حمله را ارتقا داد، شما هم در عرصه کارآفرینی می‎توانید 
بــا تکنیک‎های کلیدی خیال‎تان را راحــت کنید؛ به طوری که حتی یک 
برند هم حریف‎تان در بازار نشــود. ما در ادامه قصــد داریم چند تا از این 

مهارت‎های کلیدی را زیر ذره بین ببریم. 
مدیریت استرس

اغلب مردم بعد از ســال‎ها همچنان خاطرات دوران کنکورشان را به یاد 
می‎آورند. زمانی که همه چیز برای آدم در تست و مطالعه خلاصه می‎شود. 
در حالی که خیلی از داوطلبان نتیجه دلخواه‎شان را در کنکور نمی‎گیرند، 
کســانی که یک ســال به طور منظم مطالعه کرده و تست زده‎اند بهترین 
رشــته‎ها را قبول می‎شــوند. شــاید فکر کنید این افراد همگی نخبه‎های 
منزوی هســتند که چیزی به غیر از کتاب نمی‎شناســند. در این صورت 
باید بگوییم کاملا دراشــتباهید؛ چراکه ماجرا اصلا اینطوری نیست. تنها 
فرق بین رتبه‎های برتر با کســانی که از ورود به دانشگاه جا می‎مانند، در 
مدیریت استرس‎شان است. باور کنید یا نه، وقتی آدم استرس داشته باشد 
حتی ساده‎ترین کارهای دنیا هم مثل بالارفتن از دیوار صاف سخت یا حتی 

غیرممکن می‎شود. 
مثال بالا تا حد زیــادی درباره عرصه کارآفرینی هم مصداق دارد. وقتی 
شما همیشه نگران آینده برند یا حتی مدیریت شرایط جاری باشید، دیگر 

توانی بــرای برنامه‎ریزی و انجام کارهای روزمره نخواهید داشــت. خیلی 
از کارآفرینــان فکر می‎کنند اســترس هیچ جوره از عرصه کســب و کار 
جداشــدنی نیست. راســتش را بخواهید، ما در روزنامه فرصت امروز اصلا 
میانه خوبی با چنین باورهایی نداریم. اجازه دهید با یک ســوال کاربردی 
بحــث را پیش ببریم؛ آیا تا به حال در صــورت بیل گیتس، وارن بافت یا 
جف بزوس استرسی دیده‎اید؟ تا جایی که من یادم هست، این کارآفرینان 
مولتی میلیاردر همیشه با اعتماد به نفس و کاملا آرام جلوی دوربین ظاهر 
می‎شوند. خب اگر چنین آدم‎های موفقی فرمولی برای حفظ آرامش دارند، 

چرا شما نداشته باشید؟
احتمالا الان منتظرید ما یک فرمول طلایی برای مدیریت استرس‎تان 
رو کنیم. در این صورت باید کمــی ناامیدتان کنیم؛ چراکه هیچ فرمول 
یگانه‎ای برای همه کارآفرینان وجود ندارد. در عوض هر کسی قلق خاص 
خودش را دارد. بعضی‎ها با کلاس‎هایی مثل یوگا یا مدیتیشن اعصاب‎شان 
کاملا آرام می‎شــود. در حالی که بعضی دیگــر پیاده‎روی‎های طولانی را 
ترجیــح می‎دهند. مثلا خودِ من هیچ چیزی بــه اندازه موزیک خوب را 
دوســت ندارم. به همین خاطر هم همیشه هندزفری و اکانت اسپاتیفایم 
دم دست است. اینطوری تا کمی اعصابم به هم می‎ریزد، فورا با اسپاتیفای 

مشکل را حل می‎کنم. 
اگر شــما تا به حال درباره روش‎های مدیریت استرس‎تان فکر نکرده‎اید، 
باید از همین حالا چنین ظلمی به خودتان را متوقف کنید. یادتان باشــد 
شــما ربات نیســتید که 24 ســاعته کار کنید و خم به ابرو نیاورید. پس 
کمی به خودتان احترام گذاشــته و هر وقت اســترس‎تان زیاد شد، کمی 
اســتراحت کنید. یک بازی ویدئویی، نوشــیدنی گرم یا حتی چرتی چند 
دقیقه‎ای می‎تواند حســابی حال‎تان را عوض کند. اینطوری دوباره همان 

قهرمانی می‎شوید که مشتریان در بازار انتظارش را دارند. 
کنجکاوی پایان‎ناپذیر

کسانی که مطالعه تفریح مورد علاقه‎شان است، خیلی خوب با این جمله 
دکارت که »من شک می‎کنم پس هستم« آشنایی دارند. زمانی دکارت از 
این اســتدلال برای ایجاد انقلاب در نحوه نگرش بشر به محیط پیرامونش 
اســتفاده کرد، اما ما قرار است آن را در بســتر کارآفرینی به کار ببندیم. 
هرچه باشد کارآفرین‎ها هم تا به چیزی شک نکنند، خبری از نوآوری‎های 
حیرت‎انگیزشــان نخواهد بود. مثلا خودروهای برقــی را در نظر بگیرید. 
احتمالا اولین بار ایده خودروهای برقی وقتی به ذهن کارآفرینان رسید که 
با شک و تردید به خودروهای دیزلی نگاه کردند. خب اگر می‎شود روشنایی 
خانه و حتی نیروی مورد نیاز برای حرکت واگن‎های مترو را با برق تامین 

کرد، چرا چنین کاری را با اتومبیل‎ها نکنیم؟
کنجکاوی در دنیای امروز نیرویی بی‎پایان برای بهبود اوضاع محســوب 
می‎شــود. شما با اســتفاده از این مهارت می‎توانید همه چیز را به چالش 
کشــیده و راهکارهای ســاده‎تری را ایجاد کنید. اینطوری هم به انتظارات 
بی‎پایان مشتریان پاســخ داده‎اید، هم اینکه اسم و رسمی در بین بزرگان 
کسب و کار برای خودتان دســت و پا می‎کنید. پس منتظر چه هستید؟ 
همین امروز دست به کار شده و همه چیزهایی که به نظرتان کاملا عادی 
بود را دوباره از نو مرور کنید. قول می‎دهم خیلی زود به راهکارهای جذابی 

برای عرضه محصولات جدید دست پیدا کنید. 
انطباق با شرایط جدید

دنیا همیشه مطابق میل ما پیش نمی‎رود. حتی بزرگترین فوتبالیست‎های 
دنیا هم وقتی سن‎شــان بالا برود، باید کم کم به فکر خداحافظی از ورزش 
حرفه‎ای باشــند. قبول دارم دوری از تشویق‎های مداوم هواداران و هیجان 
مسابقات بزرگ برای هیچ‎کس ساده نیست، اما دنیا منتظر خواسته آدم‎ها 
نمی‎ماند. پس چاره‎ای به غیر از انطباق با شرایط جدید پیش روی ما نیست. 
بعضی از کارآفرینان فکر می‎کنند همین که یک موقعیت شغلی یا فرمول 
مناسب برای تولید محصولات پیدا کردند، دیگر همه چیز بر وفق مرادشان 
خواهد بود. اگر شما هم اینطور فکر می‎کنید، باید هشدار دهیم که شکست 
هر لحظه در کمین‎تان اســت. همانطور که شرکت‎هایی مثل اپل هر سال 

محصولات‎شــان را به روز رسانی می‎کنند، شما نیز باید آپدیت‎های گاه و 
بیگاه را در خاطر داشته باشــید. هرچه باشد مشتریان در بازاری که کلی 
محصولات رنگارنگ دم دست‎شــان است، هیچ وقت منتظر شما نخواهند 

ماند. 
کارآفریانی که خیلی خوب با شــرایط تازه کنار می‎آیند، معمولا شانس 
بیشــتری برای نوآوری و کسب ســودهای کلان دارند. یادتان باشد همه 
کارآفرینانی که اسم‎شــان در تالار مشــاهیر این صنعت ثبت شده، جزو 
اولین نفرهایی بودند که با شرایط تازه وفق پیدا کردند. پس بی‎خودی سر 
فرمول‎ها یا روش‎های قدیمی پافشــاری نکنید. گاهی اوقات موفقیت شما 
در رها کردن روش‎های قدیمی و جســت‎وجو برای راهکارهای تازه نهفته 
است؛ دقیقا مثل جویندگان طلا که خیلی زود قید سرزمین‎هایی که طلا 

نداشتند را می‎زدند!
ما در روزنامه فرصت امروز باور داریم کارآفرینانی که نمی‎توانند خودشان 
را با شــرایط تازه وفق دهند، هیچ مهارتی در تغییر اوضاع‎شــان نخواهند 
داشت. وقتی دنیای بیرون تغییر می‎کند، شما هم باید در واکنش به آن تا 
حدودی تغییر کنید. وگرنه کشمکش میان شما و تغییرات بیرونی دست 
آخر موجب شکســت‎تان خواهد شــد. فرمول ما برای تقویت این مهارت 
توجه به تجربه کارآفرینان موفق است. اگر شما خیلی خوب از روی دست 
آدم‎هــای موفق الگوبرداری کنید، به زودی همــه راه و چاه‎های انطباق با 

شرایط تازه را یاد می‎گیرید. 
فروش و روابط عمومی بالا

کارآفرینان دست آخر باید ایده‎های‎شان را در بازار تبدیل به پول کنند. 
شــما حتی اگر بهترین اتومبیل یا لپ تاپ دنیا را هم طراحی کرده باشید، 
تا وقتی که یک ســرمایه‎گذار حاضر به خرید ایده‎تان نشود یک سنت هم 
پول گیرتان نمی‎آید. از آن گذشــته خیلی از کارآفرینان در ابتدای راه باید 
خودشان مسئولیت فروش محصولات را برعهده بگیرند؛ چراکه نه بودجه 
کافی برای استخدام نیروی کار را دارند نه اینکه کارمندان حرفه‎ای حاضر به 
پذیرش ریسک همکاری با آنها هستند. پس اگر فکر کرده‎اید از همان قدم 
اول یک تیم فروش حرفه‎ای در کنار برندتان خواهد بود، سخت دراشتباهید. 
از آنجایی که بخش فروش بچه بازی نیســت و یک اشتباه کوچک هم 
آدم را طوری در بدهی فرو می‎برد که راه برگشــتی نباشد، شما باید کاملا 
هوشــمندانه در این راســتا عمل کنید. فرمول طلایی ما در این بخش بر 
پیوند میان فروش و روابط عمومی بالا تاکید دارد. به زبان خودمانی، شما تا 
روابط عمومی بالایی نداشته باشید، حتی یک محصول هم در بازار نخواهید 

فروخت. 
شاید انتظار داشته باشید ما در این مقاله درباره مهارت‎های مختلف روابط 
عمومی با شما حرف بزنیم. راستش را بخواهید چنین کاری در یک مقاله 
کوتاه اصلا امکان‎پذیر نیســت. در عوض ما شما را به مرور آرشیو روزنامه 
فرصت امروز دعوت می‎کنیم. قول می‎دهم آنجا کلی مطلب رنگارنگ درباره 
روابط عمومی و مهارت‎های مختلف این حوزه به پســت‎تان می‎خورد. به 

علاوه، هیچ وقت از معجزه اینترنت غافل نشوید؛ چراکه با یک جست‎وجوی 
ســاده کلی دوره آموزشــی رایگان پیش پای‎تان قرار خواهد گرفت. با این 
حســاب دیگر هیچ بهانه‎ای از شــما پذیرفته نیســت و باید همین امروز 

آستین‎تان را بالا زده و وارد گود شوید. 
کارآفرینانی که به طور طبیعی حس شوخ طبعی و روابط اجتماعی بالایی 
دارند، معمولا در این بخش اصلا آب در دل‎شان تکان نمی‎خورد. با این حال 
اگر شما آدم درونگرایی هستید، کارتان کمی سخت خواهد شد؛ چراکه باید 
پله به پله مهارت‎تان در این حوزه را ارتقا دهید. یادتان باشد هیچ‎کس یک 
شبه تبدیل به سخنرانی همه فن حریف یا فروشنده‎ای در حد استانداردهای 
جهانی نمی‎شود. این تمرین و تکرار است که از شما قهرمانی شکست‎ناپذیر 
خواهد ساخت. پس هیچ وقت دست از جست‎وجو برای ارتقای مهارت‎های 
روابط عمومی‎تان برندارید. اینطوری به طور خودکار توانایی فروش‎تان هم 

رکوردشکنی خواهد کرد. 
یادگیری از اشتباهات گذشته

حتی بهترین برندهای دنیا هم گاهی اوقات در بازار طوری گاف می‎دهند 
که شکست‎شان انکارناپذیر می‎شود. این یعنی شما به عنوان یک کارآفرین 
تازه کار حســاب‎تان کاملا روشن است. باور کنید یا نه، در طول سال‎های 
پیش روی کلی شکســت مختلف انتظارتان را می‎کشــد. شاید فکر کنید 
اشتباه و شکست امری طبیعی است. در این صورت حق کاملا با شماست. 
البته این بدان معنا نیست که شــما مجازید اشتباهات‎تان را دوباره تکرار 
کنید؛ چراکه نه بازار رقابتی این روزها چنین اجازه‎ای به شــما می‎دهد، نه 
مشتریان تحملش را دارند. پس باید کمی روی توانایی‎تان برای یادگیری از 

اشتباهات گذشته کار کنید. 
قبول دارم مرور اشــتباهات گذشته کار مورد علاقه هیچ‎کسی نیست، 
اما اگر شــما این بازی با روح و روان‎تان را به جان نخرید، خیلی زود باید 
با دنیای کارآفرینی خداحافظی کنید. تنها تمرینی که در این بخش باید 
دنبال کنید، مرور هر شکست و تلاش برای یادداشت‎برداری از اشتباهات 
بزرگی است که به چنین فاجعه‎هایی ختم شده است. بعد از آن باید این 
اشتباهات را همیشه جلوی چشــم‎تان نگه دارید تا دو بار از یک سوراخ 
گزیده نشــوید. احتمالا اگر انتظار فرمولی عجیب و غریب از ما داشتید، 
الان حســابی شــوکه شــده‎اید. حق هم دارید؛ چراکه این روزها بعضی 
از کارشــناس‎ها طوری دنیای کســب و کار را پیچیده کرده‎اند که حتی 
خودشــان هم از آن سر در نخواهند آورد. در عوض ما در روزنامه فرصت 
امروز همیشه روی راهکارهای ساده اما تاثیرگذار دست می‎گذاریم. پس 
لطفا عزم‎تان را جزم کنید تا اگر خدایی نکرده در بازار شکست خوردید، 

حداقل از آن درسی هم بگیرید. 
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چهارشنبه
۱۲ مهر 1402

شماره ۲۳۲۸



7ایران زمـــین www.forsatnet.ir7تلفن مستقیم: 86073290 ایران زمـین www.forsatnet.irتلفن مستقیم: 86073290

اخبار

افتخارآفرینی ورزشکاران شرکت ملی پخش فرآورده های نفتی منطقه آذربایجان شرقی؛
تیراندازان آذربایجان شرقی در سکوی نخست قهرمانی کشور ایستادند

آذربایجان شرقی - فلاح: مدیر شرکت ملی پخش فرآورده های 
نفتی منطقه آذربایجان شــرقی از کســب مقام اول تیم ورزشی این 
منطقه در مسابقات سراسری کارکنان شرکت ملی پخش فرآورده های 
نفتی ایران در رشــته تیراندازی خبر داد. ناصر راشدی ضمن تبریک 
ایام خجســته هفته وحدت، میلاد با سعادت نبی اکرم حضرت محمد 
مصطفی)ص( و طلوع خورشید علم و معرفت در آسمان امامت و ولایت 
حضرت امام جعفرصادق)ص( از موفقیت تیم ورزشــی این منطقه در 
مسابقات سراسری کارکنان شرکت ملی پخش فرآورده های نفتی ایران 

و کسب مقام اول تیمی این دوره از مسابقات در رشته تفنگ و تپانچه خبر داد. مدیر شرکت ملی پخش فرآورده های نفتی منطقه 
آذربایجان شرقی ضمن تأکید بر توجه به سلامت و نشاط کارکنان با انجام برنامه ریزی و اجرای برنامه های فرهنگی و ورزشی این 
موفقیت را به همکاران ساعی منطقه به ویژه تیم تیراندازی اعزامی به مسابقات ورزشی تبریک گفت و برایشان در همه عرصه های 
زندگی آرزوی توفیق کرد. ناصر راشدی در ادامه با اشاره به موفقیت های ورزشکاران منطقه در این دوره از مسابقات افزود: محمدرضا 
وفایی در رشــته انفرادی تپانچه موفق به کسب مقام دوم شــد و سید حسین اکبری نیز مقام سوم رشته انفرادی تفنگ را به خود 
اختصاص داد.  لازم به ذکر است این دوره از مسابقات در مهر ماه 1402در بین کارکنان مناطق 37 گانه شرکت ملی پخش فرآورده 

های نفتی ایران به میزبانی منطقه استان مرکزی در شهر اراک برگزار گردید.

مدیرعامل شرکت گاز مازندران :
دفاع مقدس آیینه  تمام نمای ایثار و مقاومت است

ساری – دهقان : مدیرعامل شرکت گاز مازندران بیان کرد: دفاع 
مقدس آیینه  تمام نمای ایثار و مقاومت است. به گزارش خبرنگار روزنامه 
تیرنگ به نقل روابط عمومی شرکت گاز استان مازندران؛ قاسم مایلی 
رستمی ، مدیرعامل شرکت گاز مازندران در مراسم نوزدهمین یادواره 
شــهدای شــرکت گاز مازندران در جمع خانواده های معظم شاهد و 
پیشکسوتان دفاع مقدس و مقاومت، عنوان داشت: دفاع مقدس آئینه 
تمام نمای ایثار و مقاومت اســت و این مهم نه تنها برای نسل جدید، 
بلکه برای همه کشورهایی است که عاجزند و زانویشان در مقابل ظلم و 
جور سست و خم شده و بیم این دارند که در مقابل فشارهای استکبار 

جهانی، مقاومت کنند. وی بیان داشت: شهدای ما جانانه در مسیر حق ایستادگی کردند تا امروز همه ما و نسل امروز ما آزادانه و با 
افتخار زندگی کنند.مدیرعامل شرکت گاز مازندران با اشاره به اینکه ما در شرکت 7۸۸ ایثارگر داریم، گفت: امروز اگر می خواهیم راه 

شهدا را ادامه دهیم، باید در هر مسند و جایگاهی که هستیم، خدمت به مردم را سرلوحه خود قرار دهیم.

مدیر درمان تأمین اجتماعی استان مرکزی :
۰۳ درصد زایمان ها در بیمارستان های تأمین اجتماعی انجام می شود

اراک- فرناز امیدی:  مدیر درمان تأمین اجتماعی مرکزی گفت: 
سال گذشته 13 هزار و ۵2۸ واقعه ولادت در استان مرکزی ثبت شده 
که 30 درصد این نوزادان در ســه بیمارســتان تأمین اجتماعی متولد 
شده اند. دکتر روح اله سهرابی اظهار داشت: سال گذشته چهار هزار و 
۸۶ نوزاد در بیمارستان های امام خمینی )ره( اراک، شهید دکتر چمران 
ساوه و شازند متولد شدند. وی بیان کرد: در پنج ماهه نخست امسال نیز 
شمار موالید در بیمارستان های تأمین اجتماعی یک هزار و ۶1۶ مورد 
بوده است که در این بازه زمانی تعداد موالید استان مرکزی، پنج هزار و 
21۹ مورد است. مدیر درمان تأمین اجتماعی گفت: یکی از مهم ترین 

دغدغه های اصلی رهبر انقلاب در سال های اخیر جوانی جمعیت و رشد نرخ زاد و ولد بوده و استان مرکزی هم در نرخ باروری و هم 
نرخ سالمندی وضعیت مطلوبی ندارد و جزو استان های پایین جدول است. سهرابی ادامه داد: در راستای تحقق منویات مقام معظم 
رهبری پیرامون مساله فرزند آوری و جلوگیری از حرکت کشور به سمت پیری و پیرو تأکیدات قانونی مندرج در سیاست های کلی 
جمعیت و سیاست های کلی تأمین اجتماعی، خدمات ناباروری تحت پوشش بیمه تأمین اجتماعی قرار گرفته است و تاکنون در سطح 
اســتان یک هزار و 2۹۸ پرونده نازایی تشــکیل و هزینه های دارو و درمان آن ها پوشش داده شده است. وی تاکید کرد: همچنین با 
رویکرد افزایش جمعیت و تأکید بر اثرات مثبت بارداری و زایمان طبیعی در سلامت بانوان، خوشایندسازی زایمان، ثبت خاطره و تجربه 
شیرین از زایمان برای مادر و تشویق به زایمان های بعدی، بلوک زایمان سه بیمارستان سازمان تأمین اجتماعی در شهرهای اراک، ساوه 
و شازند تجهیز، بازسازی و نوسازی شده است. مدیر درمان تأمین اجتماعی استان مرکزی عنوان کرد: نوسازی بخش زایمان، ایجاد 
اتاق های تک نفره زایمان، فراهم شدن امکان زایمان بی درد و زایمان در آب، امکانات رسیدگی به نوزاد و تأمین بهترین فضای فیزیکی 
به صورت تک نفره برای مادران، از ویژگی های مهم بلوک زایمان بیمارستان سازمان تأمین اجتماعی استان مرکزی است.سهرابی افزود: 
در سال های گذشته، سیستم زایمان در کشور سنتی بود و مادر در بلوک زایمان کنار سایر مادران قرار می گرفت و با شروع درد به 
اتاق زایمان منتقل شده و پس از زایمان وارد بخش می شد. وی تصریح کرد: اکنون در راستای تکریم مادر و خانواده، حفظ حریم و 
رعایت حقوق گیرنده خدمات، بلوک های زایمان تأمین اجتماعی استانداردسازی شده و اتاق های LDR )اتاق زایمان خصوصی( ایجاد 
شده است. مدیر درمان تأمین اجتماعی استان مرکزی گفت: برگزاری دوره های آموزشی برای مادران باردار نیز از دیگر اقدامات انجام 
شــده در این بیمارســتان ها است تا مادران، آماده زایمان شده و بتوانند فرزندآوری با کمترین استرس را تجربه کنند. سهرابی ادامه 
داد: برگزاری دوره های آموزشی آمادگی زایمان برای خوشایندسازی زایمان در همه مراکز درمانی تابعه، برگزاری مشاوره های پیش از 
بارداری در درمانگاه های مامایی توسط کارشناسان مامایی، آموزش و فرهنگ سازی برای زایمان طبیعی و آموزش های فردی به مادر 
باردار و خانواده، ارتقای کیفیت مراقبت های بارداری در راســتای فرزندآوری و زایمان طبیعی و منع زایمان غیرطبیعی غیرضروری، 
توسعه منظم و منسجم امکانات زایمان های بدون درد، عقد قرارداد با مراکز مشاوره مامایی برای حضور مامای همراه در کنار مادران 
باردار در بخش های زایمان و جذب متخصصان زنان و زایمان برای ارتقای کمی و کیفی خدمات مامایی و زایمان، از مهم ترین اقداماتی 

است که در بخش درمان تأمین اجتماعی انجام شده است.

تقدیر از روابط عمومی شرکت برق منطقه ای خوزستان در انجام موفق 
ماموریت های ملی مدیریت مصرف تابستان ۲۰۴۱

اهواز - شبنم قجاوند: روابط عمومی شرکت برق منطقه ای خوزستان در انجام ماموریت های ملی ابلاغی طرح جامع اطلاع رسانی 
دوره اوج مصرف 1402 کشــور، عملکرد موفق و شایســته ای به ثبت رسانده است. بر اساس اعلام محمد علی اکبری مدیرکل دفتر 
روابط عمومی و امور بین الملل شرکت توانیر، شرکت برق منطقه ای خوزستان در انجام ماموریت های ملی برنامه عملیاتی طرح جامع 

اطلاع رسانی دوره اوج مصرف 1402 کشور، به نحو احسن عمل کرده و مجموعه روابط عمومی عملکرد شایسته ای داشته است. 
مدیرکل دفتر روابط عمومی و امور بین الملل شرکت توانیر همچنین از روابط عمومی شرکت برق منطقه ای خوزستان به دلیل 
عملکرد موفق و شایسته در انجام ماموریت های ملی قدردانی کرده است.تولید مستند تصویری فرایند سخت برق رسانی، یادداشت 
در خصوص مدیریت مصرف، برگزاری جشنواره مدیریت مصرف و تولید تیزر از جمله ماموریت های ملی روابط عمومی شرکت برق 

منطقه ای خوزستان بوده که به نحو احسن آنها را اجرایی کرده است.
گفتنی اســت روابط عمومی شــرکت برق منطقه ای خوزستان به عنوان بازوی اطلاع رسانی شــرکت، در تابستان سال جاری با 
اطلاع رسانی اقدامات انجام شده برای پایداری شبکه، وضعیت تولید و مصرف برق و انجام برنامه های آگاهی بخشی در خصوص مدیریت 

بهینه مصرف برق، تلاش کرده است تا گام موثری برای عبور موفق از پیک مصرف تابستان 1402 بردارد.

برگزاری آیین تقدیر از برگزیدگان جشنواره ها و مسابقات روابط عمومی و 
آموزش همگانی در سال ۲۰۴۱

اصفهان - فایــزه مرادیان: با حضور قائم مقــام مدیرعامل، 
مدیرروابط عمومی و آموزش همگانی آبفای استان اصفهان، مشاور 
مدیرعامل در امور جوانان و دبیر اجرایی خانه کارگر اســتان، آیین 
تقدیر از برگزیدگان جشــنواره طراحي پوســتر، جشنواره فرهنگی 
هنری خانواده آبي، جشــنواره عکس و فیلم و مسابقه نوروزي جلوه 
هاي آب در طبیعت، مسابقه پیامکي کیمیاي حیات و مسابقه های 
پیامکی هفته دولت برگزار شد. در این مراسم مجید حبیبیان هدف از 
برگزاری این گونه جشنواره ها را به روز نگه داشتن اطلاعات مردم در 
خصوص روش های مدیریت مصرف بهینه آب دانست و اعلام کرد: 

با توجه به اقلیم خشک و نیمه خشک کشور در حال حاضر یکی از مسائل کشور عدم مصرف صحیح آب از سوی برخی از مردم 
است که انتظار می رود با برگزاری جشنواره های فرهنگی راهکارهای جدیدی پیرامون مصرف درست آب ارائه شود.. درادامه مجید 
مختاری با بیان اینکه این ۶ جشنواره با هدف اطلاع رسانی، آگاهی بخشی در خصوص خدمات آب و فاضلاب و افزایش سواد آبی 
در دستور کار قرار گرفت اظهار داشت: فراخوان نخستین جشنواره طراحی پوستر در محورهای مدیریت مصرف آب و تغییر اقلیم، 
مدیریت مصرف آب و نسل آینده، مدیریت مصرف آب و سبک زندگی، مدیریت مصرف آب و محیط زیست، مدیریت مصرف آب 
و جریان زاینده رود و مدیریت مصرف آب و آموزه های دینی توسط شرکت آب و فاضلاب استان در دی ماه 1401 منتشر شد 
که پس از انجام داوری ها، از مجموع 4۶ اثر پذیرفته شده توسط دبیرخانه، تعداد ۶ اثر برگزیده شدند.  وی با اشاره به جشنواره 
فرهنگی هنری خانواده آبي گفت: اولین دوره از این جشنواره در سال 13۹۹ همزمان با شیوع ویروس کرونا و باهدف فرهنگسازی 
مدیریت مصرف آب در خانواده به صورت مجازی برگزار شد و نظر به استقبال خانواده ها در سال های بعد نیز ادامه پیدا کرد. در 
این دوره از جشنواره که در بخش های دابسمش، نمایش خانگی، عکس و فیلم موبایلی، انیمیشن و پای صحبت بزرگترها برگزار 
شد حدود 100 اثر پذیرفته شده توسط مربیان فرهیخته و باتجربه کانون پرورش فکری کودکان و نوجوانان استان مورد داوری 
قرار گرفت و درنهایت تعداد 10 اثر به عنوان آثار برتر انتخاب شدند. مدیر روابط عمومی و آموزش همگانی شرکت آبفای استان 
اصفهان با بیان اینکه جشنواره عکس و فیلم با هدف به تصویر کشیدن تلاش های بی وقفه مهندسان،کارکنان و نیروهای عملیاتی 
شرکت آب و فاضلاب استان در اجرای طرح های عمرانی آب و فاضلاب در جهت خدمت رسانی بهتر به مردم برگزار شد اظهار 
داشت: فراخوان این جشنواره به صورت درون سازماني منتشر و مقرر شد عکس ها و فیلم هاي کوتاه موبایلي از پروژه ها و دشواري 

هاي کار به روابط عمومي ارسال شود ودر مرحله اول، از 10 اثر برتر تقدیر خواهد شد..

جزئیات معافیت و تخفیف مالیاتی فرزند سوم 
یزد سید محمد جواد عرفان فر؛ مدیرکل امور مالیاتی استان 
یزد، شرایط معافیت و تخفیف مالیاتی فرزند سوم و بیشتر، موضوع 
ماده 1۸ قانون حمایت از خانواده و جوانی جمعیت را اعلام کرد. 
رضا نجف زاده مدیر کل امور مالیاتی اســتان یزد اظهار داشــت: 
پیرو بخشنامه شماره 13/1402/200مورخ 13/0۶/1402 رئیس 
سازمان امور مالیاتی کشور، معافیت سالانه مالیات بر درآمد حقوق 
)موضوع ماده ۸4 قانون مالیات های مستقیم( اشخاص حقیقی، به 
ازای فرزند سوم و بیشتر که از ماه آبان سال 1400 به بعد متولد 
شده اند، به ازای هر فرزند 1۵ درصد افزایش می یابد. نجف زاده در 

این خصوص افزود: طبق مفاد تبصره بند )ت( ماده 1 قانون حمایت از خانواده و جوانی جمعیت )مصوب 24/07/1400(، 
استفاده از معافیت مالیاتی موضوع ماده 1۸ قانون مذکور، مشروط به آن است که نرخ باروری شهرستان محل زادگاه پدر یا 
فرزند، بالای ۵/2 نباشد.وی خاطر نشان کرد: با توجه به حکم صدر ماده 1۸ قانون یادشده، در صورت احراز سایر شرایط، پدر 
و مادر هر دو به صورت همزمان امکان استفاده از این معافیت را دارا می باشند. مدیر کل امور مالیاتی استان یزد اظهار داشت: 
اشخاص مشمول ماده 1۸ قانون فوق، با رعایت سایر قوانین و مقررات مربوط، برای هر یک از فرزندان سوم و هر تعداد فرزند 
متولدشده بعد از فرزند سوم )با رعایت شرط تاریخ تولد از 01/0۸/1400 به بعد(، بدون اعمال محدودیت در خصوص تعداد 
فرزندان، به مدت سه سال و به شرط تصویب در قوانین بودجه سنواتی می توانند از تخفیف مالیاتی موصوف، استفاده نمایند.

شماره 2330
چهار شنبه
12 مهر 1402

آذربایجان شرقی - فلاح: مدیرعامل شرکت گاز استان آذربایجان شرقی 
گفت: امسال اعتباری بالغ بر ۸00 میلیارد ریال برای اصلاح، جایگزینی و بهینه 
سازی سیستم موتورخانه مشترکین و ایمن سازی سیستم گرمایشی مدارس و 

نصب بخاری های هرمتیک اختصاص یافته است.
نادر کمالی با اشاره به عملکرد کلی طرح بهینه سازی موتورخانه مشترکین 
در استان گفت: تاکنون 7 هزار و 220 موتورخانه مشترکین با مبلغی بالغ بر 
2۵۵ میلیــارد و 774 میلیون ریال از طرح رایگان بهینه ســازی مصرف گاز 

شرکت ملّی گاز ایران بهره مند شده اند.
وی افزود: در ۶ ماهه نخست امسال نیز اطلاعات 470 موتورخانه ثبت و با 
اعتباری بالغ بر 2۵۶/3۹ میلیون ریال مورد اقدام قرار گرفته اســت. کمالی با 
اشاره به آخرین وضعیت بهینه و ایمن سازی سیستم گرمایشی مدارس استان 
اظهار داشــت: بر اساس تفاهم نامه منعقده با سازمان نوسازی مدارس استان 
در ســال گذشته، 31 موتورخانه و 11 پکیج اصلاح و بروزرسانی شده و ۵۹۸ 

بخاری هرمتیک هوشمند با بخاری های سنتی مدارس جایگزین شده است.
مدیرعامل شــرکت گاز استان تصریح کرد: نوسازی مدارس در سال جاری 
طبق روال سال گذشــته در بخش جایگزینی بخاری های فرسوده با بخاری 
های هوشمند و کم مصرف هرمتیک و بهینه سازی مدارس مجهز به موتورخانه 

تداوم خواهد داشت.
6۰ روستا، فاصله تا تحقق تعهدات گازرسانی در سال ۱۴۰۲

مدیرعامل شرکت گاز استان آذربایجان شرقی همچنین گفت: بررسی روند 
اجرای پروژه ها، حاکی از گام های پایانی شرکت برای تحقق تعهدات شرکت 
گاز در ســال جاری و توزیع عادلانه رفاه در تمامی روســتاهای دارای قابلیت 

گازرسانی در استان است.

نادر کمالی در ادامه توضیح داد: با افتتاح پروژه های گازرسانی به 2۶ روستای 
اســتان در هفته دولت با خانواری بالغ بر 42۸، درصد بهره مندی خانوارهای 

روستایی استان به ۹۸.۹۹ درصد افزایش یافته است.
وی با اشاره به هدف گازرسانی شرکت به تمامی روستاهای بالای 20 خانوار 
در سال جاری تصریح کرد: از دو هزار و 7۵۶ روستای استان، دو هزار و 4۹1 
روستا گازدار شده و تأمین گاز ۶0 روستای استان با خانواری بالغ بر یک هزار و 

۶70 خانوار به عنوان تعهدات سالجاری با شتاب مطلوبی تداوم دارد.
کمالی در خصوص ســایر روستاهای باقیمانده اظهار داشت: تأمین گاز 3۹ 
روستای دیگر در مرحله طراحی و انتخاب پیمانکار مجری قرار داشته و 1۶۶ 
روستا نیز به دلیل پراکندگی خیلی زیاد و با میانگین ۶ خانوار و هزینه های 
بالای گازرسانی، مستلزم ارائه مجوز اجرا است که در مرحله پیگیری قرار داشته 

و متعاقب تایید اجرا خواهد شد.
وی اظهار داشت: هم اکنون یک میلیون و 221 هزار و 1۶۶  خانوار شهری 

و روستایی استان از نعمت الهی و انرژی پاک گاز طبیعی بهره مند هستند.
مدیرعامل شرکت گاز استان تأکید کرد: گازرسانی به بخش های صنعتی و 
تولیدی در استان هم ردیف با افزایش بهره مندی خانگی تداوم داشته و شمار 
واحدهای صنعتی گازدار در استان به 10 هزار و 274  واحد افزایش یافته است.

اهواز - شبنم قجاوند:استاندار خوزســتان به همراه نماینده مردم ایذه، 
باغملک، صیدون و دزپارت در مجلس شورای اسلامی و مدیرعامل و مدیران 
شــرکت برق منطقه ای خوزستان از روند احداث خط و پست برق فوق توزیع 

شهرستان صیدون بازدید کردند.
این بازدید با هدف تسریع در روند اجرای این پروژه با توجه به اهمیتی که 
در تامین برق بخش خانگی و سایر مصارف شهرستان در آینده خواهد داشت، 

انجام گرفته است.
محمود دشــت بزرگ مدیرعامل شــرکت برق منطقه ای خوزستان در این 
بازدید با اشــاره به عبور موفق از پیک مصرف تابســتان 1402، تصریح کرد: 
پســت و خط برق فوق توزیع صیدون با اعتبار اولیــه بیش از ۵ هزار و 100 
میلیارد ریال کلنگ زنی شــده و در حال حاضر در مجموع حدود ۶0 درصد 

پیشرفت فیزیکی دارد.
وی تصریح کرد: پســت برق فوق توزیع صیدون یک پست موبیل 132 به 

33 کیلوولت به ظرفیت 1۵ مگاولت آمپر خواهد بود که از طریق یک خط دو 
مداره به طول 3۸ کیلومتر از پست 400 کیلوولت باغملک برق دار خواهد شد.

به گفته دشــت بزرگ، تسریع در روند اجرای این پروژه که نقشی پررنگ و 
زیرساختی در توسعه منطقه خواهد داشت، نیازمند تامین اعتبارات و نقدینگی 

لازم است.
وی اضافه کرد: تمام تلاشــمان این است که پست و خط برق فوق توزیع 
صیــدون در کمترین زمان ممکن مورد بهره برداری قــرار بگیرد و این اقدام 

نیازمند تعامل و همکاری در تامین اعتبارات و نقدینگی مورد نیاز است.
گفتی است علاوه بر بازدید از پروژه در حال احداث پست برق فوق توزیع 
صیدون، محمود دشــت بزرگ و مدیران شــرکت برق منطقه ای خوزستان 
در جلسه شــورای اداری شهرستان باغملک که با حضور علی اکبر حسینی 
محراب اســتاندار خوزستان و عبدالله ایزدپناه نماینده مردم شهرستان های 
ایذه، باغملک، صیدون و دزپارت و مدیران دستگاه های اجرایی تشکیل شد، 
شــرکت و توضیحات لازم در خصوص پروژه های برقی فوق توزیع منطقه را 

ارائه کردند.

آذربایجان شرقی - فلاح: در هفته گرامیداشت دفاع مقدس، مدیر شرکت 
ملی پخش فرآورده های نفتی منطقه آذربایجان شــرقی به همراه مسئولین 
منطقه با خانواده شــهید والامقام سرهنگ دوم پاســدار بهرام مهدوی دیدار 

کردند.
ناصر راشــدی در دیدار با خانواده معزز شــهید والامقام سرهنگ دوم 
پاسدار بهرام مهدوی با تأکید بر اینکه شهدا برگزیدگان درگاه خدا هستند 
و مقام ارجمندی در پیشگاه ربوبی دارند، گفت: توجه به ارزش های دفاع 
مقدس و پاســداری از خون مطهر شــهدای عزیز وظیفه ماست و تکریم 
یادگاران گرانقدر آن بزرگواران کوچکترین کاری است که می توانیم انجام 

دهیم. 
در ادامه بهنام مهدوی فرزند شهید گرانقدر که از کارکنان شرکت ملی پخش 
فرآورده های نفتی منطقه آذربایجان شرقی می باشد با بیان خاطره ای از پدر 
بزرگوارشان، گفت: چند سال بعد از پایان جنگ تحمیلی پدرم با تحریر باسم 

رب الشهداء والصدیقین درحال نوشتن وصیت نامه بود که گفتم پدر، جنگ 
دیگر تمام شــده و ایشان در پاسخ گفت دفاع و مقاومت هنوز پایان نیافته، تا 

دشمن هست مقاومت هم خواهد بود و ما تا آخرین قطره خون ایستاده ایم. 
همسر مکرم شهید گرانقدر نیز با تشکر از توجه و اهتمام مدیریت و مسئولین 
منطقه در حراست از ارزش های سال های دفاع مقدس و شهدای عزیز، با بیان 
خاطراتی از سیره اخلاقی شهید بزرگوار، اظهار کرد: محبت و صمیمیت همراه 
با روی خوش از شــاخصه های اخلاقی وی بود. ایشــان قبل از شهادت نحوه 

شهادتش را در خواب دیده و برایمان تعریف کرده بود.
در خاتمه مدیر شــرکت ملی پخش فرآورده های نفتی منطقه آذربایجان 
شرقی با اهدای گل از همسر معزز شهید بهرام مهدوی بعنوان همسری فداکار 

و استوار و مادری دلسوز و مهربان تجلیل کرد.
لازم به ذکر اســت شهید سرهنگ دوم پاسدار بهرام مهدوی پس از مدتها 
مبارزه با اشــرار، پنجم اسفند ماه سال 13۸۵ در منطقه عملیاتی شمالغرب 
کشــور توسط  گروهک تروریستی پژاک همراه با 14 نفر از همرزمان خود به 

درجه رفیع شهادت نائل آمد.

سحر عمروانی - بهارستان: آیین کلنگ زنی ایستگاه شماره ۵ آتش نشانی 
شــهرداری نسیم شهر همزمان با هفتم مهر ماه روز آتش نشان با حضور عبداله 
نوحی فرماندار ، محمد رضا بابا حسینی سرپرست شهرداری نسیم شهر ، هدایت 
لطفی رییس شورای اسلامی و دیگر اعضای شورای اسلامی شهر نسیم شهرو به 
همراه جمعی از آتش نشانان و مسوولین شهر درمحله احمد آباد نسیم شهر برگزار 
شد .  فرماندارشهرستان بهارستان ضمن گرامیداشت  هفتم مهر ماه روز آتش نشان  
و هفته دفاع مقدس و پاسداشت یاد وخاطره ی شهدای جنگ تحمیلی تاکید کرد  
: هفته دفاع مقدس را فراموش نکنیم ، هفته دفاع مقدس یادآور یادو خاطره ی 
شهدایی است که شجاعانه  برای دفاع از وطن ، اعتقاد و باورها وارزشهای دینی در 
جبهه های حق علیه باطل حضور پیدا کردند .  عبداله نوحی با بیان این موضوع که 
این دفاع درعرصه های مختلف درکشور همچنان ادامه دارد  به نقش حیات بخشی 
آتش نشانان  به آحاد جامعه اشاره کرد  و اظهارداشت : دربسیاری موارد که افراد 
جسارت وشجاعت حضوردرحوادث و خطرات را ندارند آتش نشانان شجاعانه برای 
نجات انسانها از جانشان می گذرند که این شجاعت و از خود گذشتگی ستودنی 
است . فرماندارشهرستان بهارستان درادامه به اهمیت ارائه خدمات عمرانی ورفاهی  
به شهرهای درحال توسعه پرداخت و گفت : ارائه خدمات شهری وعمرانی توسط 
شورا وشهرداری در شهرهای درحال توسعه ای مانند نسیم شهر از اهمیت ویژه ای 
برخوردار است . خدمات اجتماعی ورفاهی  امیدواری وخودباوری را برای شهروندان 

به همراه دارد که  درنهایت نشاط اجتماعی را به ارمغان می آورد .
سرپرست شهرداری نسیم شهر نیز ضمن گرامیداشت هفته دفاع مقدس  و روز 
آتش نشان گفت :  ایستگاه آتش نشانی شماره ۵ شهرداری نسیم شهردرزمینی به 
مساحت ۶۶0 متر مربع  با اعتباری بالغ بر20 میلیارد تومان ازمحل اعتبارات ارزش 
افزوده احداث می شود . مهندس بابا حسینی  اهمیت موقعیت مکانی ایستگاه 

شماره ۵ را با توجه به نبود ایستگاه آتشنشانی دراین محدوده  و خدمت رسانی 
به موقع به شهروندان و محور تهران - ساوه بسیار مهم ارزیابی کرد . وی افزود : 
به منظور خدمات رسانی بهتر به شهروندان و نیازاین  منطقه ایستگاه اورژانس نیز 
درکنار ایستگاه آتش نشانی شماره ۵  احداث می شود .  بابا حسینی سرپرست 
شهرداری نسیم شــهر درادامه با بیان این که اقدامات بسیار خوبی درمجموعه 
ی شورا وشهرداری نسیم شهردرجهت رضایتمندی مردم و نیازشهرانجام گرفته 
است ، اظهارداشت : کلنگ زنی پارک شش هکتاری و سازمان خدمات موتوری 

و چندین پروژه ی عمرانی دیگرنیز در دست اجراست که کلنگ زنی آن در هفته 
های آینده انجام می شود  و طبق برنامه ریزی های صورت گرفته تاسال 1403 
تکمیل و آماده بهره برداری قرار خواهد گرفت . باباحسینی احداث زمین چمن 
مصنوعی واقع دربوســتان بزرگ خلیج فارس با متراژ۹۶مترمربع ، تجهیز سوله 
ورزشــی چند منظوره واقع در بلوار کشاورز ، احداث زمین چمن مصنوعی واقع 
در منطقه شهری امام خمینی با متراژ 10۵0 مترمربع ، راه اندازی اولین ایستگاه 
ســنجش آلاینده هوا در نسیم شهر و تحول درناوگان حمل ونقل عمومی را از 
مهمترین اقدامات درحال اجرای شورا و شهرداری نسیم شهراز محل اعتبارات 

ارزش افزوده  عنوان کرد . 
هدایت لطفی رییس شــورای اسلامی شهر نسیم شهر نیز با اشاره به اهمیت 
سازمان آتش نشانی و  تجهیز ایستگاه های آتش نشانی درشهر به تشریح اقدامات 
انجام گرفته دراین حوزه پرداخت و  خاطر نشان کرد :  ساخت و تکمیل  ایستگاه 
شــماره 4 آتش نشانی شهرداری نسیم شهربه مســاحت 740 متر در شهرک 
روحانیون درسال 1401 از اقدامات بسیارحائز اهمیت شورای اسلامی وشهرداری 
نسیم شهربوده است که در جهت حفظ امنیت شهروندان انجام گرفت .  رییس 
شورای اسلامی شهرنسیم شهر خرید دودستگاه کامیون تک محور 1۸تن جهت 
توسعه و تقویت سازمان آتش نشانی ، خرید ۸دست لباس عملیاتی ضد حریق به 
منظور حفظ جان آتش نشانان ، راه اندازی سامانه مدیریت هوشمند آتش نشانی 
را از اقدامات بسیار مهم درجهت ارتقاء کیفیت خدمات آتش نشانی  عنوان کرد .  
وی درادامه از مطالبات  و دغدغه های  ی آتش نشانان سخن گفت و از فرماندار 
به منظور پیگیری مشکلات آنان از استانداری درخواست مساعدت ویژه داشت 
. درپایان مراســم نیز  با اهدای لوح از آتش نشانان خدوم شهرداری نسیم شهر 

تقدیر به عمل آمد . 

اصفهان - معصومه قاسمی:  به منظور یادآوری حماسه های رزمندگان سرافراز و 
شهدای سالهای دفاع مقدس به ویژه شهید محمد کاظم زاده "شهید شاخص جامعه 
کاروتولید" و2۹0 شهید ذوب آهن اصفهان مراسم باشکوه صبحگاه مشترک در جوار 
یادمان شهدای گمنام در این مجتمع عظیم صنعتی برگزار شد. در این مراسم باشکوه 
که همانند سالهای گذشته با محوریت بســیج ذوب آهن اصفهان برگزار شد، سردار 
سرتیپ بسیجی محمدرضا نقدی معاون هماهنگ کننده کل سپاه پاسداران، پس از 
سان دیدن از یگان های حاضر در جایگاه و همچنین ادای احترام به تمثال مبارک شهدا 
بویژه خانواده معظم شهدا از جمله شهید محمد سلیمیان اولین شهید شهرستان لنجان 
و ذوب آهن اصفهان، شهید محمد کاظم زاده اولین شهید جامعه کار و تولید ، شیهد 
پویا ایزدی اولین شهید مدافع حرم، شهید احسان نصیری ، اسماعیل چراغی، روح الله 
عجمیان و تعدادی از دیگر خانواده های معزز شهدا در سخنانی با بیان اینکه هفته دفاع 
مقدس یادآور روزهای جهاد ، مقاومت ، ایثار و شهادت است، گفت :  تمام موفقیت ها و 
هرآن چه که در کشور داریم مدیون حماسه آفرینی های رزمندگان ، شهدا ، ایثار گران 

و خانوادهای معززشان است. 

سردار نقدی با اشاره به نقش ذوب آهن اصفهان در دفاع مقدس و عرصه های تولیدی 
گفــت: کارکنان کارخانه های بزرگی مانند ذوب آهن اصفهان عرصه تولید و فرهنگ 
ایثار و شــهادت را به هم پیوند زده و اسطوره هایی مانند شهید کاظم زاده که شهید 

شاخص کارگری نامیده شده است این پیوند را به بهترین شکل به نمایش گذاشته اند. 
وی با اشاره به متن وصیت نامه این شهید افزود: امروز تولید و پیشرفت های صنعتی 
مانند تیری بر قلب دشــمن و طناب داری بر گردن توطئه گران است. مهدی کوهی 
مدیر عامل ذوب آهن اصفهان نیز ضمن ارائه گزارشی از آخرین وضعیت تولید در این 
مجتمع عظیم صنعتی یادآور شد: فرزندان ملت ایران و صنعتگران ذوب آهن اصفهان 
در سال های گذشته و در اوج تحریم های ظالمانه دشمن، با تبعیت از فرامین حضرت 
امام خمینی )ره( و حضرت امام خامنه ای ، شعار ما می تو انیم را به ما توانستیم تبدیل 
کردند. شرکت کنندگان مراسم هفته دفاع مقدس با حضور در یادمان شهدای گمنام 
ضمن قرائت فاتحه به این اسطوره های ایثار و شهادت ادای احترام نمودند و در پایان 
نیز از نمایشــگاه دستاوردهای علمی و بومی سازی بخش های مختلف شرکت بازدید 
کردند .   همچنین در حاشیه این مراسم  با کمک مسئولین و کارگران شریف مجتمع 
عظیم صنعتی ذوب آهن اصفهان ، تعدادی جهیزیه برای نیازمندان کمیته ی امداد تهیه 
و تقدیم آنها شد . ضمن اینکه 300 بسته ی کمک مومنانه که هریک به نام و یاد یک 

شهید ذوب آهنی تهیه شد ، تقدیم نیازمندان گردید.

مدیرعامل شرکت گاز استان اعلام کرد؛

۸۰۰ میلیارد ریال اعتبار برای بهینه سازی موتورخانه مشترکین گاز آذربایجان شرقی

بازدید استاندار از روند اجرای پروژه های خط و پست برق ۱۳۲ کیلوولت فوق توزیع شهرستان صیدون

در هفته گرامیداشت دفاع مقدس برنامه ریزی و اجرا شد؛

دیدار مدیران شرکت ملی پخش فرآورده های نفتی آذربایجان شرقی با خانواده معظم شهدا

احداث ایستگاه شماره 5 آتش نشانی شهرداری نسیم شهر 
درراستای امنیت و رفاه شهروندان

با حضور سردار نقدی صورت گرفت:

آیین گرامیداشت هفته دفاع مقدس در ذوب آهن اصفهان

قزویــن- فرجی: وزیر نیرو با اهــدای لوح تقدیر از 
مدیرعامل نیروگاه شهید رجایی برای کسب عنوان برترین 
نیروگاه کشور در گذر موفق ازپیک تابستان 1402 تجلیل 

کرد . 
به گزارش روابط عمومی شــرکت مدیریت تولید برق 
شهید رجایی؛ علی اکبر محرابیان، وزیر نیرو،  در همایش 
سراسری مدیران ارشــد صنعت آب و برق کشور که در 
سالن همایش های وزارت نیرو برگزار شد، نیروگاه شهید 
رجایی را برترین نیروگاه کشــور در گذر موفق از  پیک 
تابستان  1402 معرفی و با اهدای لوح سپاس از ابوالفضل 
موتابها مدیرعامل نیروگاه شــهید رجایــی قزوین برای 
مدیریت و نقش آفرینی وی در  دستیابی به این موفقیت 

قدردانی کرد .
در لــوح  اهدایی وزیر نیرو خطاب به ابوالفضل موتابها 
مدیرعامل نیروگاه شــهید رجایی آمده است: توسعه و 
بالندگی صنعت آب و برق ثمره تلاش و کوشش کارکنان 
و مدیران توانمندی است که دانش و تجربه خود را صرف 

پویایی و ترفیع این صنعت نموده اند.
لذا بدینوسیله از تلاش های مجدانه جنابعالی در تحقق 
اهداف وزارت نیرو تشکر نموده و امیدوارم در پرتو عنایت 
الهی و توجهات حضرت ولــی عصر )عج( موفق و موید 
باشید. از خداوند متعال، سلامتی وتوفیق روز افزون شما 

را خواستارم.
گفتنی اســت نیروگاه شهید رجایی با تکیه بر دانش، 
تخصــص و تجربه کارکنــان خود و با انجــام به موقع 
فعالیت های تعمیراتی و بهره برداری صحیح از واحدهای 
سیزده گانه خود توانست نقش مهمی در استمرار تولید 
برق، پایداری شبکه سراسری و خدمت به شهروندان در 

گذر موفقیت آمیز از پیک تابستان امسال ایفا کند.
لازم به ذکر است نیروگاه 2042 مگاواتی شهید رجایی 
قزوین متشکل از سیزده واحد بخاری و سیکل ترکیبی 
است که در مجموع، سالانه با تولید بیش از 12 میلیارد 
کیلووات ساعت انرژی، برق سه ونیم درصد از کل کشور 

را  تأمین می کند.

توسط وزیر نیرو صورت گرفت:

 تقدیر از مدیر عامل نیروگاه شهیدرجایی قزوین 
برای کسب عنوان نیروگاه برتر کشور

۳۰

۱۴۰۲

چهارشنبه
۱۲ مهر 1402

شماره ۲۳۲۸



اقتصادی مدیریتی-  روزنامه 

‌ چهارشنبه   ۱۲ مهر 1402    شماره ۲۳۲۸   صفحه8  

www.forsatnet.ir
info@forsatnet.ir

www.forsatnet.ir/regulations :آیین نامه اخلاق حرفه ای روزنامه

صاحب امتیاز: موسسه مطبوعاتی فرصت سازان امروز
مدیر مسئول و سردبیر: محمدرضا قدیمی

چاپ: ریحان
دفتر مرکزی: مطهری، خیابان علی‌اکبری، پلاک115

دفتر مرکزی: 88514538
سازمان آگهی ها: 88526923 

نویسنده: علی آل‎علی
دنیای خرده‎فروشــی روز به روز پیشرفت می‎کند و هر 
لحظه هم آدم را بیشتر شگفت‎زده می‎کند. احتمالا کسانی 
که مرز 40 ســالگی را رد کرده‎اند، خیلی خوب صف‎های 
طولانی فروشگاه‎ها را به یاد دارند؛ به ویژه اگر نزدیک یک 
مناســبت مهم بود و آدم تازه دقیقه 90 یاد خریدهایش 
می‎افتاد. آن وقت حتما باید یک نوار کاســت در کیف‎مان 
می‎گذاشــتیم تا عذاب ساعت‎های طولانی انتظار در صف 
خرید را کم کنیم. از آن زمان تا به حال خیلی از معادلات 
دنیای کسب و کار تغییر کرده است. شما را نمی‎دانم، ولی 
برای من یکی که دیگر کابوس خرید حضوری با قفسه‎های 
شلوغ قابل تحمل نیست. خرده‎فروشی‎های آنلاین درست 
در چنین اوضاعی مثل شخصیت اصلی یک فیلم هالیوودی 

سر و کله‎شان پیدا می‎شود. 
از وقتی خرده‎فروشی‎های آنلاین مثل آمازون پای‎شان 
به زندگی مردم باز شــده، دیگر خبری از خریدهای هول 
هولکی نیست. در عوض آدم با حوصله تک تک محصولات 
را زیــر ذره بین برده و حتی با هم مقایســه می‎کند. بعد 
هم فقط بــا یک کلیک خریدش در عــرض یکی دو روز 
به دستش می‎رســد. بی‎شک این سناریو برای کسانی که 
تازه به مرز 20 ســالگی رســیده‎اند، خیلی عادی به نظر 
می‎رســد. اگر شما هم جزو این دسته از افراد هستید باید 
بگوییم زمانی ایــده هواپیما هم خیلی برای مردم عجیب 
بود، اما این روزها یک سیســتم حمل و نقل کاملا عادی 
محســوب می‎شود. پس به کســانی که تجربه انتظارهای 
تمام نشدنی در صف خرید را دارند، حق بدهید کمی بابت 

خرده‎فروشی‎های آنلاین ذوق‎زده باشند. 
تــا اینجای کار ما فقــط از منظر خریــداران به پدیده 
خرده‎فروشی آنلاین پرداختیم. لبُ مطلب اینکه مشتریان با 
چنین ایده‎ای کلی کارشان راحت شده است. با این حال بد 
نیست از خودمان بپرسیم اوضاع کارآفرینان چطور است؟ 
هرچه باشــد مخاطب اصلی مــا در روزنامه فرصت امروز 
کارآفرینان هستند. با عینک کارآفرینی، تغییرات مربوط به 
تجارت الکترونیک کاملا به فال نیک گرفته می‎شود. قبول 
دارم هر تغییری کمی دردناک است، اما فروش بی‎دردسر 
و صدالبته کاهش هزینه‎های مدیریت کسب و کار به همه 

این سختی‎های می‎چربد!
آن دســته از کارآفرینانــی کــه اهل کتــاب و ادبیات 
هســتند، خیلی خوب می‎دانند هر داستانی معمولا یک 
بخش تراژیک هم دارد. ماجرا درباره خرده‎فروشی آنلاین 
هم دقیقا همینطور اســت. چالش اصلی فیلمنامه طلایی 
خرده‎فروشــی آنلاین از جایی شــروع می‎شــود که همه 
دوســت دارند در آن سرک بکشند. به زبان خودمانی، این 
روزها دنیای اینترنت پر از خرده‎فروشی‎های آنلاینی است 
که مشــتریان را محاصره کرده‎اند. شــما را نمی‎دانم، ولی 
من که وقتی دنبال خرید آنلاین هستم، گاهی اوقات بین 
کلی اســم خرده‎فروشی مختلف هنگ می‎کنم. این یعنی 
نیاز به بازاریابی برای ایجاد تمایز میان خرده‏فروشــی‏های 
آنلاین بیش از هر زمان دیگری حس می‏شــود. اگر شما 
هم به تازگی یک خرده‏فروشــی آنلاین برای خودتان راه 
انداخته‏اید، این مقاله به شما یاد می‏دهد چه راه‏هایی برای 
بازاریابی کسب و کارتان پیش رو دارید. پس در ادامه با ما 
همراه باشید تا مدل‎های بازاریابی برای خرده‎فروشی‎ها را 

زیر و رو کنیم. 
مدل‎های بازاریابی برای خرده‎فروشی‎های آنلاین

دنیای تجارت الکترونیک این اواخر شبیه یک مسابقه دو 
سرعت شــده که هیچ‎کس دوست ندارد در آن آخر شود. 
وقتی رقابت افزایش پیدا می‎کند، شــما باید خیلی خوب 
خودتان را از بقیه جدا کنید. استفاده از الگوهای گوناگون 
بازاریابی در این بین به شــما کمک می‎کند درست زمانی 
که فکر می‎کنید در مســابقه حساس جلب نظر مشتریان 
آخر شــده‎اید، یکهو ورق را برگردانید. اجازه دهید بدون 
هیچ توضیح اضافه‎ای یک راست برویم سراغ اصل مطلب. 
بازاریابی محتــوا )Content Marketing(: گزینه‎ای 

همیشه جذاب
بازاریابــی محتوا اولین الگویی اســت که برای پروموت 
کــردن برنــد به ذهن آدم می‎رســد. اگرچه ایــن الگو با 
اختلاف محبوب‎ترین گزینه بین بازاریاب‎هاست، اما کمتر 
کســی حتی دقیقا معنای آن را بلد اســت. بی‎شک اغلب 
شــما گهگاهی اســم این الگو به گوش‎تان خورده و شاید 
تعریف‎های نیم‎بنــدی هم از آن بلد باشــید. با این حال 
اجازه دهید کارمان را با یک تعریف دقیق شــروع کنیم. 
ما در روزنامه فرصت امروز بازاریابی محتوا را فرآیند انتشار 

محتوا در فضای وب برای جلب نظر مخاطب هدف تعریف 
می‎کنیم. نکته کلیدی در اینجا طراحی یک پرسونای دقیق 
از مخاطب هدف )همان ویژگی‎های اساسی مشتریان ایده 
آل‎مان( اســت. این طوری دیگر محتــوای بازاریابی الکی 
دســت کاربران بی‎علاقه نمی‎رسد و حرص آنها درنخواهد 

آمد. 
بعضــی از کارآفرینــان معتقدند هر فعالیــت بازاریابی 
باید حتما فروش‎شــان را بیشتر کند. انگار که مارکتینگ 
یک ربات چاپ پول اســت که هر وقــت اراده کردیم باید 

اســکناس‎های صد دلاری تحویل‎مان دهد. اگر شــما هم 
چنین باوری دارید، باید بگوییم کاملا دراشتباهید؛ چراکه 
بازاریابی محتوا بیشــتر از اینکه فروش مســتقیم شما را 
بیشــتر کند، نوعی ســرمایه‎گذاری برای آینده محسوب 

می‎شود؛ همین و بس.
قبــول دارم توضیحــات بالا کمی گیج‎کننــده به نظر 
می‎رســد. پس اجازه دهید با یک مثــال جذاب بحث را 
مثل روز روشن کنیم. چند سال قبل کمپین »کوک را به 
اشتراک بگذار« از برند کوکاکولا کلی در اینترنت سر و صدا 
کرد. این کمپین تقریبا به دست هر عاشق نوشابه‎ای رسیده 
بود. به علاوه، برند کوکاکولا کاری کرده بود که هر مشتری 
می‎توانست بسته‎بندی نوشــابه‎اش را شخصی‎سازی کند. 
شــاید فکر کنید هدف کوکاکولا از چنین کمپین جذابی 
افزایش فروش بوده، اما راستش را بخواهید مهمترین نکته 
در این میان نه فروش بیشــتر، بلکــه معرفی کوکاکولا و 
محصولات متنوعش به مشتریان بود. اگر شما هم دوست 
دارید خرده‎فروشی‎تان را کمی بیشتر به مشتریان معرفی 

کنید، بازاریابی محتوا حسابی به کارتان می‎آید. 
 :)Email Marketing( ایمیل مارکتینگ

الگویی قدیمی اما استوار!
کمتر کسی در دنیاست که ایمیل مارکتینگ را نشناسند. 
از این نظر الگوی مورد بحث‎مان شــبیه سوپراســتارهای 

سینمایی است که همه در اولین نگاه به او خیره می‎مانند. 
البتــه در مورد ایمیل مارکتینگ این جذابیت دلیل کاملا 
واضحــی دارد؛ این الگو کاملا کاربردی اســت، آن هم در 

هر شرایطی.
خرده فروشی‎هایی که تازه اول راه هستند دقیقا به اندازه 
آمازون یا eBay می‎تواننــد از مزایای ایمیل مارکتینگ 
سود ببرند. در این الگو شما فقط باید یک ایمیل ساده برای 
مخاطب‎تان ارسال کنید. اگر به اندازه کافی خوش‎شانس 
بوده و قبلا کارنامه سیاهی در تولید محتوای به درد نخور 

نداشته باشید، خیلی زود کاربران شیفته برندتان خواهند 
شد. 

در دنیایی که همه کارها بی‎نهایت پیچیده شــده است، 
سادگی رمز موفقیت است. شما لازم نیست حتما بهترین 
برند دنیا با برترین محصولات ممکن باشید تا دل مشتریان 
را ببرید. در عوض با یک ایمیل ساده که رُک و پوست‎کنده 
پیام‎تان را به مخاطب منتقل کند، تبدیل به قهرمان دنیای 

خرده‎فروشی خواهید شد؛ به همین سادگی!
شکی نیســت که بازاریابی ایمیلی روش ساده‎ای برای 
پروموت کردن محتواســت. با این حال جذابیت‎های این 
مدل به همین جا ختم نمی‎شود. کارآفرینانی که همیشه 
اهل محاسبه هستند و اتفاقا بودجه محدودی دارند بی‎برو 
برگشت عاشق بازاریابی ایمیلی خواهند شد؛ چراکه در این 
الگو شما لازم نیســت دست به جیب‎تان بزنید. در عوض 
کلی ابــزار به صورت رایگان یا با هزینه‎ای بی‎نهایت اندک 
کارتان را راه می‎اندازد. بهترین نمونه در این بین هم سند 
پالس )Send Pulse( است. این ابزار به شما برای ارسال 
ایمیل‎های انبوه در کســری از ثانیه کمک خواهد کرد. در 
ازای ایــن خدمت بزرگ هم یک برنامــه کاملا رایگان )با 
محدودیــت تعداد ایمیل( و یــک برنامه 10 دلاری پیش 

روی‎تان قرار می‎دهد. 
 Social( های اجتماعی‎بازاریابی در شبکه

Media Marketing(: مهمترین الگوی دنیا
شــبکه‎های اجتماعــی دنیایی بی‎نهایت جــذاب برای 
مردم چهار گوشــه دنیا فراهم کرده اســت. در این دنیای 
فریبنده شما می‎توانید در خانه‎تان مشغول استراحت بوده 
و با ولاگ‎های مشــهور در یوتیوب به بهترین جاذبه‎های 
گردشگری دنیا ســفر کنید. از طرف دیگر اینستاگرام یا 
پینترســت هم کلــی عکس جدید پیش پای شــما قرار 
می‎دهند. اگر هم دل‎تان بحث‎های داغ خواســت، کلاب 

هاوس همیشه آن گوشه منتظرتان خواهد بود. 

ایــن روزها تقریبا همــه برندهای دنیا در شــبکه‎های 
اجتماعی اکانت رســمی دارند. شــاید فکر کنید چنین 
کاری فقط برای کلاسش اســت، اما راستش را بخواهید 
ماجرا خیلی عملگرایانه‎تر از این حرف‎هاســت. وقتی شما 
در یوتیوب یا اینســتاگرام اکانت رسمی دارید، در واقع به 
دامنه بی‎نهایت وسیع‎تری از مخاطب هدف‎تان دسترسی 
خواهید داشــت؛ کاربرانی که حتی خواب تعامل با آنها در 

دنیای واقعی را هم نمی‎دیدید!
از آنجایــی که خرده‎فروشــی‎های آنلاین نیز بر بســتر 
اینترنت فعالیت دارند، بازاریابی در شبکه‎های اجتماعی با 
ماهیت فعالیت‎شان حسابی سازگار است. این طوری شما 
مثل یک برند تولید پوشاک ورزشی می‎شوید که درست در 
گرماگرم مسابقات المپیک گوشه زمین مسابقه تبلیغاتش 
را نصب کرده است. بی‎شک در چنین حالتی کمپین‎های 

شما طرفدارهای بی‎نهایت بیشتری خواهد داشت. 
کارآفرینــان بــرای بازاریابی در شــبکه‎های اجتماعی 
در حالــت عادی نیازی به هیچ پولی ندارند. کافی اســت 
محتوایی جذاب درباره خرده‎فروشی‎تان با چاشنی معرفی 
محصــولات گوناگون در چنته داشــته باشــید. اگر فکر 
می‎کنید با همه این اوصاف باز هم در برابر برندهای بزرگ 
کم می‎آورید، توصیــه طلایی ما پروموت کردن محتوا در 
شــبکه‎های اجتماعی اســت. در این حالت شما در ازای 

مبلغ مشخصی پول امکان تبلیغ گسترده محتوای‎تان در 
اینســتاگرام یا هر پلتفرم دیگــری را پیدا می‎کنید. اجازه 
دهید با هم روراست باشــیم، ما در روزنامه فرصت امروز 
خیلی طرفدار این مدل تبلیغات نیســتیم. با این حال اگر 
اوضاع رقابت خیلی تنگاتنگ است، بد نیست یکی دو بار از 

این روش هم سود ببرید. 
 Conversational( ای‎بازاریابی محاوره

Marketing(: به وقت مارکتینگ تک به تک
آیــا تا به حال به این فکر کرده‎اید قبل از عصر اینترنت 
برندها چطــور برای مخاطب بازاریابی می‎کردند؟ شــاید 
خیلــی زود بگویید بیلبوردهــای تلویزیونی یا مطبوعات 
چاپی بهترین گزینه‎های آن زمان بوده‎اند. قبول دارم این 
گزینه‎ها هنوز هم جذابیت خاص خودشــان را دارند، اما 
هیچ چیز آن زمان به انــدازه بازاریابی محاوره‎ای مردم را 

میخکوب نمی‎کرد. 
بازاریابــی محاوره‎ای در ســاده‎ترین شــکلش فرآیند 
تاثیرگــذاری بر روی مخاطب هدف بــه طور اختصاصی 
اســت. یعنی در این فرآیند شــما به جای اینکه کمپین 
بازاریابی‎تان را برای توده مردم منتشــر کنید، تک تک به 
سراغ آنها خواهید رفت. احتمالا شما هم گهگاهی نتورکرها 
به پست‎تان خورده‎اند که اصرار دارند محصولات‎شان را به 
شما بفروشند. بی‎شک چنین نتورکرهایی برای هر آدمی 
در دنیا یک دردسر بزرگ محسوب می‎شوند؛ چراکه طوری 
روی اعصاب آدم راه می‎روند که نگو و نپرس. البته شــکل 
مدرن بازاریابی محاوره‎ای هیچ شباهتی به قدیم‎ها ندارد. 

در الگوی مدرن بازاریابی محــاوره‎ای دیگر جایی برای 
مزاحمت‎های بی‎موقع نیســت. در عوض بازاریاب‎ها روی 
ربات‎های چت حساب باز کرده‎اند. این ربات‎های هوشمند 
به خرده‎فروشی‎ها برای معرفی محصولات جدید و به طور 
کلی پاسخگویی به سوالات مشتریان کمک می‎کند. نکته 
جالب ماجرا اینکه فناوری یادگیری ماشــینی در چنین 
ربات‎هایی عملا آنها را بدل به یک پا پژوهشــگر می‎کند. 
فرض کنید شــما ســوالی کاملا تازه از یــک ربات چت 
می‎پرســید. در چنین شرایطی این ربات برای پیدا کردن 
جوابی درست اینترنت را زیر و رو خواهد کرد. آخر سر هم 

با دستی پر سراغ شما آمده تا کارتان راه بیفتد. 
اگر شما دوست دارید مشتریان را مدت زمان بیشتری در 
سایت خرده‎فروشی‎تان نگه دارید، ربات‎های چت بهترین 
گزینه مارکتینگ هستند. این ربات‎ها با هزینه‎ای منطقی 
به شــما برای بازاریابی بی‎دردســر کمک می‎کنند. نکته 
جالب ماجرا اینکه خریداران معمــولا خدمات ربات‎های 
چت را بیشتر می‎پسندند. دلیل آن هم امکان تعامل متنی 
یا صوتی با آنهاست. باور کنید یا نه، مشتریان کم کم دیگر 
حوصله تعامل با اپراتور واقعی را ندارند. در چنین شرایطی 
ربات چت پاسخی دقیق به نیازهای جدید مشتریان خواهد 

بود. 
این روزها با بیش از 3 میلیارد کاربر اینترنتی در سراسر 
دنیا ارائه خدمات مشتریان به همه آنها از عهده ماهرترین 
بازاریاب‎ها هم خارج اســت. اگر به این ماجرا کلی دغدغه 
و مســئولیت‎های روزمره به عنوان کارآفرین را هم اضافه 
کنیــم، دیگر رمان دراماتیک‎مان تکمیل خواهد شــد. ما 
در روزنامــه فرصت امروز ربات‎های چت را آینده بازاریابی 
قلمداد می‎کنیم. دیر یا زود آخرین سنگرهای مقاومت در 
برابر این تغییر بزرگ هم خواهد شکســت. آن وقت شما 
می‎مانید و کلی مشتری که عاشق ربات‎های چت هستند. 
پــس چه بهتر که از همین امــروز کارتان در این حوزه را 

شروع کنید.
سخن پایانی

خرده‎فروشــی‎های آنلاین رقابتی کم نظیــر را تجربه 
می‎کنند. سالانه میلیون‎ها خرده‎فروشی جدید در سراسر 
دنیا کارشــان را شــروع می‎کنند. با این حال فقط تعداد 
انگشــت شماری از آنها آخر سال را به چشم خواهند دید. 
در این شــرایط مارکتینگ به شــما برای ایجاد تمایز با 
سیاهی لشکر دنیای کسب و کار کمک می‎کند. کافی است 
از الگوهای مورد بحث در این مقاله برای بازاریابی استفاده 
کنید. آن وقت خود به خود تبدیل به یک خرده‎فروشــی 

آنلاین متمایز خواهید شد. 
منابع: 

https://www.flycart.org/blog/
wordpress/10-types-of-e-commerce-mar-
keting-your-online-store-should-follow
https://xperiencify.com/ecommerce-
/marketing

به قلم: کن ویسنفکی
نویسنده حوزه تکنولوژی و شبکه‎های اجتماعی

مترجم: امیر آل‎علی
تیــک تاک از بــدو ورود خود به دنیای شــبکه‎های 
اجتماعی بســیاری از رکوردها را جــا به جا کرده و در 
حال حاضر نیز بیشــترین میزان کاربــر جدید را دارد. 
درواقع با نگاهی به لیست محبوب‎ترین محتواها متوجه 

این موضوع خواهید شد که ویدئوهای کوتاه، بیشترین 
میزان محبوبیــت را دارد و مدیران این شــبکه نیز به 
خوبی به این موضوع توجه نشان داده و ویدئوهای کوتاه 
را با انواع امکانات همراه کرده‎اند تا تیک تاکرها بتوانند 
در کنار ســرعت بالای تولید محتوا، خلاقیت بالایی را 
نیز داشته باشند که تمامی این موارد، به جذابیت هرچه 
بیشتر این شبکه منجر شــده است. با این حال امروزه 

شــبکه‎های اجتماعی صرفا بستری برای تفریح کردن و 
گذراندن اوقات فراغت محســوب نمی‎شود و مهمترین 
مکان فعالیت برندها می‎باشــد. درواقــع اولویت هزینه 
بازاریابی بسیاری از کسب و کارها، با توجه به شبکه‎های 
اجتماعی است. با این حال تیک تاک در ظاهر نخست، 
به نظر فضای مناسبی برای کسب و کارها نیست. با این 
حال محتوای شما در این شبکه می‎تواند رشد ویروسی 
فوق‎العاده‎ای را داشــته باشــد. فرامــوش نکنید که در 
شبکه‎هایی نظیر فیس‎بوک، اینستاگرام و حتی یوتیوب، 
شاهد بازنشر محتواهای تیک تاک هستیم. نکته جالب 
دیگر این اســت که امکان رشــد در تیک تاک با توجه 
به الکوریتم ســاده‎ای که دارد، بسیار مهیاتر است. این 
امر در حالی اســت که در شــبکه‎ای نظیر اینستاگرام، 
وضعیت کاملا متفاوت محســوب می‎شود. در این راستا 
ســوال اصلی این است که چگونه می‎توان از تیک تاک، 
بهترین استفاده را برای رشد کسب و کار خود داشت که 

در ادامه تمامی این موارد بررسی می‎شود. 
1-به نسل جوان دسترسی خواهید داشت

درواقع بیشترین شانس فروش شما از بین گروه سنی 
جوان اســت که از 18 تا 35 سالگی را شامل می‎شود. 
درواقــع برای این افراد خرید کردن به مراتب ســاده‎تر 
بوده و در بســیاری از موارد صرفا براســاس حس خود، 
اقدام به خرید می‌کننــد. در این رابطه تیک تاک بهتر 
از هر شــبکه دیگری موفق شــده است تا قشر جوان را 
به ســمت خود جذب کند. به همین خاطر شــما عملا 
نیاز به گروه‎بندی خاصی برای مخاطبان خود نخواهید 
داشــت. در کنار این موضوع بــا توجه به این امر که در 
تیک تاک نیاز به متن و حتی زیرنویس بسیار کم است، 
شرایط برای فعالیت جهانی کاملا مهیاست و می‎توانید 
از این قابلیت برای پیدا کردن مشتری از سراسر جهان 

استفاده کنید. 
2-محکوم به تکنیک‎های درست فروش هستید 
امــروزه تمامــی بازاریاب‎ها بر این باور هســتند که 
تکنیک‎های قدیمی فروش، دیگــر جوابگوی بازار حال 

حاضــر نبوده و لازم اســت تا در ایــن زمینه تغییراتی 
اعمال شــود. نکته‎ای که در این بخش باید به آن توجه 
نمایید این اســت که در تیک تاک شــما با ویدئوهای 
چند ثانیه‎ای مواجه هســتید که باعث می‎شــود تا نیاز 
بــه روش‎هــای خلاقانه بــرای معرفی محصــول خود 
داشــته باشــید. درواقع از روش‎های رایجی نظیر نقد 
و بررســی محصول، ابدا خبــری نخواهد بود و فراموش 
نکنید که دیــدن یک تبلیغ، جذابیت بســیار کمی را 
برای مخاطب دارد. به همین خاطر با اســتفاده از تیک 
تاک شــما محکوم به استفاده از روش‎های نوین و ارائه 
خلاقیت‎هایی هســتید که بدون شــک نتایج به مراتب 
بهتری را هم به همراه دارد و برند شــما را کاملا مدرن 
نشــان خواهد داد. در تیک تاک تعامل در بالاترین حد 
قرار دارد و همواره شــاهد چالش‎های مختلف هستیم 
که بسیاری از مخاطبان آن را تکرار می‎کنند. به همین 
خاطر محتوای شما می‎تواند بارها با بازنشر مواجه شود 
و به نتایج اقتصادی فراتر از حد تصور دست پیدا کنید. 
بــرای درک بهتر این موضوع تنها کافی اســت تا چند 
نمونه از برندهای موفق فعال در تیک تاک را مشــاهده 
کنید و آمارهای فروش آنها را با زمانی که هنوز در تیک 

تاک حضور نداشته‎اند، مقایسه نمایید. 
3-بیشترین ترافیک را به دست می‎آورید

از دیگر مزیت‎های تیک تاک این است که فضای خوبی 
را برای لینک شــدن با سایت‎ها ایجاد کرده و همین امر 
باعث می‎شــود تا احتمال بازدید از سایت نیز زیاد باشد. 
برای مثال ممکن اســت شــما یک کمپینی را طراحی 
کرده باشید که افراد برای اجرای آن نیاز به خرید یکی از 
محصولات شــما داشته باشند. تحت این شرایط طبیعی 
است که افراد بخواهند سریعا محصول را تهیه کنند که 
این امر می‎تواند به ســادگی از طریق فروش در ســایت 
اتفاق بیفتد. در این زمینه تیک تاک اخیرا فضایی مانند 
یک ویترین دیجیتال را به شبکه خود اضافه کرده است 
که باعث می‎شــود تا کاربران ســریعا بتوانند محصولات 
را مشــاهده کرده و در صورت تمایل به خرید، پرداخت 

داشته باشند. این امر باعث می‎شود که شما از دو بستر، 
شــانس فروش بالایی را داشــته باشــید. در این زمینه 
امروزه تیک تاک به واسطه موفقیت‎های فوق‎العاده خود، 
مورد توجه جدی الگوریتم‎های مرورگرها نیز قرار گرفته 
و در صورت فعالیت در آن، طبیعی است که سایت شما 

رتبه بالاتری را پیدا کند. 
4-با نسل جدیدی از اینفلوئنسرها همکاری 

خواهید داشت 
درواقع میانگین ســنی اینفلوئنسرهای تیک تاک، به 
مراتب کمتر از سایر شبکه‎های اجتماعی بوده و با توجه 
بــه این امر که اکثر کاربران تیک تاک جوان هســتند، 
باعث می‎شــود تا تعامل بهتر و عمیق‎تری شکل گیرد. 
درواقع این امر یک واقعیت روان‎شناسی است که افراد با 
همسن‎های خود بهتر هماهنگ می‎شوند. در این رابطه 
سن کمتر تیک تاکرها باعث شده است تا این افراد انرژی 
و ریسک‎پذیری بالاتری را داشته باشند که خود به تنوع 
بیشتر محتواها کمک کرده است. این امر در حالی است 
که در شبکه‎ای نظیر اینستاگرام، تقلید به اقدامی رایج 
تبدیل شده است. همچنین همکاری با تیک تاکرها، به 
مراتب مقرون به صرفه‎تر از اینفلوئنســرهای شبکه‎های 
دیگر می‎باشد که علت اصلی آن، سال فعالیت به مراتب 

کمتر در مقایسه با رقبا است. 
در آخر فراموش نکنید که اهمیت یک شــبکه، باعث 
نمی‎شود که از توجه به ســایر شبکه‎ها غافل شوید. به 
همین خاطر توصیه می‎شــود که ســایر شبکه‎ها را نیز 
جدی بگیرید. درواقع تیک تاک از معدود شــبکه‎هایی 
محســوب می‎شــود که از محتواهای آن می‎توانید در 
فضاهای دیگر نیز اســتفاده کنید و این امر فعالیت‎های 

دیگر شما را به مراتب ساده‎تر می‎سازد. 
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چگونه تیک تاک به رشد کسب و کارها کمک می‎کند

4 الگو که خرده‎فروش‎ها باید بلد باشند

مدل‎های بازاریابی برای خرده‎فروشی‎های آنلاین


