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ترجمه: معراج آگاهی
منبع: رویترز س��خنگوی دولت از تشکیل جلس��ه فوق العاده دولت برای 

چگونگی س��رمایه گذاری بعد از تحری��م خبر داد و همچنین 
گفت: مدارک تخلفات دولت قبل موجود است.

محمدباق��ر نوبخت، اظهار داش��ت: جلس��ه فوق العاده تیم 
اقتص��ادی دول��ت به ریاس��ت رییس جمهور با موض��وع ارائه 
برنامه های دستگاه های اجرایی برای چگونگی سرمایه گذاری 

پس از تحریم تشکیل شد. 
س��خنگوی دولت همچنین در مورد نح��وه تعامل با برخی 
شرکت ها و کشورها که در دوره قبل از تحریم شرایط سختی 
را ب��ه ما تحمی��ل کرده اند، گفت: بعد از تحریم ش��رایط فرق 
کرده اس��ت چون در گذشته وقتی یک شرکت با ما همکاری 
می کرد نس��بت به م��ا از وضعیت انحصاری برخ��وردار بود و 
می توانس��ت برخی ش��رایط را به ما تحمیل کند. اما امروز در 
ش��رایط بعد از تحریم ما فقط با یک ش��رکت یا کشور رابطه 
نداری��م و از قدرت انتخاب برخورداریم. پس براس��اس منافع 
ملی مان انتخاب می کنیم تا با مناس��ب ترین پیشنهاد با توجه 

به درخواست های مان، همکاری کنیم. 
وی با بیان اینکه در ش��رایط بعد از تحریم ما قدرت انتخاب 
داریم که با کدام یک از ش��رکت ها و کشورها همکاری داشته 
باش��یم و آنها دیگر نمی توانند از موضع انحصاری با ما برخورد 
کنند افزود: نباید این طور باشد روندی را که تا دیروز براساس 
تحریم ها بر ما تحمیل می شد، به دلیل رفتارهایی که در شرایط 
تحریم با ما ش��ده اس��ت امروز خودمان ادامه دهیم. پس باید 
بدانیم که هیات ها و کشورهای اروپایی هم اهداف خود را دنبال 

می کنند و ما نیز به دنبال خواست خود هستیم. 
نوبخ��ت توضیح داد: خواس��ت ما در تعام��ل و همکاری با 
ش��رکت ها و کش��ورهای اروپایی بر س��ه مح��ور همکاری و 
سرمایه گذاری مورد نیاز ما در زمینه منابع، تکنولوژی و ایجاد 

بازارهایی برای صادرات کالاهای غیر نفتی ماست. 
نوبخت در پاس��خ به س��والی در مورد اش��تیاق هیات های 
اروپایی برای ورود سرمایه گذاری به ایران گفت: جز در مواردی 
که نیازمند هس��تیم از اینکه تبدیل به بازار وارداتی آنها شویم 
اجتناب خواهیم کرد چراکه به دنبال توسعه صادرات هستیم 
و نمی خواهیم اقتصاد خود را به بازار کشورهای اروپایی تبدیل 

کنیم. 
وی توضی��ح داد: تلاش ما در روند هم��کاری با هیات های 
اروپایی این اس��ت که اولویت بندی داشته باشیم و با توجه به 
اینکه عده ای می گویند با برخی کش��ورها مثل فرانس��ه نباید 
همکاری کنیم، معتقدیم مثلا در موضوع هواپیماهای ایرباس 
باید در زمینه رفع نیازهای مان گام برداریم و اگر بخواهیم هر 
کشوری را به بهانه ای حذف کنیم نتیجه نخواهیم گرفت البته 
نگرانی برخی افراد قابل تأمل است اما وقتی حاکمیت در مورد 
توسعه اقتصادی کشور نظری دارد باید با حاکمیت هماهنگ 
شود و به منافع ملی فکر کند چرا که ما هم از گذشته باخبریم 

اما هدف اصلی ما منافع ملی است. 
سخنگوی دولت خاطر نشان کرد: امروز از مردان اقتصادی 
دولت انتظار داریم که در مذاکرات اقتصادی منافع ملی کشور 
را تامین کنند پس نباید از آمدن هیچ هیاتی به کشور ذوق زده 
ش��ویم، بلکه باید براساس قدرت انتخاب مان،  انتخابی مناسب 
داشته باش��یم که رییس جمهور هم در این راستا تاکید دارند 
نباید اقتصادمان بازار واردات کالاهای کشورهای اروپایی شود، 

بلکه باید دنبال تامین منافع خودمان باشیم. 
نوبخت همچنین در پاس��خ به این سوال که در شرایط پس 

از تحریم آیا اولویت های بخش های اقتصادی دولت مش��خص 
ش��ده است، گفت: بله این اولویت ها مشخص شده است چون 
ما برنامه  ای برای توسعه و پیشرفت کشور در چارچوب اقتصاد 

مقاومتی و سیاست های برنامه ششم تهیه کرده ایم. 
وی درب��اره انتظارات تورمی گفت: برخی واحدهای تولیدی 
هر س��اله فش��ارهایی را به دستگاه های مس��تقیم خود برای 
افزایش قیمت وارد می کنند که آن دستگاه ها هم باید از دولت 
مجوز بگیرند که البته بس��یاری از این موارد به تصویب دولت 

نمی رسد. 
نوبخ��ت همچنین در م��ورد ذخای��ر ارزی و دارایی های 
بلوکه ش��ده توضیح داد: از مجموعه ای که آزاد ش��ده است 
ح��دود 23 میلیارددلار مربوط به بانک مرکزی و حدود 6 تا 
7 میلیارددلار مربوط به دولت است. البته باید توجه داشته 
باش��یم که برخ��ی از این ذخایر قبلا به ریال تبدیل ش��ده 

است. 
وی توضی��ح داد:  بانک مرکزی ب��ا 23 میلیارد دلار ارزی 
ک��ه آزاد ش��ود دو اق��دام می توان��د انجام ده��د یکی آنکه 
همچنان این رقم را در ذخایر داش��ته باشد یا اینکه تبدیل 
به ریال کند که البته قبلا یک بار تبدیل ش��ده اس��ت. پس 
باید توجه داش��ته باش��یم که وقتی نقدینگی به پایه پولی 
افزای��ش می یابد ک��ه دلارهای بانک مرکزی آزاد نباش��د و 
بان��ک مرکزی بدون ف��روش دلار و گرفتن پ��ول از جامعه 
خودش بخواهد پول خلق کند. بنابراین تاکید می کنم حتی 

یک ریال افزایش نقدینگی وجود ندارد. 
س��خنگوی دولت در بخش دیگری از س��خنان خود درباره 
برخی اظهارنظرها پیرامون میزان دارایی های خارجی ایران از 
سوی برخی مس��ئولان گفت: حدود 23 میلیارد دلار از منابع 
بلوکه ش��ده ایران در خارج از کش��ور متعلق به بانک مرکزی 
و حدود 6 یا 7 میلیارد دلار س��ایر منابع خارجی هم متعلق به 
دولت است که جمعا منابع خارجی بلوکه شده به 29 میلیارد 

دلار می رسد. 
س��خنگوی دولت در توضیح این مطل��ب افزود: 23 میلیارد 
دلاری که متعلق به بانک مرکزی است اگر هم تبدیل به ریال 
ش��ود مربوط به بانک مرکزی اس��ت و قبلا هم گفتم که این 

23 میلیارد دلار به ریال تبدیل شده است. 
نوبخت همچنین تاکید کرد: بنابراین س��هم دولت از منابع 

خارجی بلوکه شده تنها حدود 6 یا 7 میلیارد دلار است. 

مدارک تخلفات دولت قبل موجود است
س��خنگوی دولت دربخش دیگری از س��خنانش گفت: ما 
اس��تقبال می کنیم که هر یک از مس��ئولان دولت گذش��ته 
بخواهن��د از خود دف��اع یا موضوعاتی را مط��رح کنند به قوه 
قضایی��ه مراجعه چرا که مدارک لازم موجود اس��ت و ما آنچه 
داوری و قض��اوت دادگاه ه��ا و محاکم قضایی باش��د را پذیرا 

هستیم. 
محمدباقر نوبخت در مورد ش��کایت مطرح ش��ده از سوی 
محمود احمدی نژاد علیه اسحاق جهانگیری اظهار کرد: بعد از 
اینکه دولت یازدهم آغاز به فعالیت کرد عده ای انتظار داشتند 
اس��ناد و مدارکی که در مورد تخلفات دولت قبل در دس��ت 
داریم، علنی کنیم اما به منظور پرهیز از صرف انرژی های کشور 
برای دعوا از رسانه ای کردن آنها خودداری کردیم. البته وظیفه 
قانونی خود را در خصوص انعکاس برخی اطلاعات و مدارک به 
قوه قضاییه منطبق قانون انجام داده ایم و خوشحال می شویم 

اگر مسئولیت مواردی چون بابک زنجانی و غیره را مسئولان یا 
رییس دولت قبل بپذیرند تا بررسی شود. 

وی با اشاره به اینکه آقای جهانگیری که امروز رییس ستاد 
مبارزه با مفاسد اقتصادی هستند و دو هفته یکبار، دوشنبه ها 
جلس��ه این س��تاد با حضور نمایندگان مجلس و معاون اول 
قوه قضاییه در ریاست جمهوری تشکیل می شود، تصریح کرد: 
آق��ای جهانگیری اطلاعات لازم را دارند و در موضوع مبارزه با 
مفاسد اقتصادی طرح های لازم را اجرا می کنند و به طور کلی 
ما استقبال می کنیم هر یک از مسئولان دولت قبلی در رابطه با 
قبول مسئولیت نسبت به مواردی که وجود دارد در قوه قضاییه 
پاسخگو باشند در حالی که هر موردی از سوی دولت اعلام شد 

پاسخگویی وجود نداشت. 
وی با تاکید بر اینکه دولت نمی خواهد موضوعات مربوط به 
تخلفات گذشته رس��انه ای شود، خاطر نشان کرد: در مواردی 
که آنها بخواهند از خود دفاع کنند یا مسائلی را مطرح کنند ما 
استقبال می کنیم که در قوه قضاییه منعکس شود چون داوری 

و قضاوت دادگاه ها و محاکم قضایی را پذیرا هستیم. 

با قصورهای احتمالی در حادثه سیل برخورد خواهد شد
نوبخت همچنین در رابطه با تبعات سیل روزهای گذشته و 
نحوه برخورد با متخلفان گفت: از سوی وزارت کشور و سازمان 
مدیریت و برنامه ریزی کارگروهی تعیین شده و قرار است تمام 
فرآیند این رخداد غم انگیز را بررسی کنند تا اگر قصوری باشد 

مشخص شود و حتما با متخلفان برخورد لازم خواهد شد. 
نوبخ��ت همچنی��ن در پاس��خ به س��والی مبنی ب��ر اینکه 
موض��ع دول��ت در مورد ارائ��ه توافق نامه به ص��ورت لایحه به 
مجلس چیس��ت، گفت: این موضوع حرف جدیدی است که 
ما می ش��نویم که مطابق با مصوبات قبلی مجلس توافق باید 
در چارچوب بررس��ی ها و تصمیمات شورای عالی امنیت ملی 
مورد رس��یدگی قرار گیرد که ش��ورا کار خود را ش��روع کرده 
است و نس��بت به انجام این ماموریت اقدام خواهد کرد و من 
نمی دانم اینکه توافقی در مجلس به صورت لایحه مطرح شود، 
چه معنی دارد؟ در حالی که معتقدیم مجلس باید گزارش��ات 

لازم را دریافت کند. 

صداوسیما از جایگاه ملی نظر دهد نه از جایگاه یک 
سلیقه خاص

نوبخت همچنین در پاسخ به سوالی درباره اظهارات رییس 
صدا و سیما مبنی بر بالا رفتن توقع از رسانه ملی گفت:  دولت 
جز اجرای قانون و آن چیزی که رس��انه ملی زیر نظر سه قوه 
به عهده دارد انتظار دیگری از صدا و سیما ندارد و تنها انتظار 
ما این است که در جایگاه ملی نظر دهد و این طور نباشد نگاه 

یک سلیقه خاص سیاسی را انتخاب کند. 
وی همچنین با ابراز تاسف از اقدامات عده ای از رسانه ها در 
زمینه ایجاد تش��ویش اذهان عمومی در شرایط بعد از تحریم 
گفت: متاسفانه عده ای تمام تلاش هایی که در به دست آمدن 
توافق صورت گرفته اس��ت را خلاصه به مس��ائل اقتصادی و 
میزان دارایی می کنند در حالی که ما دس��تاوردهای بس��یار با 
ارزش��ی از این توافق ها داش��تیم و حتی اگر به دستاوردهای 
اقتصادی بسنده کنیم باید توجه داشته باشیم این موضوع فقط 
منحصر به آزاد ش��دن پول های بلوکه شده نیست بلکه امکان 
سرمایه گذاری و فضای تعاملات خارجی براساس منافع ملی را 

خواهیم داشت. 

سخنگوی دولت :

مدارک تخلفات دولت قبل موجود است

دوران پس��اتحریم فرصت اس��ت یا تهدید؛ این سوالی است که پیش از دستیابی 
به توافق هسته ای ایران با کشورهای 1+5 بارها در بخش های مختلف 

مطرح و عنوان شد که اظهارات متعددی در پاسخ به آن از سوی...

تولیدکنندگان داخلی تجهیزات نفت، پساتحریم را فرصت می دانند

تلاشداخلیها
برایشراکتباخارجیها

سخنگوی دولت :

مدارک تخلفات دولت 
قبل موجود است 

 جلسه فوق العاده دولت برای چگونگی سرمایه گذاری
بعد از رفع تحریم ها

فرشدررویایعرش
صادرات صنایع دستی آماده جهش بزرگ در دوران پسا تحریم

حذف ممنوعی��ت واردات فرش و صنایع دس��تی ایران به 
آمریکا بازار بزرگی را پیش روی کش��ورمان ق��رار می دهد. 
مدیرکل دفتر صادرات صنایع دستی سازمان میراث فرهنگی، 
صنایع دستی و گردشگری کشور معتقد است متن توافق نامه 
برجام برای تولید کنندگان و صادرکنندگان صنایع دس��تی 
امیدوار کننده اس��ت. پوی��ا محمودیان با بی��ان این مطلب 
به »فرصت ام��روز« می گوی��د: بیش از یک دهه اس��ت که 
صادرکنندگان ما نمی توانند کالای ش��ان را به کش��ورهای 
اروپای��ی و آمری��کا ص��ادر کنند و ب��ازار صنایع دس��تی را 

کشورهای دیگری تصاحب کرده اند. به گفته وی تا پیش از 
تحریم ها آمریکا و انگلیس از بزرگ ترین بازارهای صادراتی 

فرش و صنایع دستی کشور بودند. 
این مقام مسئول در صادرات صنایع دستی ادامه می دهد: 
برای ما ای��ن دو بازار خیلی اهمی��ت دارد و در حال تلاش و 
برنامه ریزی هس��تیم تا بتوانیم همچنان جایگاه خودمان را 
در این کشورها به دس��ت بیاوریم. در این سال ها به هرحال 
جای خالی بازار ایران را دیگر کشورها پر کرده اند و به دست 
آوردن آنها شاید آسان به نظر نرسد. محمودیان در چگونگی 

برنامه ریزی برای ورود مجدد به بازار این کش��ورها توضیح 
می دهد: ما در کن��ار برنامه ریزی که برای ای��ن کار داریم از 
همه فرصت ها اس��تفاده خواهیم کرد. به ط��ور مثال بحث 
نمایش��گاه ها برای ما خیلی اهمیت دارد، با شرایط جدید ما 
در برگزاری نمایشگاه ها محدودیت ها و مشکلات را نخواهیم 
داش��ت و فضا برای برگزاری نمایش��گاه های بزرگ در اروپا 
و آمریکا فراهم می ش��ود و این برای ما بس��یار عالی است و 

می توانیم به مرور جایگاه مان را به دس��ت آورده 
و تثبیت کنیم. 

بـــرای سرمایه گذارانبـــرای مدیـران

خریدهای سنگین حقوقی در گروه بانک،صف های خرید در خودرویی هانگاهی بر شرح وظایف مدیر فروش به عنوان یکی از پست های مهم سازمان
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کاهش قیمت ها در پی افزایش حجم نفت مازاد در بازار

قیمت نفت خام در بازارهای جهانی پس از افزایش 
نگرانی ها مبنی بر تولید مازاد بر نیاز از سوی ایالات 
متحده و عراق کاهش یافت. این در حالی اس��ت که 
کارشناس��ان معتقدند کاهش ارزش دلار از س��قوط 

شدیدتر قیمت نفت جلوگیری کرده است. 
ب��ه گزارش خبرگ��زاری رویترز، س��رمایه گذاران در 
حال حاظر در انتظار نشست وزارت خزانه داری آمریکا 
و اط��لاع از سیاس��ت های مالی دول��ت ایالات متحده 
هستند. بانک مرکزی آمریکا از امروز نشست دو روزه ای 
را به منظور بررسی سیاست های مالی آغاز می کند که 
نتیجه این نشس��ت در نهایت می تواند به افزایش نرخ 
بهره در ماه سپتامبر منجر شده و دلار را تقویت کند. 

بن لی بران تحلیلگر بازار در ش��رکت خرده فروشی 
آنلاین OptionsXpress معتقد است: »بازار نیازمند 
ارائه یک خط مش��ی اقتص��ادی از س��وی ژانت یلن و 

همکاران او در خزانه داری ایالات متحده است.«
لی ب��ران ادامه داد: »انتظار م��ی رود که در هفته 
جاری باز هم شاهد کاهش ارزش دلار باشیم که این 
موضوع می تواند نقش��ی تعیین کننده در قیمت نفت 

و سایر کالاها داشته باشد.«
لازم به ذکر است کاهش ارزش دلار سبب می شود 
کالاهایی مانند نفت خام که در بازار با این واحد پولی 
معامله می ش��وند ارزان تر به دست مصرف کنندگانی 

که از دیگر ارزها استفاده می کنند، برسد. 
در راس��تای کاهش قیمت نفت در بازار، ش��اخص 
نفت��ی برنت ب��رای تحویل در ماه س��پتامبر پس از 
کاهش 65 س��نتی قیم��ت این ش��اخص نفتی که 
پایین ترین میزان آن از ماه مارس به این س��و است 
با دو سنت کاهش به قیمت 54 دلار و 60 سنت در 
هر بشکه معامله ش��د. در ادامه نفت خام آمریکا نیز 
برای تحویل در ماه سپتامبر پس از کاهش 31سنتی 
در جلس��ه قبلی و رسیدن آن به بشکه ای 48دلار و 
14س��نت، با کاهش 12 سنتی به قیمت 48 دلار و 
دو س��نت در هر بشکه معامله شد. گفتنی است این 
قیم��ت پایین ترین قیمت روزان��ه نفت خام آمریکا از 

اول آوریل سال جاری میلادی تاکنون بوده است. 
براس��اس اطلاعات منتشر ش��ده از سوی موسسه 
بیکر هیوز، اضافه ش��دن 21 چ��اه نفت به چاه های 
نفت فعال در آمریکا در هفته گذش��ته که بیشترین 
می��زان افزایش تعداد چاه های فعال از آوریل س��ال 
2014 به این سو است سبب شده نگرانی از افزایش 

حجم نفت خام مازاد موجود در بازار افزایش یابد. 
ای��ن افزای��ش تولی��د نفت خ��ام در آمری��کا در 
ش��رایطی صورت می پذیرد که این محصول کاهشی 
21 درص��دی را از میانه ه��ای ماه ژوئن س��ال جاری 

تاکنون تجربه کرده است. 
در همین رابطه و براس��اس اطلاعات ارائه شده از 
س��وی منابع صنعتی در عراق، ص��ادرات از میادین 
نفت��ی جنوب این کش��ور افزایش یافت��ه و به روزانه 

3میلیون بشکه در ماه جاری رسیده است. 
انتظار ب��رای عرضه فراوان نفت و افزایش تولید از 
س��وی عربستان سعودی و دیگر اعضای اوپک سبب 
ش��د بانک ملی اس��ترالیا پیش بینی ه��ای مربوط به 
قیمت نف��ت در گزارش ماهانه خ��ود را تغییر دهد. 
ای��ن بانک در یادداش��تی در رابطه با قیمت نفت در 
بازارهای جهانی اظهار داش��ت: »انتظار ما این است 
ک��ه قیمت نفت در بازار در س��ال جاری و همچنین 

سال آینده کمتر از 70 دلار خواهد بود.«
در ارتباط با موضوع کاهش قیمت ها، افت ش��دید 
در بازارهای سهام چین و افزایش نگرانی ها در مورد 
س��لامت اقتصاد بزرگ ترین مصرف کننده انرژی در 
جه��ان نیز به عن��وان عامل مهم دیگری در س��قوط 
قیمت نفت و رس��یدن آن به پایین ترین میزان خود 

در چهار ماه اخیر به شمار می رود. 
کارل ل��ری، مدی��ر بخش توس��عه تج��اری نفت 
 و گ����از در م�وسس��ه ت�ح�قیقات��ی و مش��اوره ای 
 Frost & Sullivan در این رابطه معتقد اس��ت: 
»ترکیب��ی از وضعیت نابس��امان بازار س��هام چین 
و افزای��ش تولید نفت خام کش��ورهای عضو اوپک و 
همچنی��ن بالا رفت��ن تعداد چاه ه��ای فعال نفت در 
آمریکا که در نهای��ت منجر به افزایش نفت مازاد بر 
نیاز در بازار خواهد ش��د فش��ار شدیدی را به قیمت 

نفت در بازارهای جهانی وارد می آورد.«

دیمیتری مزنتس��ف، دبیرکل س��ازمان همکاری 
ش��انگهای ضم��ن اس��تقبال از موفقیت ب��زرگ در 
مذاکرات هس��ته ای گفت: توافق وین زمینه را برای 
عضویت کامل جمهوری اس��لامی ایران در سازمان 

همکاری شانگهای فراهم کرد. 
مزنتسف در حاشیه »نشست رسانه های مهم کشورهای 
عضو پیمان همکاری شانگهای« در پاسخ به سوال خبرنگار 
ایرنا درخصوص آثار مثب��ت توافق وین بر همکاری های 
منطقه ای و بین المللی گفت: تاکنون به دلیل تحریم هایی 
که وجود داشت، امکان عضویت کامل ایران وجود نداشت 

اما اکنون این مانع برطرف شده است. 
وی اف��زود: با اجرای توافق وی��ن و لغو تحریم ها، 
درخواس��ت ایران که پیش تر ارائه ش��ده اس��ت، در 

دستور کار قرار خواهد گرفت و تهران به عنوان عضو 
کامل در سازمان همکاری شانگهای درخواهد آمد. 

دبیرکل س��ازمان همکاری ش��انگهای درخصوص 
آثار مثبت این تواف��ق در همکاری های منطقه ای و 
بین المللی ای��ران گفت: در تمامی س��طوح با ایران 
همکاری های گسترده ای داریم. ایران از سال 2005 
با س��ازمان همکاری ش��انگهای به عنوان عضو ناظر 
همکاری می کند و در س��ال های اخیر شاهد کیفیت 

بالای همکاری های ایران با این سازمان هستیم. 
وی همچنی��ن گف��ت: م��ا از موفقیت ب��زرگ در 
مذاکرات هس��ته ای در وین استقبال می کنیم و آن 
را در گس��ترش همکاری های منطقه ای و بین المللی 

مفید می دانیم. 

استقبال دبیرکل سازمان همکاری شانگهای از توافق هسته ای



دوران پس��اتحریم فرص��ت 
است یا تهدید؛ این سوالی است 
که پیش از دس��تیابی به توافق 
هس��ته ای ایران با کش��ورهای 
بخش ه��ای  در  باره��ا   5+1
مختل��ف مطرح و عنوان ش��د 
ک��ه اظه��ارات متع��ددی در 
پاسخ به آن از سوی مسئولان 
و فعالان ارائه می ش��د. در این 
میان تولیدکنندگان تجهیزات 
صنع��ت نفت ب��ا وجود نگرانی 
از اش��باع ب��ازار از محصولات 
خارجی امروز با رأی حداکثری 
دوران پس��اتحریم را فرصت��ی 
می دانن��د و برای توس��عه فنی 
تولیدات ش��ان  تکنول��وژی  و 
ب��ه دنب��ال جوینت ش��دن با 
شرکت های خارجی هستند. 

ش��نیدن  آس��تانه  در 
اخب��اری مبن��ی ب��ر حص��ول 
توافق هس��ته ای، شرکت های 
متعددی برای س��رمایه گذاری 
در ای��ران در بخش های متعدد 
صنعت نفت کش��ورمان اعلام 
آمادگی کردند و پس از تحقق 
تواف��ق نی��ز نخس��تین هیات 
رسمی از کشور آلمان با فعالان 
بخش خصوص��ی به ایران آمد. 
اع��لام آمادگ��ی ش��رکت های 
خارجی به این نقطه ختم نشد 
زیرا حس��ین زمانی نیا، معاون 
امور بین الملل و بازرگانی وزیر 
نفت از مذاکره با 30 ش��رکت 
خارجی برای س��رمایه گذاری 
در صنع��ت نف��ت خب��ر داد و 
گف��ت: اس��تفاده از توانمندی 
ش��رکت های داخل��ی و انتقال 
تکنول��وژی مهم ترین ش��رایط 
ایران برای حضور شرکت های 
خارجی در صنعت نفت است. 
ام��ا در این می��ان زمانی نیا 
س��ازندگان  نگران��ی  درب��اره 
گرفت��ن  نادی��ده  از  داخل��ی 
تولیدکنندگان داخلی در دوران 
پساتحریم نیز اعلام کرده است 
وزارت نف��ت حمایت های لازم 
را دارد و استفاده از توانمندی 
س��ازندگان  و  بخش خصوصی 
داخل��ی از جمل��ه ملاحظ��ات 

جدی وزارت نفت در همکاری 
با شرکت های بین المللی است. 
ای��ن اظهارنظ��ر از س��وی 
مس��ئولان دولتی مایه آرامش 
داخل��ی  ت�ول�ی�دکنن��دگان 
اس��ت ک��ه در دوران تحری��م 
تلاش ه��ای زیادی برای تامین 
نیاز کشورداش��تند. براس��اس 
گفت��ه فع��الان ای��ن بخ��ش، 
توانمندی  ب��ه  تولیدکنندگان 
نی��از  از  تامی��ن 70 درص��د 
داخلی کش��ور در صنعت نفت 
دس��ت یافته ان��د اما از ظرفیت 
ایجادش��ده در دوران تحریم ها 
تنها 30 درصد استفاده شده از 
این رو لازم اس��ت فعالان این 
صنع��ت از فرصت ایجاد ش��ده 
در پس��اتحریم برای دستیابی 
به دانش فنی و تکنولوژی روز 

بهره مند شوند. 

پیچیدن نسخه کلی اشتباه 
است

عض��و  کاظم��ی،  حس��ن 
هیات مدیره استصنا و مدیرعامل 
ش��رکت پارت س��ازی مش��هد 
به عنوان نخس��تین تولیدکننده 
پیچ و مهره صنعت نفت برگزاری 
نشست های مختلف هیات ها و 
شرکت های خارجی به خصوص 

کش��ورهای اروپایی با مسئولان 
وزارت نفت بعداز توافق ایران با 
کش��ورهای 1+5 را نشست های 
کلی با ابعاد سیاس��ی می داند و 
ب��ه »فرصت ام��روز« می گوید: 
»تواف��ق ص��ورت گرفت��ه باید 
نهای��ی ش��ود ت��ا بت��وان گامی 
برداش��ت اگرچه این نشست ها 
و آمد و رفتن ها برای فضاسازی 
خ��وب ب��ود. در ای��ن ش��رایط 
تولیدکنندگان تجهیزات داخل 
درح��ال رص��د فض��ای موجود 
هستند و جلسات متعددی نیز 
در انجمن سازندگان تجهیزات 
نفت ب��رای دوران پس��اتحریم 
درحال برگزاری است تا شرایط 
س��نجیده ش��ود زیرا پیچیدن 
نس��خه کلی کارس��از نب��وده و 

اشتباه است.«
وی با بیان اینکه س��ازندگان 
داخلی توان رقابت با شرکت های 
خارج��ی از نظر کیفیت و حتی 
قیم��ت در برخ��ی محصولات 
را دارن��د، می افزای��د: »دغدغه 
اصل��ی م��ا در ش��رایط کنونی 
فض��ای رقابتی با ش��رکت های 
برند و خارجی نیست زیرا نحوه 
فعالی��ت ش��رکت های خارجی 
براس��اس قانون مشخص شده 
به ط��وری که بای��د پیمانکاران 

خارجی در اجرای کار از ظرفیت 
پیمانکاران و مش��اوران داخلی 
اس��تفاده کنن��د. نگرانی اصلی 
نوع��ی خوددادگ��ی و وادادگی 
رده ه��ای میانی وزارتخانه نفت 
اس��ت تا قوانین موجود توسط 
این افراد دور زده شود و شرایط 
به گونه ای باشد که خرید خارج 

برای آنها اقتصادی تر باشد.«
به گفته این س��ازنده داخلی 
از آنجایی که شرایط کسب و کار 
و اختص��اص بودجه برای انجام 
فعالیت یا پروژه در کش��ور برای 
سازندگان داخلی به خوبی فراهم 
نیس��ت از این رو فضای رقابتی 
برای تولیدکنن��دگان داخلی و 
خارج��ی نمی تواند برابر باش��د 
با ای��ن وجود با تلاش های زیاد 
موفق شدیم وزیر نفت را مجاب 
کنیم ش��رایط قراردادها را برای 
داخلی و خارجی ها یکسان کند. 
البته از آنجا که س��ازندگان 
داخل��ی تجرب��ه کنسرس��یوم 
پیمان��کاری دارند و قوانین آن 
نیز موجود اس��ت ش��اید لازم 
پس��اتحریم  باش��د در دوران 
برای حمایت بیش��تر از ساخت 
داخ��ل کنسرس��یوم محصول 
مح��ور نی��ز ایجادش��ود و دو 
وزارتخانه صنعت و نفت نیز از 

نظر قانونی بسترس��ازی لازم را 
ایجاد کنند. 

شراکت با خارجی ها لازمه 
ایجاد بازار فروش

ام��ا در ای��ن ب��اره حجازی، 
تقطیران  ش��رکت  مدیرعامل 
کاشان و تولیدکننده تجهیزات 
نفت با تاکید بر اینکه به دنبال 
جوینت ش��دن با شرکت های 
خارج��ی و اروپای��ی هس��تم، 
به »فرص��ت امروز« می گوید: 
»ب��رای اینک��ه بتوانیم قدرت 
اقتصادی شویم راه های زیادی 
وج��ود ندارد یکی از این راه ها 
این اس��ت که اعضای انجمن 
تولیدکنن��دگان  و  اس��تصنا 
ی��ک  انجمن��ی  به ص��ورت 
موسس��ه ی��ا ش��رکتی بزرگ 
متشکل از بخش های مختلف 
را تش��کیل دهن��د ت��ا بتوانند 
در براب��ر ش��رکت های معتبر 
داش��ته  بهت��ری  موقعی��ت 
باش��ند ک��ه متاس��فانه ای��ن 
اتحاد از س��وی تولیدکنندگان 
ص��ورت نمی گیرد و همواره با 
مقاومت هایی از س��وی برخی 
اعضای اصلی مواجه می شود.«

وی ب��ا بیان اینکه ش��راکت 
با ش��رکت های خارجی راهکار 
دیگری است که ما را به قدرت 
اقتص��ادی تبدی��ل می کن��د، 
می افزاید: »این شراکت می تواند 
ع��لاوه بر کس��ب دانش فنی و 
تکنولوژی برای تولیدکنندگان 
داخل��ی پش��توانه ایجاد کند تا 
در بازاره��ای داخلی و خارجی 
حضور داشته باشیم. متاسفانه 
بدنه کارفرمایی صنعت نفت به 
تولید داخل اعتمادی ندارند.«

حج��ازی  گ�ف�ت���ه  ب����ه 
تولیدکنندگان داخلی تجهیزات 
صنع��ت نفت باید به فکر تولید 
پکیج باش��ند و دست از تولید و 
ف��روش محصولات بردارند. این 
هدف از سوی چند تولیدکننده 
در حال تحقق یافتن است تا با 
مدیریت قوی حرفی برای گفتن 
در براب��ر ش��رکت های خارجی 

داشته باشیم. 

تولیدکنندگان داخلی تجهیزات نفت، پساتحریم را فرصت می دانند

تلاشداخلیهابرایشراکتباخارجیها

نایب رییس هیات مدیره انجمن سازندگان 
تابلوی برق گفت: با رفع تحریم ها، بسیاری 
از کش��ورها ب��ه ای��ران به عن��وان یک بازار 
مصرفی مناس��ب نگاه کرده و به س��وی آن 
هجوم آورده اند. درحالی که رویکردهای ما 
تغیی��ر ک��رده و از این پس، خریدار کالاها 
نیس��تیم. بلکه ایران به دنبال شرکای خود 
ب��وده و قص��د دارد در کنار تولید محصول، 

تکنولوژی را به کشور منتقل کند. 
ب��ه گ��زارش »فرصت ام��روز«، محس��ن 
نجابتی��ان، در نشس��تی خب��ری که دیروز 
برگ��زار ش��د، ب��ا بی��ان این مطل��ب افزود: 
تولیدات شرکت های ایرانی از کیفیت بالایی 
برخوردار اس��ت زیرا این ش��رکت ها تحت 
لیس��انس ش��رکت های معتبر دنیا فعالیت 
ک��رده و از آنه��ا گواهی دریاف��ت کرده اند.  
وی ادام��ه داد: رف��ع تحریم ه��ا نباید منجر 
به باز ش��دن دروازه های واردات ش��ود بلکه 
ارتباط بین ایران با س��ایر کش��ورها باید دو 

سویه باشد. باید از یک سو کالا به کشور وارد 
ش��ود از س��وی دیگر زمینه حضور ایران در 
بازارهای بین المللی فراهم شود. ریسک های 
مربوط به صادرات هم برای بخش خصوصی 
برداشته شود.  نجابتیان با اشاره به مشکلات 

متعدد پیش روی بخش خصوصی برای ادامه 
روند تولید، گفت: ش��رکت های ایرانی توان 
صادرات محصولات خود به سایر کشورهای 
جهان را به لحاظ کیفی دارند اما در سال های 
اخی��ر تضعیف ش��ده و نیاز به حمایت های 
دولت دارند.  وی تاکید کرد: از دولت انتظار 
نداری��م پول در اختیار بخش خصوصی قرار 
دهد، بلکه باید سازوکار لازم برای صادرات 
را فراه��م کن��د. چین در این زمینه بس��یار 
موفق عمل کرده و با تامین زیرساخت های 
حضور در نمایشگاه، کالای خود را به جهان 

معرفی کرده است. 

صدور کالای ایرانی با برند ترک
نای��ب رییس انجمن س��ازندگان تابلوی 
ب��رق بی��ان کرد: با توجه ب��ه اینکه تابلوی 
برق همچون قلب و مغز انسان در کارخانه ها 
عمل می کند، کوچک ترین مشکلی در این 
وسیله، چرخ تولید را از کار خواهد انداخت. 
وی با اش��اره به اینکه س��ازندگان تابلوی 
ب��رق نی��ز همچون س��ایر فع��الان بخش 
صنعت از مش��کلات عمومی رنج می برند، 
عدم دسترسی راحت به مواد اولیه باکیفیت 
را یکی از مهم ترین مش��کلات س��ازندگان 
تابل��وی برق اعلام کرد.  عدم اجرای قانون 
رف��ع موان��ع تولید با وجود ابلاغ این قانون 
توس��ط رییس مجلس ش��ورای اسلامی به 
دول��ت، یک��ی دیگ��ر از مش��کلاتی بود که 
نجابتیان در سخنان خود به آن اشاره کرد. 
نجابتی��ان از ص��دور کالاه��ای ایرانی با 
برند کش��ور ترکیه به دلیل ممنوعیت های 
ناشی از تحریم ها خبرداد و افزود: طی این 
س��ال ها صادرات کالای ایرانی با برندهای 

ترک انجام شده است. این در حالی است که 
برای نصب تابلو برق ها نیز از توان مهندسان 
ایرانی استفاده شده است. با رفع موانع ناشی 
از تحری��م، ای��ران می تواند کالاهای خود را 
به کش��ورهای همس��ایه، خاور دور و حتی 

آفریقا صادر کند. 

کیفیت تابلوهای ایرانی در حد اسپانیا 
و ایتالیا

عل��ی کهف��ی قانع، ریی��س هیات مدیره 
انجمن س��ازندگان تابلوی برق نیز در این 
نشس��ت تاکید ک��رد: کیفیت تابلوبرق های 
ساخت ایران اگر در حد فرانسه و کشورهای 
درج��ه ی��ک اروپایی نباش��د، حتما در حد 
کیفی��ت محصولات اس��پانیایی و ایتالیایی 
به عنوان کشورهای درجه دو اروپایی هست. 
وی اضافه کرد: در ایران سالانه 250 هزار 
س��لول تابلوی برق س��اخته می ش��ود. این 
درحالی است که نیاز سالانه کشور به تابلوی 
برق حدود 75 تا 80 هزار سلول بوده و به 
دلیل رکود حاکم بر بازار و تعطیلی پروژه ها، 
طی س��ال های اخیر، حدود 30 تا 40 هزار 
س��لول تابلوی برق به فروش رس��انده ایم.  
کهف��ی قان��ع بیان کرد: ای��ران به هیچ وجه 
نی��از به واردات تابلوی برق نداش��ته و باید 
به بازارهای صادراتی فکر کند. هدفگذاری 
تولی��د و ص��ادرات تابلوی برق در ایران باید 
برای 300 هزار سلول باشد.  به گفته وی با 
وجود بی نیازی کشور در زمینه تابلوی برق، 
براس��اس گزارش های رسیده این محصول 
در قالب تعرفه ماش��ین آلات به کش��ور وارد 
شده و سال گذشته حجم واردات آن حدود 
52میلیون دلار برآورد ش��ده و این واردات 

بیشتر در مناطق آزاد انجام شده است. 
ریی��س هیات مدیره انجمن س��ازندگان 
تابلوی برق عنوان کرد: صنعت تولید تابلوی 
برق در ایران به مرز اش��باع رس��یده اما به 
دلی��ل برخی سیاس��ت های وزارت صنعت، 
مع��دن و تج��ارت مجوزه��ای زیادی برای 
تولید تابلوی برق در ایران صادر شده است. 
وی معتق��د اس��ت برای حل مش��کلات 
مرب��وط ب��ه ص��ادرات و ارائ��ه راهکارهای 
مناس��ب بای��د در برنامه ریزی های دولت و 
بان��ک مرکزی، اتاق بازرگانی و تش��کل ها 
حضور یافته و نقش اساس��ی داشته باشند. 
باید انجمن ها برنامه بدهند، به شرط آنکه 

دولت این برنامه ها را بپذیرد. 

از این پس ایران بازار مصرفی نیست

انتقال تکنولوژی یکی از مهم ترین سیاست های دوران پساتحریم
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در سال 93 هدف تثبیت وضعیت 
آب دریاچه ارومیه محقق شد

وزیر نیرو با اش��اره به کاهش روند خش��ک ش��دن 
دریاچه ارومیه طی دو سال 93 و 94 که از 2.5 میلیارد 
مترمکعب در س��ال 86 به 0.1 میلیارد مترمکعب در 
سال 93 رسیده است، گفت: با فعالیت های انجام شده 
ب��ه هدف تثبیت وضعیت موجود س��طح آب دریاچه 

ارومیه دست یافته ایم. 
به گزارش ایرنا، حمید چیت چیان روز دوشنبه در 
صحن علنی مجلس ش��ورای اسلامی، ابراز امیدواری 
کرد که از سال آینده و با به نتیجه رسیدن اقداماتی 
که در دس��تور کار داریم روند احیای دریاچه ارومیه 
آغاز ش��ود.  وی با بیان اینکه در زمینه روند خش��ک 
ش��دن دریاچه ارومیه و س��ایر تالاب های کشور مانند 
گاوخونی، بختگان، پریشان و هامون مشکلات بسیار 
جدی داریم، گفت: دولت یازدهم از بدو شروع فعالیت 
خ��ود توج��ه و اهتمام خاصی برای حل مش��کل تمام 
تالاب های کش��ور داش��ته و الحم��دلله موفقیت های 

نسبی هم کسب کرده است. 
چیت چیان با اش��اره به تش��کیل س��تاد و کارگروه 
خاص برای احیای تالاب ها و دریاچه ارومیه از ابتدای 
فعالی��ت دولت یازدهم و عضویت تمام دس��تگاه های 
ذی ربط از جمله وزارت نیرو در این س��تاد، افزود: با 
تعیین مجری س��تاد، اعتبارات ویژه ای برای این کار 

مورد تصویب قرار گرفت و اقدامات لازم آغاز شد. 
وی کاهش س��طح آب دریاچه ارومیه را ناش��ی از 
سه دلیل عمده بروز خشکسالی های پیاپی و کاهش 
بارندگی ه��ا، افزای��ش درجه حرارت منطقه که باعث 
تبخیر زیاد آب شده و مصارف بیش از حد آب دانست 
و گفت: طی دو دهه گذش��ته مصارف آب کش��اورزی 
در حوزه دریاچه بیش از سه برابر شده و عامل اصلی 

کاهش آب دریاچه بوده است. 
وزی��ر نیرو گفت: تمام صاحب نظران سراس��ر دنیا 
اتف��اق نظ��ر دارند که رون��د احیای دریاچه ارومیه در 
ی��ک دوره کوتاه م��دت امکان پذیر نیس��ت و حداقل 
زمان لازم برای این کار یک دوره 10ساله است تا با 
اقدامات فش��رده بتوان س��طح آب دریاچه را به سطح 

اکولوژیک رساند. 
وی با اش��اره به اینکه انجام بخش��ی از این اقدامات 
به وزارت نیرو واگذار شده است، گفت: کارها را آغاز 
کرده و طی دوس��ال گذش��ته تمام برنامه ها را مطابق 

اهداف پیش برده ایم.  
وی انتق��ال آب از حوزه ه��ای دیگ��ر، توج��ه به آب 
ورودی ب��ه دریاچ��ه و انتق��ال آب از داخ��ل حوزه به 
دریاچ��ه و صرفه جوی��ی در آب کش��اورزی را از دیگر 
اقدامات طراحی شده برای این دوره طراحی دانست 
و تاکید کرد: در سال 1393 توانستیم به اهدافی که 

پیش بینی شده بود، دست یابیم. 

 پ ک ک مسئول انفجار 
در خط لوله گاز ایران و ترکیه است

درحالی که از بامداد دیروز اعلام ش��ده بود جریان 
صادرات گاز ایران به ترکیه متوقف شده است، وزارت 
ان��رژی و مناب��ع طبیعی ترکیه از وقوع انفجار در خط 
لوله گاز طبیعی ایران و ترکیه در استان آگری واقع 

در شرق ترکیه خبر داد. 
به گزارش ایسنا، تانر ییلدیز، وزیر انرژی ترکیه به 
خبرگزاری آنادولو گفت: این حمله احتمالا خرابکارانه 
در منطقه دوگوبایزید 15 کیلومتری مرز ایران رخ داده 
است.  تاکنون هیچ فرد یا گروهی مسئولیت این حمله 
را برعهده نگرفته اس��ت اما برخی رس��انه های محلی 

گروه پ ک ک را عامل این انفجار معرفی کرده اند. 
ییلدیز افزود: این انفجار باعث بروز یک حریق شد 
جریان گاز پس از تعمیر خط لوله مجددا برقرار خواهد 
شد.  ایران پس از روسیه دومین تامین کننده بزرگ 

گاز طبیعی ترکیه است. 

سقوط قیمت نفت خام به کف 
قیمت 4ماهه

با کاهش قیمت نفت خام به پایین ترین س��طح در 
چهار ماه گذش��ته، نفت خام ش��اخص وس��ت تگزاس 
اینترمدیت آمریکا 47 دلار و 39 سنت برای هر بشکه 

معامله شد. 
به گزارش ایرنا به نقل از رویترز، در پی افت ارزش 
شاخص سهام در بازار بورس چین به دلیل نگرانی ها 
درباره تضعیف ش��اخص های اقتصادی در بزرگ ترین 
کش��ور مصرف کننده انرژی جهان و مش��اهده مازاد 
عرض��ه در ب��ازار نف��ت، قیمت های جهان��ی این ماده 
در پایان معاملات روز دوش��نبه )پنجم مردادماه( به 

پایین ترین سطح خود در چهار ماه گذشته رسید. 
قیمت نفت همچنین با انتشار گزارش هفتگی شمار 
دکل های نفتی آمریکا مبنی بر افزایش 21 دس��تگاه 
دکل در هفت��ه منته��ی به جمعه 26 تیرماه، نیز تحت 

فشار قرار گرفت. 
این افزایش تعداد دکل های نفتی نش��ان از رش��د 
تولید نفت خام آمریکا دارد و این در حالی اس��ت 
ک��ه قیمت ه��ای جهانی نفت خ��ام تازه پس از یک 
دوره کاهش ش��دید و رس��یدن به پایین ترین سطح 
ش��ش سال گذش��ته، روی نوار بهبود و تثبیت قرار 

گرفته بود. 
تضعیف ارزش دلار نیز تا حدودی بر قیمت های نفت 
س��ایه انداخت زیرا تقاضا برای نفت و دیگر کالاهایی 
که بر مبنای دلار قیمت گذاری می ش��وند همواره از 

سوی دارندگان ارز یورو بیشتر می شود. 
ارزش ش��اخص س��هام چین در معاملات بازارهای 
آس��یایی ب��ا بی��ش از 8درصد کاهش همراه ش��د که 
بیش��ترین کاهش روزانه در طول هش��ت س��ال اخیر 
به ش��مار می رود و این موضوع س��بب کاهش ارزش 
ش��اخص س��هام های اروپایی و رسیدن به پایین ترین 

سطح در دو هفته گذشته شد. 
قیمت نفت خام برنت دریای ش��مال با یک دلار و 
15 س��نت کاهش )2 درصد( 53 دلار و 47 سنت برای 

هر بشکه دادوستد شد. 
قیمت نفت خام ش��اخص وست تگزاس اینترمدیت 
آمریکا با 75 سنت افت )1.6 درصد کاهش(، 47 دلار 

و 39 سنت برای هر بشکه معامله شد. 
کارل لری، مدیرعامل توسعه کسب و کار برای بخش 
نفت و گاز در موسسه فارستاند سالیوان در این باره 
گفت: ترکیب افت ارزش شاخص سهام چین و مازاد 
عرضه نفت در بازارهای جهانی، قیمت های نفت خام 

را تحت فشار قرار داد. 
وی افزود: هنوز قیمت نفت خام برنت بالای 50 دلار 
برای هر بشکه مناسب است و قیمت نفت خام آمریکا 
بالای 45 دلار باقیمانده اس��ت و در این س��طح هنوز 

سوددهی برای پروژه ها وجود دارد. 

پالایشگاه های آسیایی از بازگشت 
نفت ایران به بازار استقبال کردند

مش��تریان نفتی در آس��یا که مدتی اس��ت از نقاط 
دوری نظیر آلاس��کا و مکزیک نفت می خرند، انتظار 
دارند وقتی نفت ایران به بازارهای جهانی برمی گردد، 

از قدرت چانه زنی بالاتری برخوردار شوند. 
به گزارش تس��نیم به نقل از بلومبرگ، مش��تریان 
نفتی در آس��یا که مدتی اس��ت از نقاط دوری نظیر 
آلاس��کا و مکزیک نفت می خرند، انتظار دارند وقتی 
نف��ت ایران ب��ه بازارهای جهانی برمی گردد، از قدرت 

چانه زنی بالاتری برخوردار شوند. 
در منطقه ای که امسال بیش از نیمی از رشد جهانی 
را ب��رای تقاض��ای نفت به خود اختصاص خواهد داد، 
پالایشگاه ها برندگان اصلی افزایش صادرات نفت ایران 
پس از لغو تحریم ها خواهند بود. وزیر نفت ایران گفته 
ک��ه به دنبال جلب توجه مصرف کنندگان آس��یایی و 

سهم بیشتر از بازار نفت آسیا خواهد بود. 
شرکت های پالایشگاهی نظیر هندوستان پترولیوم 
هند و فورموس��ا پتروچمیکال تایلند سیگنال هایی را 
مبن��ی ب��ر علاقه مندی به خرید نفت بیش��تر از ایران 
ارس��ال کرده ان��د. نفت ارزان قیمت نیاز بس��یاری از 
کش��ورهای آس��یایی اس��ت و به آنها کمک می کند تا 
ب��ا کاهش یارانه های س��وخت و افزایش ذخایر نفتی 

اضطراری شان، از کسری بودجه خود بکاهند. 
گ��وردون کوان، ریی��س بخش تحقیقات منطقه ای 
نفت و گاز در موسسه نومورا در هنگ کنگ می گوید، 
توافق ایران می تواند موجب به راه افتادن یک جنگ 

قیمت جدید با عربستان، عراق و امارات شود.«
قیم��ت نف��ت برنت از ژوئن 2014 تاکنون به دلیل 
فزون��ی عرض��ه و بالاگرفت��ن جنگ قیم��ت بیش از 

50 درصد کاهش یافته است. 
لین که ین، سخنگوی شرکت فورموسا پتروچمیکال 
تایلند گفت، این ش��رکت می خواهد خرید نفت خود 
از ایران را براس��اس قرارداد خود با این کش��ور به رقم 
قبلی برگرداند و به زودی ها مذاکراتی را با این کشور 
برگزار خواهد کرد. وی به جزییات بیش��تری در این 

خصوص اشاره نکرد. 
ش��رکت جی ایکس نیپ��ون، بزرگ تری��ن ش��رکت 
پالایش��گاهی ژاپ��ن هم در بیانی��ه ای اعلام کرد، این 
ش��رکت لغ��و تحریم های ایران را منج��ر به عرضه با 
ثبات نفت و حق انتخاب بیش��تر برای خرید نفت )از 

تولید کنندگان مختلف( می داند. 
وزیر نفت هند گفته است: »بازگشت ایران به بازار 
نفت به معنای کاهش بیشتر قیمت است و کشورهایی 

نظیر هند منتفعان اصلی این رویداد خواهند بود.«
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ک��ه  اس��ت  س��الی  چن��د 
جنب وجوش های��ی در فضای 
ساخت و تولید انواع تجهیزات 
کامپیوت��ری و مخابرات��ی در 
کش��ور به وجود آم��ده و این 
امید وج��ود دارد ک��ه با رفع 
تحریم ه��ا رون��د تولی��د این 
تجهیزات س��یر صع��ودی به 

خود بگیرد. 
ش��ورای  پی��ش  چن��دی 
برنامه ریزی برنامه ششم توسعه 
ارتباط��ات،  وزارت  در  کش��ور 
برنامه های پیش��نهادی خود را 
برای حمایت بیشتر از ساخت 
و تولید این تجهیزات در برنامه 

ششم توسعه ارائه کرد. 
برنامه  برنامه ریزی  ش��ورای 
وزارت  در  توس��عه  شش��م 
فناوری اطلاعات،  ارتباطات و 
در تدوین نظام برنامه شش��م 
رویک��رد   ،ICTبخ��ش در 
در  را  مدنظ��ر  برنامه ری��زی 
س��ه محور خدمات، تجارت و 
ساخت و تولید پیشنهاد داد. 

در بن��د دوم ای��ن دس��تور 
جلس��ه ب��ا اش��اره ب��ه نبود 
ی��ک تعریف جام��ع از بخش 
فناوری اطلاعات،  ارتباطات و 
کل  برای  برنامه ریزی  رویکرد 
بخش ICT با تعریف سازمان 
و  اقتص��ادی  همکاری ه��ای 
توسعه )OECD( مشتمل بر 
س��ه حوزه خدمات، تجارت و 
ساخت و تولید به عنوان مدل 
مرجع در تدوی��ن این برنامه 

انتخاب شد. 
برای��ن اس��اس در بخ��ش 
 ،ICTصنایع س��اخت و تولید
س��اخت و تولی��د تجهی��زات 
پایه ای مانند برد و مولفه های 
الکترونیکی، س��اخت و تولید 
فیبرنوری،  ش��بکه،  تجهیزات 
هاب و س��وییچ و نیز ساخت 
و تولی��د تجهی��زات انتهای��ی 
تجهیزات  کامپیوتره��ا،  مانند 
هم��راه  تلف��ن  کامپیوت��ری، 
و تلف��ن ثاب��ت و همچنی��ن 
س��اخت و تولی��د تجهی��زات 

جانبی مانن��د داکت به عنوان 
اه��داف ای��ن برنام��ه، تدوین 
 ICT ش��د. در بخش تجارت
نی��ز خریدوف��روش تجهیزات 
پایه ای،  تجهیزات  ش��بکه ای، 
انتهای��ی  نق��اط  تجهی��زات 
)سمت مش��تری( و نرم افزار و 
تجهی��زات جانبی مدنظر قرار 
گرف��ت. همچنی��ن در بخش 
ICT پیش نوی��س  خدم��ات 
اه��داف اولی��ه برنامه شش��م 
نرم افزارهای  تولید  بر  توسعه، 
و  محتوای��ی  کارب��ردی، 
تخصصی، خدم��ات مخابراتی 
با سیم و بدون سیم، خدمات 
ماهواره ای، خدمات مشاوره ای 
فعالیت ه��ای خدمات  نی��ز  و 
کامپیوت��ری، میزبان��ی وب و 
پورت��ال و تعمیرات تجهیزات 

تاکید دارد. 
م���رتض��ی می��رصالح��ی، 
تولید کننده بردهای الکترونیکی 
صورت  برنامه ریزی های  درباره 
گرفته برای حمای��ت از تولید 
داخلی به »فرصت امروز« گفت: 
در ح��ال حاضر وضعیت بخش 
تولید بس��یار آشفته و بیشتر از 
همیشه نیازمند حمایت است. 

مدیریت ها  اگ��ر  افزود:  وی 
ای��ن  از  و حمایت ه��ای لازم 
بخش ص��ورت نگیرد یقینا در 
دوران پس��اتحریم آسیب های 
جدی تری ب��ر تولیدکنندگان 

وارد می شود. 
مدارات  تولید کنن��ده  ای��ن 
ب��ه  اش��اره  ب��ا  کامپیوت��ری 
تاثی��ر تحریم ه��ا ب��ر کیفیت 
گف��ت:  ایران��ی  محص��ولات 
متاس��فانه تحریم ها توانستند 
تاثیر منف��ی روی محصولات 
تولیدی ما بگذارند گرچه ما از 
همه توان خود استفاده کردیم 
تا از پایی��ن آمدن کیفیت در 
محص��ولات خ��ود جلوگیری 
این اس��ت  اما واقعیت  کنیم، 
که پس از وق��وع تحریم ها ما 
نمی توانستیم مواد اولیه مورد 
نیاز را از کش��ور های اروپایی 
وارد کنی��م و وادار به واردات 
از کشورهایی همچون چین و 

کره شدیم. 
می���رص���الح��ی درب��اره 
پیش��نهادی  ب��رن��امه ه��ای 
شش��م  برنامه ریزی  ش��ورای 
توس��عه اظهار کرد: تا به حال 
خبر ه��ای زیادی از حمایت از 

تولید داخلی منتش��ر شده اما 
متاسفانه تعداد کمی از آنها به 

واقعیت نزدیک شد. 
امیدواریم پس  اف��زود:  وی 
حمایت ها  تحریم ه��ا  لغ��و  از 
از بخش تولید بیش��تر ش��ود 
چ��ون اگ��ر این اتف��اق نیفتد 
بخش خصوص��ی فعال در این 
بخش حتما از پای در می آید. 

پساتحریم؛ خوب یا بد؟ 
ای��ن درحال��ی اس��ت ک��ه 
دوران  کارشناس��ان  برخ��ی 
نقطه ای بسیار  را  پس��اتحریم 
تولید  برای بخ��ش  حس��اس 
عن��وان می کنن��د و معتقدند، 
اگر در این دوران حمایت های 
بخش خصوص��ی  از  مناس��ب 
ش��ود  تولیدکنن��دگان  و 
می توانی��م افق روش��نی برای 
صنعت ارتباط��ات و دیجیتال 
اما  کش��ور پیش بین��ی کنیم 
در غیراین ص��ورت ب��ا واردات 
بی رویه ضربه سنگین بر پیکر 
وارد  کش��ور  تولی��دی  بخش 

می شود. 
علی ش��یرازی، کارش��ناس 
درب��اره  اطلاع��ات  فن��اوری 

برنامه های پیشنهادی شورای 
برنام��ه شش��م  برنامه ری��زی 
امروز«  به »فرص��ت  توس��عه 
گفت: طبق آمارهای رس��می 
تولی��دات داخل��ی در ح��وزه 
ارتباطات سهم اندکی از بازار 
را تصاح��ب کرده ان��د و گفته 
می ش��ود س��هم گوش��ی های 
ایران��ی در کش��ور خودم��ان 
تنه��ا ی��ک درصد اس��ت که 
این بیانگر ع��دم حمایت ها از 
س��ال های  در  تولیدکنندگان 

قبل است. 
وی اف��زود: اگ��ر برنامه های 
پیشنهادی که از سوی شورای 
برنام��ه شش��م  برنامه ری��زی 
توس��عه ارائ��ه ش��ده، اجرایی 
شود به زودی می توانیم شاهد 
و  بیش��تر  ایران��ی  تولی��دات 
باکیفیت تری باشیم و از سوی 
دیگر نیاز خود را به کشور های 

خارجی کم کنیم. 
شیرازی با اشاره به پتانسیل 
خ��وب ای��ران ب��رای تولی��د 
گفت:  دیجیتالی  محص��ولات 
ما متخصصان و نیروی انسانی 
خوبی در این حوزه داریم که 
متاسفانه تا به حال نتوانستیم 
از این ظرفیت استفاده بهینه 

کنیم. 
اف��زود:  کارش��ناس  ای��ن 
اگ��ر پ��س از لغ��و تحریم ه��ا 
ب��ا سیاس��ت و برنامه ری��زی 
مناسب پیش برویم می توانیم 
دور  نه چن��دان  آین��ده ای  در 
در  را  معتب��ری  برند ه��ای 
بخش های مختلف ثبت کنیم 
و در چند سال آینده به یکی 
از قطب ه��ای فع��ال در تولید 
در  دیجیتال��ی  محص��ولات 

منطقه تبدیل شویم. 
وی درپایان اظهار امیدواری 
ب��ا حمایت ه��ا و  ک��رد ک��ه 
فرهنگ س��ازی در بین مردم، 
بخ��ش تولی��د داخل��ی جان 
ت��ازه ای بگی��رد که ای��ن امر 
می توان��د ه��م ب��رای اقتصاد 
کش��ور و هم ب��رای جوانان و 

آینده آنها مفید باشد. 

لغو تحریم ها به بخش تولید رونق می دهد؟ 

عزم دولتمردان برای حمایت از تولیدکنندگان

صنعت��ی  گ��روه  مدیرعام��ل 
ای��ران خودرو گفت: اینکه برخی 
می گویند با توافق صورت گرفته 
نه تنها قیمت خودرو بلکه قیمت 
دیگر کالاها نیز کاهش می یابد، 
نادرست است. در این زمینه فکر 
می کنم که دولت به سمت ثبات 
در نرخ ارز حرک��ت خواهد کرد 
و این گونه نیس��ت ک��ه ارز ارزان 
ش��ود. ب��ا ثب��ات در ن��رخ ارز و 
اتفاقات، واحدهای تولیدی  باقی 
به تدری��ج فعال خواهند ش��د و 
اش��تغال افزایش و قدرت خرید 

مردم نیز رشد می کند. 
به گزارش ایسنا، هاشم یکه زارع 
ادام��ه داد: البته ب��ا توافق برخی 
مش��کلات و هزینه ها مانند نقل و 
انتق��ال ارز از بین م��ی رود. با این 
حال هزینه های دیگری وجود دارد 
که این هزینه ها به صنعت خودرو 
اضاف��ه ش��ده و مطمئن��ا کاهش 
قیمتی نخواهیم داشت. مدیرعامل 
گروه صنعتی ایران خودرو از انعقاد 
قرارداد تولید محصولات س��واری 
و تج��اری بنز در ای��ران در آینده 

نزدیک خبر داد. 

تولید بنز و فولکس واگن در 
ایران 

یک��ه زارع اظه��ار ک��رد: اخیرا 
مذاک��رات خوبی با بنز داش��تیم 
و ای��ن ش��رکت تصمی��م گرفته 
به ص��ورت تم��ام ق��د وارد بازار 
ایران شود. وی با بیان اینکه طی 
دو سه ماه آینده دفتر شرکت بنز 
مجددا در ایران راه اندازی خواهد 
شد، خاطرنش��ان کرد: همچنین 
طب��ق توافق��ات ص��ورت گرفته 
به زودی قرارداد پنج س��اله ای با 
بنز امضا خواهد شد که براساس 
آن شرکت ستاره ایران به عنوان 
واردکننده و ش��رکت تاپ خودرو 
به عنوان تولیدکننده کار واردات 
عرض��ه  و  تولی��د  همچنی��ن  و 
خودروهای بن��ز در ایران را آغاز 
خواهند کرد. ضمن آنکه بنز ابراز 
تمای��ل کرده 50 درصد ش��رکت 

ستاره ایران را خریداری کند. 

صنعت��ی  گ��روه  مدیرعام��ل 
ایران خودرو ادام��ه داد: همچنین 
ب��ه زودی قرارداد 10 س��اله ای در 
ح��وزه تولید خودروهای تجاری با 
بنز امضا خواهد ش��د که این کار 
با ساخت داخل مناسبی در ایران 
همراه خواه��د بود. ضمن آنکه در 
ای��ن حوزه نیز بنز اع��لام آمادگی 
کرده که 30 درصد س��هام شرکت 
ایدم را خریداری و تولید موتورهای 
روز جه��ان را آغاز کند. ش��رکت 
محورخودرو که تولیدکننده اکسل 
است نیز فعالیت های خود را با بنز 
توسعه خواهد داد. به طور کلی نیز 
باید گفت که فعالیت بنز در ایران 
بسیار گسترده تر از قبل خواهد بود. 

شرایط برای چینی ها سخت 
می شود

وی در پاس��خ ب��ه پرسش��ی 
بر سرنوشت خودروسازان  مبنی 
چینی در بازار ایران در ش��رایط 
پ��س از تحریم اظه��ار کرد: در 
با  توانس��تند  گذش��ته چینی ها 
استفاده از فرصت ایجاد شده در 
ایران حضور یابند. البته درس��ت 
اس��ت ک��ه قیم��ت خودروهای 
چینی مقداری جذاب اس��ت اما 
ای��ن خودروه��ا از نظر کیفیت و 
با  نمی توانند  فن��ی  مش��خصات 
رقابت کنند  اروپایی  خودروهای 
خودروس��ازان  آمدن  با  بنابراین 
بزرگ دنیا به ایران شرایط برای 

چینی ها سخت خواهد شد. 

یک��ه زارع در پاس��خ ب��ه آینده 
ب��ا  ش��رکت  ای��ن  هم��کاری 
خودروس��ازان چینی اظهار کرد: 
حداکثر 5 درصد سبد محصولات 
ما به خودروهای چینی اختصاص 
خواه��د یاف��ت اما اینک��ه طرف 
خودروی چین را کاملا نفی کرده 
یا به آن تکیه کنیم هر دو نادرست 
است. خودروسازان چینی نیز باید 
قیمت و کیفیت محصولات خود 
را در ایران تغیی��ر دهند. در حال 
حاضر، در بازار می گویند به دلایلی 
همچون خدمات پس از فروش و 
نظای��ر آن اگر خ��ودروی چینی 
می خری��د صاح��ب اول و آخرش 

خودتان خواهید بود. 

مذاکره با فولکس واگن
یکه زارع در پاس��خ به پرسشی 
ش��راکت  احتم��ال  ب��ر  مبن��ی 
ایران خ��ودرو با ش��رکت فولکس 
واگن اظهار کرد: شرکت فولکس 
واگ��ن مذاکراتی با ای��ران خودرو 
داش��ته اس��ت. سیاس��ت م��ا در 
مذاک��رات ب��ا این ش��رکت مانند 
خارج��ی  ش��رکت های  دیگ��ر 
موضوعاتی همچون ساخت داخل، 
سرمایه گذاری، انتقال دانش فنی و 
صادرات بوده اس��ت اما در نهایت 
اینک��ه ش��ریک فولکس واگن در 
ایران چه ش��رکتی خواه��د بود، 
اج��ازه دهید از س��وی خ��ود این 
ش��رکت اعلام ش��ود. با این حال 
از نظ��ر ما فولک��س واگن یکی از 

گزینه های مناس��ب برای شراکت 
با ایران خودرو است. 

احتمال قطع همکاری با پژو
وی در رابط��ه ب��ا سرنوش��ت 
همکاری با شرکت رنو خاطرنشان 
کرد: تا سال گذش��ته قرارداد رنو 
ب��ا ایران خودرو و س��ایپا در قالب 
رنوپارس و برای تولید تندر 90 بود. 
در گذشته قرار بود رنو کارخانه ای 
با ظرفیت تولید 200 هزار دستگاه 
تن��در 90 در ای��ران احداث کند و 
مجموعا سالانه 500 هزار دستگاه 
ال90 در ایران تولید ش��ود که در 
عمل این اتف��اق نیفتاد و تاکنون 
دس��تگاه  400 ه��زار  حداکث��ر 
تندر 90 تولید شده و رنو در ایران 

سرمایه گذاری نکرد. 
وی ادام��ه داد: هم��کاری م��ا 
با رنو از یک س��ال قب��ل از قالب 
ش��رکت رنوپارس خارج ش��ده و 
ای��ران خودرو مس��تقیم با رنوی 
فرانس��ه مذاکره می کند. در این 
زمینه ب��رای تولی��د خودروهای 
کپچرکلی��و 4 و خ��ودروی کوئد 
به نتیجه رس��یده ایم. خودروهای 
کوئد خودرویی نسبتا ارزان قیمت 
است که می تواند به عنوان رقیب 
پراید مطرح شده و برنامه ریزی ما 
تولید سالانه 150 هزار دستگاه از 

این خودرو است. 
مدیرعامل گروه صنعتی ایران 
خودرو با بیان اینکه رنو می تواند 
به ش��ریک اصلی ما تبدیل شده 

و حذف کننده پژو باش��د، درباره 
فیس لیفت تندر90 خاطرنش��ان 
ک��رد: فی��س لیفت تن��در90 از 
پروژه هایی ب��ود که قبل از ورود 
من در ایران خودرو آغاز ش��د و 
اگر من بودم این پ��روژه را آغاز 
نمی ک��ردم. ب��ا این ح��ال، این 
محصول تا پایان س��ال جاری به 

بازار عرضه خواهد شد. 
یک��ه زارع در رابطه با چگونگی 
پ��ژو  ش��رکت  ب��ا  هم��کاری 
اظه��ار ک��رد: بع��د از تحریم ها 
پ��ژو در اقدام��ی غیرعاقلان��ه و 
ناجوانمردانه ب��ازار ایران را ترک 
کرد و 8هزار کارگر این ش��رکت 
در فرانس��ه بیکار شدند، بنابراین 
پژو باید بدان��د که اولا در رابطه 
با رفتاری که در گذش��ته داشته 
باید پاسخگو باشد و دوما حداقل 
تا این لحظه این ش��رکت نباید 
مطمئ��ن باش��د که ق��راردادی 
که ب��رای همکاری ب��ا آن آماده 
ش��ده حتما امضا می شود و اگر 
امضا ش��د این ش��رکت شریک 
اصلی ما خواهد ب��ود. وی ادامه 
داد: ش��رکت های مختلفی برای 
همکاری با ما ابراز علاقه کرده اند 
و ما براساس منافع ملی شریکی 
انتخ��اب خواهی��م ک��رد که  را 
مقتدر و بزرگ بوده و به تعهدات 

خود پایبند باشد. 
مدیرعام��ل گ��روه صنعت��ی 
ای��ران خ��ودرو در پاس��خ ب��ه 
پرسش��ی مبنی ب��ر اینکه پژو 
چگونه بایدرفتار گذش��ته خود 
را جبران کند، خاطرنشان کرد: 
در این زمینه مشکلات ناشی از 
خروج پژو در ایران در مذاکرات 
مطرح شده که ممکن است به 
ع��دد و رقم تبدیل ش��ود و آن 
را از پژو مطالب��ه خواهیم کرد 
اما اینکه چه رقمی ش��ود و چه 
زمان��ی مطالبه ش��ود، مذاکره 
خواهد ش��د. پژو اگ��ر به عنوان 
ش��ریک اصلی ما انتخاب ش��د 
بای��د آن را جبران کند یا اینکه 
خس��ارت ما را به ص��ورت ارزی 

پرداخت کند. 

مدیرعامل ایران خودروخبر داد
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مدیرعامل شرکت تهیه و تولید مواد معدنی: 
معادن زغال سنگ ایمن می شوند 

 مدیرعامل ش��رکت تهیه و تولی��د مواد معدنی از 
حمای��ت وزارت صنعت، معدن و تج��ارت از معادن 
زغال س��نگ برای تجهیز در زمینه  HSE )ایمنی( 
خبر داد و در مورد مش��کلات معادن زغال س��نگ، 
اع��لام کرد:  ب��ا حمایت وزارتخان��ه و ایمیدرو تلاش 

می شود مشکلات مربوط به HSE  حل شود. 
وجیه الله جعفری در گفت وگو با ایسنا، اظهار کرد: 
در ح��ال حاضر پروان��ه بهره برداری بیش��تر معادن 
زغال س��نگ دست ما نیس��ت و تنها مدیریت آنها را 
ب��ر عهده داریم اما تلاش می ش��ود موارد ایمنی کار 

تقویت پیدا کند. 
 وی در م��ورد میزان رعایت اس��تاندارد در معادن 
نیز تاکید کرد: ش��رکت تهیه و تولی��د مواد معدنی 
س��ابقه طولانی دارد و دولت از ابتدا در بحث معادن 
طراحی درس��تی داش��ته و براساس اس��تاندارد روز 

برنامه ریزی کرده است. 
 مدیرعامل ش��رکت تهی��ه و تولید م��واد معدنی 
ی��ادآور ش��د: در حال حاض��ر تلاش می ش��ود کار 
اکتشاف و بهره برداری را مطابق با استاندارد روز و با 

استفاده از علم و تکنولوژی روز انجام دهیم. 
 جعف��ری در م��ورد واگ��ذاری معادن با اش��اره 
به اینک��ه برخی معادن به صورت مس��تقیم پروانه 
بهره برداری می گیرن��د و از طریق حوزه حاکمیت 
گف��ت:  می ش��وند،  مدیری��ت  معدن��ی  معاون��ت 
برخی مع��ادن به ص��ورت کلی واگذار می ش��وند؛ 
به گونه ای ک��ه پروان��ه آنها انتقال پی��دا می کند اما 
بعضا این اتف��اق نمی افتاد بلکه اس��تخراج فروش 
را واگ��ذار می کنی��م و طراحی و نظ��ارت بر عهده 
ش��رکت تهیه و تولید مواد معدنی است و براساس 

چارچوب ما در معدن عمل می ش��ود. 
 وی خاطرنش��ان کرد: در صورتی که طرح پروژه 
واگ��ذار ش��ده بخواهد تغیی��ر کند باید ای��ن کار با 
تایید ش��رکت تهیه و تولید مواد معدنی و براس��اس 
اس��تاندارد صورت گیرد، همچنی��ن تیم ما از جمله 
مج��ری و ناظ��ر در منطقه حضور دارن��د و کارها را 

رصد می کنند.

هند به ایران گندله 
مرغوب صادر می کند

یک ش��رکت دولتی هندی در قراردادی که ارزش 
س��الانه آن به 200 میلی��ون دلار می رس��د، گندله 

سنگ آهن کیفیت بالا به ایران صادر خواهد کرد. 
به گزارش ایس��نا به نقل از رویترز، هند با وجود 
تحریم های غربی علیه برنامه هس��ته ای ایران یکی 
از خری��داران بزرگ نفت این کش��ور باقی ماند و 
اکن��ون که دورنمای تس��هیل تحریم ه��ا پیش رو 
قرار گرفته اس��ت، دو کش��ور زمینه همکاری های 
تج��اری در بخش بنادر، ف��ولاد، آلومینیوم و نیرو 

را بررسی می کنند. 
ایران و هند مذاکرات درباره فروش گندله را پیش 
از اع��لام توافق هس��ته ای ماه جاری می��ان ایران با 
آمریکا، اتحادیه اروپا و سازمان ملل آغاز کرده بودند. 
مال��ی چاترج��ی، ریی��س هیات مدیره ش��رکت 
کی ای او س��ی ال )KIOCL Ltd(  ک��ه متعلق به 
وزارت فولاد هند اس��ت، اظهار کرد این ش��رکت 
ممکن اس��ت حداکثر 2 میلیون تن گندله به ایران 

صادر کند. 
کیوان جعفری تهرانی، مدیر امور بین الملل انجمن 
تولیدکنن��دگان و صادرکنندگان س��نگ آهن ایران 
اظهار کرده است تولید گندله در ایران کافی نیست 
و کش��ور به واردات س��الانه 7 تا 8میلی��ون تن نیاز 
دارد. ایران سال گذشته 21 میلیون تن گندله تولید 
کرد درحالی که تقاضا به 28 تا 29 میلیون تن رسید. 
به گفته تهرانی، ش��رکت کی ای او سی ال با وی و 

همچنین ایمیدرو مذاکره داشته است. 
همچنی��ن مذاکرات��ی برای ص��ادرات یک میلیون 
تن س��نگ آهن عیار پایین از ایران برای فرآوری در 
تسهیلات س��احلی این ش��رکت در هند در جریان 

است. 
یک مقام ارشد در وزارت فولاد هند این مذاکرات 

را تایید کرده است. 
ش��رکت کی ای  او س��ی ال، در ابت��دا 80 ه��زار تن 
کنس��انتره س��نگ آهن با عیار 67 درص��د آهن را تا 
س��پتامبر از معادن آنگلوامریکن در برزیل خریداری 
کرده و به گندله تبدیل می کند و س��پس این گندله 
را به قیمت ح��دود 500 میلیون روپیه )7.8 میلیون 

دلار( به ایران خواهد فروخت. 
بر مبنای این رقم، ارزش قرارداد فروش 2 میلیون 
تن گندله به ایران ح��دود 200 میلیون دلار خواهد 

بود. 
بیشتر محصول سنگ آهن ایران عیار پایینی دارد 
و ب��رای اینکه برای تولید فولاد مورد اس��تفاده قرار 

بگیرد باید به گندله تبدیل شود. 
ش��رکت کره جنوبی پوسکو که پنجمین فولادساز 
بزرگ جهان اس��ت، پس از امضای توافق هس��ته ای 
میان ایران و گروه 1+5 اعلام کرد سرگرم مذاکره با 
ش��رکت های فولاد ایرانی برای همکاری های تجاری 

پس از برداشته شدن تحریم هاست.

در دیدار نعمت زاده 
با وزیر خارجه ترکمنستان عنوان شد

هدف گذاری 60 میلیارد دلاری 
مبادلات ایران و ترکمنستان

وزیر صنع��ت، مع��دن و تجارت گفت: براس��اس 
تصمیم��ات رؤس��ای جمه��وری دو کش��ور، حجم 
مبادلات ایران و ترکمنس��تان طی 10 س��ال آینده 

باید به 60 میلیارد دلار برسد. 
به گزارش ش��اتا، محمد رضا نعم��ت زاده در دیدار 
وزیر امور خارجه ترکمنس��تان ب��ه تعلقات فرهنگی 
و تاریخی دیرینه دو کش��ور اشاره کرد و گفت: باید 
بتوانیم زمینه های همکاری بخش های خصوصی دو 

کشور را فراهم کنیم. 
وی با برش��مردن زمینه های هم��کاری دو جانبه 
ازجمله گاز طبیعی و نیازمندی های فنی و زیربنایی 
و کالا و صنایع، موانع بر سر راه را نیز تشریح کرد. 

 وی با اش��اره به حضور دو س��فیر در این نشست 
افزود: مش��کلات مربوط به اخذ روادی��د می تواند با 

پیگیری های این دو سفیر برطرف شود. 
نعمت زاده اضافه کرد: شرکت های فنی و مهندسی 
ما می توانند در زمینه پروژه های مربوط به برگزاری 
بازی های آس��یایی در ترکمنستان در دو سال آینده 

همکاری کنند. 
وی گفت: کش��ور ما آمادگی دارد که 700 دستگاه 
خودروی��ی را که قب��لا برای ص��ادرات آن به توافق 
رس��یده بودیم با خدم��ات پس از ف��روش و تامین 

قطعات تحویل دهد. 
اح��داث نی��روگاه، اح��داث پالایش��گاه های گاز، 
پروژه ه��ای بیمارس��تانی و زیرس��اختی، اح��داث و 
فعال س��ازی بازارچه ه��ای مرزی و گازس��وز کردن 
خودروه��ای س��بک و اتوب��وس و س��یمان از دیگر 
زمینه های مورد اشاره وزیر صنعت، معدن و تجارت 

کشورمان بود. 
نعمت زاده اضافه کرد: امروز 25 درصد از س��وخت 
خودروهای ما از گاز اس��ت و می توانیم این پروژه را 

در کشور ترکمنستان نیز اجرا کنیم. 
در این نشس��ت همچنین رش��ید م��ردوف، وزیر 
امور خارجه ترکمنس��تان گفت: م��ا آماده همکاری 
در زمینه ه��ای تجارت، عمران و اقتصاد و حوزه های 

فناوری و فناوری نوین هستیم. 
رش��ید مردوف با اش��اره ب��ه برگزاری نمایش��گاه 
دس��تاوردهای ایران و محص��ولات ایرانی گفت: این 
نمایش��گاه و همایش دی��دار با فع��الان بازرگانی از 
نمونه هایی است که سبب پیوند خوردن شرکت های 

دو کشور می شود. 
وی حج��م مبادلات تجاری این کش��ور با ایران را 
4 میلیارد دلار عن��وان کرد و افزود: یک میلیارد دلار 
آن واردات کالا از ای��ران ب��وده و براس��اس آمارهای 
رسمی حجم مبادلات تجاری دو کشور در شش ماهه 
اول س��ال میلادی نسبت به مدت مشابه قبل از آن 

4 درصد رشد داشته است. 
وزیر امور خارجه ترکمنستان زمینه های همکاری 
دارای اولوی��ت را حمل و نق��ل، انرژی، راهس��ازی و 

عمران دانست. 

لغو تحریم تولید را 
رقابت پذیر می کند

قائم مقام وزیر صنع��ت، معدن و تجارت برخلاف 
برخ��ی که نگران ورود بی رویه کالاهای خارجی و از 
رونق افتادن تولید داخل هستند، معتقد است با لغو 
تحریم ها و دسترسی به منابع متعدد تولید در کشور 
رقابت پذیر می ش��ود. مجتبی خسروتاج در گفت وگو 
با فارس، در پاس��خ به این پرس��ش با این جمله که 
نبای��د واژه خطر واردات بی رویه را مدام مطرح کرد، 
خاطرنش��ان کرد: با برداشته شدن تحریم بخشی از 

هزینه های تجارت و تولید کاهش می یابد. 
وی افزود: بارها گفته ایم یکی از دلایل غیر رقابتی 
تولی��د در کش��ور ای��ن اس��ت ک��ه تولیدکنندگان، 
بازرگانان و واردکنندگان دسترس��ی به منابع متعدد 
ندارند، بنابراین مجبور می ش��وند کالای غیرکیفی یا 
ب��ا قیمت بالاتر را خریداری کنند. بنابر اظهار معاون 
وزی��ر صنعت، معدن و تجارت فضایی که پس از لغو 
تحریم ها ایجاد ش��ده، امکان دسترسی بنگاه های ما 
ب��ه منابع متع��دد را فراهم می کن��د و امکان خرید 
کالاها با کیفیت بهتر و فضای رقابتی تر وجود دارد. 
خس��روتاج تصری��ح ک��رد: همچنی��ن هزینه های 
بانکی به حداقل می رس��د و در نهایت قدرت رقابتی 

تولیدکنندگان ما را بالا می برد. 
وی این را هم گف��ت: همچنان با دیوار تعرفه بالا 

جلوی واردات بی رویه را خواهیم گرفت. 

تصویب کلیات طرح اعمال 
بخشودگی جرایم ماده 191 قانون 

مالیات های مستقیم
کلیات طرح اعمال بخش��ودگی جرایم ماده 191 
قان��ون مالیات ه��ای مس��تقیم به قانون موس��وم به 
تجمیع ع��وارض و برق��راری مالیات غیرمس��تقیم، 
قوانی��ن بودجه س��نوات 81 تا 77 در جلس��ه علنی 

دیروز مجلس به تصویب رسید. 
ب��ه گ��زارش ایس��نا، نمایندگان در جلس��ه علنی 
کلیات طرحی را به تصویب رس��اندند که دو فوریت 
این طرح در جلس��ه علنی روز یکشنبه 93/4/22 به 
تصویب نرسیده بود، اما بعد از این تاریخ یک فوریت 
آن مورد از س��وی کمیسیون برنامه و بودجه مطرح 

شد و به تصویب رسید.

تولید

مالیات

معدن

محمد ممتازپور



ول��ی الله س��یف  اظه��ارات 
درب��اره ب��ازار ارز ب��ار دیگ��ر 
مورد انتق��اد برخی چهره ها و 

رسانه ها واقع شد. 
امروز«  »فرصت  گزارش  به 
در سال نخس��ت ریاست وی 
ب��ر بان��ک مرک��زی ب��ود که 
همزمان با ری��زش نرخ دلار، 
سیف در اظهاراتی اعلام کرد 
ک��ه فک��ر نمی کند ن��رخ این 
از 3000 توم��ان بیش��تر  ارز 
کاه��ش پیدا کند. ب��ه دنبال 
ای��ن اظه��ارات رون��د نزولی 
ارز متوق��ف و حتی صعودی 
ش��د. در روزه��ای اخی��ر هم 
یک ب��ار دیگ��ر ن��رخ دلار با 
صعودی  روند  سیف  اظهارات 
به خ��ود گرفته اس��ت. او در 
ی��ک گفت وگ��وی تلویزیونی 
به طور شفاف میزان پول های 
بان��ک مرکزی و  بلوکه ش��ده 
دول��ت را اعلام ک��رد و گفت: 
ق��رار نیس��ت بان��ک مرکزی 
هرچقدر ارز داش��ته باشد به 
بازار عرضه کند. این اظهارات 
س��بب ش��د تا فع��الان بازار 
دریابند که قرار نیس��ت بانک 
مرک��زی میزان عرضه دلار به 
بازار را افزای��ش دهد و نباید 
منتظر کاهش قیمت ارز بود. 
این اظهارات به شکل گیری 
یک سوال مهم در جامعه منجر 
شده است که چرا رییس کل 

بانک مرکزی نسبت به کاهش 
نرخ ارز حساسیت دارد؟ 

دولت از ارزکمتر از 3 هزار 
تومان ضرر نمی کند

حمید سالارپور، کارشناس 
اقتص��ادی در ای��ن ب��اره به 
گف��ت:  ام��روز«  »فرص��ت 
تبعاتی  ارز  قیم��ت  کاه��ش 
را در اقتص��اد کش��ور به بار 
م��ی آورد که می ت��وان از آن 
به عن��وان ش��وک ی��اد کرد. 
می گویند  مخالف��ان  برخ��ی 
ای��ن اظه��ارات در راس��تای 
کاه��ش  از  جلوگی��ری 
ب��وده  دول��ت  درآمده��ای 
اس��ت اما درآمده��ای دولت 
ک��ه در بودج��ه پیش بین��ی 
ش��ده به مراتب کمتر از دلار 
این  و  اس��ت  3000تومان��ی 
استدلال از پایه غلط اس��ت. 

وی افزود: ارز بلوکه شده ای 
می خواهد وارد کش��ور شود و 
هیاهوی بس��یاری در این باره 
به راه افتاده اس��ت که میزان 
آن چقدر اس��ت و قرار اس��ت 
در کجاه��ا هزینه ش��ود. این 
حرف ه��ا و رقم ه��ای درهم و 
برهمی ک��ه از میزان ارزهایی 
که قرار اس��ت وارد شود اعلام 
کرده اند خ��ارج از انگیزه های 
سیاس��ی نیست و فقط تفاوت 
مباحث محاسباتی موجب این 

تفاوت ارقام نشده است. 
این کارش��ناس تاکید کرد: 

بنابرای��ن ریی��س کل بان��ک 
مرکزی به عنوان متولی اصلی 
این بحث باید به شفاف سازی 
بپ��ردازد و اع��لام کن��د ک��ه 
این می��زان ارز چقدر اس��ت 
و ق��رار اس��ت چگون��ه صرف 
ش��ود. ش��اید اش��تباه اصلی 
را ک��ه س��یف گفتن��د ارز در 
بازار عرضه نمی ش��ود کسانی 
مرتک��ب ش��دند ک��ه این جو 
را ب��ه راه انداختن��د. در واقع 
س��یف مجب��ور به ای��ن نحوه 

موضع گیری شده است. 
وی در پاس��خ به این سوال 
ک��ه چ��را ریی��س کل بانک 
مرک��زی با ارز کمتر از 3 هزار 
توم��ان مخالف اس��ت، گفت: 
عمده دلی��ل آن به حمایت از 
فعالان اقتصادی باز می گردد. 
افرادی در اقتصاد کشور فعال 
هس��تند که سقوط قیمت ارز 
آنها  فعالیت های  به  به ش��دت 

ضربه می زند. 
علاوه بر اینکه بانک مرکزی 
قصد اجرای تک نرخی شدن 
ارز را در کش��ور دارد که این 
سیاست با ارز زیر 3هزار تومان 
وضعیت شکننده ای را در بازار 
ب��ه وجود م��ی آورد. ارز اگر با 
قیمت 2500تومان تک نرخی 
ش��ود ظرفیت بس��یاری برای 
تحریک پذی��ری دارد و با یک 
حادثه ممکن است با شکست 
مواجه شود. بانک مرکزی باید 
روی نرخ ارزی تمرکز کند که 

سیاس��ت تک نرخی با اجرای 
آن بتواند دوام بیاورد. 

ثبات بازار ارز مهم ترین 
دستاورد بانک مرکزی

سهراب ثابت قدم، کارشناس 
ب��ا  گفت وگ��و  در  اقتص��ادی 
»فرص��ت ام��روز« در این باره 
گف��ت: چه کس��انی از ارز زیر 
3000 توم��ان ضرر می کنند؟ 
به طور حت��م کس��انی که در 
بخ��ش بازرگان��ی و تج��ارت 
خارج��ی فعالیت دارن��د. این 
وارد کنن��دگان هس��تند که از 
این قیمت ضرر می کنند وگرنه 
تولید کنندگان و عموم مردم از 

این وضع منتفع می شوند. 
وی افزود: آقای سیف از اول 
هم با کاهش نرخ ارز مخالف بود 
و بازار می داند که وی به قیمت 
3 هزار تومان حساسیت دارد و 
در وصورتی ک��ه ارز بخواهد به 
این قیمت نزدیک شود، بازار با 
اطمینان از این موضوع قیمت ها 

را افزایش می دهد. 
اقتصادی  ای��ن کارش��ناس 
تاکید کرد: ب��ا این وجود فکر 
می کنم سیاس��ت ارزی بانک 
مرکزی از جه��ت ایجاد ثبات 
در بازار موفق بوده است. بانک 
مرکزی در این دوره توانس��ته 
آرام��ش را به ب��ازار برگرداند 
و با این روی��ه مدیریتی، تک 
نرخ��ی ش��دن ارز از زمین��ه 
اجرای��ی مس��اعدی برخوردار 

اس��ت و احتمالا ب��ا موفقیت 
اجرا می ش��ود. این کارشناس 
اقتص��ادی اظهار ک��رد: دولت 
قصد داشت در سال 93 ارز را 
تک نرخی کند اما زمینه اجرای 
آن ب��ه دلی��ل تحریم ها وجود 
نداش��ت. ارز زمان��ی می تواند 
تک نرخی شود که در اقتصاد 
کش��ور آرامش باش��د. یکی از 
دلای��ل آش��فتگی قیمت های 
ارز در گذش��ته وج��ود همین 
تحریم ها و تهدیدها بوده است. 
با وجود تحریم ها هر آن ممکن 
بود دوباره ن��رخ ارز دچار روند 
افزایشی ش��ود. از سوی دیگر 
در ای��ن دوره بانک مرکزی ارز 
کافی در اختیار نداش��ت. اما با 
وجود ارزهای بلوکه ش��ده که 
در اختیار بان��ک مرکزی قرار 
می گیرد و گسترش ارتباطات 
بین المللی بانک ها و موسسات 
مال��ی، زمین��ه س��خت افزاری 
ارز فراهم  تک نرخ��ی ش��دن 
شده اس��ت. وی افزود: با تک 
نرخی ش��دن ارز م��ردم ه��م 
به ط��ور مس��تقیم آث��ار آن را 
لمس خواهند ک��رد. مثلا در 
اق��لام مصرفی کاهش  برخی 
قیمت ها محسوس خواهد بود. 
از ط��رف دیگر با از بین رفتن 
ران��ت در بازار، بخ��ش تولید 
شرایط بهتری پیدا می کند و 
این موض��وع روی مولفه هایی 
مثل رشد اقتصادی و اشتغال 

تاثیر گذار است. 

در حال��ی ت��ا چن��د روز دیگر 
مهلت یک س��اله صرافی ها برای 
انطب��اق با دس��تورالعمل جدید 
بانک مرکزی به پایان می رس��د 
ک��ه در این ب��اره هن��وز تمایل 
چندان��ی در بی��ن بس��یاری از 
صراف��ان قدیمی وجود نداش��ته 
و همچنان درخواس��ت بازنگری 
در آن مطرح اس��ت، ش��رایطی 
که موجب شده تا بانک مرکزی 
مهل��ت  انتهای��ی  روزه��ای  در 
تعیین ش��ده نامه ای ب��رای آنها 

ارسال کند. 
به گ��زارش ایس��نا، حدود دو 
س��الی می ش��ود ک��ه تدوین و 
بازنگری  دس��تورالعمل  تصویب 
ش��ده برای تاس��یس، فعالیت و 
نظارت بر صرافی ها به چالش��ی 
بی��ن صراف��ان و بان��ک مرکزی 
تبدیل ش��ده و هنوز هم رضایت 
کاملی بین طرفین وجود ندارد. 

 1392 س��ال  مردادم��اه  در 
بانک مرکزی ب��ه بهانه تغییرات 
و  اقتص��ادی  ش��رایط  محیطی، 
نق��ش صرافی ها در نوس��ان نرخ 
کاذب  تقاض��ای  ایج��اد  ب��ا  ارز 
دس��تورالعمل  س��فته بازی  و 
تاس��یس، فعالیت  و نظ��ارت بر 
صرافی ها مربوط به سال 1389 
را م��ورد اص��لاح و بازنگری قرار 
داد ک��ه البت��ه در بخش هایی با 
انتقاد  موضع گی��ری صراف��ان و 
آنه��ا نس��بت ب��ه تغییراتی که 
آن را غیر منطق��ی می دانس��تند 
مواجه ش��د، چ��را ک��ه موظف 
شدند سرمایه خود را به یک باره 
بین چهار ت��ا 16 میلیارد تومان 
افزای��ش دهن��د. به ط��وری که 
مصوب ش��د سرمایه صرافی های 
ن��وع ی��ک )خریدوف��روش ارز و 
مس��کوک طلا و نقره( از حدود 
200 میلیون به 5میلیارد تومان 
و ب��رای ن��وع دو )خریدوفروش 
ارز، مس��کوک طلا، نقره و نقل و 

انتقال ارز( از حدود 4میلیارد به 
20 میلیارد تومان تغییر کند. 

با این حال دس��تورالعملی که 
به اعتقاد تهرانفر، معاون نظارت 
بانک مرکزی س��نگین و سخت 
افراط گرایان��ه بود، در یک س��ال 
پ��س از تصویب م��ورد بازنگری 
ق��رار گرفت و ش��رایط ت��ازه ای 
ایجاد کرد. مصوبه  برای صرافان 
28 مرداد م��اه 1393 که مهلت 
یک ساله ای را در اختیار آنها قرار 
داد تا خود را با آن منطبق کنند. 
در دس��تورالعمل جدید نحوه 
فعالی��ت صرافان، تقس��یم بندی 
صرافی ها به دو ن��وع اول و دوم 
حذف و قرار بر این ش��د که آنها 
بر حس��ب توان و ظرفیت خود، 
نس��بت به خریدوف��روش نقدی 
ارز و انج��ام عملی��ات مربوط به 
حواله های ارزی اق��دام کنند. از 
سوی دیگر  حداقل سرمایه اولیه 
تاس��یس صرافی ه��ای متعلق به 
موسس��ات اعتب��اری )بانک ها و 
موسس��ات اعتب��اری غیر بانکی( 
و نی��ز صرافی ه��ای هفت ش��هر 
ته��ران، کرج، اصفهان، ش��یراز، 
مش��هد، اه��واز و تبری��ز مبل��غ 
چهارمیلی��ارد تومان و در س��ایر 
ش��هرها مبلغ 2میلی��ارد تومان 

تعیین ش��د. همچنین صرافی ها 
موظف به ارائه ضمانت نامه بانکی 
بدون قید و ش��رط حسن انجام 
تعهد ب��ه نفع بان��ک مرکزی به  
آخرین سرمایه  میزان 50درصد 

ثبتی شدند. 
هرچند که به نظر می رس��ید 
بانک  16میلی��اردی  عقب گ��رد 
افزای��ش س��رمایه،  از  مرک��زی 
صرافان را قانع کرده باش��د ولی 
ابعاد این تغییر از جمله یکس��ان 
بودن تمام صراف��ان چه آنهایی 
که س��ود بالایی برده و ش��رایط 
درآم��دی مناس��بی داش��تند و 
چ��ه گروه هایی ک��ه در وضعیت 
مطلوبی نس��بت به برخی دیگر 
ق��رار نداش��تند، همچنی��ن نوع 
ضمانت نامه تعیین ش��ده آنها را 
راض��ی نکرد، با این وجود معاون 
نظارت بانک مرکزی تاکید کرد 
که دس��تورالعمل جدید با دقت 
و کارشناس��ی کام��ل و حت��ی 
ب��ا حض��ور نماین��دگان صرافان 
تدوین شده و قابل تغییر نیست. 
وی حتی ب��ه صراحت گفت هر 
صرافی که نمی توان��د خود را با 
ای��ن دس��تورالعمل تطبیق دهد 

باید از این صنف برود! 
گر چه در یک س��ال گذش��ته 

مقام��ات بانک مرک��زی بارها از 
مراجع��ه صرافان ب��رای تطبیق 
اظه��ار رضای��ت ک��رده و عنوان 
کردند ک��ه این صن��ف در حال 
ای��ن مصوبه اس��ت ولی  اجرای 
ش��واهد نش��ان می ده��د که در 
آس��تانه پای��ان مهل��ت تعیی��ن 
ش��ده ب��رای انطب��اق صرافی ها 
ت��ا 28 م��رداد ماه س��ال جاری 
حداقل صرافی هایی که براساس 
فعالی��ت  قبل��ی  دس��تورالعمل 
می کنن��د به طور مح��دود اقدام 
کرده ان��د. ای��ن در حالی اس��ت 
که چن��دی پی��ش ارجمندنژاد، 
مدی��رکل مق��ررات و مجوزها و 
مبارزه با پولشویی بانک مرکزی 
اع��لام ک��رد که حداق��ل حدود 
50 ت��ا 60 صراف��ی از بین400 
ت��ا 500 صرافی که از گذش��ته 
فعالی��ت می کردن��د خ��ود را با 
دستورالعمل جدید تطبیق داده 
و بقیه نیز در حال ارسال مدارک 

و اجرایی کردن آن هستند. 
آم��ار 60 صراف��ی در حال��ی 
مطرح ش��د که از یک سو تاریخ 
مجوزهای صرافی ها از ش��هریور 
در  را  بع��د  ب��ه   1393 س��ال 
س��ایت بانک مرکزی این تعداد 
نش��ان ن��داد و از س��ویی دیگر 

حت��ی ثبت ای��ن تعداد، نش��ان 
می دهد که اس��تقبال چندانی از 
این دس��تورالعمل نش��ده است. 
هرچند که ش��رایط صرافی های 
جدی��د با قبلی متف��اوت بوده و 
برای دریافت مجوز باید براساس 
دستورالعمل مرداد سال گذشته 

اقدام کنند. 
ب��ا این وج��ود حض��ور در بین 
صرافان و ق��رار گرفتن در جریان 
اقدام��ات آن ه��ا ب��رای تطبیق با 
دس��تورالعمل جدی��د آن هم در 
چند روز مانده ب��ه مهلت پایانی 
نشان می دهد که حداقل در بین 
صراف��ان میدان فردوس��ی تعداد 
قابل توجه��ی از صرافان قبلی در 
این رابطه گامی بر نداش��ته اند و 
بناب��ر اعلام آنه��ا در این محوطه 
تع��دادی محدود ک��ه برخی تازه 
تاسیس هستند سرمایه های خود 
افزای��ش داده و ضمانت نام��ه  را 

درخواستی را ارائه کرده اند. 
بر این اس��اس بان��ک مرکزی 
اخی��را ب��ا ارس��ال نام��ه ای ب��ه 
صرافی ها نس��بت به پایان مهلت 
تعیی��ن ش��ده تا 28 م��رداد ماه 
تذکر و به آنها اخطار داده اس��ت 
که در ص��ورت ع��دم تطبیق با 
آنها  فعالیت  جدید  دستورالعمل 
بع��د از 28 مرداد ماه امکان پذیر 
از  جلوگی��ری  ب��رای  و  نب��وده 

فعالیت آنها اقدام خواهد کرد. 
ام��ا ای��ن نام��ه خط��اب ب��ه 
صرافی های��ی اس��ت ک��ه اعتبار 
مجوز آنها به اتمام رس��یده است 
که نشان می دهد بانک مرکزی از 
مهلت یک ساله خود برای انطباق 
دس��تورالعمل  با  صراف��ان  تمام 
و  ک��رده  عقب نش��ینی  جدی��د 
حداقل در شرایط فعلی صرافانی 
ندارد  اعتب��اری  که مجوزش��ان 
ه��دف ق��رار گرفته ان��د و ضرب 
الاجل��ی ب��رای س��ایرین وجود 

ندارد. 

صرافان راضی نشدند
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خبرنــامه

قیمت طلا همچنان در کمترین 
سطح بیش از پنج سال

طلا دیروز نزدیک ضعیف ترین سطح از اوایل سال 
2010 قرار گرفت و هیچ بهبود معناداری در آن دیده 
نمی شود. از طرفی چشم انداز افزایش نرخ بهره توسط 

بانک فدرال تقویت می شود. 
به گزارش رویترز، بانک فدرال اواخر دیروز جلس��ه 
دو روزه خود را آغاز می کند و طی آن سیاست گذاران 
به احتمال بیشتری قطعی شدن اجرای سیاست بانک 
را ک��ه م��دت زیادی اس��ت حرف آن ب��ه میان آمده 
اس��ت همزمان با تقویت اقتص��اد آمریکا مورد تاکید 

قرار می دهند. 
طلای اسپات با قیمت 1093.45 دلار در هر اونس 
مبادله می ش��ود. قیمت ش��مش روز جمعه به کمتر از 
10۷۷ دلار کاهش یافت که پایین ترین نرخ از فوریه 
س��ال 2010 ب��ود و بدی��ن ترتیب روند نزولی خود را 

برای پنجمین هفته متوالی تمدید کرد. 
ط��لای تحوی��ل ماه اوت آمری��کا 0.3درصد لغزش 

داشت و به 1093دلار در هر اونس رسید. 

آماده باش سیف به بانک ها برای 
حضور در اقتصاد بین الملل

رییس کل بانک مرکزی با بیان اینکه با جمع بندی 
مذاکرات هسته ای امیدواریم تحریم های مالی و بانکی 
به طور کامل برطرف شود، گفت: همه بانک های کشور 
بای��د آم��اده حضور موثر در بازارهای جهانی و اقتصاد 

بین الملل باشند. 
 به گزارش تسنیم، ولی الله سیف که در مصاحبه با رادیو 
اقتصاد سخن می گفت، افزود: ساختار بانکی کشور باید 
خود را متناسب با تحولات مدرن بین المللی اصلاح کند 
و امیدواریم در دوره جدید بتوانیم هزینه های تمام شده 

خدمات پولی را کاهش دهیم. 
وی همچنی��ن از تدوی��ن پیش نوی��س دو لایح��ه 
اص��لاح قان��ون عملیات بانکی بدون ربا و لایحه قانون 
بانک مرک��زی خبر داد و گفت: گروه مش��ترک بانک 
مرک��زی و وزارت اقتص��اد ای��ن دو لایح��ه را تدوین 
می کنن��د و ب��ه زودی به دولت م��ی رود که امیدواریم 
به س��رعت در مجلس ش��ورای اس��لامی به تصویب 

نهایی برسد.
سیف افزود: در تدوین این لوایح از تجارب گذشته 
کشور و همچنین از تجارب بین المللی استفاده کردیم 
و امیدواریم در دوره جدید کمترین چالش و مشکلات 
را در اجرای قوانین بانکداری کشور و نظارت بر نهادها 

و موسسات مالی داشته باشیم. 
وی گف��ت: م��ا درباره امنیت س��پرده های مردم در 
بانک ها و موسسات مالی حساسیت و نظارت لازم را 
داریم و به عملکرد بانک های خصوصی و دولتی نگاه 
یکسانی داریم و اجازه نمی دهیم در حق سپرده گذاران 
اجحاف ش��ود، همان طوری که در زمینه رعایت نرخ 

سود بانکی این طور عمل شد. 
ریی��س کل بان��ک مرک��زی با بی��ان اینکه هرگز از 
سیاست های کلی اقتصاد مقاومتی غافل نخواهیم شد، 
گف��ت: بای��د همه بانک ها و نهادهای مس��ئول تلاش 
کنند که شبکه بانکداری کشور کمترین آسیب را از 
تکانه های بین المللی ببیند و همزمان حمایت از تولید 

ملی در اولویت تخصیص منابع خواهد بود. 

 موسسات اعتباری 
هر 3 ماه ملزم به ارائه فهرست 

اموال تملک قهری شدند
بان��ک مرک��زی در بخش��نامه ای تمام موسس��ات 
اعتب��اری را موظ��ف کرد تا ط��ی 30 روز پس ازابلاغ 
این آیین نامه، هر س��ه ماه یک بار فهرس��ت اموال و 
دارایی های ناش��ی از تملک قهری خود را با اس��ناد 

و مدارک مورد نیاز به بانک مرکزی ارسال کنند. 
به گزارش ایرنا، بانک مرکزی در این بخشنامه آورده 
است: به استحضار می رساند؛ در اجرای تکلیف قانونی 
مق��رر در ج��زء )ب( ذی��ل تبصره یک از بند )ت( ماده 
1قانون رفع موانع تولید رقابت پذیر و ارتقای نظام مالی 
کش��ور هیات وزیران در جلس��ه مورخ 2۷ خرداد 94 
آیین نامه اجرایی جزء )ب( تبصره یک بند )ت( ماده 
1۷ قان��ون رف��ع موانع تولید رقابت پذیر و ارتقای نظام 
مالی کش��ور را مورد تصویب قرار داد که نس��خه های 
از آن به پیوست ایفاد می شود.  لذا خواهشمند است 
ضم��ن توجه به مف��اد آیین نامه فوق الذکر، در اجرای 
تکلی��ف من��درج در م��اده 3 آن که مقرر می دارد تمام 
موسس��ات اعتباری موظفند طی 30روز پس ازابلاغ 
ای��ن آیین نام��ه، هر س��ه ماه یک بار فهرس��ت اموال و 
دارایی های ناش��ی از تملک قهری خود را با اس��ناد و 
مدارک مورد نیاز به بانک مرکزی ارس��ال کنند.  این 
بخشنامه به مدیران عامل بانک های دولتی، غیردولتی، 
شرکت دولتی پست بانک و موسسات اعتباری توسعه، 

کوثر مرکزی، عسکریه و نور ارسال شده است. 

نرخنــامه

بانکنامه

دلار3.302 تومان
صراف��ان ب��ازار ارز و س��که ن��رخ ه��ر دلار آمری��کا 
را3,302تومان و هر قطعه س��که تمام بهار آزادی طرح 

جدید را8۷9,000تومان تعیین کردند. 
ه��ر ی��ورو در ب��ازار آزاد 3,655توم��ان و ه��ر پوند 
نیز5,130تومان قیمت خورد. همچنین هر نیم س��که 
4۷9,000توم��ان و ه��ر رب��ع س��که268,000 تومان 
فروخته ش��د. هر س��که یک گرم��ی1۷0,000 تومان 
خریدوف��روش ش��د و ه��ر گ��رم ط��لای 18 عی��ار 
89,3۷0توم��ان قیم��ت خورد. هر اون��س طلا هم در 

بازارهای جهانی 11,966دلار بود. 

قیمتنوع ارز 

3,302دلار آمریکا

3,655یورو اروپا

5,130پوند انگلیس

901درهم امارات

1,220لیر ترکیه

542یوان چین

2۷ین ژاپن

2,565دلار کانادا

3,440فرانک سوییس

10,850دینار کویت

880ریال عربستان

2,000دینار عراق

54روپیه هند

895رینگت مالزی

نرخ ارز نقدی

نرخ سکه و طلا

قیمتعنوان

11,966اونس طلا

38۷,500مثقال طلا

89,3۷0هر گرم طلای 18 عیار

8۷8,000سکه بهار آزادی

8۷9,000سکه طرح جدید

4۷9,000نیم سکه

268,000ربع سکه

1۷0,000سکه گرمی

در آستانه چهاردهمین سالروز تاسیس 
بانک اقتصاد نوین دو محصول جدید 

راهی بازار کرد
در آس��تانه چهاردهمی��ن س��الروز تاس��یس بانک 
اقتصادنوین و با هدف ارائه خدمات نوین، دو محصول 

جدید نخستین بانک خصوصی کشور رونمایی شد. 
براساس این گزارش، سپرده کوتاه مدت فراز و سپرده 
یک ساله نوین، براساس خواست و نیاز مشتریان شبکه 
بانک��ی توس��ط بان��ک اقتصادنوین معرفی ش��ده که 
مش��تریان این بانک در قالب ای��ن دو محصول جدید 
می توانند با ش��رایطی متفاوت نسبت به سپرده گذاری 

در بانک اقتصادنوین اقدام کنند. 
این دو سپرده شرایط ویژه ای را برای سپرده گذاران 
فراه��م می کن��د که از جمل��ه آن می توان به ش��رایط 
متف��اوت دریاف��ت س��ود این س��پرده ها  اش��اره کرد. 
علاقه من��دان ب��ه آگاهی از جزییات ای��ن دو محصول 
جدید بانک اقتصادنوین می توانند به ش��عب این بانک 

در سراسر کشور مراجعه کنند. 
موسسه کوثر وام با نرخ 22 درصد پرداخت می کند

درحالی که هم اکنون در موسس��ات مالی و اعتباری 
و بانک ه��ا نرخ تس��هیلات کمتر از 28 ت��ا 30 درصد 
نیس��ت، موسس��ه اعتباری کوثر نرخ تس��هیلات فوق 
را ت��ا 22 درصد کاهش داده اس��ت. این موسس��ه به 
تازگ��ی طرح تس��هیلاتی جدی��د را با عن��وان تکریم 
جه��ت پرداخت ب��ه متقاضیان نیازمن��د عرضه کرده 
اس��ت ک��ه ویژگی مطل��وب این طرح نرخ آن اس��ت. 
در این طرح س��پرده گذار تا ی��ک و نیم برابر میانگین 
س��پرده کوتاه مدت روزشمار و پشتیبان خود می تواند 

درخواست دریافت تسهیلات بدهد. 
بازپرداخت تس��هیلات طرح تکری��م بین 6تا 18ماه 
اس��ت و مدت آن بس��تگی به مدت س��پرده گذاری و 

ماندگاری سپرده در موسسه دارد. 

رونق پروژه های عمرانی با حمایت 
بانک شهر

مع��اون اعتبارات بانک ش��هر با اش��اره ب��ه اهمیت 
افزایش سرمایه در بانک ها و تاثیر آن در ارائه خدمات 
و میزان تس��هیلات کلان گفت: بانک ش��هر به لحاظ 
ارائه خدمات، بانکی متفاوت اس��ت و س��هامداران آن 
را نیز شهرداری ها تش��کیل می دهند که وظیفه ذاتی 
خدمات دهی به شهروندان را بر عهده دارند و از این رو 
با افزایش سرمایه در بانک شهر، میزان خدمات بانکی 
قاب��ل ارائه در این بان��ک، افزایش می یاب��د و موجب 

رضایتمندی شهروندان می شود. 
مرتض��ی خام��ی خاطر نش��ان کرد: فراه��م کردن 
گردش مالی مناس��ب برای بهینه کردن ارائه خدمات 
به ش��هروندان و تسریع در اجرای پروژه های شهری از 
اهداف تاس��یس بانک شهر بوده و در دو سال گذشته 
ب��ا اقدام��ات صورت گرفته، ش��اهد رونق بس��یاری از 

پروژه های عمرانی در کلانشهرها بوده ایم. 

چرا سیف از ارز بیش از 3 هزار تومان دفاع می کند؟ 

آثار یکسان سازی نرخ ارز در زندگی مردم 
نسیم نجفی
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آخرین مهلت دریافت مجوز اپراتور 
مجازی موبایل اعلام شد

سازمان تنظیم مقررات و ارتباطات رادیویی آخرین 
مهلت درخواست متقاضیان دریافت پروانه اپراتورهای 
مجازی تلفن همراه را ۱۵ مردادماه جاری اعلام کرد. 
اپراتور مجازی موبایل - MVNO - اپراتوری است 
که مجاز به اجاره یا خرید خدمات شبكه تلفن  همراه 
از اپراتور میزبان، براساس قرارداد عمده فروشی بوده و 
با اس��تفاده از نش��ان تجاری )برند( و مدل بازاریابی یا 
فروش خود، آن را به صورت خرده فروشی به مشترکین 
نهایی عرضه می کند.  براین اس��اس اصول حاکم بر 
پروانه اپراتورهای مجازی تلفن همراه با هدف افزایش 
رقابت، کیفیت و پوش��ش نیازهای مش��تریان خاص 
و ترغی��ب ن��وآوری و ارائ��ه خدم��ات ارزش افزوده به 
این خدمات در بازار تلفن همراه کشور در کمیسیون 

تنظیم مقررات ارتباطات تصویب شد. 
دارندگان پروانه اپراتور مجازی تلفن همراه می توانند 
هرگون��ه خدم��ات ارتباط��ی و انتق��ال داده از جمله 
خدمات دسترسی به اینترنت، دسترسی به شبكه ملی 
اطلاعات و خدمات مبتنی بر آن، خدمات شبكه های 
اختصاصی، خدمات صوتی، تصویری، متنی و داده ای 
و انواع خدمات محتوایی و ارزش افزوده در شبكه های 
موبایل را در چارچوب این قوانین و مقررات ارائه کنند. 
سازمان تنظیم مقررات و ارتباطات رادیویی اسفندماه 
سال گذشته و پس از تصویب مقررات دریافت پروانه 
اپرات��ور مجازی موبایل، طی فراخوانی ش��ش ماهه به 
متقاضیان فرصت داد تا برای درخواس��ت مجوز ارائه 
این خدمات اقدام و موافقت اصولی راه اندازی ش��بكه 

مجازی تلفن همراه را دریافت کنند. 
دارن��ده موافق��ت اصولی از زمان صدور، یک س��ال 
فرص��ت دارد ت��ا پس از عقد قرارداد با حداقل یكی از 
اپراتورهای فعال در کش��ور، درخواس��ت خود را برای 
دریافت پروانه به رگولاتوری ارائه کند.  موافقت اصولی 
برای اپراتوری مجازی در کشور براساس پارامترهایی 
چ��ون نح��وه س��رمایه گذاری بخش خصوصی، طرح 
تج��اری متقاضی و میزان جذب س��رمایه گذاری های 
خارجی صادر می شود.  براین اساس اشخاص حقیقی 
و حقوق��ی متقاض��ی دریافت پروانه MVNO تا ۱۵ 
مردادماه جاری زمان دارند تا درخواست خود را همراه 
با مدارک و مستندات لازم به سازمان تنظیم مقررات 

و ارتباطات رادیویی ارسال کنند. 

برقراری تجارت ترجیحی با 
اندونزی و ویتنام در آینده نزدیک

مدیرکل دفتر امور نمایندگی های س��ازمان توسعه 
تج��ارت از برق��راری تجارت ترجیح��ی میان ایران و 
کش��ورهای اندونزی و ویتن��ام در آینده نزدیک خبر 
داد و گفت: پس از انعقاد تجارت ترجیحی با ترکیه، 
میانگین تخفیف کالاهای وارداتی ترک بسیار بیشتر 
از میانگین تخفیفاتی اس��ت که ایران برای آنها قائل 

شده است. 
رضا عباسقلی درگفت وگو با ایسنا، اظهار کرد: امكان 
دارد ب��ا اجرای��ی ش��دن تعرفه های تج��ارت ترجیحی 
بخش های��ی از تولی��د در کوتاه مدت تحت الش��عاع قرار 
بگیرند اما تامین منافع ملی مانند دسترسی به بازارهای 
جدید، جذب سرمایه گذاران خارجی، انتقال تكنولوژی 
روز دنیا یا رونق تولید را به همراه خواهد داش��ت.  او با 
اشاره به انعقاد و اجرای تفاهم نامه تجارت ترجیحی میان 
ای��ران و ترکی��ه گفت: این موضوع تمرینی برای کاهش 
تعرفه ها و پیوستن به سازمان تجارت جهانی است و اگر 
به سوابق خیلی کشورها که تجارت آزاد دارند نگاه کنیم 
آنها از دهه های گذشته وارد این عرصه شدند.  به گفته 
وی آمارها نشان می دهد بعد از موافقتنامه ای که در اول 
ژانویه با ترکیه به امضا رس��ید صادرات کالاهایی که از 
ترکیه تحویل گرفتیم تخفیفات بیشتری در مقایسه با 

کالاهایی که به ترکیه صادر کردیم، داشت. 

حمایت از فعالیت فروشگاه های 
زنجیره ای در عراق

 رییس س��ازمان توس��عه تجارت برای حمایت از 
فعالی��ت فروش��گاه های زنجیره ای در ع��راق اعلام 

آمادگی کرد. 
ب��ه گ��زارش رواب��ط عمومی س��ازمان توس��عه 
تجارت، ول��ی الله افخمی راد در نشس��تی با عنوان 
»ایج��اد فروش��گاه های زنجیره ای در کش��ورهای 
هدف« اع��لام کرد: دولت در نظ��ر دارد از حضور 
فروش��گاه های زنجیره ای ایران در عراق به منظور 
شناس��اندن برن��د محص��ولات ایران��ی و افزایش 

صادرات حمایت کند. 
او در جلس��ه ای با مدیران فروشگاه های زنجیره ای 
از فعالان صنعت فروش��گاه های زنجیره ای خواس��ت 
برنامه ه��ای عملیات��ی خ��ود را در ای��ن زمین��ه به 
مس��ئولان ارائه دهند تا پس از بررسی ، حمایت های 
لازم در جهت راه اندازی شعب این فروشگاه ها خارج 

از کشور فراهم شود. 
به گفته رییس س��ازمان توسعه تجارت طرح هایی 
همچون اعطای تس��هیلات و وام ه��ای ارزان قیمت، 
بیمه محصولات، مذاکره ب��ا دولت عراق برای جلب 
معافیت ه��ای گمرکی و تخفیف تعرفه ای از س��وی 
س��ازمان و وزارت صنعت، معدن و تجارت در دست 

بررسی است. 
آن طور که افخمی راد می گوید این اقدامات منجر 
به شناساندن برند کالاهای ایرانی و حفظ و استمرار 

حضور این کالاها در بازار عراق خواهد شد. 
مسئولان تجارت خارجی کشور امیدوارند حمایت 
از حضور فروش��گاه های زنجیره ای در عراق منجر به 

افزایش صادرات ایران به آن کشور شود. 
برخی از مدیران فروش��گاه های زنجیره ای نیز در 
این جلس��ه به بی��ان تجربیات خ��ود از فعالیت در 
ب��ازار عراق پرداختند و از رییس س��ازمان توس��عه 
تجارت درخواس��ت کردند ب��رای موفقیت فعالیت 
فروش��گاه های زنجیره ای ایران در ع��راق علاوه بر 
اعطای تس��هیلات مالی، در زمینه سیاس��ت گذاری 
از جمله انحصار صادرات کالاهای اساس��ی به عراق 
به فروشگاه های زنجیره ای فعال در عراق و تسهیل 
ورود کالاهای ایرانی به آن کشور اقداماتی را انجام 

دهد. 

کاهش 80 درصدی آمار
 ثبت سفارش کالاها در سال جاری

 اعضای کمیس��یون تسهیل تجارت اتاق تهران در 
سومین نشست خود به بررسی ضرورت های اقتصاد 
ای��ران پس از تحریم و همچنین بیان انتظارات خود 

از دولت پرداختند. 
ای��ن  ریی��س  بهرام��ی  ارض اق��دس،  محس��ن 
کمیس��یون با اش��اره به طرح برخی نگرانی ها در 
م��ورد مدیریت منابع پ��س لغ��و تحریم ها گفت: 
»ابراز این نوع نگرانی ها به فضاس��ازی غیرمنطقی 
در جامع��ه دام��ن می زن��د و این تص��ور را ایجاد 
می کن��د که گویی دولت، تدبی��ر و برنامه ای برای 
مدیریت این ش��رایط ندارد. ول��ی الله افخمی راد، 
رییس س��ازمان توس��عه تجارت گف��ت: »پس از 
آنك��ه نش��انه های مثبتی از حصول توافق ش��كل 
گرف��ت، در رس��انه ها این نگرانی مطرح ش��د که 
پس از آزادس��ازی منابع، بازار با سونامی واردات 
مواج��ه خواهد ش��د.« او ادام��ه داد: »این فضای 
احساس��ی باید مدیریت ش��ود.« گف��ت: »به نظر 
می رس��د این نگرانی ها، رفتار فعالان اقتصادی را 
نی��ز تحت تاثیر قرار داده اس��ت. به طوری که آمار 
واردات و ثبت سفارش ها در چهارماه نخست سال 
80درصد کاهش را نش��ان می دهد و این حاکی از 
کاهش خرید مواد اولیه توس��ط واحدهای صنعتی 

است.«
افخم��ی راد افزود: »آم��ار صادرات نی��ز با افت 
مواج��ه ش��ده و ای��ن کاهش ناش��ی از آن اس��ت 
ک��ه صادرکنن��دگان نمی دانن��د قیم��ت ارز چ��ه 
سرنوش��تی پیدا می کند.« رییس س��ازمان توسعه 
تجارت تاکید ک��رد: »منابع بلوکه ش��ده ایران به 
میزان��ی نیس��ت که ش��اهد س��یل ورود کالاهای 
خارجی باش��یم. ضمن آنكه تغیی��رات چندانی در 
کوتاه م��دت رخ نخواه��د داد.« عب��اس آرگون نیز 
گفت: »در ش��رایط فعلی، وظیفه ما این اس��ت که 
از افزای��ش انتظ��ارات از دولت جلوگی��ری کنیم. 
اکنون این تصور ایجاد ش��ده ک��ه با حصول توافق 
همه مش��كلات حل ش��ده اس��ت. در صورت عدم 
جلوگیری از افزایش انتظارات ممكن اس��ت، امید 

جامعه به یأس تبدیل شود.«
اعضای کمیس��یون تس��هیل تجارت ب��ا توجه به 
حضور مقامات بلندپایه دولتی در نشس��ت های آتی 
هیات نمایندگان اتاق تهران، به بررس��ی موضوعات 
قابل طرح در این نشست پرداختند. علیرضا کلاهی 
تعیین تكلیف نرخ ارز را مورد تاکید قرار داد و گفت: 
»اگر مس��ائل سیاس��ی اجازه نمی دهد ک��ه نرخ ارز 
براس��اس منطق اقتصادی تعیین ش��ود، انتظار این 
اس��ت که دس��ت کم نرخ بهینه ای برای ارز انتخاب 
ش��ود.« او همچنین با اشاره به ظرفیت های صادرات 
به عراق، پیش��نهاد کرد که موضوع توسعه تجارت با 
همسایگان در نشس��ت با مقامات دولت مورد تاکید 

قرار گیرد. 
رییس سازمان توسعه تجارت نیز موضوع »پشتیبانی 
دول��ت از ص��ادرات« و »تس��هیل تج��ارت از طری��ق 
مقررات زدایی« را پیش��نهاد ک��رد. او همچنین گفت: 
»اقتصاد ایران بیش از هر زمان دیگر به سرمایه گذاری 
خارجی نیاز دارد. اگر سرمایه گذاران خارجی وارد ایران 

شوند، بانک های خارجی هم می آیند.« 

ح��ذف ممنوعی��ت واردات 
ف��رش و صنایع دس��تی ایران 
ب��ه آمری��كا ب��ازار بزرگ��ی را 
پی��ش روی کش��ورمان ق��رار 
دفت��ر  مدی��رکل  می ده��د. 
صادرات صنایع دستی سازمان 
صنایع دستی  میراث فرهنگی، 
و گردش��گری کش��ور معتقد 
اس��ت متن توافق نامه برجام 
و  تولید کنن��دگان  ب��رای 
صنایع دس��تی  صادرکنندگان 
پوی��ا  اس��ت.  امید وار کنن��ده 
محمودیان با بیان این مطلب 
به »فرصت ام��روز« می گوید: 
بی��ش از یک دهه اس��ت که 
صادرکنندگان م��ا نمی توانند 
کش��ورهای  به  را  کالایش��ان 
اروپای��ی و آمریكا صادر کنند 
را  دس��تی  صنای��ع  ب��ازار  و 
کش��ورهای دیگ��ری تصاحب 
کرده اند. به گفته وی تا پیش 
از تحریم ه��ا آمریكا و انگلیس 
بازاره��ای  بزرگ تری��ن  از 
صادراتی فرش و صنایع دستی 
کشور بودند. این مقام مسئول 
صنایع دس��تی  ص��ادرات  در 
ادام��ه می دهد: ب��رای ما این 
دو ب��ازار خیلی اهمیت دارد و 
در حال ت��لاش و برنامه ریزی 
هس��تیم تا بتوانی��م همچنان 
جای��گاه خودم��ان را در این 
بیاوریم.  به دس��ت  کش��ورها 
به هرح��ال  ای��ن س��ال ها  در 
جای خالی بازار ایران را دیگر 
کشورها پر کرده اند و به دست 
آوردن آنها شاید آسان به نظر 
نرسد. محمودیان در چگونگی 
ورود  ب��رای  برنامه ری��زی 
مج��دد به بازار این کش��ورها 
توضی��ح می دهد: م��ا در کنار 
برنامه ری��زی ک��ه ب��رای این 
کار داری��م از هم��ه فرصت ها 
اس��تفاده خواهیم کرد. به طور 
مثال بحث نمایش��گاه ها برای 
م��ا خیل��ی اهمی��ت دارد، با 
ش��رایط جدید ما در برگزاری 
محدودیت ه��ا  نمایش��گاه ها 
نخواهی��م  را  مش��كلات  و 
داش��ت و فضا برای برگزاری 
نمایش��گاه های بزرگ در اروپا 
و آمریكا فراهم می شود و این 
برای ما بس��یار عالی اس��ت و 
جایگاه مان  مرور  به  می توانیم 

را ب��ه دس��ت آورده و تثبیت 
کنیم. 

ام��ا ای��ران ب��ا هم��ه فراز 
اجتماع��ی،  نش��یب های  و 
فرهنگی، سیاسی و... همچنان 
برای دیگر کش��ورها جذاب و 
دیدنی است و به نظر می رسد 
این مولف��ه می تواند به کمک 
صادرات صنایع دس��تی بیاید؛ 
مس��ئله ای که محمودیان نیز 
ب��ه آن اش��اره دارد. مدیرکل 
صنایع دس��تی  صادرات  دفتر 
از س��فر هیات ه��ای  کش��ور 
راه��ی  به عن��وان  خارج��ی 
حوزه  ای��ن  در  کمک کنن��ده 
نام می ب��رد. وی می گوید: در 
سفر اخیری که آقای گابریل، 
معاون خانم م��رکل به همراه 
هی��ات بزرگی به ایران آمدند، 
از می��دان نقش جهان، تمامی 
کارگاه ه��ای  و  فروش��گاه ها 
زن��ده بازدی��د کردن��د، علاوه 
بر این برای ش��ان جالب بود، 
خرید بالایی هم داش��تند که 
به هرحال برای تولید کنندگان 
صنایع دس��تی قابل توجه بود. 
به نظر م��ن هیات های تجاری 
می توانن��د س��فیران مه��م و 
تاثیرگذاری برای صنایع دستی 

ما درکشورهای شان باشند. 

ایرانیان مقیم آمریکا 
و سرمایه گذاری در 

صنایع دستی 
مخاطب شناسی  و  بازاریابی 
و  در ک�ش���وره�ای ه���دف 

به دنب��ال آن افزایش صادرات 
برنامه ری��زی  صنایع دس��تی، 
برگ��زاری  ب��رای  رایزن��ی  و 
بین الملل��ی  نمایش��گاه های 
دراروپا و آمریكا و شناس��ایی 
برنامه هایی  بازارهای جدی��د، 
اس��ت که در دفت��ر صادرات 
صنایع دستی کش��ور در حال 

انجام است. 
به گفته این مقام مس��ئول 
شناس��ایی بازاره��ای جدی��د 
و توس��عه و گس��ترش آنه��ا 
همزم��ان و در کن��ار احیای 
خواهد  انجام  سنتی  بازارهای 

شد. 
ب��ه نكته  پوی��ا محمودیان 
و  می کن��د  اش��اره  دیگ��ری 
معتق��د اس��ت در بازاره��ای 
نق��ش  می توان��د  آمری��كا 
باشد.  داشته  تعیین کننده ای 
ایرانیان  می دهد:  توضیح  وی 
بس��یاری در آمری��كا زندگی 
می کنن��د ک��ه ب��ه فرهن��گ 
آن  از  حمای��ت  و  کش��ور 
و خواهان  اهمیت می دهن��د 
س��رمایه گذاری در این زمینه 
بتوانیم  امیدواریم  ما  هستند، 
از ای��ن فرصت ب��رای تقویت 
بازار صنایع دستی مان در این 
کشور استفاده لازم را ببریم. 
اعتقاد محم��د عطریان،  به 
هنرمن��د قلم��كار ک��ه تجربه 
نمایش��گاه های  در  حض��ور 
بین الملل��ی دارد، کش��ورهای 
ه��دف صنایع دس��تی درواقع 
همان ش��ش کش��ور پای میز 

مذاکرات هستند. این هنرمند 
چش��م انداز آین��ده ص��ادرات 
مثب��ت  را  صنایع دس��تی 
ارزیابی می کن��د، اما صادرات 
اولوی��ت می دان��د.  را  ف��رش 
ای��ن صنعت کار ب��ه »فرصت 
ام��روز« می گوی��د: همیش��ه 
صنایع دستی ما در کنار فرش 
ص��ادر ش��ده و دس��ت یافتن 
فرش ایران به جایگاه قبلی در 
صنایع دس��تی  دیگر  صادرات 
نق��ش تعیین کنن��ده ای دارد 
و به همین دلی��ل در بازیابی 
صادرات فرش از همه واجب تر 

است. 
زم��ان  در  ای��ران  ف��رش 
واردات  ب��ا ممنوعیت  تحریم 
و  اروپای��ی  کش��ورهای  در 
و  ش��د  مواج��ه  آمریكای��ی 
در  جایگاه��ش  متاس��فانه 
جهان تضعیف ش��د. صادرات 
ای��ن کالا در س��ال های اخیر 
ب��ا رکود مواجه ب��ود. از آنجا 
در  صنایع دس��تی  دیگ��ر  که 
کنار این کالا صادر می شدند 
به گفت��ه این هنرمند رش��د 
ص��ادرات صنایع دس��تی ب��ه 
بازبافت��ن جای��گاه ف��رش  در 
بازارهای جهان بستگی دارد. 
عطریان معتقد است بازارهای 
آمریكا که تا پیش از تحریم ها 
صادراتی  ب��ازار  بزرگ تری��ن 
ف��رش و صنایع دس��تی ایران 
ب��ود هم  اکن��ون پ��س از ۱۵ 
س��ال، تش��نه ترین بازار برای 
این کالا اس��ت. به گفته وی 

تجار آمریكایی که ممنوعیت 
ورود ف��رش ای��ران را به این 
کشور داش��تند از طریق هند 
ف��رش هن��دی،  و در کن��ار 
ف��رش ایران را به آمریكا وارد 

می کردند. 
این هنرمن��د قلمكار معتقد 
اس��ت احیای بازارهای سنتی 
باید در اولویت باش��د چراکه 
انجام  کم هزینه تر و س��ریع تر 
می شود و ما هنوز پایگاه هایی 
و  داری��م  بازاره��ا  ای��ن  در 
س��لیقه ها و بازاره��ای جدید 
را ب��ه دنب��ال آن شناس��ایی 

می کنیم. 
عطریان با بیان اینكه زمانی 
صادرات فرش و صنایع دستی 
دومی��ن جایگاه ص��ادرات در 
کش��ور پس از نفت بود، ادامه 
می دهد: امیدواریم باز هم این 
صنایع دس��تی  ب��رای  جایگاه 

کشورمان به دست بیاید. 
به گ��زارش »فرصت امروز« 
و به گفته ریی��س مرکز ملی 
فرش ایران، صادرات این کالا 
در سال گذش��ته بیش از 32 
درصد رش��د را نشان می دهد. 
درحالی ک��ه ص��ادرات آن در 
س��ال 92 در مقایس��ه با سال 
رش��د  متوس��ط  کاهش  قبل 
را  ارزش��ی 26/3۵- درصدی 
داشته و مقایس��ه سال 9۱ با 
س��ال 90 این رقم را 23/۵6 
نشان می دهد و بین سال های 
90 و 89 رق��م 0/84 رش��د 
متوس��ط ثبت ش��ده اس��ت. 
براساس گزارش های این مرکز 
آمریكا بیش از 30درصد بازار 
ف��رش صادراتی ای��ران را در 
اختیار داشته است. همچنین 
کشور  صنایع دس��تی  معاونت 
را  صنایع دس��تی  ص��ادرات 
ب��ا احتس��اب فرش در س��ال 
دلار  ۵00میلی��ون  گذش��ته 
اع��لام ک��رد ک��ه افزایش دو 
برابری را نس��بت به سال 92 
نش��ان می دهد. این در حالی 
است که ایران جزو پنج کشور 
صنایع دس��تی  تولید کنن��ده 
هنرمندان  اس��ت.  درجه��ان 
یافتن  پای��ان  ب��ا  امیدوارن��د 
تحریم ها صنایع دس��تی ایران 
جایگاه پیشینش را در جهان 

به دست بیاورد. 

صادرات صنایع دستی آماده جهش بزرگ در دوران پسا تحریم 

فرش در رویای عرش

و  خ��ودرو  صنای��ع  مدی��رکل 
از  صنع��ت  وزارت  نیرومحرک��ه 
کاهش 68 درصدی واردات خودرو 
خب��رداد و گفت: اس��تانداردها و 
ش��اخص های تولید خودرو مدام 

کنترل می شود. 
به گ��زارش مهر، امیرحس��ین 
قناتی با بیان اینكه اس��تانداردها 
و ش��اخص های تولی��د خ��ودرو 
به صورت مداوم کنترل می شود، 
گفت: این موضوع توسط مراجع 

ذی رب��ط از جمله س��ازمان ملی 
س��ازمان  و  ای��ران  اس��تاندارد 
حفاظ��ت محیط زیس��ت، به طور 
پیوس��ته مورد ارزیابی و نظارت 

قرار می گیرد. 
مدی��رکل صنای��ع خ��ودرو و 
صنع��ت،  وزارت  نیرومحرک��ه 
مع��دن و تجارت اف��زود: یكی از 
قواعد و معیارهای ارزیابی سطح 
کیفی خودروه��ای تولید داخل، 
اس��تانداردهای ایمن��ی و کیفی 

است که مطابق اس��تانداردهای 
)ش��امل  اروپ��ا  اتحادی��ه  روز 
۵۵سرفصل( توسط سازمان ملی 

استاندارد کنترل می شود. 
وی تصریح کرد: فرآیند تطابق 
تولید )COP( با محصول نمونه 
اولیه )TA( نیز به صورت مستمر 
پایش می شود تا در این زمینه و 
در این فرآیند، نزول از معیارهای 
کیفی اولیه محصول اتفاق نیفتد. 
ب��ه گفت��ه مدی��رکل صنای��ع 

وزارت  نیرومحرک��ه  و  خ��ودرو 
صنعت، معدن و تجارت، سازمان 
بر  نیز  محیط زیس��ت  حفاظ��ت 
اس��تانداردهای آلایندگ��ی انواع 
خ��ودرو نظارت مس��تمر دارد و 
در ص��ورت مغای��رت هری��ک از 
محص��ولات ب��ا اس��تانداردهای 
توق��ف  ب��ه  اق��دام  مص��وب، 

شماره گذاری می کند. 
وی همچنین اعلام کرد: به طور 
مستمر ارزشیابی محصول نیز، با 

انجام آزمون، وفق استاندارد های 
ذکر ش��ده با تمرکز ب��ر ایرادات 
عملك��ردی و همچنی��ن رعایت 
میزان آلایندگی و معیار مصرف 
س��وخت منطب��ق با اس��تاندارد 

آلایندگی صورت می گیرد. 
قنات��ی همچنی��ن از کاه��ش 
واردت خودرو طبق  68درصدی 
آمار گمرک و در دو ماهه ابتدای 
سال جاری نسبت به مدت زمان 

مشابه سال قبل خبر داد. 

واردات خودرو ۶8درصد کاهش یافت

واردات

ارتباطات

تجارت

بازرگانی

مینوگله

جشنواره عید تا عید آسیاتک را 
با سرعت نامحدود درون شبکه ای تجربه کنید

جش��نواره عید تا عید آسیاتک با شرایط و تخفیف   های ویژه از عید فطر تا 
عی��د قربان برای مش��تریان جدید و قدیمی که س��رویس خود را تمدید می 

کنند، در سراسر کشور برگزار می شود.
به گ��زارش روابط عمومی ش��رکت انتق��ال داده های آس��یاتک، در طول 
برگزاری این جش��نواره هیجان انگیز و کم نظیر، س��رویس  یكساله ۱0 گیگ 
با س��رعت 4 مگ )از س��اعت ۱ ت��ا 6 صبح با 80 درص��د تخفیف( به قیمت 
2۵9.000ری��ال )ب��ا ارزش واقعی 2.360.000ریال( بدون احتس��اب هزینه 
نص��ب و راه ان��دازی و ارزش افزوده در اختیار کاربران قدیمی که س��رویس 
خ��ود را تمدی��د می کنند و کاربرانی که در مدت برگ��زاری طرح به خانواده 
بزرگ آس��یاتک می پیوندند، تا تاریخ 2 مهر قرار خواهد گرفت. لازم به ذکر 
است آس��یاتک جهت ایجاد تس��هیلات برای کاربران خود شرایطی را فراهم 
آورده تا متقاضیان بتوانند با خرید این سرویس از خدمات جدید این شرکت، 
بخصوص خدمات حذف محدودیت س��رعت درون شبكه ای و بهره گیری از 
س��رعت دانلود بالاتر از س��رعت اسمی در داخل ش��بكه آسیاتک و همچنین 

سرورهای داخل کشور، بهره مند شوند.
بنابراین گزارش به علت استقبال بی نظیر مردم از طرح ها و سرویس های 
ویژه آس��یاتک، برترین ارایه دهنده اینترنت پرس��رعت ADSL2+،  اقدام به 
ارایه س��رویس عید فطر تا عید قربان نموده است تا فرصت استثنایی دیگری 

دراختیار متقاضیان اینترنت پرسرعت کشور قرار گیرد.
*متقاضی��ان جهت دریاف��ت اطلاعات لازم در خصوص این س��رویس می 

توانند با شماره تلفن ۱۵44 تماس حاصل فرمایند.



ج��وان ب��ودن بخ��ش قابل 
توجهی از جمعیت کشور و ثبت 
چن��د ده هزار ازدواج در س��ال، 
ایران را در فهرس��ت کشورهایی 
قرار داده است که بیشترین نیاز 
را به س��اخت و عرضه واحدهای 
مس��کونی در ی��ک چارچ��وب 

زمان بندی دائمی دارد.
برآوردهای  آخرین  براساس 
ص��ورت گرفت��ه بازار مس��کن 
ایران در س��ال ب��ه حدود یک 
میلیون واحد مس��کونی جدید 
نی��از دارد ت��ا حداق��ل نی��از 
موج��ود در بازار را تامین کند. 
اگر بنا باش��د ب��رای طرح های 
مدیریت کنن��ده وضعیت بازار 
عرض��ه بر تقاضا پیش��ی بگیرد 
حت��ی نیاز س��الانه از این عدد 

نیز بیشتر می شود. 
ب��ا وج��ود این نی��از ثابت و 
البته س��ودآوری نسبی بالایی 
ک��ه عرص��ه مس��کن در ایران 
داش��ته اس��ت، هرگ��ز تعداد 
واحدهای ساخته شده به عدد 
تقاضا نزدیک نش��ده و همواره 
تعداد خریداران بر فروشندگان 

چربیده است. 
هرچند در طول س��ال های 
گذش��ته و باتوج��ه به اجرایی 
ش��دن طرح مس��کن مهر آمار 
س��اخت واحدهای مس��کونی 
در ای��ران فزون��ی گرف��ت و به 
نیاز امروز نزدیک ش��د اما نبود 
هیچ ی��ک از ویژگی های مزیت 
نسبی در واحدهای مسکن مهر 
عم��ا هیچ تغییری را در بدنه 

بازار به وجود نیاورد. 
با به ارث رسیدن این مشکل 
تاریخ��ی ب��ه دول��ت یازده��م، 
آخون��دی و تی��م مش��اورانش 
ت��اش کردند به جای گش��تن 
در بیابان های اطراف ش��هرهای 
بزرگ، برای س��اخت خانه های 
جدی��د یکب��ار دیگر به س��مت 
مرکز ش��هر باز گردند. ظرفیت 
بالقوه بس��یار ب��زرگ بافت های 

فرس��وده برای ساخت و سازهای 
جدید در آن باعث ش��ده بخش 
قابل توجهی از تمرکز طرح های 
جدی��د وزارت راه و شهرس��ازی 

برمبنای آن طراحی شود. 
امکان��ات  ب��ودن  فراه��م 
زیرس��اختی، توانایی دسترسی 
بالا به سیس��تم های حمل و نقل 
امکان��ات  وج��ود  و  عموم��ی 
تسهیل کننده ساخت وساز برای 
آن باعث ش��ده بافت فرسوده به 
تبدیل  بس��ازبفروش ها  بهشت 
شود.  در این بین حمایت های 
دولتی نی��ز به عنوان گزینه ای 
راهگشا مطرح شدند تا کار برای 
احیای روند بازسازی بافت های 
فرسوده با قدرت پیگیری شود. 
تصوی��ب و تخصی��ص وام های 
جدی��د نوس��ازی بافت ه��ای 
فرس��وده در ش��هرهای بزرگ، 
بس��تن قرارداده��ای جدی��د 
ب��ا انبوه س��ازان و البت��ه قول 
تعیین تکلیف  ب��رای  همکاری 
اس��ناد مالکی��ت در این بخش 
اصلی تری��ن بخش ه��ای وعده 
وزارت شهرسازی برای نوسازی 
بافت های فرسوده را می سازند 
تا بس��یاری امید داشته باشند 
ای��ن پروژه ب��زرگ پیچیده بار 

دیگر به گردش بیفتد. 
در کن��ار آن دش��واری های 
حاص��ل از انتق��ال مالکی��ت و 

تامی��ن مقدم��ات لازم از نظ��ر 
هزینه ای نیز کار را سخت کرده 
تا جایی که بسیاری از انبوه سازان 
نگ��ران بار هزینه  ای ورود به این 
عرصه هس��تند. رکود سال های 
گذش��ته بازار مس��کن بسیاری 
از آنه��ا را محافظ��ه کار ک��رده 
وخطر گران تمام ش��دن هزینه 
ساخت بافت های فرسوده کار را 
در برخ��ی حوزه ها متوقف کرده 

است.

تامین اعتماد ساکنان 
مهم ترین عامل است

ریی��س هیات مدی��ره کانون 
سراس��ری انبوه سازان مسکن 
و س��اختمان ب��ا اش��اره ب��ه 
تفاهم نامه جدید منعقد ش��ده 
می��ان ای��ن کانون و ش��رکت 
عم��ران و بهس��ازی وزارت راه 
و شهرس��ازی اظه��ار کرد: این 
تفاه��م ک��ه در آن بس��یاری 
از ش��رایط م��ورد نی��از ب��رای 
اجرایی کردن طرح نوس��ازی 
بافت فرس��وده لحاظ ش��ده و 
انبوه س��ازان را  خواس��ته های 
در نظر گرفته اس��ت می تواند 
بخش قابل توجهی از مس��ائل 
قانون��ی مربوط به این طرح را 
حل کند اما برای اجرای طرح 
پیچیده ای چون نوسازی بافت 
فرس��وده بس��یاری از عوام��ل 

دخیل هستند. 
ای��رج رهب��ر در گفت وگ��و 
ب��ا »فرص��ت ام��روز« تصریح 
ک��رد: ب��ا توجه به جوی که در 
بافت های فرسوده وجود دارد، 
س��اکنان این مناطق نسبت به 
خانه های شان هویت خاصی را 
احس��اس می کنن��د و ازاین رو 
برنامه ریزی برای خارج کردن 
آنها از بافت فعلی باید با رعایت 
تمام جوانب و به دست آوردن 

اعتماد ساکنان آن باشد. 
ب��ه اعتق��اد وی، طرح های��ی 
مانند کلید به کلید که می تواند 
با اس��تفاده از امکانات مسکونی 
مجتمع های نزدیک به بافت های 
فرس��وده هدف باش��د راه حلی 
مناس��ب ب��رای جل��ب اعتماد 
مردمی خواهد بود. هرچند هنوز 
این بستر در ایران فراهم نیست 
و باید ابتدا زیرس��اخت های لازم 

برای آن فراهم شود. 
بح��ث دخیل کردن مردم در 
طرح نوسازی بافت های فرسوده 
نیز مس��ئله دیگری اس��ت که 
می ت��وان برای عملیاتی ش��دن 
این طرح روی آن حساب کرد. 
محمدمه��دی ماف��ی، دبیر 
انجم��ن انبوه س��ازان اس��تان 
ته��ران در گفت وگو با »فرصت 
ام��روز« برنامه ه��ای از بالا به 
پایی��ن و غیر تعامل��ی را یک��ی 

از اصلی تری��ن دلای��ل ع��دم 
موفقی��ت بافت های فرس��وده 
می دان��د و معتقد اس��ت برای 
نتیجه بخ��ش ش��دن این طرح 
باید از قدرت تعامل با مردم و 
اس��تفاده از طرح هایی که آنها 
به آن پایبندند استفاده کرد. 

ب��ه گفته وی، تا زمانی که در 
نوسازی بافت های فرسوده تنها 
نظرات کارشناس��ی لحاظ شود 
و خواس��ته های ساکنان نادیده 
باقی بماند قطعا تحولی جدی در 
این عرصه به وجود نخواهد آمد. 
مافی با اش��اره به تفاهم نامه 
مثبت��ی که بین انبوه س��ازان و 
ش��رکت عمران بهسازی بسته 
ش��ده اظهار کرد: ب��ا توجه به 
مف��اد خوب��ی که در این توافق 
لحاظ ش��ده بسیاری از مسائل 
مرب��وط ب��ه س��اخت واحدها 
لح��اظ ش��ده اند ام��ا ش��اید 
س��ابقه نه چندان مثبت اجرای 
برنامه ه��ای س��ابق به خوب��ی 
نش��ان دهد که برای نوس��ازی 
ای��ن بافت ها بی��ش از طرح و 
برنام��ه به حف��ظ روح آن نیاز 
اس��ت؛ روحی که حتی ش��اید 
نیاز به مجتمع نداشته باشد و 
بتوان بخش��ی از آن را با حفظ 

بافت فعلی به وجود آورد. 
این صحبت ها نشان از آن دارد 
که نوسازی بافت های فرسوده 
فرآیندی بس��یار پیچیده تر از 
تخصیص وام خواهد داش��ت، 
س��اکنان ای��ن بافت ها با توجه 
به هوی��ت چندین دهه ای که 
از ای��ن محل می گیرند نیاز به 
تضمین هایی دارند که تاکنون 
به آنها داده نش��ده و از س��وی 
دیگ��ر انبوه س��ازان نی��ز برای 
ورود پرق��درت فض��ای عملی 
می خواهن��د ک��ه هنوز تکلیف 
آن مش��خص نیست. شاید این 
بار مسائل فرهنگی و اجتماعی 
راه را بر یکی از اصلی ترین نقاط 
امی��د بازار مس��کن در افزایش 

توان ساخت و ساز ببندد. 

خانه هایی که خرج شان از دخل شان بیشتر است

ایست انبوه سازان پشت درهای بافت فرسوده

چهارشنبه
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کوتاهی شهرداری در برخورد با 
متخلفان ساختمانی 

رییس کمیس��یون معماری و شهرس��ازی شورای 
ش��هر تهران گفت: کارشناسان شواری شهر به جای 
کارشناسان ش��هرداری در کمیس��یون های دهگانه 

کمیسیون ماده ۱۰۰مشغول به کار خواهند شد. 
محم��د س��الاری در گفت وگو با مهر با اش��اره به 
جلسه اعضای کمیس��یون های ماده ۱۰۰ شهرداری 
گفت: در این جلس��ه بررس��ی و بازنگ��ری مصوبات 
گذشته شورای ش��هر تهران در ارتباط با ساماندهی 
کمیسیون های ماده ۱۰۰ و پیش بینی تدابیری برای 
کاهش تخلفات ساختمانی در دستور کار قرار گرفت. 
وی ادامه داد: خوش��بختانه ش��ورای شهر سوم دو 
مصوبه خوب در این رابطه داش��ت که آیین نامه های 
اجرای��ی آن نیز تدوین ش��ده بود و براس��اس آن به 
جای کارشناس��ان ش��هرداری در کمیس��یون های 
دهگان��ه م��اده ۱۰۰ کارشناس��ان ش��ورا جایگزین 
می ش��دند و ش��ورا نیز برای انتخاب این نمایندگان 

از وزارت کشور و دادگستری نیز استفاده می کرد. 
رییس کمیسیون شهرس��ازی شورای شهر تهران 
با تاکید بر اینکه کارشناسان این حوزه باید مستقل 
باشند و ش��ورا اختیارات نظارتی کامل داشته باشد، 
گفت: از این پس کمیس��یون معماری و شهرسازی 
کارشناس��ان را به شورا معرفی می کند و درخصوص 

این کارشناسان رای گیری می شود. 
وی ادامه داد: برای آنکه استقال این کارشناسان 
به طور کامل حفظ ش��ود، حقوق آنها توس��ط شورا 
پرداخ��ت می ش��ود و کارشناس��ان اداره کل م��اده 
۱۰۰ در زمانی اعام نظر می کنند که ش��هرداری در 
جریان بررس��ی پرونده، نیاز به شفاف سازی بیشتری 
داشته باشد و اداره کل ماده ۱۰۰ تنها به عنوان یک 
دبیرخان��ه فعالیت کرده و فعالیت های کارشناس��ی 

کاما بر عهده شورا خواهد بود. 
س��الاری با انتقاد از روند گذشته بررسی تخلفات 
شهرس��ازی در شهرداری گفت: متاس��فانه مواردی 
ب��وده که در زمان انش��ای رأی، اعمال نظر ش��ده یا 
براساس میزان تخلف، جریمه پیش بینی نشده است. 
رییس کمیسیون معماری و شهرسازی شورای شهر 
تهران با بیان اینکه متاسفانه در برخورد با مهندسین 
ناظ��ر متخلف و عوامل ش��هرداری که به روند تخلف 
س��اختمانی کمک می کردند هم کوتاهی شده است، 
گفت: براساس قانون با مهندس متخلف باید برخورد 
شود و حتی تا خلع امضا نیز می توان برای آن جریمه 
تعیین کرد. همچنین با عوامل شهرداری متخلف نیز 
باید در کمیته انضباطی برخورد ش��ود و حتی به قوه 
قضاییه معرفی ش��ود که تاکنون چنین برخوردی در 

شهرداری اعمال نشده است. 
س��الاری با بیان اینک��ه ش��هرداری در برخورد با 
متخلفی��ن س��اختمانی کوتاهی کرده اس��ت، گفت: 
چطور است که اگر فردی در زیرزمین قصد کند در 
انباری خود را تغییر دهد، عوامل ش��هرداری به این 
موضوع ورود پی��دا می کنند آن وقت از ۱۹هزار متر 
تخلف مطلع نش��ده باشند. متاس��فانه شهرداری در 
برخورد با متخلفان ساختمانی، کارنامه خوبی ندارد. 

کدام خانه ها راحت تر فروخته می شوند

خانه ه��ای بی��ن رده قیمت��ی هر مترمرب��ع 2 تا 
3میلیون تومان، بیشترین تقاضای خرید را در شهر 

تهران دارند. 
به گزارش ایس��نا، براساس آمار ارائه شده از وزارت 
راه وشهرس��ازی، بیشترین س��هم تعداد معامات بر 
حس��ب قیمت یک مترمرب��ع در فصل بهار ۱3۹4 به 
ترتیب در بازه های 2۰ تا 3۰میلیون ریال )28درصد(، 
3۰ تا 4۰میلیون ریال )25درصد( و 4۰ تا 5۰میلیون 
ریال )۱6درصد( و کمترین تعداد معامات به ترتیب 
در بازه های کمتر از۱۰ میلیون ریال )۱ درصد( و 7۰ 

تا 8۰میلیون ریال )3درصد( است. 
مقایس��ه تع��داد معام��ات ص��ورت پذیرفته در 
فص��ل بهار ۱3۹4 نس��بت به بهار س��ال ۱3۹3 نیز 
نشان دهنده کاهش تعداد معامات در تمامی بازه ها 
)به جز 54 درص��د افزای��ش در آپارتمان های کمتر 
از مت��ری ۱۰میلیون ری��ال و ۱8 درصد افزایش در 
بازه بیش��تر از متری 8۰میلیون ریال( اس��ت. تعداد 
معامات در آپارتمان های با ارزش 4۰ تا 6۰میلیون 
ری��ال به ازای ه��ر مترمربع بیش��ترین کاهش )3۱ 

درصد( را داشته است. 
اما توزیع واحدهای مسکونی بر حسب متراژ نشان 
می دهد که بیش��ترین تعداد معامات در واحدهای 
مسکونی با مساحت 5۰ تا 7۰ مترمربع )34 درصد( 
ثبت ش��ده و در اکثر موارد با افزایش متراژ واحدها، 

تعداد معامات نیز کاهش یافته است. 
در به��ار ۱3۹4 نس��بت به به��ار ۱3۹3 در همه 
س��طوح، تعداد معامات کاهش یافته و بیش��ترین 
کاه��ش مربوط به واحدهای مس��کونی با مس��احت 
کمتر از 5۰ مترمربع )با کاهش حدود 26 درصدی( 
و کمتری��ن کاهش مربوط به واحدهای مس��کونی با 
مساحت بالای ۱7۰مترمربع )۱7 درصد( بوده است. 

گسترش شاهراه های جنوب - شمال 
از کریدور شرق ایران

وزی��ر راه و شهرس��ازی ب��ا بی��ان اینکه توس��عه 
همکاری ه��ای اقتصادی بزرگ تری��ن تضمین برای 
امنیت منطقه و توسعه ملت هاست، گفت: جمهوری 
اسامی ایران به مسئولیت های منطقه ای خود واقف 
است و همواره برای ایجاد یک منطقه امن و با ثبات 
تاش می کند چراکه عاقه مند به تعامل س��ازنده با 

جهان است. 
به گزارش پایگاه خبری وزارت راه و شهرسازی، 
عباس آخوندی در مراس��م اختتامیه چهاردهمین 
همکاری ه��ای  مش��ترک  کمیس��یون  اج��اس 
اقتصادی ای��ران و ترکمنس��تان، گفت: همان طور 
ک��ه می دانی��د ای��ن اجاس نخس��تین نشس��ت 
مش��ترک بعد از توافق هسته ای ایران و کشورهای 
۱+5 اس��ت. همچنانکه دولت جمهوری اس��امی 
ای��ران نیز اعام کرد مبنای کار ما توس��عه روابط 

منطقه ای است. 
کش��ور ما در پی صلح و ثبات در منطقه است، 
ل��ذا همزمان با مذاکرات سیاس��ی و س��فر دکتر 
ظری��ف به کش��ورهای عربی، دو کش��ور ایران و 
ترکمنس��تان نیز در حوزه های اقتصادی مذاکره 

کردند. 
وی ادامه داد: قطعا توسعه همکاری های اقتصادی 
بزرگ تری��ن تضمین برای امنیت منطقه و توس��عه 

ملت هاست. 
آخون��دی اف��زود: اج��رای پروژه ه��ای بزرگراه 
و  س��رخس-تجن  آزادراه  سرخس-س��رخس، 
همچنین آزادراه عش��ق آباد به س��مت ترکمن آباد، 
پروژه ه��ای اقتص��ادی در جهت توس��عه صادرات، 
تس��هیل مبادلات م��رزی برای توس��عه مبادلات 
تجاری، عب��ور ۱۰ میلی��ون تن بار از قزاقس��تان 
از طری��ق خط آهن و افزایش تجارت دو کش��ور با 
نازل ترین قیمت و تس��هیل ای��ن مبادلات ازجمله 

موارد مورد مذاکره بین طرفین بود. 
وی ب��ا بیان اینکه امکان دسترس��ی کش��ورهای 
منطقه به آب های گ��رم خلیج فارس و دریای عمان 
فراهم ش��د، تاکید کرد: شاهراه های جنوب - شمال 
از کری��دور ش��رق ایران در حال گس��ترش اس��ت. 
این ام��کان به وج��ود آمد که خط ریلی س��رخس 
ب��ه بندرعب��اس متصل ش��ود که در قال��ب کریدور 
ش��مال به جنوب تعریف می شود. همچنین کریدور 
ریلی دیگری در ش��رق دریای خ��زر قرار دارد که از 
قزاقس��تان و ترکمنس��تان عب��ور و اینچه برون را به 

خلیج فارس متصل می کند. 
وزی��ر راه و شهرس��ازی همچنین به آس��مان امن 
ایران برای عبور ایرلاین های بین المللی اشاره کرد و 
گفت: قطعا امکان عبور ایمن تمام پروازها از آسمان 

ایران فراهم است. 

جواد هاشمی



اگر از تابستان سال گذشته 
در جریان اتفاقاتی باش��ید که 
در رابطه با گندم افتاد، فراز و 
نشیب های فراوانی را مشاهده 
می کنی��د ک��ه از ی��ک طرف 
کش��اورزان، از طرفی مردم و 
از س��وی دیگر کارخانجات و 
صنایع وابس��ته را درگیر کرد. 
هرچند در س��ال گذشته نرخ 
خرید تضمینی سر وقت اعلام 
ش��د و کش��اورزان کماکان از 
ای��ن جریان راض��ی بودند اما 
نرخ تعیین شده 1155 تومانی 
برای ه��ر کیلوگ��رم از طرف 
دول��ت، مزرع��ه داران را س��ر 
دوراهی ق��رار داد. با این حال 
تا به ام��روز بیش از 6میلیون 
و 600هزار تن از این محصول 
از کش��اورزان خریداری شده 
ت��ا  می ش��ود  پیش بین��ی  و 
پای��ان فصل زراع��ی، نزدیک 
به 8میلیون تن از کش��اورزان 
به ص��ورت تضمینی خریداری 

شود. 
از آنج��ا ک��ه ن��رخ تعیین 
ش��ده آنچنان م��ورد رضایت 
دول��ت  نب��ود،  گندم��کاران 
خ��ود را موظ��ف ک��رد که با 
راهکارهای حمایتی دیگر این 
کمب��ود را جب��ران و هر طور 
ش��ده پایه های تولید را حفظ 
کن��د. برخی کارشناس��ان بر 
این عقیده بودن��د که کمبود 
منابع آبی و محدودیت زمین 
موجب ش��ده تا مس��ئولان به 
فکر کاه��ش تولید بیفتند. به 
همین دلیل با استفاده از این 
ترفند سعی دارد تا حدودی از 

زمین های تحت کشت بکاهد. 
با توجه به سیاست های  اما 
دولت و اتفاقات��ی که تاکنون 
افتاده است، به نظر نمی رسد 
چنین تلقی ای صحیح باش��د. 
اینک��ه مق��دار خری��د  کم��ا 
تضمین��ی ه��م ب��ا توج��ه به 
به سال  نس��بت  پیش بینی ها 
گذش��ته تغییری نکرده است. 
حمایت از کشاورزان در چند 
هفت��ه اول خری��د تضمینی، 
به ش��کل چش��مگیری بارز و 
مش��خص بود، زیرا دولت عزم 
خود را جزم کرد تا دس��تمزد 
گندمکاران را به موقع و تمام 

و کمال پرداخت کند. 
در آن روزه��ا و در زم��ان 
آغاز خرید گن��دم، در همین 
تح��ت  یادداش��تی  صفح��ه 
عنوان »خوش حس��ابی؛ پیش 
ش��رط عبور دول��ت از تندباد 
حوادث مالی« منتش��ر ش��د 
ک��ه در بخش��ی از آن آم��ده 
عاملی که  ب��ود: »مهم تری��ن 
می تواند کش��اورزان را دلگرم 
کن��د و امی��د آنه��ا را ب��رای 
افزایش دهد،  آتی  س��ال های 
پرداخ��ت به موقع دس��تمزد 
به کش��اورزان اس��ت. این در 
حالی اس��ت ک��ه گندمکاران 
در دوره های گذشته تجربه ای 
ب��ه ای��ن ش��یرینی از وصول 
و  نداش��تند  مطالبات ش��ان 
بعض��ا پرداخت پول ب��ه آنها 
تا دو م��اه در برخ��ی مناطق 
اتفاق مبارک  طول می کشید. 
و میمون��ی که امس��ال افتاد، 
ایجاد راهکاری از طرف دولت 
ب��ود که کش��اورز ب��ه محض 

تحویل گندم، در عرض کمتر 
از ی��ک س��اعت حق خ��ود را 

تمام و کمال دریافت کند.«
در قس��مت دیگری از این 
یادداشت عنوان شده بود که 
این  »لازم است هرطور شده 
مبل��غ از منابع مختلف تامین 
ش��ود تا دلگرمی کش��اورزان 
ادامه دار باش��د و ب��ه عده ای 
امید  خاص مح��دود نش��ود. 
م��ی رود راهی را ک��ه دولت 
برای گن��دم در پیش گرفته، 
ادامه دار و بدون وقفه باشد تا 
این مهم با رضایت کشاورزان 
به س��رمنزل مقصود برس��د. 
اتفاق��ی بیفتد و  اگر چنی��ن 
گندم  تضمینی  خرید  کشتی 
ح��وادث  تندب��اد  از  بتوان��د 
مال��ی با س��لامت کام��ل به 
آنگاه  برس��د،  ام��ن  س��احل 
در  خوش حس��ابی  نش��ان 
عرصه کش��اورزی در کارنامه 
دول��ت نقش خواهد بس��ت و 
دس��ت بدخواهان و منتقدان 
فرصت طلب��ی را ک��ه ب��ه هر 
بهانه کاس��تی ها را به حساب 
کوتاه  می نویسند،  بی تدبیری 
شده و خاطره خوبی در ذهن 
کش��اورزان از خ��ود به جای 

خواهد گذاش��ت.«
اواس��ط اردیبهش��ت س��ال 
جاری بود که مدیرعامل بانک 
کش��اورزی از اختص��اص یک 
خرید  برای  هزار میلیاردتومان 
تضمین��ی گندم خب��ر داد و 
اعلام ک��رد: »پول گندمکاران 
با رضایت خودش��ان نزد بانک 
عامل س��پرده گذاری ش��ود تا 
از مناب��ع مال��ی ب��رای خرید 

تضمینی گندم به عنوان اعتبار 
خرید استفاده شود.«

اما گوی��ا دولت این راه را تا 
نیمه رفته و مسیر اصلی را رها 
کرده اس��ت. زیرا معاون وزیر 
جهاد کشاورزی در این زمینه 
گف��ت: ح��دود 2هزار میلیارد 
تومان از مطالبات کش��اورزان 
باب��ت خرید تضمین��ی گندم 
باقی مان��ده ک��ه ج��زو بدهی  
دول��ت و بانک ه��ا به ش��مار 

می رود. 
مدیرعامل  قنب��ری،  عل��ی 
ش��رکت بازرگان��ی دولتی به 
ایس��نا اعلام ک��رد: از ابتدای 
فصل برداش��ت گندم تاکنون 
حدود 6/5 میلی��ون تن گندم 
از کش��اورزان ب��ه ارزش بالغ 
توم��ان  7500 میلی��ارد  ب��ر 

خریداری شده است. 
تاکن��ون  اف��زود:  وی 
ب��ه  توم��ان  5500 میلی��ارد 
ش��ده  پرداخت  گندم��کاران 
2هزار میلی��ارد  ح��دود  و 
توم��ان دیگر نی��ز از مطالبات 

کشاورزان باقی مانده است. 
بازرگانی  شرکت  مدیرعامل 
دولت��ی ادام��ه داد: براس��اس 
صورت  برن��امه ری��زی ه��ای 
گرفته مقرر ش��ده بود حدود 
2هزار میلی����ارد توم����ان از 
مطالبات کش��اورزان از طریق 
ردیف بودجه سازمان مدیریت 
و برنامه ری��زی، خزان��ه دولت 
و بانک ه��ای عام��ل تامین و 
پرداخت ش��ود ک��ه در آینده 
نزدی��ک تامی��ن و پرداخ��ت 

می شود. 
قنب��ری گف����ت: خ��رید 

تضمینی گندم در استان های 
مانند خوزستان،  گرمس��یری 
بوشهر، هرمزگان، ایلام و غیره 
به اتمام رسیده اما هنوز مراکز 
خری��د تضمینی گندم در این 
استان ها باز است تا کشاورزان 
بتوانن��د در ص��ورت تمای��ل 
محصولات برداشت شده خود 

را به دولت بفروشند. 
وی با اشاره به اینکه توفان، 
س��یل و گ��رد و غب��ار اخیر 
خس��ارت چندانی به مزارع و 
خرمن ه��ای گندم وارد نکرده  
است، افزود: مطالبات و بدهی 
عمدتا  کش��اورزان  باقی مانده 
ب��ه اس��تان های سردس��یری 
مانند کردس��تان، کرمانش��اه، 
آذربایجان غربی، خراسان و... 

اختصاص دارد. 
با توجه به مس��یر جریانات 
اتفاق افتاده به نظر می رس��د 
افزای��ش مطالبات  اگر رون��د 
به همین ش��کل  کش��اورزان 
ادامه یابد، ممکن اس��ت برای 
س��ال آینده کش��ور در تولید 
گندم با مش��کل روبه رو شود. 
زی��را اگرچ��ه قیم��ت تعیین 
گندمکاران  نتوانس��ت  ش��ده 
را اقن��اع کن��د، ول��ی حداقل 
پرداخت دس��تمزد ب��ه موقع، 
امید آنها را برای ادامه کش��ت 
در س��ال های آتی زن��ده نگه 
داش��ت. به هر ترتی��ب، لازم 
اس��ت که مسئولان دولتی در 
وهله اول، نس��بت ب��ه تامین 
اعتبار خری��د تضمینی گندم 
تدبیری اتخ��اذ کنند تا تولید 
در  اس��تراتژیک  کالای  ای��ن 

آینده نیز ادامه دار باشد. 

گزارشی از وضعیت یک کالای استراتژیک

داستان دور و دراز گندم
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تجارت

 نیاز به خرید توافقی برنج هست
 اما خرید تضمینی هرگز

با توجه به قیمت های نازل تعیین شده برای خرید 
تضمینی، لازم اس��ت همچون س��ال گذش��ته خرید 

توافقی در دستور کار قرار گیرد. 
دبی��ر انجم��ن برنج کش��ور در گفت وگو ب��ا ایانا از 
وضعیت مناسب برداشت برنج در استان های شمالی 
خبر داد و گفت: همان گونه که گفته می شود پای برنج 
باید در آب و س��رش در آفتاب باش��د، امسال شرایط 
فراهم ش��د و کیفیت این محصول اس��تراتژیک نیز 
مناسب برآورد شده است. جمیل علیزاده شایق افزود: 
کیفیت و کمیت برنج تولیدی امسال مناسب ارزیابی 
می ش��ود، زیرا دو بارندگی تیرماه فصل جاری باعث 
ش��د که این گیاه از خش��کی نجات پیدا کند، هرچند 

در برخی مناطق پدیده ورس پیش آمد. 
وی خاطرنش��ان کرد: با توجه به وضعیت برداش��ت 
محصول برنج، باید آمار واردات به صفر برس��د، اما تا 
اواخر خردادماه س��ال جاری براس��اس اعلام گمرک، 

235 هزار تن برنج به کشور واردشد. 
علیزاده شایق ادامه داد: به دلیل آغاز فصل برداشت 
برن��ج، محص��ول موج��ود در ب��ازار از کاهش قیمت 
برخوردار خواهد بود، اما این کاهش به اندازه ای نیست 
که باعث ش��وک بازار ش��ود. دبیر انجمن برنج کش��ور 
یادآور ش��د: هر کیلوگرم برنج هاش��می در مازندران 
و گی��لان در ح��ال حاضر ب��ا قیمت 7هزار تا 7هزار و 
500 تومان مبادله می ش��ود.  علیزاده ش��ایق تصریح 
ک��رد: در ح��ال حاضر هیچ مش��کل و کمبودی وجود 
ندارد و پیش بینی می شود که با اوج برداشت، خرید 

توافقی همچون سال گذشته باید انجام شود. 
وی درب��اره نی��از به خرید تضمینی نیز تاکید کرد: 
از آنجا که قیمت تضمینی محصول برنج برای س��ال 
جاری بسیار نازل تعیین شده است، نمی توان به این 

نوع خرید خوش بین بود. 

 فست فود مدرن تر از مک دونالد
در ایران داریم

در سطح تهران به جز شمیرانات حدود 2 هزار و 800 
واحد با مجوز فعالیت می کنند که با همت فعالان صنف 

اغذیه، فست فودهایی مجهزتر و مدرن تر هستند. 
اتحادی��ه  ریی��س  ش��هریور،  احم��دی  اس��دالله 
اغذیه فروش��ان ضم��ن بی��ان این مطل��ب در رابطه با 
خبرهای منتش��ر ش��ده از ورود شرکت مک دونالد به 
ای��ران، در گفت وگوی��ی که ب��ا پایگاه خبری تیتر 20 
داشته، اظهار کرد: به تازگی خبرهایی مبنی بر ورود 
این فست فود به کشور منتشر شده است، اما این اخبار 

اساس نداشته و این گونه نقل قول ها صحت ندارد. 
وی ادام��ه داد: در ای��ام پی��ش از انق��لاب ای��ن 
فست فودها در کشور حضور داشتند، اما بعد ازانقلاب 
فست فودهای مک دونالد در کشور بسته شد و با همت 
فعالان صنف اغذیه، فست فودهایی مجهزتر، مدرن تر 
و با بهترین مواد اولیه درکش��ور بازگش��ایی ش��د، به 
نحوی که دیگر نیازی به وجود چنین فست فودهایی 

در کشور احساس نشد. 
رییس اتحادیه اغذیه فروش��ان عنوان کرد: در حال 
حاض��ر نیز ورود فس��ت فودهای م��ک دونالد به ایران 

غیر ممکن و این مسئله در حد شایعه بوده است. 
احمدی ش��هریور در رابطه با تعداد فس��ت فودهای 
تهران بیان کرد: در س��طح تهران به جز ش��میرانات 
ح��دود 2 ه��زار و 800 واحد با مجوز فعالیت می کنند 
و در کنار این تعداد نیز حدود 300 تا 400 فست فود 
فاقد مجوز در حال فعالیت هستند که به این واحدها 
اخطار ارائه شده تا اقدام به دریافت مجوز کنند و در 
ص��ورت عدم اقدام ب��ه دریافت مجوز، جلوی فعالیت 

آنها گرفته خواهد شد. 

 افزایش 6 درصدی قیمت شیر 
در 3 روز اخیر

رییس اتحادیه فروش��ندگان لبنیات گفت: در س��ه 
روز اخیر قیمت فروش ش��یر در برخی برندها به طور 
میانگین 5 تا 6درصد افزایش یافته و برخی فرآورده ها 
مث��ل دوغ نی��ز در بعضی برندها ح��دود 200 تومان 

افزایش قیمت داشته اند. 
علی رجبی در گفت وگو با ایس��نا، بر ارائه یارانه به 
ش��یر و لبنی��ات تاکی��د و اظهار کرد: ب��ا توجه به بالا 
بودن هزینه های تمام شده تولید و نبود قدرت خرید 

ضروری است یارانه به تولید اختصاص یابد. 
وی با بیان اینکه پرمصرف ترین لبنیات شامل شیر 
کم چرب، پنیر و ماست می شود، گفت: با وجود اینکه 
ق��رار ب��ود از دامداران حمایت ش��ود این کار صورت 
نگرفت؛ بنابراین قیمت خرید شیر خام از دامداران از 

1260 تومان به 1450 تومان افزایش یافت. 
رجبی با بیان اینکه با توجه به نوسان بازار لبنیات و 
تغییرات صعودی آن شاهد کاهش مصرف لبنیات در 
بین مردم هستیم، تاکید کرد: اگر دولت از دامداران 
بیش��تر حمایت کند و یارانه بیش��تری به دامداران در 
قالب علوفه و خوراک دام ارائه دهد، طبیعی است که 
وضعیت بهتر می شود و بازار لبنیات نیز رونق می گیرد. 

بررسی تعرفه واردات گندم با 
حضور جهانگیری

نای��ب رییس اتاق تهران از بررس��ی تعرفه واردات 
گندم از س��وی مع��اون اول رییس جمهور خبرداد و 
گف��ت: در چن��د روز آینده، در نشس��ت معاون اول 
با حض��ور نمایندگان بخش خصوص��ی، این موضوع 

بررسی می شود. 
به گ��زارش مهر، مهدی جهانگی��ری در پنجمین 
جلسه کمیسیون کشاورزی اتاق بازرگانی و صنایع و 
معادن تهران گفت: به منظور بررسی تبعات افزایش 
150 تومانی تعرفه واردات گندم که با انتقاد گسترده 
تولیدکنندگان و تش��کل های مختلف صنایع غذایی 
کش��ور روبه رو اس��ت، هفته آینده جلسه ای در این 
خصوص با حضور مع��اون اول رییس جمهور برگزار 

خواهد شد. 
کمیس��یون  ریی��س  زرگ��ران،  کاوه  همچنی��ن 
کش��اورزی اتاق تهران با اش��اره ب��ه توانمندی های 
صنعت غذا در کشور به مشکلات این بخش از جمله 
اجرای س��لیقه ای قان��ون مالیات ب��ر ارزش افزوده، 
قیمت گذاری دس��توری و نظام تعرفه گذاری، گفت: 
در ص��ورت توجه بیش��تر به صنایع غذایی کش��ور، 
امکان رش��د هر چه بیش��تر صادرات و تامین کامل 

امنیت غذایی کاملا در دسترس خواهد بود. 
وی با اش��اره به افزایش 150 تومانی تعرفه واردات 
هر کیلو گندم که مدتی اس��ت به گمرکات کش��ور 
ابلاغ ش��ده اس��ت، اف��زود: این تصمیم ک��ه به نظر 
می رسد در جهت افزایش حمایت از کشاورزان اتخاذ 
شده اس��ت، برخی از صنایع و واحدهای تولیدی را 
در شرایط نابس��امانی قرار می دهد، به همین دلیل، 
بهتر اس��ت سیاس��ت های حمایتی از قیمت گذاری 
جداسازی شود تا شاهد بروز دوگانگی در تصمیم ها 

نباشیم. 
در ادامه این نشس��ت رؤسای تشکل های مختلف 
صنایع غذای��ی و تولیدکنندگان عرصه غذا از جمله 
تولیدکنندگان حوزه آرد، نشاس��ته و گلوکز با انتقاد 
از تصمی��م افزایش تعرفه واردات گندم اعلام کردند 
در ص��ورت ادامه اج��رای این تصمی��م صدها واحد 
تولیدی در کش��ور تعطیل خواهد شد و هزاران نفر 
ش��غل های خود را از دس��ت خواهند داد و از هیات 
رییس��ه اتاق تهران و رییس کمیس��یون کشاورزی 
مجلس ش��ورای اسلامی خواستار بررسی مجدد این 
بخش��نامه با در نظر گرفتن وضعیت تولیدکنندگان 

بخش صنایع غذایی شدند. 
به گفته دبیران مختلف انجمن های صنایع غذایی 
کش��ور، برای حمایت از کش��اورزان و تقویت تولید 
گندم در کشور راه های گوناگون دیگری وجود دارد 
که براس��اس آن، لازم نیس��ت دولت تعرفه واردات 

گندم را افزایش دهد. 

بازار داغ ماهی های چینی و کره ای 
در ایران

پرطرفدارتری��ن ماهی های وارداتی در ایران ماهی 
لیستائو و تیلاپیاست که به طور متوسط به ترتیب با 
قیم��ت کیلویی 6هزار و حدود 14 هزار تومان از کره 

و چین به کشور وارد می شود. 
به گزارش ایسنا، در سه ماه اول سال جاری کمتر 
از 10 ه��زار تن ماهی لیس��تائو و 2ه��زار تن ماهی 
تیلاپیا وارد کش��ور شده اس��ت و علاوه بر آن لیست 
اق��لام وارداتی گمرک نش��ان می دهد که انواع دیگر 
ماهی از جمله سالمو، هیک، قزل آلا، تن و کاد نیز از 

هشت کشور وارد شده است. 
آمارهای گمرک حاکی از آن اس��ت که طی دوماه 
نخس��ت س��ال جاری کمت��ر از 10 هزار ت��ن ماهی 
لیس��تائو یا بونیت با ارزش حدود 20 میلیون دلار به 
کشور وارد شده  اس��ت. بزرگ ترین صادر کننده این 
ماه��ی به ایران نیز جمهوری کره اس��ت که در این 
مدت نزدیک به 5 هزار تن ماهی لیس��تائو را به ایران 

صادر کرده  است. 
پس از آن به ترتیب هند و چین بیشترین صادرات 
لیس��تائو را به ایران دارند. قیم��ت گمرکی هر کیلو 
ماهی لیستائوی وارداتی حدود دو دلار یعنی تقریبا 
معادل 6هزار تومان اس��ت. البته لیس��تائو به جز این 
سه کشور از امارات، اندونزی، ترکیه، نیوزیلند و هند 

نیز به کشور وارد می شود. 
دومی��ن ماهی پرطرف��دار وارداتی در ب��ازار ایران 
تیلاپیاست که در فصل اول سال جاری حدود 2هزار 
تن از آن با ارزش بیش از 8/5میلیون دلار به کشور 

وارد شده است. 
فهرست واردات گمرک در فصل بهار نشان می دهد 
بزرگ ترین فروش��نده تیلاپیا به ایران چین است که 
بی��ش از هزار تن یعنی حدود نیم��ی از تیلاپیاهای 

وارداتی از این کشور خریداری شده است. 
ع��لاوه بر چین، ایران از امارات نیز حدود 500 تن 
تیلاپیا را در س��ه ماه اول سال جاری خریداری کرده  
اس��ت. قیمت هر کیلو از این ماهی در گمرک حدود 

4/5 دلار یعنی نزدیک به 13 هزار تومان است. 
ام��ا آماره��ای گمرک��ی نش��ان می ده��د تیلاپیا 
گران تری��ن ماهی وارداتی ایران نیس��ت بلکه ماهی 
ق��زل آلای اقیان��وس اطل��س و دان��وب گران ترین 
ماهی های��ی هس��تند که به کش��ور وارد می ش��وند. 
قیم��ت هر کیل��و از این ماهی که از کش��ور نروژ در 
این سه ماه وارد ایران شده است حدود 10 دلار یعنی 
نزدیک به 28 هزار تومان اس��ت و در این مدت 2تن 
از آن ب��ا ارزش مجموعا 23 هزار دلار به کش��ور وارد 

شده است. 
پ��س از آن ماه��ی آزاد اطلس و دان��وب با قیمت 
بی��ش از 6 دلار، نزدی��ک ب��ه 18 ه��زار توم��ان از 
کش��ورهای امارات، نروژ، نیوزیلن��د و هند به عنوان 

گران ترین ماهی وارداتی به کشور وارد می شود. 
ع��لاوه بر اینها ایران در س��ه ماه اول س��ال جاری 
ماهی ه��ای هی��ک و کاد را نیز از هن��د، نیوزیلند و 

امارات خریداری و وارد کرده  است. 

کشت خبـــر

وزارت جهاد کشاورزی با تاکید 
بر اینکه واردات شکر بیش از نیاز 
ممنوع اس��ت، اع��لام کرد: دولت 
در راس��تای تنظیم بازار و جبران 
فاصل��ه بین تولی��د و نیاز داخلی 
اقدام به تامین کس��ری ش��کر از 
طریق واردات کرده و این موضوع 
ب��ه هیچ وجه نافی سیاس��ت های 
اصول��ی این وزارتخانه در حمایت 

از تولید داخلی نیست. 
در پی انتشار مطالبی در زمینه 
»تداوم واردات ش��کر« در برخی 
رس��انه ها، مرکز رواب��ط عمومی 
جه��اد  وزارت  اطلاع رس��انی  و 
کش��اورزی توضیحاتی را منتشر 
ک��رد که متن ای��ن توضیحات به 

شرح زیر است: 
از زم��ان آغ��از ب��ه کار دول��ت 
یازده��م، ح��ل مس��ائل بخ��ش 
کش��اورزی و حمای��ت از تولی��د 
اولوی��ت  در  هم��واره  داخل��ی 
برنامه های این دولت قرار داش��ته 
است. در این راستا تعیین و اعلام 
به موقع و منصفانه خرید تضمینی 
محصولات اساس��ی در نخستین 
روزهای اس��تقرار و اهتمام برای 
تامین نهاده های کشاورزی، نشان 
از تصمیم مدبرانه دولت داش��ت 
و موجب ش��کل گیری بارقه های 
امی��د در دل کش��اورزان ش��د. 
در نتیج��ه تدابی��ر دول��ت، تولید 
داخل��ی ک��ه در چن��گال واردات 
بی رویه ان��واع محصولات به ویژه 
کش��اورزی گرفت��ار و زمین گیر 
ش��ده بود، امکان رشد و بالندگی 

پیدا کرد. 
در ادام��ه این توضیحات آمده 
اس��ت: در همی��ن راس��تا دولت 
یازده��م با اتخاذ تدابیر مناس��ب 
نس��بت ب��ه تعیی��ن قیمت های 
منصفان��ه برای خری��د تضمینی 
محص��ولات کش��اورزی از جمله 
چغندرقن��د اقدام ک��رد و قیمت 
خری��د تضمین��ی ای��ن محصول 
اساس��ی را از 1350 ری��ال ب��ه 
ازای هر کیلوگرم در س��ال زراعی 
1392-1391 با 56 درصد رشد 
ب��ه 2100 ریال در س��ال زراعی 
1393-1392 رس��اند. همچنین 
برای س��ال زراعی 1393-1394 
این قیمت را با 29درصد افزایش 
2700ری��ال تعیی��ن کرد که این 
اق��دام دول��ت موج��ب اش��تیاق 
کشاورزان به تولید و تامین یکی 
از محصولات اساسی کشور شد. 

ای��ن گ��زارش می افزاید: علاوه 
ب��ر ای��ن، تامی��ن به موق��ع دیگر 
نهاده های کشاورزی )اعم از کود، 
بذر مناسب، توسعه مکانیزاسیون 
و...( اعلام ممنوعیت واردات شکر 
از س��وی وزیر جهاد کشاورزی به 
منظ��ور حمای��ت از تولید داخل 
و اج��رای قان��ون تمرکز وظایف 
کش��اورزی در فروردی��ن ماه 93 
و همچنین حاکم ش��دن آرامش 
و امی��د در فض��ای جامعه نیز بر 
هم��ت کش��اورزان تاثی��ر مثبت 
گذاش��ت و باعث ش��د کش��ور به 
رکورد بی س��ابقه ی��ک میلیون و 
350ه��زار ت��ن در زمین��ه تولید 

شکر دست یابد. 
در ادامه این گزارش آمده است: 
این موارد موجب شد واردات یک 
میلیون و 579 هزارتنی شکر )به 
در  دلار(  میلی��ون   832 ارزش 

س��ال 92 با کاهش 48 درصدی 
به میزان 822هزار تن )به ارزش 
377میلی��ون دلار( در س��ال 93 
کاهش یابد. اگرچه این میزان نیز 
به رغ��م اعلام ممنوعیت واردات و 
از طریق ثبت س��فارش های قبلی 

صورت گرفته است. 
در ادامه آمده اس��ت: دولت در 
راس��تای تنظی��م ب��ازار داخلی و 
جب��ران فاصله بی��ن تولید حدود 
ی��ک میلی��ون و 350 ه��زار تنی 
ش��کر در داخ��ل کش��ور و نی��از 
تن��ی  2میلی��ون و 200 ه��زار 
مصرف کش��ور )مصرف مستقیم 
مردم و صنایع( تامین کس��ری را 
از طریق واردات و ذخیره س��ازی 
این کالای اساسی دنبال می کند 
و در این راس��تا شرکت بازرگانی 
دولتی ایران، تمهیدات لازم برای 
واردات و ذخیره س��ازی300 هزار 

تن ش��کر را در دس��تور کار دارد 
و ای��ن می��زان واردات ک��ه برای 
تامین نیاز مردم صورت می گیرد 
به هیچ وجه نافی سیاست اصولی 
وزارت جهاد کشاورزی در حمایت 

از تولید داخلی نیست. 
اع��لام ممنوعیت های قبلی نیز 
به خاطر واردات بی رویه و بیش از 
نیاز کشور در سال های گذشته که 
موجب انباشت و اشباع بازار شده 
بود، صورت گرفته و بر این اساس، 
واردات ش��کر بیش از نیاز کشور 
همچنان ممنوع است. ضمن آنکه 
ب��ا هدف حفظ تولید و اش��تغال 
صنعت قند و شکر کشور، تدابیری 
اتخاذ شده است تا بخش صنعت 
نی��ز در مقاطع��ی که ب��ه تولید و 
بازار داخلی آس��یبی وارد نش��ود، 
نس��بت به واردات مقداری ش��کر 
خ��ام به منظ��ور تصفیه، فرآوری 
و ص��ادرات مج��دد آن به س��ایر 

کشورها اقدام کند. 
در پایان این گزارش آمده است: 
وزارت جهاد کشاورزی، حمایت از 
تولید داخل و مدیریت هوش��مند 
تامی��ن  راس��تای  در  واردات 
نی��از و آرام��ش ب��ازار را از جمله 
ماموریت های اصلی خود قلمداد 
می کن��د و در راس��تای اج��را و 
تحقق اهداف سیاس��ت های کلی 
نظام در حمایت از تولید ملی، کار 
و سرمایه ایرانی و اقتصاد مقاومتی 
در سال همدلی و همزبانی دولت 
و ملت از هیچ کوشش��ی فروگذار 

نمی کند. 

واردات شکر مغایر سیاست های حمایت از تولید نیست

وحید زندی فخر

بـــازار



حدود دو هفته پس از توافق هس��ته ای ایران و گروه 
1+5، »فدری��کا موگرینی« روز س��ه ش��نبه به عنوان 
عالی تری��ن مق��ام اتحادیه اروپا به تهران آمده اس��ت. 
افزای��ش حض��ور مقام ه��ای اروپای��ی در ته��ران طی 
روزهای گذش��ته و آینده نش��ان از آن دارد که ایران 
و اروپ��ا صفحه ای ت��ازه در روابط خود گش��وده اند. او 
همچنین پیش از ورودش به ایران با انتشار یادداشتی 
در نش��ریه گاردین با اشاره به مذاکرات هسته ای ایران 
و گ��روه 1+5 تاکی��د کرد: گرچه س��ال ها مذاکرات به 
پایان رس��یده اس��ت، اما کار مش��ترک ما قطعا پایان 
نیافته اس��ت. موگرینی در این یادداش��ت نوش��ته که 
»نلس��ون ماندلا گفته اس��ت تا زمانی که کاری انجام 
نش��ده، همیشه دش��وار به نظر می رسد. حصول توافق 
هس��ته ای در 14 ج��ولای در وین مص��داق این حرف 
نلس��ون ماندلا بود. این توافقنامه پس از چندین دهه 
تن��ش و بی اعتمادی، 12 س��ال امید و ترس و 22 ماه 
مذاکرات فشرده، دشوار، بسیار فنی و سیاسی، بالاخره 

حاصل ش��د. آیا این اتفاق صفح��ه جدیدی در روابط 
ایران با سایر کشورهای جهان خواهد گشود. مفسران 
در ای��ن خصوص اختلاف نظ��ر دارند و بحث ها در این 
باره هنوز داغ اس��ت. . . تصاوی��ر دلگرم کننده جوانان 
ایران که در خیابان ها با ش��نیدن خبر توافق ش��ادی 
کردند، به ما امیدواری می دهد. ما شاهد فوران شادی 
م��ردم ایران بودیم ک��ه با انتظار ب��رای آینده ای بهتر 
هم��راه بود. این تصاویر این نکت��ه را یادآوری می کند 
ک��ه ای��ن توافقنامه س��رمایه گذاری برای نس��ل هایی 
اس��ت که برای آینده ای متفاوت جش��ن می گیرند. ما 
می دانی��م هنوز نگرانی هایی در منطق��ه و فراتر از آن 
وجود دارد. اما اگر گفت وگوها این قدر طول کش��ید و 
اگر گفت وگوها این قدر دش��وار بود، دقیقا به این علت 
بود که ما می خواس��تیم توافقی قوی و محکم به دست 
آوری��م، توافقی ک��ه می تواند در برابر هرگونه س��وال 
و انتق��ادی مقاوم��ت کند و در طول زم��ان نیز پایدار 
بماند... خاورمیانه در هرج و مرج اس��ت. فرقه گرایی رو 

به رشد است. لازم اس��ت فرآیند های سیاسی را برای 
پایان دادن به جنگ ها دوباره ش��روع کنیم. لازم است 
همه قدرت ه��ای منطقه را دور میز مذاکره بازگردانیم 
و خونریزی ها و کش��تارها را متوق��ف کنیم. همکاری 
می��ان ایران و همس��ایگانش و کل جامع��ه بین المللی 
می تواند امکان��ات و فرصت های بی س��ابقه ای را برای 
صلح در منطقه به ویژه در س��وریه، یمن و عراق فراهم 
کند. شکاکان استدلال خواهند کرد که این کار بسیار 
غیرمحتم��ل یا غیرممکن اس��ت. اف��راد بدبین درباره 
خط��رات آن هش��دار خواهند داد. مذاک��رات در وین 
نش��ان داد تا زمانی که اراده سیاس��ی ب��رای غلبه بر 
مش��کلات وجود دارد، هیچ مشکل و معمایی غیرقابل 
حل نیس��ت. س��فر به ایران انتخابی روش��ن برای من 
اس��ت. گرچه سال ها مذاکرات به پایان رسیده، اما کار 
مش��ترک ما قطعا پایان نیافته است. در واقع تا زمانی 
که کاری انجام نش��ده باشد، همیشه غیرممکن به نظر 

می رسد.« 

در جلس��ه روز سه ش��نبه مجلس برخی 
نماین��دگان مجل��س، با انتق��اد از ترجمه 
متن توافق هس��ته ای، از هیات رییس��ه و 
ش��خص رییس مجلس ب��ه خاطر حمایت 
از مذاکره کنن��دگان انتق��اد کردند. اگرچه 
س��خنان آنها از تریبون مجلس منتشر شد 
ابوترابی فرد  اما حجت الاسلام محمدحسن 
ک��ه ریاس��ت جلس��ه را بر عهده داش��ت، 
ب��رای آنکه جل��وی تش��نج در مجلس را 
بگی��رد، ب��ه منتق��دان نماین��دگان اجازه 
تذک��ر دادن متقابل ن��داد، به همین دلیل 
نیز محمدرضا تابش نس��بت ب��ه مدیریت 
وی انتق��اد ک��رد و گف��ت: ارائ��ه تذکر در 
پای��ان جلس��ه علن��ی و ن��ه در زمانی که 
 بح��ث در جلس��ه جری��ان داش��ته مث��ل 
»نون بیات ش��ده« اس��ت. تابش ادامه داد: 
برخ��ی دوس��تان علی��ه توافق هس��ته ای 
شمشیرش��ان را از رو بسته اند، درحالی که 

م��ردم به نتایج مذاکرات امیدوار هس��تند. 
ای��ن آقایان در هرجلس��ه اج��ازه می یابند 
مکنونات قلبی خود را بی محابا اعلام کنند. 
رییس جلسه می تواند با تذکر، نطق آنها را 
قطع کند. ام��ا او پس از اظهارات دو نفر از 
نماینده ه��ا توضیحاتی داد که دیگر به درد 
نمی خ��ورد! او با بیان اینک��ه »این افراد در 
اقلیتن��د که می خواهند تواف��ق را منکوب 
کنند« ادامه داد: هر صدایی که به تضعیف 
روحیه مردم بینجامد و وحدت را مخدوش 
کند، محکوم اس��ت. اما متاس��فانه رییس 
جلس��ه حتی اجازه نداد که نماینده ای که 

مورد اهانت قرار گرفته بود، پاسخ دهد. 
پ��س از این عل��ی لاریجانی، ریاس��ت 
مجلس را خود عهده دار ش��د و در پاس��خ 
به این انتقاد ضمن اش��اره ب��ه اینکه این 
حس��ن جامعه ماس��ت که همه با دغدغه 
و حس��اس هس��تند و می خواهند موضوع 

توافق را بررس��ی کنند گفت: اما به گفته 
رهبری این نباید منجر به انش��قاق شود و 

باید اظهارنظر با رعایت احترام باشد. 
رییس مجل��س در واکنش ب��ه انتقادات 
برخی نمایندگان منتقد توافق از اینکه چرا 
متن توافق با تاخیر به مجلس ارائه شد، هم 
گفت: ما اصرار کردیم در اس��رع وقت وزیر 
بیاید و توضیح دهد. ایش��ان هم آمد و متن 
تواف��ق را آورد در حالی که هنوز کاملا متن 
منقح نش��ده بود. ما به آنه��ا گفتیم متن را 
دقی��ق کنید و بعد بیاورید که دیروز آوردند 
و گفتم برای نمایندگان تکثیر و توزیع شود. 
لاریجانی با اش��اره به اینکه حرف هایی در 
صحن مجلس علیه او زده می شود، ادامه داد: 
من ایرادی نمی بینم ک��ه آقای کوچک زاده 
بیای��د و حرفش را بزن��د. ولی نمی فهمم به 
گفته ایشان چه کسی سلطنت طلبانه در این 
زمینه رفتار کرده اس��ت؟ برخی گفته بودند 

که لاریجانی نمی گذارد مس��ائل هس��ته ای 
در مجل��س مطرح ش��ود، چ��ون روحانی و 
هاشمی، لاریجانی را رییس مجلس کرده اند، 
آخر این چه حرفی اس��ت؟ رییس مجلس با 
رأی نمایندگان، رییس می شود. آیا این مدل 
ح��رف زدن، توهین به مجلس نیس��ت؟ یا 
اینکه برخی گفته بودند »سگ احمدی نژاد 
و مشایی به اینها شرف دارد!« من همین جا 
یکبار دیگر شهادتین می گویم »اشهد ان لااله 
الا الله و اشهد ان محمدا رسول الله«. چطور 
ممکن است سگ کسی شرف داشته باشد به 

کسی که شهادتین گفته و مسلمان است؟ 
او ب��ا تاکید بر اینکه خ��ود را موظف به 
حمای��ت از آن چیزی می دان��د که باعث 
شرف مجلس می شود، گفت: خواهشم این 
است که در بررسی مسئله مهم و اساسی 
مذاکرات هسته ای، شکاف در کشور ایجاد 

نشود و اخلاقی عمل شود. 

فضای صحن علنی مجلس متشنج شد

لاریجانی به منتقدان پاسخ داد

تخت روانچی در گفت وگو با دیلی تلگراف: 
سفارت های ایران و انگلیس به زودی در دو کشور بازگشایی می شوند

مجید تخت روانچ��ی، معاون وزیر ام��ور خارجه ایران 
در گفت وگ��و ب��ا روزنامه دیلی تلگراف گف��ت: اگر توافق 
هسته ای با موفقیت اجرا شود ایران و آمریکا فرصت هایی 
برای همکاری در زمینه  مقابله با تروریسم خواهند داشت. 
این معاون وزیر امور خارجه کشورمان در ادامه به بررسی 
چگونگی نزدیکی روابط ایران و آمریکا پس از حصول توافق 
هس��ته ای پرداخت و تاکید کرد: هنوز ب��رای ارزیابی اینکه 
مقابله با تروریس��م می تواند زمین��ه ای برای همکاری میان 
تهران و واشنگتن باشد بسیار زود است اما این امر می تواند 
ح��وزه ای برای همکاری های آینده باش��د. تخت روانچی به 
موضوع بازگشایی سفارت لندن در تهران اشاره کرد و گفت: 
هیچ مسئله  جدی سر راه بازگشایی سفارت انگلیس وجود 
ندارد و روابط عادی میان دو کش��ور زودتر از آنچه مقامات 

انگلیس پیش بینی کرده اند می تواند از سر گرفته شود. 
نابه هنگام اس��ت که بخواهیم درباره  احتمال همکاری 
ای��ران و آمریکا در مس��ائل منطق��ه ای پیش بینی انجام 
دهیم. ابتدا باید ببینیم که این کودک )توافق هس��ته ای( 
چگون��ه بزرگ می ش��ود. اگر همه چی��ز در اجرای توافق 

خوب پی��ش رود فکر می کنم فرصت هایی وجود داش��ته 
باشد، من اکنون نمی توانم بگویم که ایران در چه سطحی 
می تواند با غرب همکاری کند. اکنون اولویت این است که 
اطمینان حاصل کنیم، این توافق به خوبی مورد حمایت 
و پشتیبانی قرار گرفته و محافظت می شود. اگر این رویه 
به درس��تی اجرا ش��ود و این اعتم��اد لازم در طول زمان 
ایجاد ش��ود، فرصت هایی وجود خواهد داش��ت که پیش 
از هر چیز مسئله مقابله با تروریسم و افراطی گری است. 
تروریس��م مسئله ای نیس��ت که تنها مختص یک منطقه 
یا مربوط به تنها یک کش��ور باش��د. بنابراین فرصت هایی 
وجود دارد که می تواند بین ایران و دیگران در آینده مورد 

بررسی قرار گیرد و حل شود. 
روانچی در واکنش به اظه��ارات اخیر باراک اوباما رییس 
جه��ور آمریکا مبنی ب��ر اینکه واش��نگتن همچنان گزینه 
نظامی علیه ایران یا بازگشت تحریم ها را حفظ کرده است، 
به تلگراف گف��ت: ما متوجهیم که اظه��ارات اوباما مصرف 
داخلی دارد. صحبت از زور یک تهدید تو خالی است و هیچ 
مش��کلی را حل نمی کند اما ما می دانیم که آنها در خانه با 

مشکلاتی روبه رو شده اند و باید به نگرانی های کنگره پاسخ 
دهند. ایرانی ها می دانند که این موضوعات چیزی نیست که 
بخواهن��د درباره اش نگران باش��ند. یک تاریخچه تلخ میان 
تهران و واشنگتن وجود دارد. همان طور که گفتم این توافق 
می تواند اساسی برای تعاملات آینده احتمالی میان دو طرف 
باشد. روانچی همچنین درباره  بازگشایی سفارت لندن در 
تهران و بالعکس که در سال 2011 بسته شده بود، گفت: 
هر دو سفارت به زودی بازگشایی خواهند شد. اگرچه یک 
س��ری مس��ائل وجود دارد که باید حل ش��وند که از نظر 
من مسائل س��ختی نیس��تند. ما به طور رسمی مشخص 
نکرده ای��م که روز دقیق آن چه زمانی باید باش��د اما فکر 

نمی کنم که مسئله مهمی باشد. 
به نوش��ته روزنامه تلگ��راف، فیلیپ هامون��د وزیر امور 
خارجه انگلیس نیز هفته گذش��ته گفت که سفارت لندن 
در تهران احتمالا در ماه دس��امبر بازگش��ایی می ش��ود. 
مع��اون وزیر امور خارجه ایران در پاس��خ به این مس��ئله 
گفت که بازگش��ایی س��فارت حتی می تواند زودتر از این 

انجام شود، چون اصلا مسئله ای جدی نیست. 

موگرینی به تهران رسید

موگرینی در یادداشت گاردین نوشت:
ما شاهد فوران شادی مردم ایران بودیم

سیدحس��ن نصرالله، دبی��رکل حزب الله لبن��ان با ایراد 
س��خنرانی در کنفرانس اتحادیه جهان��ی علمای مقاومت 
در بیروت بار دیگر بر مس��ئله فلس��طین به عنوان پرونده 
مح��وری و اولویت اصلی اع��راب و مقاوم��ت تاکید کرد. 
به گ��زارش المنار لبنان، این کنفران��س با حضور علمای 
اس��لام، اندیشمندان و مقامات سیاس��ی از سراسر جهان 
تحت عنوان »همه برای فلسطین متحد هستیم- اسراییل 

رو به نابودی است« در بیروت برگزار شده است. 
دبیرکل حزب الله لبنان گفت: از خداوند متعال می خواهیم 
م��ا را در ای��ن کنفرانس و در هر زم��ان و مکانی برای انجام 
تکالیف و مسئولیت های مان به ویژه درباره مسئله فلسطین که 
امروز برای آن در اینجا جمع شده و برایش می جنگیم یاری 
کند؛ قضیه ای که حقانیت آن کاملا واضح و بدون شبهه است. 
زمانی که از مسئله فلسطین حرف زده و برایش می جنگیم 
در حقیقت از مسئله ای صحبت می کنیم که در آن وضوحی 
شرعی، انسانی و اخلاقی وجود دارد. هیچ مسئله ای در جهان 
امروز نیس��ت که تا این حد حقانیت داشته باشد. امروز ما با 

مس��ائل زیادی در جهان رو  به رو هستیم و در برخی مکان ها 
حق و باطل با هم درآمیخته اس��ت اما مس��ئله فلسطین از 
این مسائل جدا است و حقانیت، ویژگی بارز مسئله فلسطین 
است. زمانی که می خواهیم کشوری یا شخصیت و حزبی را 
مورد ارزیابی قرار دهیم باید یکی از معیارهای ما مواضع آن 
کشور، شخصیت یا حزب و عملکردشان درباره فلسطین باشد 
و فلسطین باید در رأس معیارهای ما برای ارزیابی اشخاص، 
دولت ها و جریان ها و احزاب باشد. ما پیش از اقدام اسراییل 
برای اشغال فلسطین گفته بودیم که این گروه صهیونیست 
است و شکی نیست که اسراییل در حقیقت در رأس جنگ ما 
در منطقه است. آنچه می خواهم در ابتدا و به عنوان مهم ترین 
مس��ئله به آن تاکید کنم وظیفه همه م��ا رویارویی با طرح 
صهیونیستی در تمامی ابعاد و اشکال آن است که مهم ترینش 

و در حقیقت رأس آن اسراییل در فلسطین است. 
دبیرکل حزب الله لبنان همچنی��ن هدف از رویارویی با 
اس��راییل را براندازی طرح صهیونیس��تی و پایان دادن به 

آن در منطقه دانست. 

نصرالله: هدف براندازی طرح صهیونیسم است

  اردوغان رییس جمهور ترکیه اعلام 
کرد که ارتش این کشور عملیات علیه 
گروه تروریس�تی داعش و پ ک ک را 

ادامه خواهد داد. 
  دیده بان حقوق بش�ر در گزارش�ی 
نوش�ت ک�ه حم�لات ائت�لاف )تحت 
رهبری عربس�تان( به بندر المخا در 

دادگاهی در لیبی پسر معمر قذافی و چند متهم دیگر نظام سابق این کشور را یمن جنایت جنگی آشکار است. 
به اعدام با شلیک گلوله محکوم کرد

تیتر اخبار

حس��ن هاشمی، وزیر بهداشت با اش��اره به نامه ارسالی 
به رییس قوه قضاییه در خصوص استیفای حقوق تضییع 
شده پزشک جراح بیمارستان ممسنی، گفت: در دستگاه 
قضای��ی هم گاهی س��لیقه ای عمل می ش��ود و اتفاقی که 
ب��رای همکارمان در حین ارائه خدمت رخ داده بود نیز در 
نتیجه برخورد سلیقه ای بوده است. هاشمی با قدردانی از 
نگاه ویژه رییس قوه قضاییه در رسیدگی به موارد تضییع 
ش��ده حقوق پزشکان، گفت: ایش��ان خود از این موضوع 
متاثر ش��ده و دستور رسیدگی س��ریع به پرونده را صادر 
کرده اند. اس��تیفای حقوق همکار جراح به قوت خود باقی 
اس��ت و خواسته ما رسیدگی س��ریع به این موضوع بوده 
است. جامعه پزشکی با سلامت مردم مستقیما در ارتباط 

اس��ت و از این رو تع��رض به حقوق پزش��کان تعرض به 
س��لامت مردم و جامعه اس��ت. وزارت بهداشت از حقوق 
جامعه پزش��کی دفاع کرده و اج��ازه تضییع حقوق آنها را 

نمی دهد. 
همچنین وزیر بهداش��ت در گفت وگوی تلفنی با رییس 
ق��وه قضاییه خواه��ان برخورد ج��دی و پیگیری حقوقی 
خاطیان این اقدام ش��د. هاشمی تاکید کرد: مامور خاطی 
ب��ه منظور انجام فرآیند بازپرس��ی از بیم��ار مصدوم وارد 
بیمارس��تان ش��ده و حین ارائه اقدامات درمانی اورژانس 
توس��ط پزش��ک معالج به بیمار، ضمن ممانع��ت از ادامه 
فعالیت پزش��ک برای مداوای بیمار، اقدام به دس��تگیری 

همکار خانم جراح عمومی کرده است.

وزیر بهداشت: اجازه نمی دهم حقوق جامعه پزشکی تضییع شود

  مرتض�ی طلای�ی، نایب رییس ش�ورای 
اس�لامی ش�هر تهران از برخورد ش�رکت 
و همچنی�ن ش�هرداری  فاض�لاب  و  آب 
در  ش�رب  آب  مصرف کنن�دگان  ب�ا 

ساخت و سازها خبر داد. 
 زمین ل�رزه ای ب�ه بزرگ�ی 7.2 ریش�تر 
منطقه پاپوآ شرقی ترین استان اندونزی را 

به لرزه درآورد. 
ش�هناز عباس نیا، رییس گروه خان�واده وزارت رف�اه، از حمایت های اولیه مانند 
س�رپناه، غذا و پوش�اک و درمان برای کودکان کار و خیابان خبر داد و گفت: در 

مرحله ثانویه نیز از بروز مجدد آسیب جلوگیری می شود.

تیتر اخبار

به گزارش هالیوود ریپورتر، فیلم »اس��تیو جابز« ساخته 
دنی بویل روز سوم اکتبردر جشنواره فیلم نیویورک در بخش 
اصلی به نمایش درخواهد آمد. در این فیلم مایکل فاسبندر 
در نقش اس��تیو جابز در کنار کیت وینس��لت، ست روگن، 
جف دانیلز، مایکل اش��تولبرگ و کاترین واترسون به ایفای 
نقش می پردازد. فیلمنامه »اس��تیو جابز« را آرون سورکین 
نوش��ته است. آرون سورکین و اسکات رودین، پیش از این 
هم در سال 2010 با فیلم »شبکه اجتماعی« در جشنواره 
فیلم نیویورک حضور داش��تند. این فیلم که اقتباسی است 
از زندگینامه استیو جابز نوشته والتر ایساکسون، قرار است 

برای ۹ اکتبر آماده اکران شود. تیم تهیه کنندگان این فیلم 
علاوه بر دانی بویل شامل مارک گوردون، گایمون کسیدی 
و کریس��تین کولسون اس��ت. کنت جونز مدیر جشنواره و 
کمیته انتخاب در این باره گفت: این فیلم با همه شنیده ها 
و تصورات شما از فیلم زندگی استیو جابز فرق می کند. این 
فیلم بس��یار دقیق و هنرمندانه ساخته شده و فیلم جذابی 
است. جشنواره فیلم نیویورک در روز 25 سپتامبر با نمایش 
فیلم »پیاده روی« رابرت زمکیس افتتاح می ش��ود و در 11 
اکتبر ب��ا نمایش فیلم »مایل های پی��ش رو« به کارگردانی 

دان چیدل به کار خود خاتمه می دهد. 

نمایش فیلم »استیو جابز« در جشنواره فیلم نیویورک

 بیس�ت و چهارمین جش�نواره »مونته 
ویدئ�و« در کش�ور اروگوئ�ه پذی�رای دو 
انیمیش�ن »بچه های کویر« و »مترس�ک 
تنها« از تولیدات س�ازمان صدا و سیمای 

ایران شد. 
 الیزاب�ت بنکس و دی�ان کروگر به جمع 
هی�ات داوران بخش اصلی هفتاد و دومین 

ب�ه گفته حامد زحمتکش، کارگردان نمای�ش »بخت خفته«، امکان همکاری جشنواره فیلم ونیز پیوستند. 
صداپیشگان انیمیشن »شکرستان« با این نمایش وجود دارد

تیتر اخبار

آرسن ونگر، سرمربی فرانسوی آرسنال پیش تر گفته بود 
توپچی ها برای قهرمانی به چند سال زمان نیاز دارند. ژوزه 
مورینیو در س��ال 15-2014 با چلسی به عنوان قهرمانی 
رقابت های لیگ برتر دس��ت پیدا کرد. او می گوید: ارزیابی 
آرسن ونگر درست نیس��ت. چلسی و آرسنال هفته آینده 

در دیدار جام خیریه به مصاف هم خواهند رفت. 
مورینیو گفت: اگر به میزان هزینه های این باشگاه در دو، 
سه سال گذشته نگاه کنید، شگفت زده خواهید شد. یک 
ماش��ین حساب بردارید. این یکی از ساده ترین کارهاست. 
این کار باعث می شود جایی برای شایعه سازی باقی نماند. 
چنانچه بخواهید صادقانه، معترضانه یا خوش��بینانه رفتار 
کنید، این س��اده ترین کار برای ی��ک مربی یا روزنامه نگار 

است. آنها یک دروازه بان فوق العاده خریده اند و این جایی 
است که برای تیم آنها بسیار اهمیت دارد. اگر شما مبلغی 
که آرس��نالی ها صرف خرید اوزیل، آلکس��یس سانچس، 
کالوم چمبر و متیو دبوش��ی کرده اند را با هم جمع کنید 

دچار شگفتی می شوید. 
چلسی فصل گذشته در حالی به عنوان قهرمانی رسیدکه 
12 امتیاز از آرس��نال بالاتر بود درحالی که آرسنال پس از 
سال ها موفق شد در رقابت های جام حذفی قهرمان شود. 
مورینیو درخصوص ش��رایط قهرمان��ی تیم های لیگ برتر 
در فصل جدید گفت: همه انتظار دارند قهرمان ش��وند اما 
م��ا پنج تیم مدعی داریم و یکی در نهایت قهرمان خواهد 
شد. یکی هم به لیگ اروپا می رود. این یک واقعیت است. 

مورینیو پاسخ آرسن ونگر را داد

 محمدرض�ا بدیعی فر، رییس ش�ورای 
شهر انزلی اعلام کرد: پس از عمل نکردن 
باشگاه ملوان به تعهداتش، هیات مدیره 
باش�گاه رضایت امیر قلعه نوی�ی را برای 
ادامه همکاری ب�ا ملوان جلب کرد و این 

مربی مطمئنا در انزلی می ماند. 
 س�پهر حی�دری، بازیک�ن پیش�ین 
تیم های فوتبال پرس�پولیس، ذوب آهن 
اصفهان و مس کرم�ان از دنیای فوتبال 

خداحافظی کرد. 

دیوید باس�ت، بازیکن پیش�ین تیم فوتب�ال کاونتری س�یتی از عکس پای 
راست خود که 2۰ سال قبل هنگام بازی با منچستریونایتد دچار شکستگی 

وحشتناک شد، پرده برداری کرده است

تیتر اخبار
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تبلیغ محصولات آرایشی با 
راه اندازی ایستگاه رادیویی زیر آب

یك ش��ركت تولیدكننده محصولات آرایش��ی 
پوس��ت و مو به نام » Neutrogena « تصمیم 
گرفته است تا برای تبلیغ كرم ضد آفتاب خود به 
ش��كلی خلاقانه و جالب، یك ایستگاه رادیویی در 

دریا راه اندازی كند. 
Neutrogena  به منظور تجدیدنظر عاشقان 
س��احل در سان خوان، بزرگ ترین شهر و پایتخت 
پورتوریكو تصمیم گرفته اس��ت تا نگرش خود را 
تغییر دهد. به همین دلیل مدیران این شركت در 
پی كش��ف راهی بودند تا با حال و هوای تابستان 
كاملا همخوانی داش��ته باش��د. آنها ب��ا همكاری 
آژان��س تبلیغات��ی DDB آمری��كای لاتین یك 
ایس��تگاه رادیویی دریایی را تاس��یس كردند كه 

صدای آن را فقط می توان زیر آب شنید. 
 »Neutrogena Wet Skin «كرم ض��د آفتاب
ش��ما را در مقابل نور خورشید، چه درون آب، چه 
بی��رون از آب، محافظت می كن��د. بنابراین به جز 
گروه تبلیغ كنندگان كه نمونه های رایگان محصول 
را در س��احل به مردم می دادند، كارمندان شركت 
Neutrogena تصمیم گرفتند تبلیغ برند را یك 
گام جلوتر ببرند و دوس��تداران س��احل را به لذت 
بردن از تجربه بودن زیر آب، این بار بیش از پیش 

با موسیقی محبوب شان تشویق كنند. 
ایس��تگاه رادیویی در دریا با مش��اركت ایستگاه 
رادیوی��ی »La X «، ب��ا كمك ش��ركت آمریكایی 
نرم افزاری »GoPro« امكان ضبط واقعی صدا زیر 
آب را به وجود می آورد. صدای این ایستگاه رادیویی 
را فقط زیر آب می توانستید بشنوید. ایستگاه فوق 
ب��ا اس��پیكر » Oceanears « كار می ك��رد. این 
اس��پیكر همچنین توس��ط زیست شناسان دریایی 
هن��گام برقراری ارتباط با دلفین ها مورد اس��تفاده 
قرار می گیرد و ثابت می كند كه همیشه راهی برای 

حفظ مهمانی حتی زیر آب نیز هست. 
این ایس��تگاه شامل موسیقی با محتوای تركیبی 
می ش��د كه در كنار آن انتقال پیام برند و آموزش، 
رس��اندن پیام واقعی برند ضمن اطلاع رس��انی به 
مردم درباره محصول ضد آفتاب Neutrogena و 
راه های لذت بردن سالم و بی خطر از نور خورشید 

نیز به چشم می خورد. 
ب��ا توجه به آگهی تبلیغاتی، ه��دف از انجام این 
 Neutrogena   اقدام ابراز ای��ن واقعیت بود كه
همچنان مردم را برابر نور خورشید در آب و بیرون 
  Neutrogena از آن محافظت می كند. از آنجا كه
از ارائه پیش��نهاد برخورداری از حمایت برتر در هر 
لحظه خوشحال است، این مسئله ثابت می كند كه 
شادی و س��رگرمی زیر نور خورش��ید هرگز نباید 

متوقف شود. 

تبلیغ موثر كرم ضد آفتاب

محبوب تری��ن  از  یك��ی  در    Neutrogena  
س��احل های پورتوریكو ضمن نمایش نتایج واقعی 
استفاده از محصول این شركت در زیر نور آفتاب و 
آب، تجربه لذت بردن از هر دو محیط با نمونه های 
رای��گان را افزای��ش داد. ام��ا از هم��ه مهم تر این 
ل��ذت با دعوت ك��ردن از مردم برای پیوس��تن به 
مهمان��ی زیر آب منحصربه فرد كارمندان ش��ركت 

Neutrogena بالا رفت. 
آژانس تبلیغاتی DDB آمریكای لاتین با تكیه 
بر تبلیغات محیطی، میان برند و مصرف كنندگان 
در حال��ی به طور غیر منتظره ارتباط برقرار می كند 
ك��ه هنوز باف��ت و زمین��ه تبلیغ را مدنظ��ر قرار 

می دهد. 
ای��ن اقدام نه تنها ب��ه تبلیغات برن��د بلكه فراتر 
از آن، ب��ه ام��كان كس��ب ی��ك تجرب��ه جالب و 
به یادماندنی معطوف می ش��ود. این تجربه غواصان 
س��احل را چنان ش��اد و ش��گفت زده خواهد كرد 
كه با میل و علاقه اس��تفاده آزمایشی از محصول 
ضد آفت��اب و لذت ب��ردن از مهمانی منحصربه فرد 

را می پذیرند. 
توج��ه  جل��ب  پیرام��ون  محیط��ی  بازاریاب��ی 
مصرف كنندگان، بهبود می��زان محافظت از پیغام 
برند و ایجاد یك تجربه منحصربه فرد بحث می كند 
كه منجر به كس��ب نتایج بهتر در مقایس��ه با یك 
كمپین تبلیغاتی سنتی خواهد شد. امروزه رساندن 
یك پیام به یادماندنی آسان نیست، به همین دلیل 
خلاقی��ت و بازاریاب��ی مبتنی بر م��كان تمایل به 

كسب نتایج موثر تر دارد. 
در مجم��وع بازاریاب��ی چش��مگیر منحصربه فرد 
همیش��ه در برخورد با مصرف كنندگان بهتر نتیجه 
می دهد و برند ها )و آژانس ها( نیز خواس��تار كسب 
چنی��ن موفقیت��ی در پ��ی ارائه محص��ولات خود 

هستند. 
www.creativeguerrillamarketing.com

تبلیغات خلاق
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س��بك غذایی ایرانی��ان تغییر ك��رده و این 
موضوع را به راحتی می توان از تولید محصولات 
تازه ش��ركت های حوزه موادغذایی برداش��ت 
كرد. یكی از این محصولات، س��س پنیر است 
كه ش��ركت بیژن آن را برای نخس��تین بار به 
بازار داخلی روانه كرده  است. این شركت برای 
معرفی این محصول تازه تبلیغات گسترده ای 
را در رس��انه های محیط��ی و آرم آگهی اكران 
كرده اس��ت. برای بررس��ی ابعاد مختلف ورود 
این محصول به ب��ازار و همچنین تبلیغات آن 
سراغ محمد سیار، مشاور بازاریابی و تبلیغات و 
محمد  كسروی ماوی مشاور تبلیغاتی شركت 
مواد غذایی بی��ژن رفته ایم. در ای��ن گزارش، 
سیار سوالاتی را درباره شباهت لوگوی بیژن با 
لوگوی برند بیژن پاكزاد و بسته بندی سس های 
بیژن به بس��ته بندی محصولات دیگر موجود 
در ب��ازار مطرح كرده  كه كس��روی م��اوی به 
نمایندگی از شركت بیژن به آنها پاسخ می دهد. 

چاله ای كه باید با تبلیغات پر شود
محمدس��یار درباره نحوه برخورد مشتریان 
با محصول س��س پنیر و نح��وه تبلیغات اخیر 
ش��ركت مواد غذایی بی��ژن می گوید: صحبت 
از اینكه ذائق��ه ایرانی پذی��رای محصول تازه 
بیژن اس��ت یا نه؛ سخت اس��ت. چون در این 
رابطه باید تحقیق��ات بازاریابی گس��ترده ای 
انجام داد. بیژن در حال حاضر نخستین سس 
تجاری پنی��ر كش��ور را تولید ك��رده و قبل از 
آن هر  آنچ��ه در بازار موجود بوده، دست س��از 
بوده اس��ت و اگ��ر جس��ت وجوی كوچكی در 
اینترنت كنید، بس��یاری از سایت ها طرز تهیه 
انواع س��س پنیر را آم��وزش داده اند. پس این 
شركت با دو گروه مخاطب در تبلیغاتش روبه رو 
است، گروهی كه سس پنیر را امتحان كرده و 
می شناس��ند و گروهی كه این سس را به طور 
كلی نمی شناسد. اگر بیژن گروه اول را مخاطب 
قرار ده��د، تبلیغات ب��ا رویكرد ح��ال حاضر 
می تواند جالب باش��د ولی اگر گروه دوم یعنی 
كس��انی كه س��س پنیر را نمی شناسند، گروه 
هدف بیژن باشند، به نظرم تبلیغات به تنهایی  
برای یافتن مش��تری و ورود ای��ن محصول به 
بازار چاره ساز نیس��ت و بیژن باید راهكارهای 
بازاریابی دیگری را اجرا كند. س��یار می گوید: 
برای لانچ ه��ر محصول به خص��وص در حوزه 
خوراكی ها به نظرم فعالیت های روابط عمومی 
)PR( از اهمیت بالایی برخوردار اس��ت. برای 
مثال معرفی محصول تازه از طریق برنامه های 
آشپزی معروف تاثیرگذار است یعنی اول باید 
چاله نی��از محصول تازه در بازار كنده ش��ود و 
بعد از آن بیژن با تبلیغ��ات این چاله را پر كند 
و خود را به عنوان نخستین تولیدكننده سس 
پنیر تجاری معرفی كن��د. بیژن اگر در این باره 
درس��ت عمل كند می تواند محصول تازه خود 
را به عنوان یك طعم اس��تاندارد سس پنیر در 
این حوزه در ایران جا بیندازد، یعنی پس از این 
مشتریان سس پنیرهای دیگر را با سس پنیر 
بیژن مقایس��ه كنند. حتی این شركت باید به 
مشتریان شیوه استفاده این سس را نیز آموزش 
دهد. اگر برندها نخس��تین باشند و همراه این 
نخستین یك كمپین درس��ت 360 درجه نه 
صرفا تبلیغات اجرا كنند، می توانند ادعا كنند 
كه رقبا از طعم آنها كپ��ی كرده اند. اتفاقی كه 
در مورد سس خردل یا دس��ر تیرامیسو افتاد. 
س��س خردلی كه در ایران وج��ود دارد، هیچ 

شباهتی با سس خردل واقعی ندارد و طعمش 
بیشتر شبیه س��س مایونز است ولی مشتریان 
ایرانی خردل را ب��ا این طعم ش��ناخته اند و از 
آن نیز اس��تقبال و اس��تفاده می كنند. علاوه 
براین سمپلینگ نیز در این باره سرنوشت ساز 
است، چون محصول طعمی دارد كه مشتریان 
باید با  آن ارتب��اط برقرار كنند. س��یار درباره 
حضور همزمان اكران تبلیغات و توزیع س��س 
پنیر بیژن در فروش��گاه ها می گوی��د: در این 
باره بیژن باید حتما ب��ه توزیع و تولید خود نیز 
توجه  ویژه ای داش��ته باش��د، چون اگر این دو 
با تبلیغات هماهنگ نباش��ند، مشتریان دچار 
سردرگمی می ش��وند، یعنی در تبلیغات سس 
را می بینند ولی وقتی به فروش��گاه مراجعه 
می كنند، سس را پیدا نمی كنند. باید توزیع 
و تولید آنقدری باش��د كه ش��ركت بخواهد 
مشكلات فروشش را با تبلیغات برطرف كند. 

دو پادشاه در یک اقلیم! 
این مش��اور تبلیغاتی درب��اره طرح آگهی 
تبلیغاتی بی��ژن می گوید: اس��تفاده از طرح 
گرافیكی پنیر ك��ه بس��ته بندی محصول از 
آن بی��رون آمده، در این آگهی جالب اس��ت 
ولی مابقی عناصر در این طرح جای بررسی 
بیش��تری دارد. ای��ده این آگهی بك��ر و تازه 
نیست و بسیاری از برندها وقتی می خواهند، 

محص��ول ت��ازه ای را معرفی كنن��د معمولا از 
آن اس��تفاده می كنند. اما در این طرح حالت 
دستی كه سس را گرفته به ش��دت ذهن را به 
سمت تبلیغ شامپو س��وق می دهد. هرچند به 
نظرم این مش��كل طراح نیس��ت و به هندسه 
بس��ته بندی محصولات بیژن برمی گردد. اگر 
دقت كرده باش��ید بس��یاری از ش��ركت های 
تولیدكننده شامپو در داخل، بسته بندی مشابه 
با س��س های بیژن تولید می كنند. البته ابعاد 
دست استفاده شده در این آگهی و فرم گرفتن 
بسته بندی نیز دقیقا شبیه تمامی آگهی های 
حوزه شوینده شده و اصلا حس مواد غذایی را 
به مخاطب منتقل نمی كند. بسته بندی سس 
بیژن برگرفته از یكی از س��س های برند هاینز 
است كه سال هاس��ت دیگر استفاده نمی شود. 
هرچند آن سس بسته بندی شیشه ای داشت و 

مانند سس بیژن از جنس پت نبود. این شكل 
و شمایل پت برای بس��ته بندی موادغذایی به 
هیچ وجه مناس��ب نیس��ت. به نظرم طراحی 
بسته بندی اولویت بالاتری نسبت به تبلیغات 
دارد، اولویتی كه داخل كش��ور به آن اهمیتی 

داده نمی شود. 
سیار در پایان می گوید: در این باره انتخاب 
رسانه تبلیغاتی برای معرفی محصول تازه نیز 
مهم است. وقتی مخاطب انبوه باشد، استفاده 
از رسانه های انبوه نیز مناسب است اما مهم تر 
از رسانه نحوه اس��تفاده از آن اس��ت. چون از 
رس��انه هم می توان در جهت تبلیغ اس��تفاده 
كرد، هم در جهت روابط عمومی و هم در جهت 

اسپانسر نش��یپ یعنی می توان اسپانس��ر یك 
برنامه آش��پزی ش��د و محصول تازه را معرفی 
كرد. مطمئنا اس��تفاده این چنینی از رس��انه 
مفیدتر از استفاده از آرم آگهی خواهد بود كه 
معلوم نیست چه گروه سنی یا جنسیتی آن را 
می بینند. مهم تر از تمامی ای��ن موارد لوگوی 
شركت بیژن است كه باید در مورد آن یك فكر 

اساسی كند. 
خیلی عجیب اس��ت كه لوگوی این شركت 
دقیقا ش��بیه لوگوی برند بیژن پاكزاد معروف 
است. به هرحال بیژن برای ورود دوباره علاوه 
بر لوگوی همیشگی خود؛ یك مونو گرام جدید 
نیز روی بس��ته بندی س��س هایش چسبانده 
اس��ت. وجود دو لوگ��و روی یك بس��ته بندی 
عجیب است؛ مگر می شود دو پادشاه را در یك 

اقلیم گنجاند؟!

ورود به بازاری كلان تر
محمد كس��روی ماوی درباره اقدامات اخیر 
تبلیغاتی این برند می گوید: برنامه استراتژیك 
برند بیژن پس از تغییر در سهامداران سازمان 
)مهندس كیوان پ��ورداد( در س��ال ۱3۹0 با 

تحولاتی روبه رو شد. 
در اس��تراتژی جدید س��ازمان، ف��روش و 
تولید محصولات غذایی از س��طح رس��توران، 
فس��ت فود و... به ف��روش در س��وپر ماركت ها 
آورده شد. در این مس��یر شركت بیژن با انجام 
برنامه جامع تحقیقات ب��ازار و همچنین واحد 
تحقیق و توس��عه به م��وازات برنام��ه مذكور، 
در رس��توران ها به تكمیل پ��روژه ورود بیژن 
به س��وپر ماركت ها اق��دام كرد؛ مس��یری كه 
با حساس��یت های ف��راوان از ن��گاه كیفیت و 
طعم واقعی سس روبه رو بود كه با انجام كامل 
آزمایش��ات و تس��ت ها و همچنین ش��ناخت 
بازار ای��ن برند انجام ش��ده  اس��ت. در ابتدا به 
دلیل حض��ور بی��ژن در رس��توران ها تصویر 
ذهنی مصرف كنن��ده نهایی كام��ل نبود و ما 
به یادآوری برند ب��رای مصرف كننده نهایی و 
واس��ط فروش نیاز داشتیم.كسروی می گوید: 
قطعا بدون داشتن برنامه بازاریابی و همچنین 
نقش��ه راه و برنامه ری��زی رس��انه ورود ب��ه 
تبلیغ��ات كاری بیهوده اس��ت. در ابتدا ش��هر 
تهران به عنوان مقصد اول و به م��رور ورود به 
رس��انه های عمومی برای مرحل��ه دوم تدوین 
ش��د. این ش��د كه در ابتدا با یك بش��قاب كه 
رویش سس »نشانه نوش��ته یا لوگوی« بیژن 
طراحی ش��ده بود وارد تبلیغات شدیم. هدف 
در ف��از اول باز ی��ادآوری نام بیژن ب��ود كه در 
 این موضوع از رس��انه محیطی بیشترین بهره

 را بردیم.
 ما بیش از اینكه نیاز به معرفی محصولات به 
گروه مخاطبان هدف داشته باشیم به یادآوری 
نام برند و میزان آگاهی از برند نیاز داشتیم. زیرا 
این آگاهی در بین مردم وجود داشت ولی نام 
به ش��كل كامل در ذهن آنها تداعی نمی ش��د. 
قطعا می دانید كه س��اخته شدن یك برند یك 
فرآیند یك ماهه و چند ماهه نیس��ت و گاهی 
سال ها طول می كش��د كه مخاطبان یك برند 

را حس كنند. 

قرار نیست چرخ را دوباره اختراع كنیم
مش��اور تبلیغاتی بیژن می گوید: در پاسخ به 
این سوال كه ش��یوه تبلیغات برند بیژن در مورد 
محصول تازه  اش یعنی سس پنیر گنگ است و 
پیام كامل به مشتری نرسیده است، باید بگویم 
از هدف گذاری پی��ام اولیه و پاس��خ های بازار و 
مخاطبان این گونه استنباط نمی شود كه تبلیغ 
گنگ بوده باشد. در دو ماه ابتدایی، هم با افزایش 
اقبال عمومی نسبت به تهیه محصول با كیفیت 
می توان این اثر بخش��ی را تا حدودی س��نجید. 
البته همان طور كه می دانید حجم فروش رابطه 
مس��تقیم با تبلیغ ندارد و مولفه های دیگری در 
میزان اثر بخش��ی تبلیغ نیز س��هیم است كه به 
موازات مس��یر تبلیغاتی در حال پیگیری است. 
جدا از طراحی استراتژیك تبلیغاتی، در طراحی 
گرافیكی بیژن سعی شده از روش های خلاقانه و 
با در نظر گرفتن موضوعات فرهنگی جامعه و اقلیم 

در حال تبلیغ طراحی انجام شود. 
كس��روی درباره اینكه ایده ط��رح گرافیكی 
بكر نیس��ت، می گوید: تبلیغات بیژن بر نوآوری 
و خلاقیت تاكید دارد و تا حد امكان سعی شده 
در تحقیقات گروه طراحی مش��ابهی در بازار را 
كه عین به عین كپی برداری شده باشد، نداشته 
باشیم. قطعا قرار نیست ما چرخ را دوباره اختراع 
كنیم. حال شاید محتوای انتقال مطلب مشابهت 
داشته باش��د. به طور مثال وقتی می خواهید از 
تندی فلفل تبلیغ كنید، از گرما، آتش و... استفاده 
می شود. قطعا ش��ركت های زیادی از این المان 
استفاده كرده اند ولی ش��كل به كارگیری آنها با 
هم متفاوت است. این دلیل بر كپی برداری یا بكر 

نبودن طرح نیست. 

ماجرای شباهت لوگوی بیژن با لوگوی 
برند بیژن پاكزاد

این مش��اور تبلیغاتی درباره شباهت لوگوی 
بیژن با لوگوی برن��د معروف بی��ژن می گوید: 
در خصوص كپی بودن نش��انه نوشته انگلیسی 
شركت بیژن با برندهای دیگر سخن ها و روایات 
فراوانی وج��ود دارد، ولی به گفت��ه بنیانگذار و 
مالك فعلی بیژن با مس��تنداتی ك��ه در مراجع 
قانونی ارائه شده )سال ۱3۵۱ شمسی با عنوان 
سس هزار جزیره( این نشانه نوشته كپی نیست و 
بلكه رأی مراجع قانونی به نفع محصولات غذایی 
بیژن صادر شده و در واقع چهار سال بعد از ثبت 
لوگوی بیژن؛ برند بیژن پاك��زاد لوگوی بیژن را 
كپی كرده است. كس��روی در پایان می افزاید: 
در سوالی پرس��یدید كه بسته بندی سس های 
بیژن شبیه یك شامپو در بازار است كه باز نظر 
شما را به ظرف یك سس معروف یعنی كرافت 
جلب می كنم كه به دلی��ل ارتباطات تنگاتنگ 
بیژن با ای��ن برند در خصوص رد و بدل ش��دن 
فرمولاسیون و دانش های به روز، این ظرف نیز 
به پیشنهاد كرافت در ایران تولید شده و ظرف 
كاملا در فضای این محصول است. حك شدن نام 
بیژن در زیر بسته بندی این محصول نیز نشان از 
ثبت فرم ظرف در ایران با نام بیژن دارد. شركت 
بیژن تحت لیس��انس ش��ركت كندیو، همواره 
ممیزی شده و كارشناس��ان آلمانی هر سه ماه 
یكبار نمونه محصولات را جهت آنالیز به آلمان 
ارسال می كنند و تمام فرمولاس��یون ها و مواد 

اولیه از آلمان وارد می شود.
 البت��ه طراحی بس��ته بندی جدی��د مطابق 
اس��تانداردهای محصول به موازات شروع پروژه 
تبلیغاتی انجام شده كه در حال حاضر به مرحله 

قالب سازی رسیده است. 

ورود به فستیوال موسیقی با اهدای خون

ب��ه منظور فروش بلیت در مراس��م افتتاحیه فس��تیوال 
موسیقی Untold بر مبنای كارتون ترانسیلوانیا، با همكاری 
موسسه ملی انتقال خون رومانی، كمپینی به نام »با خون 
خود بپردازید« راه اندازی شده است كه اجازه پرداخت هزینه 
بلیت ورودی به این مراسم برای یك روز را با پلاسمای تان 
می دهد. به گفته مدیر روابط عمومی این فستیوال، استفانا 
جورجی، هنگام بحث درباره نحوه تركیب دراكولا با جشنواره 
و پس از مشاهده آمار پایین اهدای خون در رومانی، این ایده 
به ذهن برگزاركنندگان مراسم رسید. به گزارش  ام بی ای نیوز، 
فستیوالUntold  در راستای توجیه علت وجود خود، نیاز 
به خون صد ها هزار شركت كننده برای پر كردن هر دو سالن 
خود دارد. با تصور اینكه ش��ما وقت كافی برای بخشیدن و 
خ��ون كافی برای دادن داری��د، Untold  از 30 جولای تا 
2 آگوست در شهر كلوژ ناپوكا كشور رومانی برگزار می شود. 
تا اهداكنندگان خون در بخارست و كلوژ یك بلیت یك روزه 
را دریافت می كنن��د. افراد ثبت نام كننده برای اهدای خون 

به طور آنلاین نیز مشمول 30 درصد تخفیف می شوند. 

مرضیه فروتن

نرگس فرجی

کافه تبلیغات

وقتی مخاطب انبوه باشد، استفاده 
از رسانه های انبوه نیز مناسب 
است اما مهم تر از رسانه نحوه 
استفاده از آن است. چون از 
رسانه هم می توان در جهت 

تبلیغ استفاده کرد، هم در جهت 
روابط عمومی و هم در جهت 
اسپانسر نشیب یعنی می توان 

اسپانسر یک برنامه آشپزی شد و 
محصول تازه را معرفی کرد 

نگاهی به تبلیغات محصول تازه وارد به بازار سس ها

فرهنگ سازی تبلیغاتی برای مصرف سس پنیر



کاهشقیمترقباازنمایینزدیکتر

معمولا دیدگاه کلی نس��بت ب��ه »کاهش قیمت« برای 
صاحبان کسب و کار ناخوشایند و شاید برای مصرف کنندگان 
برعکس باشد یعنی تا زمانی می توان به موضوعات مهم تر در 
امر فروش پرداخت )هم برای رونق مجموعه مفید باشد و 
هم برای مصرف کنندگان( چرا ذهن مدیران ارشد شرکت ها 

باید تماما درگیر مباحث قیمت و کاهش قیمت باشد. 
حساس��یت بالای بازار ایران نسبت به عامل »قیمت«، 
موجب شده تا مباحث فراوانی پیرامون این موضوع شکل 
بگیرد. در این یادداشت بر آن هستیم تا با یادآوری برخی 
نکات، با کاهش قیمت رقبا برخورد بهتر و حساب شده تری 

داشته باشیم. 
بسیار می بینیم در زمان هایی که شرایط بازار دستخوش 
تغییرات متعددی ش��ده و شرایط رقابت تا حدودی دشوار 
شده، بسیاری از شرکت های کوچک به یکباره تخفیف های 
زیادی برای جذب مصرف کنندگان به س��وی خود در نظر 
می گیرند. اما این بدان معنا نیس��ت که چون یک رقیب، 
قیمت های خود را این گونه کاهش داده است شما نیز باید 

به اجبار در قیمت های خود تجدیدنظر کنید. 
* در ابتدا به این مسئله توجه کنید که چرا رقبای شما 
قیمت های خود را کاهش داده ان��د و دلایل آنها برای این 
کار چه بوده است. آیا آنها کسب و کارهایی تازه وارد در این 
صنعت هستند و می خواهند با ارائه محصولات و خدمات 
ارزان ت��ر خود را متمایز کنند؟ آی��ا آنها در فکر ایجاد یک 
محدوده ارزش��ی جدید و کس��ب مزیت رقابتی از طریق 
قیمت های پایین هستند یا اینکه فروش آنها کاهش پیدا 
کرده اس��ت و به ناچار قیمت های خود را کاهش داده اند. 
به عبارت دیگر با هر کاهش قیمتی توسط رقبا شما نیز به 
سرعت در فکر تغییر قیمت های خود نباشید. شرایط رقیب 
خود را در نظر بگیرید، دلایل آنها از این کار را بررسی و پس 
از آن تصمیم گیری کنید. همچنین قبل از اینکه قیمت های 
خود را کاهش دهید )فقط به صرف اینکه رقبا قیمت های 
خود را کاهش داده اند( به این نکته توجه داشته باشید که با 
کاهش قیمت های تان حاشیه سود شما به کلی از بین نرود. 
چرا که تخفیف گذاری های مجدد بدون توجه به هزینه های 
انجام شده، ممکن است نه تنها سود شما را افزایش ندهد، 
بلکه زیان آور نیز باشد. البته باید به این نکته توجه داشت 
که موضوع پروموشن های فروش با موارد ذکر شده متفاوت 
اس��ت. زیرا تغییر قیمت ها هنگام اجرای پروموش��ن های 

فروش، طی زمان مشخص و کوتاهی صورت می پذیرد. 
* کاه��ش قیمت به دنبال کاهش قیمت رقبا می تواند 
بیشتر از آنکه سودآور باشد شرایط بسیار نامساعدی برای 
ش��ما به وجود بیاورد. اگرقیمت ه��ا را بیش از حد کاهش 
دهید این تفکر ب��رای مصرف کنندگان پیش می آید که 
کالای ش��ما کالایی بی کیفیت است و ارزش آن نیز فقط 
در همین قیمت اس��ت و تا قب��ل از این زمان، به قیمتی 
بس��یار بالاتر از ارزش واقعی آن ارائه می کردید و در واقع 
صداقت خود را نزد مش��تریان از دست می دهید. تمرکز 

استراتژی های ش��ما باید بر این موضوع باشد که چگونه 
می توانید مصرف کنندگان را متقاعد کنید کالای شما را 
خریداری کنند ب��دون اینکه توجه آنها فقط بر قیمت ها 
باشد، نه آنکه همواره به تغییر قیمت های رقبا توجه کنید 

و شما نیز در فکر تغییر باشید. 
* برنامه ری��زی ب��رای برجس��ته کردن وج��وه تمایز 
محصولات ش��ما نس��بت به رقبا، خدمات حین فروش و 
پس از فروش بهتر نس��بت به رقب��ا و... می تواند اقدامات 
کوتاه مدت کسب و کار شما باشد. اقدامات بلندمدت را باید 
در برندسازی جست وجو کرد. درگیر کردن حس مخاطب 
با محصولات و خدمات، خلق ارزش ویژه برند و بس��یاری 
موارد دیگ��ر می توان��د در برنامه ریزی های کس��ب و کار 

گنجانده شود تا قیمت تنها دلیل فروش نباشد. 
* س��عی کنید دیگ��ر فعالیت های رقبای خ��ود را نیز 
ارزیابی کنید و ببینید که می توانید پیشنهاد های بهتری 
در نظر بگیرید یا ن��ه. همچنین می توانید ارتباط خود را 
با مش��تریان فعلی بهبود ببخش��ید، انعطاف پذیرتر رفتار 
کنید و احس��اس مس��ئولیت بیش��تری نش��ان دهید تا 
مش��تریان تان فقط به دلیل کاهش قیمت رقبا، از خرید 
کالای ش��ما منصرف نشوند. در حقیقت توجه کامل و به 
عبارتی مراقبت از مش��تریان بسیار حیاتی است چرا که 
ممکن است جذب مشتریان شما، هدف رقبای تان باشد و 
دلیل آنها از کاهش قیمت ها نیز همین باشد. برای مثال 
می توانید به مشتریان خود پیشنهاد های خاص ارائه دهید. 
آنچه اهمیت دارد این است که بتوانید حساسیت قیمتی را 
نسبت به کالاهای خود از بین ببرید تا دیگر نگران کاهش 
قیمت رقبا نباش��ید و مزیت رقابتی شما کالا و خدمات 
متمایز باشد نه صرفا قیمت های پایین.  در انتها دو نکته 
شایان ذکر است: در نظر گرفتن تخفیف نیز کاملا طبیعی 
است و موارد ذکر شده به این معنا نیست که تحت هیچ 
شرایطی نباید قیمت های خود را تغییر دهید، اما داشتن 
برنامه ریزی درس��ت و اصولی لازمه این کار است و البته 
در نظر گرفتن تخفیف بیش��تر از قبل، باید یک برنامه و 
تاکتیک کوتاه مدت باشد نه برنامه بلند مدت و همیشگی 
ش��ما. همچنین اگر در زمینه برندسازی کسب و کار خود 
اقدامات چش��مگیری انج��ام نداده اید و اگ��ر تنها مزیت 
محصول ش��ما قیمت بوده است، به سادگی براثر کاهش 
قیمت های رقبای اصلی دچار صدمه می شوید، پس نباید 

بعد برندسازی برای کسب و کار خود را فراموش کنید. 
در مقال��ه بعدی ب��ه ارائه راهکارهای��ی می پردازیم که 
چگونه می توان بدون کاهش در قیمت ها همچنان در بازار 

رقابتی، پیشرو باشیم. 
ارتباطبانویسنده:
Alireza.jafari@solution4u.com

ایدههایبزرگبرایبرندآفرینی)9(
تغییرنامبرند

انسان موجودی اس��ت که تغییر و تحول را دوست 
دارد، خصوصاً زمانی که ما برای نخس��تین بار با برخی 
چیزها برخورد می کنیم. هنگامی که به یک خانه جدید 
نقل مکان می کنیم ابتدا نگاه��ی به اطراف انداخته و 
ب��رای ایجاد تغییرات در دکوراس��یون یا رنگ دیوارها 
و حتی برداش��تن برخی دیوارها برنامه ریزی می کنیم. 
حال کافی اس��ت تا برای مدتی در یک مکان زندگی 
کنی��م، دیگر ب��ه چیزهایی ک��ه نیاز به تغیی��ر دارند 
توجهی نخواهیم داش��ت چراکه با محیط اطراف مان 

خو گرفته ایم. 
این اتفاق برای برندها نیز می افتد. هنگامی که ما یک 
پروژه جدید را آغاز می کنیم، یا زمانی که از ما خواسته 
می شود تا احیای یک پروژه قدیمی را برعهده بگیریم، 
می خواهیم با دور ریختن وسایل و موضوعات کهنه و 
قدیمی همه چیز را بهتر کرده و دوباره ش��روع کنیم. 
حال سوالی که در این رابطه باید پرسید این است: »آیا 
منافع و نکات مثبت این تغییر و تحول، هزینه های آن 
نظیر از دست رفتن وفاداری مشتریان به برند را که در 

طول سال ها ایجاد شده است توجیه می کند؟«

ایده
در سال 1990 میلادی، سیستم آموزشی انگلستان 
با اعم��ال مجموع��ه ای از تغییرات در نظ��ام آموزش 
عالی این کش��ور مواجه ش��د که در پی این تغییرات 
کالج های آموزش عالی این کش��ور به دانش��کده های 
صنعت��ی و دانش��کده های صنعتی به دانش��گاه ارتقا 
یافتن��د. کال��ج Ealing  ک��ه تنها م��دت کوتاهی از 
تبدیل ش��دن  آن به یک دانشکده صنعتی می گذشت 
 فرآیند تغییر نامش پیش از تغییر دوباره آن به دانشگاه

Thames Valley  ک��ه به اختص��ار TVU نامیده 
می شد تنها به یک بنر که جلوی ساختمان نصب شده 

بود محدود بود. 
مدتی بعد مس��ئولان دانشگاه TVU دریافتند آنها 
تنها دانشگاهی هس��تند که در لندن واقع شده اند اما 
در ن��ام خود اش��اره ای به لندن نکرده اند. بس��یاری از 
دانش��جویان دانش��گاه TVU غیر انگلیس��ی هستند 
بنابرای��ن آنها در ص��ورت ذکر لندن در نام دانش��گاه 
به س��ادگی متوجه می ش��وند در طول دوران تحصیل 

خود در لندن اقامت خواهند داشت. 
اس��تفاده از لندن در برند دانش��گاه و بهره برداری از 
نام این ش��هر به عنوان یک��ی از پرجنب و جوش ترین 
شهرهای جهان جذابیت بسیار زیادی برای این دانشگاه 
خواهد داش��ت. دانش��گاه Thames Valley بدون 
ذک��ر نام لندن در برند خود به ص��ورت بالقوه از جذب 
دانش��جویانی که مایل به زندگی در لن��دن بودند باز 

مانده بود و به همین دلیل در مه  سال 2011 میلادی 
دانش��گاه TVU به UWL تغییر نام داد که مخفف 
دانشگاه غرب لندن است. نام جدید نه تنها به موقعیت 
جغرافیایی این دانشگاه به وضوح اشاره می کند، بلکه با 
استفاده از اعتبار نام لندن جذابیت بسیار زیادی را برای 
این دانشگاه و دانشجویان بالقوه آن ایجاد کرده است. 

تغییر نام همواره بهترین گزینه نیست، حتی اگر به 
این نتیجه رسیده باشید که نام فعلی برندتان قدیمی 
و از مد افتاده باش��د. چنانچه اعتبار برند شما به دلیل 
کیفیت پایین محصولات یا حضور ناموفق و نامناسب 
در بازار خدش��ه دار ش��ده اس��ت، در این صورت شک 
نکنید که زمان ایجاد تغییر در آن فرا رس��یده است. یا 
چنانچه مانند دانشگاه TVU نشان تجاری شما زمینه 
کاری ی��ا مکان جغرافیایی ش��ما را به مخاطب عرضه 

نمی کند می توانید به نام گذاری مجدد آن بپردازید. 
 Good ام��ا چنانچه نام تجاری ش��ما نظی��ر مجله
Housekeeping  به ش��کل گس��ترده ای شناخته 
شده و مشتریان قویا به آن وفادار هستند سعی کنید 
تا در مقابل وسوسه تغییر نام آن مقاومت کنید. اگرچه 
Good Housekeeping نامی نیس��ت که ش��ما 
بخواهی��د برای مجله خود انتخ��اب کنید اما به دلیل 
ش��هرت آن و وفاداری مشتریان به این برند تغییر نام 
آن استراتژی مناسبی به نظر نمی رسد. فراموش نکنید 
هرگز چیزی را صرفاً ب��ه خاطر آنکه آن را تغییر داده 

باشید تغییر ندهید. 
به یاد داش��ته باشید هنگامی که شما نام برند خود 
را تغییر می دهید، بخش وس��یعی از هویت برندتان را 
که س��ال ها روی آن س��رمایه گذاری کرده اید از دست 
می دهی��د، هم��واره پیش از تغییر برن��د تجاری خود 
ریس��ک ها و هزینه های این تغیی��ر را در مقابل باقی 

ماندن نام فعلی بررسی و محاسبه کنید. 
آنچهبایددرعملانجامدهیم

• بررس��ی کنید که نگاه مش��تریان به نام برند شما 
چگونه است و معنای برند شما چیست؟ 

• چنانچه برند ش��ما از پیش��ینه منفی و نامناسبی 
برخوردار است، در فرآیند تغییر نام آن پیش از هرچیز 
از کلماتی استفاده کنید که برداشت مردم نسبت به آن 

را تغییر می دهد. 
• یک تیم متش��کل از افراد متخصص را شکل داده 
و تمامی انتخاب های موجود را بررسی کنید، مطمئن 
شوید نامی که انتخاب کرده اید پیش تر به ثبت نرسیده 

باشد، سپس آزمایش های لازم را به عمل آورید. 
• اگر هنوز احساس می کنید که به تغییر نیاز دارید 

این کار را انجام دهید. 

چهارشنبه
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مترجم:معراجآگاهی

زیادی  روز مش��تریان  ه��ر 
فروش��گاه های  به  برای خرید 
مختلف مراجع��ه می کنند اما 
تنها بخش��ی از این مشتریان 
اق��دام ب��ه خری��د محص��ول 
و خدم��ات آن فروش��گاه ی��ا 
س��ازمان می کنن��د. به صورت 
و خواس��ته های  نیازها  کل��ی 
و  نامح��دود  مش��تریان 
خدم��ات  و  محص��ولات 
فروش��گاه ها  و  س��ازمان ها 
مح��دود اس��ت، ب��ه همی��ن 
دلی��ل قانع کردن مش��تریان 
بس��یار  ف��روش  فرآین��د  در 
اهمیت دارد. در همین راس��تا 
اس��تراتژی های  و  تکنیک ه��ا 
فروش متفاوتی وجود دارد اما 
فقط برخ��ی از این تکنیک ها 
کاربردی هستند و می توان از 
آنها در راستای افزایش فروش 
استفاده کرد. مسئله اینجاست 
ک��ه کدام ی��ک از تکنیک های 
فروشی که امروزه رایج هستند 
در ایران جنبه کاربردی دارند 
و از آنها می توان در راس��تای 

ارتقای فروش استفاده کرد؟ 
غریب ن��واز،  ن��ادر  دکت��ر 
مش��اور فروش و بازاریابی در  
امروز«  »فرص��ت  با  گفت و گو 
کل��ی  به ص��ورت  می گوی��د: 
مهم ت��ر از تکنیک های فروش 
ک��ه فروش��نده ها بای��د از آن 
اطلاع داشته باشند، شخصیت 
فروشنده و آمادگی های روانی 
او اس��ت که درف��روش موفق 
تاثیرگذار است تا تکنیک های 
یک  هرچق��در  فروش��ندگی. 
فروشنده از نظر روانی آماده تر 
و ازنظ��ر ش��خصیتی پخته تر 
باش��د، ب��ه همان می��زان هم 
می تواند فروشنده خوبی باشد 
و اگر شخصیت فروشنده این 
ویژگی ها را داشته باشد، قطعا 
می تواند از تکنیک های فروش 
اس��تفاده کن��د و آنه��ا را یاد 

بگیرد. 

استفادهازطولعمر
محصولدرفروش

این مشاور فروش می افزاید: 
اص��ل مه��م در فروش��ندگی 
مش��تری  اعتم��اد  جل��ب 
فروش��نده  هرچقدر  و  اس��ت 
را  مش��تری  اعتم��اد  بتوان��د 
ب��ه دس��ت آورد، به کارگیری 
تکنیک های ف��روش به راحتی 
ص��ورت می پذی��رد. یک��ی از 
تکنیک های فروشی که امروزه 
بس��یار کاربردی  است، فروش 
براس��اس طول عمر  محصول 
محصول است. به عنوان نمونه 
وقت��ی مش��تری قص��د خرید 
محصول��ی را دارد، مقاومت��ی 
خواه ناخواه  خری��د،  ب��رای  را 
و  می ده��د  نش��ان  خ��ود  از 
می گوید ک��ه قیمت محصول 
ش��ما خیل��ی بالاس��ت. حال 
برای شکس��تن ای��ن مقاومت 
قیمت  فروش��نده ها می توانند 
محصول را بر طول عمر مفید 
محص��ول تقس��یم و قیمت را 
مشتری  به  هرس��ال  براساس 
ارائه کنند. یعنی ممکن است 
محصول��ی برای مش��تری 10 

س��ال کار کند و دوام داش��ته 
باش��د اما قیمت 10 میلیونی 
داشته باشد و محصولی دیگر 
که 6میلی��ون قیمت دارد، دو 
س��ال برای مش��تری کار  کند 
و دوام داش��ته باشد. از طریق 
فروش��نده  اس��تدلال،  ای��ن 
محص��ول 10 میلیون��ی را به 
می کند،  پیش��نهاد  مش��تری 
بالاتری  قیمت  بااینک��ه  چون 
را مش��تری برای آن پرداخت 
می کن��د ام��ا دوام بیش��تری 
دارد و بیش��تر به نفع مشتری 
اس��ت. یعنی در ای��ن تکنیک 
فروش قیمت تقس��یم بر دوام 
و طول عمر محصول می شود 
و محصولی که قیمت بالاتری 
برای  دارد س��الی یک میلیون 
هزینه بردار می شود  مش��تری 
س��الی  ارزان تر  محص��ول  اما 
3میلیون تومان برای مشتری 
هزینه به همراه خواهد داشت. 
با توج��ه به ای��ن موضوع اگر 
مش��تری توجیه شود، ترجیح 
می دهد محصولی را که قیمت 
انتخ��اب کند.  دارد  بالات��ری 
در  لوازم خانگی  فروشنده های 
این  از  توسعه یافته  کشور های 
اس��تفاده های  فروش  تکنیک 
در  ام��ا  می کنن��د.  زی��ادی 
کش��وری مث��ل کش��ور ایران 

تبصره  ی��ک  می توان 
خوب ب��ه این تکنیک 
آن  و  ک��رد  اضاف��ه 
اینک��ه بهتر اس��ت به 
مش��تری گفته ش��ود 
اگر محص��ول ارزان تر 
آنگاه  کنید  انتخاب  را 
دو س��ال دیگر مجبور 
محصول  شد  خواهید 
دیگری تامین کنید و 
ازآنجاکه ما در شرایط 
تورمی ق��رار داریم دو 

س��ال دیگر باید پ��ول خیلی 
بیشتری نس��بت به محصولی 
که 10 میلی��ون تومان قیمت 
بنابراین  کن��د.  پرداخت  دارد 
دوام  خری��د محصول��ی ک��ه 
بیش��تری دارد ه��م ارزان ت��ر 
و هم به نفع خری��دار خواهد 
بود، طوری که مش��تری بعد 
از خرید احس��اس آرامش هم 

خواهد داشت.
 

استدلالشخصثالث
غریب نواز درباره این موضوع 
وجود  تضمین��ی  »چ��ه  ک��ه 
دارد ک��ه یک محص��ول برای 
مشتری 10 س��ال طول عمر 
داش��ته باش��د« بیان می کند: 
بسیاری از مش��تریان وقتی با 
این موضوع مواجه می ش��وند، 
از فروش��نده س��وال می کنند 
که چه تضمین��ی وجود دارد 
ای��ن محصول ب��رای من 10 
س��ال دوام و ماندگاری داشته 
باش��د. برای توجیه مشتری و 
اطمین��ان دادن به او می توان 
از گارانت��ی و خدمات پس از 
ف��روش محصول اس��تفاده یا 
از رضای��ت مش��تریان دیگ��ر 
از محص��ول اس��تفاده ک��رد. 
به عن��وان نمون��ه اگ��ر از 10 
نف��ر از چهره های معروفی که 
ای��ن محص��ول را خری��داری 
رضای��ت  آن  از  و  کرده ان��د 

گرفته  رضایت نام��ه ای  دارند، 
و در اختیار خری��داران دیگر 
گذاشته ش��ود، قطعا در خرید 
محصول می تواند بس��یار حائز 
اهمی��ت و تاثیرگ��ذار باش��د. 
هنگامی که  نمون��ه  به عن��وان 
کلینیکی یک وس��یله پزشکی 
پزش��ک  ی��ا  خری��داری  را 
معروفی از محصول خریداری 
می کند، بهتر اس��ت بلافاصله 
را  رضایت نام��ه ای  فروش��نده 
از آن کلینی��ک ی��ا پزش��ک 
بگی��رد که ب��رای مش��تریان 
بع��دی اس��تفاده ش��ود. ارائه 
رضایت نامه به مشتریان بعدی 
حس خوبی را در هنگام خرید 
ب��ه آنه��ا می دهد چ��ون این 
صحبت ه��ای  رضایت نامه ه��ا 

فروشنده را تایید می کند. 

ارائهرضایتنامه
سازمانهایمتفاوت

ادام��ه می دهد:  غریب ن��واز 
به عن��وان نمون��ه دیگ��ر یکی 
از ش��رکت هایی که ب��ه تولید 
از  دارد،  اش��تغال  صندل��ی 
بانک های��ی که به آنها صندلی 
فروخته اس��ت، رضایت نامه ای 
دریاف��ت می کن��د ی��ا خ��ود 
ای��ن بانک ها ب��ه تولید کننده، 
رضایت نام��ه ارائه می کنند که 

از صندلی های ش��رکت  ش��ما 
رضایت داری��م و تولیدکننده 
هنگامی ک��ه  صندل��ی  ای��ن 
مش��تریان جدید به او مراجعه 
را  رضایت نامه ها  این  می کنند 
به آنها ارائه می دهند و همین 
موضوع در خرید سازمان های 
جدید تاثیر خوبی می گذارد. 

فروشمحصولبراساس
تستویژگیهایمحصول
ف��روش  مش��اور  ای��ن 
خاطرنش��ان می کن��د: یکی از 
تکنیک های فروشی که بسیار 
می توان��د درف��روش محصول 
محصول  فروش  بگذارد،  تاثیر 
ویژگی های  تس��ت  براس��اس 
محصول اس��ت. مثال س��اده 
ای��ن موضوع فروش��نده  هایی 
هس��تند که در کن��ار خیابان 
اس��تکان می فروش��ند ب��رای 
نشان دادن کیفیت و محکمی 
محص��ول آن را محک��م ب��ه 
جدول می کوبند یا فروش��نده 
صندلی، روی صندلی می رود 
و آن را از کم��ر خ��م می کند 
اما هی��چ اتفاقی برای صندلی 
رخ نمی ده��د. به عنوان نمونه 
دیگ��ر محص��ول را از ارتف��اع 
می کنن��د  ره��ا  مت��ری   1.5
ک��ه محکم به زمی��ن برخورد 
می کن��د و هی��چ اتفاقی برای 
به صورت  نمی افت��د.  محصول 

فروش��نده  هنگامی که  کل��ی 
محصول را در حضور مشتری 
تست کیفی می کند، راحت تر 
می تواند مشتری را ترغیب به 

خرید کند. 

استفادهوآزمایش
محصول

یک��ی  درب��اره  غریب ن��واز 
اظه��ار  تکنیک ه��ا  از  دیگ��ر 
می کن��د: اس��تفاده و آزمایش 
محص��ول نی��ز از تکنیک های 
بس��یار مهم در هنگام فروش 
اس��ت و هنگامی که مش��تری 
قصد خرید محصول��ی را دارد 
ممکن اس��ت از خرید بترسد؛ 
به همی��ن دلیل در راس��تای 
در  مش��تری،  استرس  کاهش 
هنگام خرید، می توان محصول 
را در اختیار مش��تری قرار داد 
که آن را تس��ت کند. به عنوان 
نمونه مش��تری که برای خرید 
می کند،  مراجع��ه  اتومبیل��ی 
می ت��وان اتومبیل را در اختیار 
مش��تری ق��رار داد ک��ه آن را 
تس��ت کن��د و درصورتی ک��ه 
تمایل��ی به خرید داش��ته و از 
اتومبیل رضایت داش��ته باشد، 
محصول  می توان��د  راحت ت��ر 
را خری��داری کن��د. وقتی ک��ه 
مش��تری محصولی را استفاده 
می کند ب��ه آن عادت 
می کند و ارتباط خوبی 
می تواند ب��ا آن برقرار 
کن��د بنابراین ترس او 
از خرید محصول کمتر 

می شود. 

بهترینمحصول
خودرادروهلهاول
دراختیارمشتری

قرارندهید
اس��ت:  معتق��د  او 
فروش��نده از مشتری سوالات 
متفاوت��ی می پرس��د ک��ه چه 
محصول��ی و ب��ا چ��ه ویژگی 
مدنظ��رش اس��ت. از طری��ق 
ک��ه  متفاوت��ی  پرس��ش های 
مط��رح می ش��ود، فروش��نده 
از  را  مناس��بی  اطلاع��ات 
مش��تری به دس��ت م��ی آورد 
ای��ن اطلاع��ات،  براس��اس  و 
مش��تری  ب��ه  را  محصول��ی 
پیش��نهاد می کن��د. به صورت 
کلی نیاز های مش��تری بسیار 
پراکن��ده اس��ت و از آن طرف 
محصولات و خدمات فروشنده 
مح��دود و ای��ن موض��وع در 
دی��ده  س��ازمان ها  تمام��ی 
می شود. برای این موضوع باید 
فروشنده بداند که مشتری چه 
محصولی را می خواهد و برای 
ارائ��ه محصول خود، هیچ وقت 
نباید بهتری��ن محصول را در 
وهله اول به مشتری ارائه دهد. 
به صورت کلی بهتر اس��ت که 
در ابتدا فروش��نده محصولات 
باکیفیت ه��ای  را  متع��ددی 
متف��اوت و پایین تر در اختیار 
مش��تریان قرار دهد و سپس 
نظر مش��تری را جویا ش��ود و 
در ادامه اشکالات و ضعف های 
مش��تری  ب��ه  را  محص��ول 
خاطرنش��ان کند و در نهایت 
محصول نهایی را به مش��تری 
و  مزای��ا  و  ده��د  پیش��نهاد 

ویژگی های کیفی آن محصول 
را برای او بازگو کند. از طریق 
ای��ن تکنیک فرآین��د فروش 
راحت تر جمع می شود. بعضی 
از فروش��نده های لوازم خانگی 
در کش��ور آمریکا از این روش 

استفاده می کنند.
 

دودلنکردنمشتری
این مشاور فروش و بازاریابی 
با اش��اره ب��ه این موض��وع که 
»هیچ وقت نباید فروش��نده در 
فرآیند فروش، مشتری را دودل 
کند« ادام��ه می دهد: به عنوان 
نمونه هنگامی که مشتری قصد 
خری��د پرده را دارد، فروش��نده 
ممکن اس��ت در ابت��دا پرده ای 
با متری 50 ه��زار تومان را به 
مش��تری عرضه کند و مشتری 
هم آن پرده را پس��ندیده باشد 
ک��ه فروش��نده بای��د فرآین��د 
فروش را پایان دهد، اما درست 
باید ف��روش پایان  هنگامی که 
داده ش��ود، فروشنده محصول 
جدیدی را به مشتری پیشنهاد 
می کن��د که مت��ری 150 هزار 
تومان است؛ هنگامی که این دو 
محصول در کن��ار یکدیگر قرار 
می گیرند ممکن است مشتری 
تمایل به خرید محصول جدید 
و گران را داشته باشد اما چون 
مبلغ آن بالا است قدرت خرید 
آن را نداش��ته باش��د در ای��ن 
ش��رایط دودلی ب��رای خریدار 
ب��ه وج��ود می آید ک��ه ممکن 
است فکر کند شاید بتواند این 
محص��ول گران را از فروش��گاه 
دیگری باقیم��ت پایین تر تهیه 
کند. با دو دل کردن مش��تری، 
در بس��یاری از مواقع مشتری 

به راحتی از دست می رود.
 

علاقهمندکردنمشتری
بهخریدمحصول

می کند:  تاکی��د  غریب ن��واز 
بای��د  فروش��نده ها  همیش��ه 
وضعیت��ی را ب��ه وج��ود آورند 
که مش��تری در ش��رایطی قرار 
گی��رد که محص��ول و خدمات 
را بخرد نه اینکه به او بفروشند. 
فروش��ندگان حرفه ای س��عی 
می کنند ش��رایطی را به وجود 
آورند که مش��تری دارای حق 
انتخ��اب باش��د و خ��ودش به 
 دلخ��واه از بین پیش��نهادهای 
خوب فروشنده یکی را انتخاب 
کن��د. ام��ا آن قدر محص��ول را 
به خوب��ی ارائ��ه می کنن��د که 
مشتری هم علاقه مند به خرید 
می ش��ود. اما در آن طرف طیف 
فروش��ندگانی وجود دارند که 
فقط س��عی می کنن��د هر طور 
ش��ده محصولی را ب��ا اجبار به 
مش��تری به ف��روش رس��انند 
ک��ه در اکثر اوق��ات هم نتیجه 
نمی گیرند. فروش��ندگان نباید 
فقط س��عی کنن��د محصول و 
خدمات را به مشتری بفروشند. 
از طرفی فروشنده باید شرایطی 
را ب��ه وجود آورد که مش��تری 
علاقه من��د به خری��د محصول 
ش��ود اما بعضی از فروشندگان 
فقط از طریق اصرار مکرر قصد 
فروش محصول خود را دارند و 
در راس��تای علاقه مند ساختن 
مشتری اقدامی انجام نمی دهند. 

وقتی مشتری قصد خرید محصولی را 
دارد، مقاومتی را برای خرید، خواه ناخواه 

از خود نشان می دهد و می گوید که 
قیمت محصول شما خیلی بالاست. حال 
برای شکستن این مقاومت، فروشنده ها 

می توانند قیمت محصول را بر طول 
عمر مفید محصول تقسیم و قیمت را 
براساس هرسال به مشتری ارائه کنند

امیرکاکایی

علیرضاجعفری
کارشناسارشدمارکتینگ

گزارش»فرصتامروز«ازتکنیکهایجدیدورایجفروشدرایران

فروش خود را بیمه عمر کنید
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ام��روزه، هدف بس��یاری از 
س��ازمان ها فروش بیش��تر و 
نائل ش��دن به اه��داف مالی 
اس��ت. در کنار اهداف مالی، 
ه��دف دیگ��ر جل��ب توجه 
مش��تریان بیش��تر و وف��ادار 
س��اختن آنهاس��ت. ج��ذب 
مش��تری و ف��روش بیش��تر 
بستگی بسیاری به توانمندی 
مدی��ر ف��روش آن مجموعه 
بهتری��ن  بتوان��د  ت��ا  دارد 
راهکاره��ای فعالیتی را برای 
ارائه طرح های نوین تبلیغاتی 
و بازاریابی فراهم آورد. توجه 
به این مسئله نیاز به شناخت 
بازارهای مختلف و همچنین 
عوامل اثرگذار روی آنها دارد 
و باید افرادی متعه��د و آگاه 
در این زمینه مورد اس��تفاده 
ق��رار گیرن��د. هر چ��ه بتوان 
ب��ه ای��ن مس��ائل در انتخاب 
مدی��ران توجه ک��رد، امکان 
ج��ذب بیش��تر مش��تری در 
ش��رایط بهتر فراهم می شود 
و می ت��وان به فروش بیش��تر 

امیدوار بود. 

ارائه پیش بینی در 
شاخصه های فروش

یک مدیر فروش ش��خصی 
اس��ت ک��ه مس��ئول رهبری 
و هدای��ت ی��ک تی��م فروش 
در س��ازمان اس��ت. او اهداف 
ف��روش را تنظی��م می کن��د 
برنامه ه��ای  س��ازماندهی  و 
اطلاعات،  تحلی��ل  ف��روش، 
آم��وزش حوزه ه��ای فروش، 
مربیگ��ری اعض��ای تی��م و 
دخالت در فرآیند اس��تخدام 
و اخ��راج را ب��ر عه��ده دارد. 
یک فروش��نده موف��ق لزوما 
ی��ک مدی��ر ف��روش موف��ق 
برعک��س.  و  ب��ود  نخواه��د 
مدی��ران ف��روش ب��ه دنبال 
فروش��ندگانی  شناس��ایی 
برای پس��ت مدیریت فروش 

هس��تند. هنگامی ک��ه ی��ک 
فروش��نده به مدیریت فروش 
بای��د  می ش��ود،  منص��وب 
قادر ب��ه تولی��د گزارش ها و 
ارائ��ه پیش بینی ه��ای خود 
ش��اخص های  درخص��وص 
مرتب��ط ب��ا تی��م ف��روش و 
فرآین��د فروش باش��د. لزوما، 
نیازی نیس��ت ک��ه مدیریت 
فروش یک تحلیلگر حرفه ای 
اطلاع��ات نی��ز باش��د. فقط 
بای��د کمی ب��ا اع��داد و ارقام 
آش��نا بوده و قدرت تشخیص 
صحی��ح در خص��وص نحوه 
اس��تفاده از داده های خام را 

داشته باشد. 

مسئولیت ها و 
وظایف 

مسئ��ولیت ه��ای 
ف��روش  م���دی��ران 
ب��ا توجه ب��ه ان��دازه 
متف��اوت  س��ازمانی 
اس��ت. اگرچه بیشتر 
ف��روش،  مدی��ران 
هدای��ت توزیع کالاها 
و خدم��ات و ف��روش 
آنها را دارن��د، تنظیم 
اهداف ف��روش نیز از 
دیگر مس��ئولیت های 
معم��ولا  آنهاس��ت. 

وظای��ف این مدی��ران به این 
شرح اس��ت: نظارت مدیران 
فروش محل��ی و منطقه ای و 
کارکن��ان آنها، ح��ل و فصل 
ش��کایات با توجه به فروش و 
خدمات، آماده س��ازی بودجه 
و تصویب مخارج و بودجه ها، 
نظارت بر ترجیحات مشتری 
ب��رای تعیی��ن تمرک��ز ب��ر 
فعالیت های ف��روش، تحلیل 
آمار و ارق��ام فروش، مدیریت 
پروژه ه��ای ف��روش و تعیین 
محص��ولات  س��ودآوری 
ن��رخ  تعیی��ن  خدم��ات،  و 
تخفی��ف و برنامه های خاص 
قیمت گ��ذاری، برنامه ری��زی 
برنامه ه��ای  هماهنگ��ی  و 

کارکن��ان  ب��رای  آموزش��ی 
فروش و انگیزه بخشی به آنها 
که مورد آخر به دلیل اهمیت 

در ادامه شرح داده می شود. 

به کارکنان تان انگیزه 
ببخشید 

دادن انگی��زه ب��ه کارکنان 
ف��روش نی��از ب��ه رویک��رد 
منس��جم و برنامه ریزی دارد 
و بای��د نیازه��ای غیرمالی از 
قبیل امنیت ش��غلی، شرایط 
کاری و فرصت های پیشرفت 
را ارضا کن��د. کارکن��ان نیاز 
دارند ک��ه در ازای تلاش های 

اضافی ش��ان از آنها قدردانی 
و احس��اس مه��م ب��ودن به 
آنها داده ش��ود. پ��س آنها را 
مطمئ��ن س��ازید ک��ه برای 
از  و  ارزش��مندند  س��ازمان 
س��ازمانی  مهم  تصمیم��ات 
آگاه ش��ان س��ازید. همچنین 
اهدافی ک��ه درنظر می گیرید 
بای��د واقع گرایانه، ارزش��مند 
و قابل تغییر باش��د. از اهداف 
و نی��ات درون��ی کارکنان تان 
در  را  آنه��ا  و  باش��ید  آگاه 
رس��یدن به هدف های ش��ان 
یاری کنید. به خواس��ته های 
نیروی فروش تان در جلسات 
عموم��ی و خصوص��ی پ��ی 
ببرید. ه��ر فردی مس��ائل را 

از دی��دگاه خ��ود می نگ��رد. 
به اه��داف درون س��ازمانی و 
برون س��ازمانی آنها پی ببرید 
به عنوان مث��ال، اگر دلخوری 
در س��ازمان بین افراد وجود 
دارد س��عی کنی��د ه��ر چه 
زودت��ر آن را رف��ع کنید. اگر 
نگران��ی یکی از اف��راد، خرید 
خانه اس��ت ببینی��د چگونه 
می توانی��د در ای��ن راه ب��ه او 
کمک کنید. اگر هم برای تان 
مق��دور نب��ود حداق��ل این 
احس��اس را به او بدهید که به 
نگرانی او اهمی��ت می دهید. 
در نهای��ت اینک��ه عملک��رد 
زیردس��تان را کنترل 
کنی��د.  ارزیاب��ی  و 
اطلاعات  می توانی��د 
عم����لک����رد را از 
گزارش ه��ای تلفنی، 
و  بازخورد مش��تری 
ی  ه��ا ر کت���و ف���ا
ف����روش دری��افت 
کنی����د. عملک���رد 
اهداف  ب���راس��اس 
تعیین می ش��ود. این 
می توان��د  عملک��رد 
اس��تانداردهای  ب��ا 
پیش  از  عملک��ردی 
تعیین ش��ده و دیگر 
اهداف ف��روش تحت 
شرایط یکسان مورد مقایسه 

قرار گیرد. 

ارتباطات با دیگر واحدها 
مدی��ران ف��روش ارتب��اط 
تنگاتنگ��ی با مدی��ران دیگر 
بخش ه��ای س��ازمان دارند. 
ب��رای مثال بخ��ش بازاریابی 
را  جدی��دی  مش��تریان 
شناس��ایی می کن��د و بخش 
ف��روش آنه��ا را ه��دف قرار 
می دهد. ای��ن مدی��ران نیاز 
دارن��د که ب��ا مدی��ران دیگر 
واحده��ا و مش��تریان ارتباط 
داشته باش��ند، بنابراین باید 
ق��ادر ب��ه برق��راری ارتب��اط 
ش��فاف باش��ند. آنه��ا هنگام 

فروش باید نیازهای مشتری 
را ش��نیده و ب��ه آن واکن��ش 
نش��ان دهن��د. ای��ن مدیران 
باید قادر به ارزیابی چگونگی 
عملکرد واحد خود و توس��عه 
روش های��ی ب��رای بهبود آن 

باشند. 

داشتن مهارت های 
ارتباطی بالا

اگر یک کارش��ناس فروش 
ی��ک ارتباط س��از حرف��ه ای 
نباش��د، مجبور اس��ت انرژی 
متقاع��د  ب��رای  را  زی��ادی 
کردن ه��ر مش��تری و نهایی 
کردن ف��روش ص��رف کرده 
و بدون تردید ف��روش بالایی 
ه��م نخواهد داش��ت. اهمیت 
ارتباط��ات در ای��ران بیش��تر 
از غ��رب اس��ت و فرهن��گ 
ارتباطی در کش��ور ما نسبت 
به کش��ورهای غربی ش��کل 
دیگ��ری دارد. بنابرای��ن یک 
کارش��ناس ف��روش در ایران 
باید اهمیت زی��ادی برای این 
موض��وع قائل ش��ده و در این 
زمین��ه آموزش ه��ای لازم را 

دیده باشد. 
صرف داش��تن یک محصول 
یا خدم��ت مناس��ب تضمینی 
برای ف��روش ایج��اد نمی کند 
بلکه علاوه بر آن، ایجاد اعتماد 
در مش��تریان و درک و همدلی 
با آنان اس��ت که تسهیل کننده 
فرآیند فروش بوده و نیز باعث 
می ش��ود که سهم ش��ما از هر 
مشتری بیش��تر و بیشتر شود. 
یعنی مهارت های ارتباطی هم 
در فروش اولی��ه و هم در تکرار 

آن بسیار اثرگذار است. 
بنابرای��ن یک کارش��ناس 
بخش ه��ای  بای��د  ف��روش 
مختلفی مثل تاثیر گذاری در 
نخستین برخورد، هنر گوش 
پرسیدن،  مهارت های  دادن، 
آشنایی با زبان بدن و هرآنچه 
را که به مهارت های ارتباطی 
مربوط می شود، تقویت کند. 

 وارن بافت 
سرمایه گذار شماره یک دنیا

وارن بافت )Warren Buffett(  مدیرعامل ش��رکت 
برکشایر هَتوی )BerkshireHathaway(  موفق ترین 
سرمایه گذار قرن بیستم اس��ت که نامش به طور مداوم در 
لیست ثروتمندترین افراد جهان قرار دارد. شرکت برکشایر 
هتوی در زمینه ه��ای مختلف مانند س��رمایه گذاری های 
متنوع، املاک و ارائه ان��واع خدمات بیمه مانند بیمه اموال، 
بیمه سلامت و بس��یاری از انواع بیمه ها فعالیت دارد. وارن 
بافت نه تنها یکی از بزرگ ترین س��رمایه گذاران دنیاست، 
بلکه یکی از موفق تری��ن کارآفرینان نیز به ش��مار می آید. 
ثروت این س��رمایه گذار، طبق آنچه نشریه فوربس منتشر 
کرده 72/3میلیارد دلار اس��ت. وارن بافت سرمایه گذاری 
را خیلی زود و به ش��یوه ای غیرمنتظره آغاز ک��رد. یکی از 
نخستین سرمایه گذاری هایش در دبیرستان بود، هنگامی 
او و دوستش یک ماش��ین پین بال )pinball( دست دوم 
ب��ه قیم��ت 25دلار خریدن��د و در ی��ک آرایش��گاه نصب 
کردند. مش��تریان آرایشگاه از این دس��تگاه بازی استقبال 
زیادی کردند، بنابراین این زوج کارآفرین س��ودی را که به 
دس��ت می آوردند، دوباره برای خرید ماشین های پین بال 
بیشتر سرمایه گذاری کردند و توانستند هشت ماشین در 
مغازه های مختلف نصب کنند. سرانجام آنها کسب وکارشان 
را فروختند و بافت با س��ود به دس��ت آمده از کارش سهام 
خرید و سپس در کس��ب وکار دیگری سرمایه گذاری کرد. 
در آن زمان او 26 سال داشت و دارایی اش 1/4میلیون دلار 
بود. درس های زیادی از این سرمایه دار می توان آموخت که 

به بعضی از آنها اشاره می کنیم. 

هرگز در کسب وکاری سرمایه گذاری نکنید که 
آن را نمی فهمید

اگر تنها یک درس باش��د ک��ه بتوانی��د از وارن بافت یاد 
بگیرید این اس��ت؛ هرگز در کس��ب وکاری سرمایه گذاری 
نکنید یا وارد کسب وکاری نشوید که واقعا درک درستی از 
آن ندارید. وقتی وارن بافت، برکش��ایر هتوی، یک کارخانه 
نساجی ورشکس��ته را خرید و آن را تبدیل به کمپانی بیمه 
کرد، دقیقا می دانس��ت که وارد چه تجارتی می شود. او در 
کسب وکاری که آگاهی کامل از آن ندارد، سرمایه گذاری و 
مشارکت نمی کند. »اگر درک کاملی از کسب وکاری دارید 
و از آینده آن آگاهید، فاصله زیادی با قرار گرفتن در حاشیه 

امنیت ندارید.«
 سلامت سه چیز را حفظ کنید: 

ذهن، بدن و روح
فقط مواظب خودتان باشید، کار سختی نیست یا زمان 
زیادی را از ش��ما نخواهد گرف��ت. راه های س��اده ای برای 

انجامش وجود دارد: 
ذهن: کتاب و مجله بخوانید )حتی اگر یک صفحه در روز 

باشد( تا ایده های تازه تری به ذهن تان برسد. 
بدن: تمرین کنید )حتی اگر هفت دقیقه در روز باش��د(، 
غذاهای خوب بخورید، آب زیاد بنوشید، خواب کافی داشته 

باشید. 
روح: دعا کنید، یا فقط بگویید »متش��کرم« و نسبت به 

دیگران مهربان باشید. 
 »عادت ها س��بک تر از آن هس��تند که احساس شوند تا 

زمانی که آنقدر سنگین می شوند که از بین نمی روند.« 
بهتری��ن راه برای خوش��حال تر بودن، پایی��ن آوردن 

انتظارات است
بیش��تر ناملایمات نتیجه انتظارات غیرواقعی و نادرست 
در زندگی اس��ت. از خودت��ان به ان��دازه یک دنی��ا انتظار 
داشته باش��ید اما از دنیا هیچ انتظاری نداشته باشید. بافت 
می گوید: »وقتی چند سال پیش برای نخستین بار شروع به 
وبلاگ نویسی کردم، این آرزو را در سر داشتم که به سرعت 
دنبال کننده های زیادی داشته باش��م، اما وقتی این اتفاق 
بلافاصله رخ نداد، دلسرد شدم.« کسب وکارتان را به صورت 
آنلاین و با این انتظار که یک پ��روژه خیریه برای کمک به 

دیگران است گسترش دهید و راجع به آن بنویسید. 
از کارهای احمقانه اجتناب کنید

همه ما کاره��ای احمقانه زی��ادی انجام  داده ای��م اما از 
کارهای کوچکی ک��ه زیرمجموعه این کاره��ای احمقانه 
است، اجتناب می کنیم و همین زیرمجموعه اهمیت دارد. 
موفقیت وارن بافت نتیجه تصمیمات درس��تی که گرفته 
نیست، بلکه از اجتناب کردن از انجام کارهایی نشات گرفته 
که واقعا اشتباه اس��ت. بعضی ها معتقدند این دو روی یک 
سکه است، اما نیست. داستان هایی زیادی از مدیرانی وجود 
دارد که کارهای کوچک درستی انجام داده اند و به موفقیت 
بزرگی دست یافته اند، اما بعد کاری احمقانه آنها را به نقطه 
صفر بازگردانده اس��ت. وارن بافت قبل از انج��ام هر کاری 
به صورت معکوس عمل می کند. او و ش��ریکش هر راه قابل 
تصوری را که منجر به شکست ش��ان در یک تصمیم گیری 
می شود، فهرست می کنند، سپس تلاش می کنند تا از این 
راه ها اجتناب کنند. این کار را برای وبلاگ  و کسب وکارتان 
انجام دهید آنگاه موفقیت اتوماتیک وار به سوی تان خواهد 
آمد. همیشه از خودتان سوال کنید، چه چیزی مشتریان یا 
خوانندگان را دلسرد می کند؟ بعد کاری را که باعث دلسرد 

شدن شان می شود، انجام ندهید. 
از دست دادن پول اهمیتی ندارد، مهم حفظ اعتبار 

است
 »اگر پول از دست بدهید بخشیده می شوید، اما حتی 
اگ��ر ذره ای از اعتبار از دس��ت برود، با ش��ما بی رحمانه  
برخورد می ش��ود.« این موضوع سال هاس��ت در دنیای 
کس��ب وکار وجود دارد. زندگی کوتاه تر از آن اس��ت که 
بخواهیم برایش میان بر تعریف کنیم. همیش��ه می توان 
ثروت را دوباره به دس��ت آورد، اما اعتب��ار مدت ها طول 
می کشد تا س��اخته ش��ود و اغلب لحظه ای برای از بین 
رفتنش کافی اس��ت. وارن می گوید: »ما اعتبار را با پول 

معامله نمی کنیم.« 

چهارشنبه
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پاس�خ کارش�ناس: برای جلوگیری از این مشکل 
در وهله اول بای��د دید که ف��رد جایگزینی ب��رای این 
پس��ت در داخل س��ازمان وجود دارد و تفویض اختیار 
به این فرد ممکن اس��ت از بروز مش��کلات پیش آمده 
جلوگیری کند یا خیر. چون هنگامی که مس��ئله بقای 

س��ازمان مطرح می ش��ود، بهتر اس��ت از اف��راد داخل 
س��ازمان اس��تفاده ش��ود و اگر س��ازمان بخواهد فرد 
دیگری را از خارج س��ازمان برای این پس��ت استخدام 
کند ممکن اس��ت مدت زم��ان زیادی طول بکش��د که 
وضعی��ت را مدیریت کن��د و خودش را با ش��رایط وفق 
دهد و آن فرد تا بخواهد با س��ازمان و ش��رایط بحرانی 

آن آش��نا ش��ود، زمان از دس��ت برود. 
از طرفی حتما باید در اس��رع وقت جلسه کاری تنظیم 

شود و فردی را که در این پس��ت مشغول به تخریب است 
از دایره تصمیم گیری سازمان خارج کنند و در این جلسه 
مدیران میانی و ارشد س��ازمان باید حضور داشته باشند و 
در مورد فرد جایگزین پیش��نهاد هایی را مطرح کنند. این 
فرآیند باید با بالا بردن سرعت عمل و حل مسائل بحرانی 
همراه ش��ود و مدیر ارش��د س��ازمان هم بای��د در جریان 
تمامی امور قرار گیرد و با درس��ت کردن آینده تاحدودی 

جلوی ضرر را بگیرد. 

کارشکنی نماینده تام الاختیار

پرس�ش: به تازگی فردی را با توجه به پیش�ینه، رزومه و عملکردش در یکی از واحد های سازمانی اس�تخدام کرده ام. آن واحد 
س�ازمانی یکی از حس�اس ترین واحد های س�ازمان اس�ت و باید حتما فردی باتجربه و با س�ابقه، وظیفه آن را بر دوش بگیرد. با 
توجه به این موضوع پ�روژه ای را برای او تعریف کردی�م و اختیار تمام و کمال به او دادیم، اما با گذش�ت زمان متوجه ش�دیم که 
فرد موردنظر به هیچ عنوان نمی خواهد پروژه به موفقیت برس�د و قصد تخریب و کارش�کنی دارد و اگر س�ازمان اقدامی انجام 
ندهد ممکن اس�ت حتی به نابودی سازمان منجر شود و اعتبار سازمان زیر س�وال رود. با توجه به این موضوع باید چه اقدامات و 

تصمیماتی اتخاذ شود تا از بروز این مشکل جلوگیری شود؟ 

کلینیککسبوکار

 پاسبانی از ثروت
دغدغه ثروتمندان هوشمند

بس��یاری از ثروتمن��دان تمایل دارند ث��روت خود 
را نه تنها ب��رای گ��ذران زندگی خود ن��گاه دارند بلکه 
آن را حفظ کنند تا نس��ل های بعدی ش��ان هم از این 
ثروت اس��تفاده کنن��د. اگرچ��ه دغدغه های��ی چون 
نیازهای روزانه کس��ب وکار یا تمرکز بر استراتژی های 
س��رمایه گذاری ی��ا حت��ی بازگش��ت س��رمایه برای 
خیلی ها در اولویت مس��یر ثروت اس��ت اما پرداختن 
به ه��دف مهمی چون پایدارس��ازی ث��روت موضوعی 
بس پراهمیت اس��ت. چه زمانی باید به فکر نگهداری 
از ثروت افتاد؟  برای گام نهادن در مس��یر حفظ ثروت 
باید چه پرسش هایی را از خود بپرسید؟  برای پاسخ به 
این پرسش ها و مشابه آنها خوب است به یک پژوهش 
گریزی بزنیم. نتایج یک بررس��ی روی 171 فرد بسیار 
پولدار نش��ان داده اس��ت نگه��داری از ث��روت به این 
س��ادگی ها هم نیس��ت و برای حفظ آن باید مرحله به 

مرحله پیش رفت. 

تعریف نگهداری از ثروت و چگونگی 
اجرایی سازی این تعریف

بخش بزرگی از ش��رکت کنندگان در این پژوهش، 
خاطر پریش��انی نس��بت به توانایی خود در نگهداری 
ثروت داش��تند. معضل اول، تعریف »پایداری ثروت« 
و پ��س از آن س��د بزرگی به ن��ام بودجه بن��دی ثروت 
بود. ب��رای نمون��ه 20درص��د پاس��خ دهندگان اصلا 
نمی دانس��تند چقدر مج��از به خرج کردن هس��تند و 
به عبارت دیگر چه درص��دی از پولش��ان را اگر خرج 
کنند می توانند به حفظ ثروت ش��ان امیدوار باش��ند. 
همچنی��ن ح��دود ی��ک چه��ارم فک��ر می کردند که 
هزینه ک��رد 10درصد پول یا کمی بی��ش از آن، آنها را 
موفق به پایمردی در مسیر نگهداری از ثروت می کند. 
حال آنکه باید کمتر از اینها خرج ک��رد و از خرج های 

بی مورد و حیف و میل های پول سوزان پرهیز کرد. 

گسترس شعاع دایره های ارتباطی
پاس��خ دهندگان به این پژوهش تمایل داش��تند تا 
اهمیت فاکتورهای خارج از کنترل خود مثل روند بازار 
و اقدامات دول��ت را بالاتر از حد طبیعی نش��ان دهند. 
آنها این عوامل را تهدیدی در مس��یر روند پایدارسازی 
ثروت خود می دانس��تند و به همین دلیل با آب و تاب 
راجع به آن نظ��ر می دادند. آنها همچنی��ن در پی کم 
ارزش جل��وه دادن اهمیت فاکتوره��ای تحت کنترل 

خود از جمله ارتباطات بودند.
ارتب��اط آزاد و گس��ترده ب��ا اعضای خان��واده در 
موضوع هر از گاه س��ختی چون ثروت می تواند یک 
چالش باش��د اما ش��روع صحبت در این ب��اره با آنها 
برای آموزش به نسل های بعدی و اطمینان از اینکه 
نسل بعدی توان پذیرش مسئولیت های ناشی از آن 
ثروت را دارد، ضروری است. اگرچه ازهر پنج نفر دو 
نفرشان  مش��کلی با صحبت درباره مس��ائل مالی با 
بچه ها نداشتند، اما بیشترش��ان تمایل داشتند این 

بحث را عقب بیندازند. 

پیش گرفتن فرآیند درست
پایدارس��ازی موفقیت آمیز ث��روت نیازمند ترکیبی 
از اس��تراتژی های واقع��ی و گفت وگوه��ای س��ازنده 
میان اعض��ای خانواده درباره اولویت ه��ای هزینه ای و 
پس اندازی اس��ت. درحالی که این روند ممکن اس��ت 
نیازمند تغییراتی در س��بک زندگی برای یک خانواده 
و کار کردن روی بچه ها در جهت تعیین اهداف باشد، 
به تعریف و تثبیت یک فرآیند برای رسیدن به اهداف 
نیز کمک خواهد کرد. راستی!  همین تحقیقات نشان 
می دهد در فرآیند موردنظر حضور کارشناس��ان مالی 
و سرمایه ای می تواند بسیار کمک کننده باشد، به ویژه 

اگر پای قانع کردن بچه ها به میان آمده باشد. 
حفظ و نگهداری ثروت نیازمند همسوسازی اهداف 
و اقدامات است. در واقع بحث ها و عملکردها چه برای 
زندگی و چه در مس��یر ث��روت باید همگی در مس��یر 

رسیدن به هدفی به نام پایدارسازی ثروت باشد. 
pbig.ml.com :منبع

اگر شما هم د  ر کس�ب و کار خود   با چالش�ی روبه رو هس�تید  ، د  ر صورت تمایل مش�کل خود   را از طریق ایمیل business@ forsatnet.ir با ما د  ر میان بگذارید   و 
پاسخ خود   را د  ر همین بخش پیگیری کنید  .

اگر یک کارشناس فروش یک 
ارتباط ساز حرفه ای نباشد، مجبور است 

انرژی زیادی را برای متقاعد کردن 
هر مشتری و نهایی کردن فروش 
صرف کرده و بدون تردید فروش 
بالایی هم نخواهد داشت. اهمیت 

ارتباطات در ایران بیشتر از غرب است 
و فرهنگ ارتباطی در کشور ما نسبت 

به کشورهای غربی شکل دیگری 
دارد. بنابراین یک کارشناس فروش 
در ایران باید اهمیت زیادی برای این 

موضوع قائل شده و در این زمینه 
آموزش های لازم را دیده باشد

مدیران ماندگار

پیام و محتوای پیام
آی��ا می دانس��تید س��ومین عنص��ر تبلی��غ بعد از 
پیام دهنده و پیام گیرنده، »پیام« اس��ت؟  پیام عبارت 
است از اعتقاد، اندیشه یا گرایشی که پیام دهنده قصد 

انتقال آن را به پیام گیرنده دارد. 
بی ش��ک هر مکتب یا جریان اجتماع��ی نیز پیامی 
دارد و هر ن��وع تبلیغی خ��واه با زبان، ن��گارش، فیلم، 
سرود، نمایش، خطابه، نقاشی، هنر و هر ابزار و وسیله 
دیگری ص��ورت پذیرد، بدون پیام نیس��ت. »پیام روح 
تبلیغ« است و اگر این روح نباش��د تبلیغ مفهوم ندارد 
و پیام بار تبلیغ اس��ت که هر جا به گون��ه ای به نمایش 

گذاشته می شود. 
در نتیجه پیام چیزی است که به وسیله مبلغ یا نهاد 
تبلیغی القا می ش��ود و این ممکن اس��ت بار سیاسی، 
اعتق��ادی، اخلاقی، اقتصادی، علم��ی، مکتبی و غیراز 
اینها را داشته باش��د. ارزش و تفاوت پیام ها در همین 
 عناوین و نیز در محت��وا و اهداف، انگیزه ه��ا و آثار آن

 نهفته است. 

آیا می دانستید

مونا اشرف زاده

نگاهی بر شرح وظایف مدیر فروش به عنوان یکی از پست های مهم سازمان

مدیریتیکهسرنوشتکسبوکار
راتعیینمیکند

هدی رضایی 

مسیر ثروت

مترجم: سارا گلچین



بورس کالا

فرابورس

ب��ورس اوراق به��ادار تهران 
پ��س از هف��ت روز معاملاتی 
منفی به مدار صعود بازگشت. 
بازار سهام در حالی کار خود را 
در مدار منفی آغاز کرد که در 
میانه راه ب��ا انجام معامله های 
مثب��ت در گروه ه��ای بانک  و 
خودرو دوباره ب��ه مدار مثبت 
بازار  بازگش��ت. ش��اخص های 
اگرچه سبزپوش شدند،  سهام 
اما بازار همچن��ان برای تداوم 
حرک��ت پایدار خ��ود نیازمند 
تقویت حجم و ارزش معاملات 
اس��ت. در روزه��ای گذش��ته 
ب��ا توجه ب��ه ع��دم اطمینان 
ب��ه آینده بازار س��هام میل به 
نوس��ان گیری کوتاه م��دت در 
میان سهامداران افزایش یافته 
اس��ت اما دی��روز همزم��ان با 
انتش��ار برخی  خبرهای مثبت 
از خودروس��ازان و همچنی��ن 
مناس��ب ش��دن قیمت سهام 
ورود  ب��رای  بانک ه��ا  برخ��ی 
مج��دد نوس��ان گیران در مدار 
بورس  ق��رار گرف��ت.  مثب��ت 
ته��ران در ش��رایطی به دلیل 
نگاه کوتاه مدت سرمایه گذاران، 
کنترل تورم در شرایط رکودی 
انتظ��ارات  و محق��ق نش��دن 
سهامداران روند منفی به خود 
گرفته اس��ت اما با پایان یافتن 
فصل مجامع و اجرایی ش��دن 
مفاد توافق نامه به همراه شنیده 
ش��دن خبرهایی از نامه دولت 
 برای حمای��ت از بازار س��هام 
جو عمومی تالار حافظ مثبت 
ش��د و انتظ��ار می رود س��یر 
صع��ودی در روزه��ای آتی در 

بورس ادامه داشته باشد. 

دادوستد ۱۲ هزار میلیاردی 
بورس در ۴ ماه گذشته

بورس  کارنام��ه  ب��ه  نگاهی 
اوراق به��ادار از ابتدای س��ال 
تا پایان تیرماه نش��ان می دهد 
در 79 روز معاملات��ی تع��داد 
68 میلیارد و 19 میلیون س��هم 
و حق تقدم به ارزش 128 هزار 
و 380 میلیارد ریال دادوس��تد 
ش��ده اس��ت. این میزان سهام 
توسط یک میلیون و 221 هزار 

در  س��رمایه گذار   133 و 
4 میلیون و 668 ه��زار و 686 
نوب��ت طی چهار ماه گذش��ته 
مورد معامله قرار گرفته است. 
همچنی��ن در این مدت تعداد 
9 میلی��ون و 261 هزار و 170 
برگه اوراق مشارکت به ارزش 
ریال  و 283 میلی��ارد  9 ه��زار 
دس��ت به دست ش��ده است و 
شاخص بورس نیز که نخستین 
س��ال جاری  معاملات��ی  روز 
را از ارتف��اع 62 ه��زار و 532 
واحد آغاز ک��رده بود در پایان 
 تیرماه و پس از چهار ماه روند 
پرفراز و نش��یب، با ثبت رشد 
ارتف��اع  در  واح��دی   5112
67 ه��زار و 644 واح��د ق��رار 

گرفت. 

خریدهای سنگین حقوقی 
در گروه بانک

رون��د حاکم بر گروه بانک و 

و  اعتباری صعودی  موسسات 
مثبت بود به طوری که پست 
بان��ک ای��ران، بان��ک اقتصاد 
نوین و بان��ک خاورمیانه تنها 
نمادهای منفی گروه در پایان 

معاملات بودند.
44 میلی��ون  معامل��ه  ب��ا 
س��هم، بانک ص��ادرات ایران 
معاملاتی  نم��اد  پرحجم ترین 
گروه ب��ود. با توج��ه به اینكه 
گ��روه بانک در بازه های منفی 
قیمت  اص��لاح  و  بازگش��ایی 
داش��تند و حجم ه��ای خرید 
اکث��ر  در  س��نگین حقوق��ی 
نماده��ا، پیش بینی می ش��ود 

این روند مثبت ادامه یابد. 

روند صعودی گروه خودرو
در گ��روه خودرو و س��اخت 
رون��دی  معام��لات  قطع��ات، 
صع��ودی و مثبت داش��تند به 
ط��وری که در پای��ان معاملات 

اکث��ر نماده��ا در ب��ازه مثبت 
معامل��ه  ب��ا  گرفتن��د.  ق��رار 
پ��ارس  س��هم،  42.6 میلی��ون 
معاملات  پرحجم ترین  خ��ودرو 
گروه را به خ��ود اختصاص داد. 
همچنی��ن یک س��اعت پس از 
آغاز معاملات، ش��اهد تش��كیل 
ص��ف خری��د در نم��اد س��ایپا 
دی��زل بودیم و پ��س از معامله 
20.8 میلی��ون س��هم، این نماد 
با ص��ف فروش معام��لات را به 
پایان رساند. رونق قیمت سهام 
خودرویی ه��ا در حال��ی اتف��اق 
افتاده است که رکود بازارخودرو 
و کاهش تقاض��ای خرید باعث 
ش��د ت��ا بع��د ازگذش��ت چند 
سال، قیمت برخی خودروها به 
کمتر از قیمت کارخانه برس��د. 
همچنین در ش��رایطی که هیچ 
خبری از انعقاد ق��رارداد جدید 
ایرانی با شرکت  خودروس��ازان 
فرانس��وی پژو منتش��ر نش��ده 

اس��ت، کارشناسان پژو در ایران 
مستقر ش��دند. شرکت  خودرو 
سایپا دیزل از گروه خودروسازی 
س��ایپا هم توانست در چهار ماه 
ابتدایی س��ال جاری ب��ا تولید 
887 دس��تگاه خودروی تجاری 
س��نگین به رشد 22.5 درصدی 

برسد. 

اعمال ۱7 درصدی افزایش 
قیمت سیمان از ۱5 مرداد

در گ��روه حمل و نق��ل به جز 
حمل و نق��ل ت��وکا و حمل و نقل 
بین الملل��ی خلی��ج ف��ارس که 
معاملات آنها در کف قیمت روزانه 
انجام گرفت، سایر نمادهای گروه 
در ب��ازه مثبت و صعودی معامله 
شدند. با معامله 3 میلیون سهم، 
توکاری��ل پ��ر حجم تری��ن نماد 

معاملاتی گروه بود. 
س��یمان،  گ��روه  پیرام��ون 
کارفرمای��ان  انجم��ن  دبی��ر 
صنعت س��یمان گفت: افزایش 
17 درص��دی قیمت س��یمان، 
کارخانج��ات  در  15 م��رداد 
می ش��ود.  اعم��ال  س��یمان 
درب��اره  ش��یخان،  عبدالرض��ا 
افزایش  نش��دن  اعم��ال  علت 
س��یمان  قیمت  17 درص��دی 
بع��د از ماه رمضان، افزود: علت 
طولانی ش��دن این زمان ایجاد 
مدیری��ت تولی��د و تحویل در 
کل  در  س��یمان  قیمت ه��ای 
کش��ور اس��ت. وی در پاسخ به 
این پرسش که پیش بینی شما 
از بازار س��یمان در شش ماهه 
دوم س��ال 94 چیست؟ افزود: 
ب��ا تخصیص مناب��ع جدید در 
زیرساخت ها رونق بازار سیمان 
پیش بین��ی می ش��ود. در گروه 
محص��ولات ش��یمیایی اکث��ر 
نماده��ا در ب��ازه منفی معامله 
ش��دند. ب��ا معامل��ه 8 میلیون 
س��هم، گ��روه س��رمایه گذاری 
پتروش��یمی ایرانیان بیشترین 
حج��م معام��لات گ��روه را به 
خ��ود اختص��اص داد. گ��روه 
پتروش��یمی  س��رمایه گذاری 
ایرانیان باوجود روزهای گذشته 
از س��وی  حمای��ت چندان��ی 
حقوقی نداشت و معاملات را در 

بازه منفی به پایان رساند.

خریدهای سنگین حقوقی در گروه بانک،صف های خرید در خودرویی ها

بخت به گروه سیمان  
روی آورد

س�نا - به��روز خدارحم��ی، 
نهاده��ای  کان��ون  دبی��رکل 
یک   در  گف��ت:  س��رمایه گذاری 
س��ال ونیم گذش��ته هر گاه بازار 
اول  جبه��ه  در  ب��وده  منف��ی 
حقوقی ها س��ر پیكان گذاش��ته 
ش��دند و از آنها برای رفع بحران 

دعوت شد. 
آخ��ری��ن  داد:  ادام����ه  وی 
جلس��ه حقوقی ه��ا با س��ازمان 
بورس روز گذش��ته در ش��رکت 
س��رمایه گذاری غدیر برگزار شد 
که حقوقی های ب��زرگ دور هم 
جمع ش��دند و میث��اق مجددی 
در حمایت از بازار سهام داشتند 
ب��ازار  معتقدند  همگ��ی  چ��ون 
برای همه ماس��ت و البته شكی 
نیست که حقوقی ها توان و صبر 
بیشتری دارند و می توانند بیشتر 
و بهتر از حقیقی ها به بازار کمک 
بازار سهام  کنند. این کارشناس 
اظهار داشت: انتظار از حقوقی ها 

این گونه ب��وده در ش��رایطی که 
بازار، بازار خرسی است و پررونق 
نیس��ت، عرضه ه��ا را ب��ه تعویق 
بیندازن��د و زمانی که بازار رونق 
پیدا کرد در آن ش��رایط اقدام به 
عرضه کنند. خدارحمی با اشاره 
به بیش از 20 جلسه با حقوقی ها 
در یک سال گذشته خاطر نشان 
کرد: در تمام جلسات حقوقی ها 
با مدیران سازمان بورس، قریب 
به اتف��اق حقوقی ها دیدگاه های 
مطرح ش��ده را اجاب��ت کردند و 
سعی کردند به بازار کمک کنند 
و در نخس��تین فرص��ت ممكن 
که ب��ه تعبی��ر خودش��ان رونق 
بازار ش��روع می ش��ود، تعهدات 
عقب مان��ده خ��ود را از طری��ق 
بازار س��هام تامی��ن کنند اما هر 
گاه دس��ت به فروش زدند متهم 
به خراب کردن بازار ش��دند. وی 
توضی��ح داد: اگر ب��ه حقوقی ها 
گفته ش��ود شما در شرایط رونق 

اجازه فروش ندارید، در رکود هم 
اصلا چنین اجازه ای به شما داده 
نمی شود، پس شرکت های بزرگ 
حقوقی، انواع و اقسام تعهدات و 
نقدینگی مورد نیاز خودش��ان را 
از کدام محل تامین کنند؟! این 
کارشناس بازار سهام خاطر نشان 
ک��رد: اگر فك��ر کنیم ب��ورس و 
بازار س��هام تافته ج��دا بافته ای 
از اقتصاد کش��ور است و اقتصاد 
می تواند اقتصاد رکودی باشد اما 
بازار س��هام می تواند و باید رونق 
داشته و برای عموم مردم جذاب 
باش��د باید برای ه��ر افت مدام 
دنبال متهم گش��ت. خدارحمی 
با بی��ان اینكه یک روز انگش��ت 
اتهام به س��مت بانک مرکزی و 
بازار پول نشانه می رود، روز بعد 
عملك��رد حقوقی ها، پ��س فردا 
فلان خبر سیاسی، گفت: مطلقا 
این طور نیست که بتوان با اتهام 
زنی مك��رر از رکود خارج ش��د، 

بلك��ه به عنوان مث��ال آثار تفاهم 
بسیار مبارک توافق هسته ای که 
انتظار می رفت از صبح روز جشن 
امضا بازار پررونقی را شكل بدهد 
به گونه ای ک��ه امكان خرید هیچ 
سهمی نباش��د پیش برآورد شد 
البته آثار واقع��ی آن وجود دارد 
اما از جنس اثرگ��ذاری در فردا 
و پس فردای صبح امضای توافق 

هسته ای نبوده است. 
بدبینانه تری��ن  اف��زود:  وی 
تحلیلگ��ران هم ادع��ا نمی کنند 
که تواف��ق بدی ص��ورت گرفته 
اس��ت، اتفاق��ی که افت��اده برای 
اقتصاد و مش��خصا بازار سهام ما 
منبع رونق و منش��أ تحول و آثار 
مثبتی خواهد ب��ود اما از جنس 

کوتاه مدت نخواهد بود. 
نهاده��ای  کان��ون  دبی��رکل 
درباره  پایان  در  س��رمایه گذاری 
اف��ت روزه��ای بع��د از تواف��ق، 
تصریح کرد: تصور می کنم بخش 

عم��ده اتفاق��ات و افت های بعد 
از توافق ناش��ی از برداش��ت های 
نادرس��ت از چگونگی اثرگذاری 
نتیجه مذاکرات ب��ر بازار بوده و 
بخش��ی دیگر هم به انتظار بیش 
از ی��ک س��ال و نیم��ه حقوقی 
ب��رای بازگش��ت ب��ه روزه��ای 
پررون��ق برمی گ��ردد. وی گفت: 
عمدت��ا  حقوق��ی  ش��رکت های 
زی��ادی  نقدینگ��ی  مش��كلات 
دارن��د و به ناچار برخ��ی از آنها 
طاقت ش��ان ک��م می ش��ود ام��ا 
در حالی که چش��م انداز اقتصادی 
دیگ��ری  زم��ان  ه��ر  از  بی��ش 
روش��ن اس��ت، چنانچه افق های 
بلند مدت ت��ر  را  س��رمایه گذاری 
ببینیم و از طرفی کمی صبورتر 
باش��یم و به ج��ای متهم کردن 
حقوقی ه��ا و ای��ن و آن صبوری 
بورس  بیشتری کنیم چشم انداز 
با توجه ب��ه ورود س��رمایه گذار 

خارجی بسیار مثبت است. 

ورود  قص��د  چی��ن  دول��ت 
مس��تقیم به بازار این کش��ور را 
دارد درحالی که دیروز بازار سهام 
این کشور بدترین روز معاملاتی 
را نسبت به سال 2007 میلادی 
به ثبت رساند. حمایت های دولت 
چین از بازار س��هام این کش��ور 
وارد عمل  مس��تقیم  به ص��ورت 
می ش��ود تا بتواند از ریزش های 
آتی این ب��ازار در روزهای آینده 
جلوگیری کند. ژانگ ژیائوجون، 
س��خنگوی نهاد قانون گذار بازار 
چی��ن در ای��ن خص��وص اظهار 
داش��ت: خریده��ای اورژانس��ی 
چی��ن  دول��ت  توس��ط  س��هام 
عملیاتی می ش��ود تا بتواند ثبات 
را به بازار این کش��ور باز گرداند. 
وی در این خص��وص ادامه داد: 
نه��اد قانون گ��ذار ب��ازار چین با 
چش��م باز به بازار ن��گاه می کند 
و هرگون��ه تش��كیل صف ه��ای 
فروش چ��ه به ص��ورت بلوکی و 
چه به ص��ورت خ��رد را مواخذه 
می کند. دیروز در آغاز س��اعات 

معاملاتی در بازارهای آس��یایی، 
افت دس��ته جمعی شاخص ها در 
بازار آسیا زمانی به ثبت رسیدکه 
ب��ازار چین با بدترین میزان افت 
به هشت س��ال گذشته  نس��بت 
روبه رو شد. در این بین شاخص 
MCSI آس��یا پاس��فیک با افت 
روبه رو  ژاپ��ن  در  0.8درص��دی 
ش��د، ش��اخص نیكی ژاپن افت 
ی��ک درصدی را متحمل ش��د و 
ش��اخص بورس استرالیا نیز 0.9 
درصد س��قوط ک��رد درحالی که 
در کره جنوبی، ش��اخص کاسپی 

نیز افت یک درصدی را نظاره گر 
ش��د. به رغم اینك��ه دولت چین 
در صدد است تا از بازار سهام این 
کش��ور حمایت کند، تحلیلگران 
معتقدن��د ای��ن حمای��ت مالی، 
می توان��د در درازم��دت موجب 
بازگش��ت اعتماد به بازار ش��ود. 
راجیو بیس��واس، مدیر اقتصادی 
در بخش آس��یایی در ش��رکت 
 Global خ���دم����ات م�ال��ی
Insight در این خصوص گفت: 
ب��ازار چین نیاز داش��ت وارد فاز 
اصلاحی شود که این اتفاق افتاد 

و به نظر می رس��د در آینده نیز 
این روند نزولی به صورت بس��یار 
آهسته ادامه دار باشد هرچند که 
دولت نی��ز تصمیم به حمایت از 
بازار دارد اما بازار باز هم مس��یر 
خود را ادام��ه می دهد. وی ادامه 
محرک ه��ای  اگ��ر  حت��ی  داد: 
اقتصادی توسط دولت هم تعیین 
شود باز هم باید به بازار زمان داد 
تا ب��ا این تغییرات خ��ود را وفق 
دهد. وی در ادامه بیان داش��ت: 
تغیی��رات عمده زی��ادی در بدنه 
کل��ی اقتصاد چین اتف��اق افتاده 

که ب��ه صراحت بای��د گفت این 
تغییرات موجب ایجاد تنش هایی 
در بازار س��هام این کش��ور شده 
اس��ت. در واقع بازار س��هام این 
کش��ور واکنش��ی طبیعی به این 
تغیی��رات اقتصادی نش��ان داده 
اس��ت. ای��ن در حالی اس��ت که 
ش��اخص ش��انگهای با افت 8.5 
درصدی همراه ش��د و ش��اخص 
اصلی بورس ش��ن ژن نیز کاهش 
7.6 درص��دی را از آن خود کرد. 
ام��ا تحلیلگ��ران معتقدند پس از 
تصمی��م دول��ت مبنی ب��ر توقف 
در رون��د عرضه ه��ای اولی��ه در 
این بازار برای حمایت بیش��تر از 
تغییرات جزئی  سهامداران خرد، 
و مثبتی در این بازار اتفاق افتاده 
اس��ت. به نظر می رسد مشكلات 
عدیده اقتصادی در کشور چین و 
همچنین افت میزان اعتماد مردم 
به ب��ازار، ضربه محكمی به حزب 
کمونیس��ت چین بود ت��ا اقتصاد 
این کش��ور را از زیربنا بازس��ازی 

کنند. 

دبیرکل کانون نهادهای سرمایه گذاری:
بازار سهام تافته ای جدابافته از اقتصاد نیست

افت دسته جمعی شاخص ها در بازار آسیا

چهارشنبه
7 مرداد 1394 ۱۲

دریچه

قاب

خبر

طرح دغدغه های شرکت های حقوقی 
در دیدار با رییس سازمان بورس

در دومی��ن جلس��ه حقوقی ها با رییس س��ازمان 
بورس اوراق بهادار دغدغه های ش��رکت های حقوقی 
با محمد فطانت فرد مطرح شد. از جمله دغدغه های 
اصلی حاضران کمبود نقدینگی در بازار بود، بنابراین 
تلاش ب��رای بزرگ س��اختن بازار س��هام به کمک 
افزایش حجم و ارزش معاملات مورد توجه حاضران 
ب��ود و در این راس��تا حرکت به س��مت بین المللی 
کردن بازار س��هام را با ه��دف جذب نقدینگی مورد 
تاکی��د قرار دادند. جلوگی��ری از تصمیمات ناگهانی 
و وض��ع قوانین ناگهانی و همچنین همسان س��ازی 
قوانی��ن و مق��ررات از دیگ��ر خواس��ته های مدیران 
ش��رکت های حقوقی ب��ود. مدعوین این نشس��ت و 
هم اندیش��ی با اشاره به طولانی شدن روزهای منفی 
بازار، آسیب شناس��ی شرایط حاضر و توجه جدی به 
مردم و س��هامداران حقیقی و جل��ب اعتماد آنها را 
مورد توجه قرار دادند. ضرورت افزایش نقدشوندگی 
و فعالیت های بازارگردانی و حرکت به سمت افزایش 
مشتقات در بازار سهام و رفع مشكلات صنایع بزرگ 
از دیگر مواردی بود که حاضران به آن اشاره کردند. 
در پایان نیز ضرورت ایج��اد آمادگی های لازم برای 
جهش در بازار س��هام با اجرای توافق نامه هس��ته ای 

تشریح شد. 

ثروت آفرین پارسیان هم به جمع 
ETFهای فرابورس می پیوندد

 ETF س��رمایه گذاری  واحده��ای  پذیره نویس��ی 
ثروت آفرین پارس��یان به عنوان نهمین ETF فرابورس 
از 10 تا 12 مردادماه در بازار سوم انجام می شود. مبلغ 
اس��می هر واحد این صندوق قاب��ل معامله، 10 هزار 
ریال بوده و از مجموع 50 میلیون واحد سرمایه گذاری 
قابل انتش��ار این صندوق، یک میلیون واحد به صورت 
ممتاز پذیره نویس��ی ش��ده و 49 میلیون واحد به طور 
عادی پذیره نویس��ی خواهد ش��د. حداکث��ر حجم هر 
س��فارش در ای��ن دوره 100هزار واحد ب��وده، حداقل 
تعداد قابل خرید در هر س��فارش 10 واحد و حداکثر 
تعداد قابل خریداری ع��ادی 49میلیون واحد در نظر 
گرفته شده است ضمن اینكه هر کد معاملاتی حقیقی 

و حقوقی می تواند به صورت نامحدود خریداری کند. 

تعاونی ها در فرابورس ایران 
پذیرش می شوند

امیر هامونی، مدیرعامل فرابورس ایران از قطعیت 
پذیرش تعاونی ها در یكی از بازارهای فرابورس ایران 
خبر داد و افزود: بازار س��رمایه طبق قانون از تقویت 
بخش تعاون حمایت می کند. وی با اشاره به برگزاری 
نشس��ت س��ازمان بورس و اتاق تع��اون درخصوص 
پذیرش ش��رکت های تعاونی در بازار سرمایه، افزود: 
هم اکن��ون حدود 5 درصد از س��هام فرابورس ایران 
متعلق به 26 ش��رکت س��رمایه گذاری استانی سهام 
عدالت است که این شرکت ها خود متشكل از 300 
شرکت تعاونی س��هام عدالت شهرس��تانی هستند. 
هامون��ی در پای��ان از آمادگی فراب��ورس ایران برای 
اجرای س��ند تدوین شده س��هام عدالت با تاکید بر 

مشارکت و نیازهای بخش تعاون خبر داد. 

عرضه 83هزار تن انواع مواد 
پلیمری در بورس کالای ایران

بی��ش از 83ه��زار ت��ن انواع م��واد پلیم��ری روز 
سه ش��نبه 6مردادماه، توس��ط 18تولیدکننده عمده 
مواد پتروشیمی کشور در بورس کالای ایران عرضه 
شد. گفتنی است، 26 هزار و 900 تن ذرت دانه ای، 
5هزار تن شكرس��فید، 4هزار تن گندم دروم و 603 
تن خرمای مضافتی روانه تالار محصولات کشاورزی 
ش��د. شرکت راه آهن ایران نیز با 2 هزار تن ضایعات 
فلزی در بازار فرعی حضور یافت. در مجموع، حدود 
280 هزار تن انواع کالا در بازارهای فیزیكی و فرعی 

بورس کالای ایران عرضه شد. 

مس در بورس لندن منفی شد

خری���د نقدی م��س در ب�ورس لن��دن با کاهش 
همراه ش��د و با نرخ 5هزار و 189دلار بر تن معامله 
ش��د. همچنین س��فارش خرید مس برای سه ماهه 
آینده ب��ه مبلغ 5 هزار و 199.50دلار معامله ش��د. 
در ای��ن بین، خریدوفروش نقدی آلومینیوم با قیمت 
یک ه��زار و 600.5دلار و یک هزار و 650دلار معامله 
ش��د. قلع هم با نرخ 15ه��زار و 395 دلار خریداری 
و به ن��رخ 15ه��زار و 400دلار در هر ت��ن فروخته 
ش��د. خریدوفروش روی با نرخ یک هزار و 44 دلار و 
یک هزار و 933دلار انجام ش��د. سرب هم در رینگ 
معاملاتی ب��ا نرخ یک هزار و 690 دلار خریداری و با 
قیمت هر تن یک هزار و 690.5دلار به فروش رسید. 

نماگر بازار سهام سیدمحمد صدرالغروی
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بازار نقدی فرابورس در یک نگاه

تاثیر در شاخص

رشد ۴8 واحدی شاخص کل بورس 
پس از ۲ هفته افت

ش��اخص کل بورس اوراق بهادار در جریان معاملات 
روز س��ه ش��نبه با 48 واحد رش��د در ارتفاع 66 هزار و 
489 واح��دی ایس��تاد و پ��س از دو هفته اف��ت دوباره 
مثبت ش��د. ش��اخص قیمت )وزنی - ارزشی(19 واحد، 
کل )هموزن( 24 واحد، قیمت )هموزن( 20 واحد، آزاد 
ش��ناور93 واحد و ش��اخص بازار دوم 326 واحد رش��د 
کرد در همین حال ش��اخص بازار اول با سه واحد افت 

مواجه شد. 

بورس بین الملل



س��هم داروس��ازی س��ینا از جمله سهم های کم 
معامله و سنگین بازار به شمار می رود. این شرکت 
نیز مانند بسیاری از شرکت های هم گروه خود، ازنظر 
تعداد س��هام در وضعیتی قرار دارد که بس��یاری از 
شرکت های سرمایه گذاری بزرگ، عطای خرید آن 
را به لقایش می بخشند! بنابراین سهم این شرکت 
بیش��تر میان س��رمایه گذاران حقیق��ی و حقوقی 
کوچک جابه جا می شود. این سهم از ابتدای تیرماه تا 
سوم مردادماه سال جاری حدود 24درصد بازدهی 
را نصیب سهامداران خود کرد و از چهارم مردادماه، 
قیمت این سهم روند نزولی به خود گرفت. با توجه 
به بازدهی چراغ خاموش و کم سروصدای این سهم 
و همچنین اقبال و انتظارات مثبت بازار از صنعت 
دارو، وضعیت این س��هم در ادامه بررس��ی خواهد 
ش��د. بررس��ی برخی نسبت های مالی مهم صنعت 
برای این ش��رکت نش��ان از وضعیت مالی مناسب 
داروس��ازی س��ینا دارد. مش��کل بزرگی که اغلب 
ش��رکت های دارویی در س��ال 1393 با آن مواجه 
شدند، رکود بازار و به تبع آن افزایش دریافتنی ها و 
تخفیفات فروش بود که مشکل نقدینگی و درنهایت 
هزینه مالی را برای ش��رکت ها در پی داش��ت. اما 
بررس��ی داروس��ازی سینا نش��ان می دهد که این 
شرکت ازنظر نقدینگی نسبت به اغلب شرکت های 
هم گ��روه خود در وضعیت بهتری قرار دارد. میزان 
برگش��ت از فروش تخفیفات این ش��رکت بس��یار 
ناچیز بوده و هزینه مالی آن، بخش اندکی از سود 
عملیاتی شرکت را از بین می برد. همچنین میزان 
مطالبات این شرکت در مقایسه با شرکت های گروه 
در وضعیت بس��یار مناس��بی قرار دارد. نسبت سود 
خالص به س��ود عملیاتی پایین این ش��رکت نشان 
می دهد که عملیات شرکت در وضعیت مناسبی قرار 
داشته و در صورت بهبود وضعیت اقتصادی و کاهش 
هزینه های مالی و سایر زیان های غیرعملیاتی، سود 
هر سهم شرکت رشد خوبی را تجربه خواهد کرد. 
ب��ا توجه به اینکه س��رمایه گذاری های خوارزمی و 

ملی ایران، سهامداران عمده این شرکت هستند و 
این شرکت به هلدینگ های دارویی بزرگ وابسته 
نیست؛ داروسازی سینا توانسته، در مشتریان خود 
تنوع بسیار خوبی ایجاد کرده و از شرکت های پخش 
سه هلدینگ دارویی بزرگ، به خوبی بهره جوید. این 
امر را می توان یکی از دلایل پایین بودن مطالبات 
شرکت و دوره وصول مطالبات آن عنوان کرد. این 
ش��رکت س��ال 1393 را با حدود 18درصد رش��د 
فروش و حدود 4درصد رش��د س��ود خالص نسبت 
به سال 1392 به پایان رسانده و برای سال 1394 
حدود 18درصد رشد فروش و 17درصد رشد سود 
خالص پیش بینی کرده اس��ت. شرکت در سه ماهه 
27درصد س��ود هر س��هم خود را پوش��ش داده و 
نسبت به سه ماهه سال گذشته با 22درصد افزایش 
EPS همراه بوده است. بنابراین وضعیت عملیاتی 
ش��رکت تاکنون بدون مش��کل بوده و طبق بودجه 
پیش��رفت داش��ته است. ش��رکت در سال جدید از 
ی��ک خ��ط تولید قطره بهره برداری کرده و این امر 
باع��ث افزایش ظرفیت تولیدی قطره در ش��رکت 
ش��ده است. میزان پوش��ش سه ماهه این محصول 
نشان می دهد که خط جدید وارد مدار تولیدشده 
و طبق برنامه پیش بینی شده به تولید مشغول است. 
نرخ فروش س��ه ماهه محصولات اصلی شرکت نیز 
بیشتر از مقادیر پیش بینی شده که نسبت به برخی 
از ش��رکت های هم گ��روه که ب��ا کاهش نرخ مواجه 
بوده اند، مزیتی برای این ش��رکت به شمار می رود. 
در مجموع وضعیت شرکت داروسازی سینا نسبت 
به اغلب ش��رکت های داروسازی مناسب تر ارزیابی 
می ش��ود. در صورت ثابت بودن سایر متغیرها، اگر 
شرکت فروش بقیه سال را نیز با نرخ های سه ماهه 
انجام دهد، فروش این شرکت با حدود 6درصد رشد 
نسبت به پیش بینی همراه خواهد بود که سود هر 
س��هم ش��رکت طبق س��ناریوهای زیر به این شرح 

خواهد بود: 
سناریو 1: بهای تمام شده معادل پیش بینی

سناریو 2: حاشیه سود ناخالص معادل پیش بینی
س��ناریو 3: حاش��یه س��ود ناخالص معادل میزان 

محقق شده سه ماهه

بررسی وضعیت شرکت داروسازی سینا

در نم��ودار قیمت نم��اد معاملاتی 
وگردش می توان شاهد محدوده های 
حمایتی و مقاومت��ی پیش روی این 
روزه��ای س��هم باش��یم. همان طور 
که مش��اهده می کنید س��هام بانک 
ب��ازه ای  در  توانس��ت  گردش��گری 
نزدیک ب��ه پنج ماه رش��دی معادل 
220درص��د را تجرب��ه کند. دی ماه 
س��ال 1393 زمانی ب��ود برای اتمام 
این حرکت صعودی و آغاز موجی نو 
از فاز های اصلاحی همراه با نوسانات 

بالای قیمت. 
 `ب��ا توجه به عدم توانایی س��هم 
در شکس��ت س��قف قبلی خ��ود در 
یک روند ریزش��ی کماکان می توان 

سهم را در فاز اصلاحی خود دانست. 
لازم به ذکر اس��ت که شکست خط 
روند نزولی و در ادامه آن شکس��ت 
محدوده س��قف قبلی از اصلی ترین 
تاییدیه های لازم ب��رای اطمینان از 
تغییر یا اتمام فاز نزولی است که در 
نمودار قیمت این سهم هنوز چنین 

سیگنال هایی دریافت نشده است. 
همان ط��ور ک��ه در ش��کل ه��م 
مش��خص ش��ده می توان نم��ودار را 
درون ی��ک الگوی اصلاح��ی معتبر 
ب��ه نام کن��ج پایین رون��ده دید که 
نوس��انات  انتظارات، ش��اهد  مطابق 
قیم��ت مابین دو محدوده س��قف و 
کف این الگو هس��تیم. ب��ا توجه به 

برخ��ورد نمودار ب��ه مقاومت موجود 
در س��قف کانال، در محدوده قیمتی 
1900ری��ال، ه��دف دوم قیم��ت را 
می توان کف حمایتی 1400ریالی و 
بسیار معتبر سهم دانست که انتظار 
می رود در کوتاه مدت شاهد رسیدن 
نم��ودار به ای��ن مح��دوده حمایتی 

باشیم. 
در بازه زمانی بس��یار کوتاه مدت و 
در روزه��ای آتی پی��ش رو و با توجه 
به قرارگیری نم��ودار در محدوده ای 
ب��ا بار حمایتی بس��یار ناچیز، انتظار 
می رود ش��اهد اندکی افزایش تقاضا 
و در مقاب��ل آن کم ش��دن عرضه در 

سهام بانک گردشگری باشیم. 

شکل مقابل مربوط به نمودار قیمت 
نماد معاملاتی ش��پلی در ب��ازار دوم 
بورس اس��ت. بازه زمانی استفاده شده 
در قالب روزانه و دوره ای معادل دوسال 
را از مرداد ماه س��ال 1392 تا به امروز 

مشاهده می کنیم. 
همان ط��ور ک��ه در نم��ودار ه��م 
پیداس��ت، انته��ای ش��هریور س��ال 
1393 زمانی مناس��ب ب��رای اتمام 
ف��از نس��بتا بلند م��دت و اصلاح��ی 
ش��پلی و ابتدایی برای از س��رگیری 

رون��دی پ��ادار و بلند مدت در جهت 
ام��واج صعودی پرب��ازده و معتبر در 
این نم��اد معاملات��ی پربازدید بود. 
ش��پلی را می ت��وان از انتهای بهمن 
س��ال 1393 در ح��ال تکمیل موج 
س��وم از پنج موج صعودی خود دید. 
ش��ایان ذکر اس��ت که موج سوم را 
می ت��وان پرقدرت تری��ن م��وج یک 
چرخه کامل دانس��ت که پلی اکریل 
توانس��ته با کمترین می��زان اصلاح 
زمان��ی و ارزش��ی خ��ود را به هدف 
بلند مدت��ش در مح��دوده قیمت��ی 
3000 ری��ال نزدیک کند. زمانی که 

بخواهیم س��هم را در بازه های زمانی 
بس��یار کوتاه مدت ت��ر و در واقع در 
تام فریم های محبوب نوس��ان گیران 
بررس��ی کنی��م می توانی��م ش��اهد 
نزدیکی قیمت به محدوده مقاومتی 
2500 ریال��ی باش��یم ک��ه انتظ��ار 
می رود بر فش��ار عرضه ها افزوده و از 

تقاضای موجود کاسته شود. 
پیش بین��ی می ش��ود در روزهای 
ابتدایی هفت��ه دوم مرداد ماه همراه 
با اندک��ی اصلاح قیمتی در ش��پلی 
بتوان موقعیت های مناس��بی را برای 

سودآوری بیشتر پیدا کرد. 

بانک گردشگری کماکان زیر فشار عرضه در روند نزولی 

پلی اکریل در آستانه هدف بلند مدت خود

چهارشنبه
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تحلیل تکنیکال

احتمال افزایش تقاضا در بازار سهام

رش��د 48.1واحدی ش��اخص کل بازار بورس اوراق 
بهادار تهران، نتیجه تغییر مالکیت 486 میلیون برگه 
س��هم در روز گذشته بود. با گشایش جلسه معاملاتی 
روز گذشته شاهد حضور عرضه در بازار بودیم و بدین 
ترتیب ش��اخص کل کاهش��ی حدود 47واحد را طی 
30دقیقه متحمل ش��د. پس از آن و به لطف همزمان 
ش��دن کاهش عرضه و افزایش تقاضا، شاخص کل نیز 
در مسیر صعودی قرار گرفت. شیب رشد شاخص کل 
آن قدرها زیاد نبود و در پایان این جلس��ه شاهد بسته 
شدن این شاخص در رقم 66489.5واحد بودیم. ارزش 
معاملات این روز در مقایس��ه با روز گذش��ته تغییری 
چشمگیر نداشته و در رقم 109میلیارد تومان به ثبت 
رس��ید. همچنین ارزش میانگین هر معامله نیز بدون 
تغییر خاصی نسبت به روز گذشته در رقم 3.05میلیون 
توم��ان برای هر معامله به ثبت رس��ید. بازار فرابورس 
ایران اما در این جلسه معاملاتی به تقلید از بازار بورس 
نپرداخت و از ارتقاع ش��اخص کل خود کاس��ت. طی 
این جلسه معاملاتی، ش��اخص کل این بازار 3.6واحد 
از ارتف��اع خود را از دس��ت داد و در رقم 778.6واحد 
بس��ته ش��د. ارزش معاملات این روز این بازار در رقم 
84.6میلی��ارد تومان و تع��داد معام��لات آن در رقم 

12240 به ثبت رسید. 
عرضه حقیقی در گش��ایش ب��ازار و عدم رغبت این 
کده��ا به ف��روش در ادامه بازار بزرگ ترین دس��تاورد 
معاملات روز گذش��ته محس��وب می ش��ود. با در نظر 
گرفت��ن معاملات چن��د روز گذش��ته در می یابیم که 
حقیقی های بازار نقش بس��زایی را در نزول این مدت 
ایفا کرده اند. اما با رفتار مناسب حقوقی در روز گذشته، 
حقیقی ها برای نخس��تین بار در چند روز اخیر میزان 
خریدش��ان را با میزان فروش ش��ان به س��طحی برابر 
رساندند. نکته قابل توجه دیگری که در مورد بازار روز 
گذشته خود نمایی می کرد، حضور عرضه در 30دقیقه 
پایانی بود. در 30دقیقه پایانی روز گذش��ته، عرضه بار 
دیگر پا در عرصه نهاد و ترکیب مناسب رنگ سبز بازار 
را بر هم زده و از رش��د بیشتر شاخص کل جلوگیری 
کرد. در حالی ارزش معاملات در جلس��ه گذش��ته در 
رقم 109میلی��ارد تومان به ثبت رس��ید، که بیش از 
20میلی��ارد تومان از این رق��م در 30 دقیقه نهایی به 

ثبت رسید. 
با توجه به ش��رایط به وجود آم��ده در بازار می توان 
انتظار داش��ت، رد پای تقاضای دیروز مسیر گشایش 
ام��روز بازار را نش��ان دهد. به کلامی س��اده تر، انتظار 
می رود با باز ش��دن بازار در جلس��ه پیش رو، ش��اهد 
تقاضای نس��بی در بازار باشیم. پس از آن دو سناریوی 
کلی برای این جلسه مطرح می شود. سناریوی نخست 
که س��ناریوی منطقی تری به نظر می رسد، صحبت از 
معاملاتی متعادل و در بخش مثبت تابلو دارد. این روند 
می تواند تا پایان بازار ادامه داش��ته باشد و شاخص کل 
را بیش از 100واحد افزایش دهد. اما سناریوی دیگری 
برای جلسه معاملاتی پیش رو وجود دارد که از بررسی 
دقیق تر روزهای گذشته نشأت می گیرد. با توجه به روز 
معاملاتی ای که آن را پشت سر نهادیم، درمی یابیم که 
این جلسه معاملاتی با هدف کنترل جو فروش حقیقی 
طراحی شده بود و این عمل به خوبی انجام شد. در این 
میان اگر بخواهیم روندی صع��ودی برای بازار متصور 
ش��ویم، باید انتظار داشته باشیم طی جلسه معاملاتی 
امروز و روز نخست هفته پیش رو شاهد عرضه سنگین 
توسط حقیقی های بازار )در پی بی اعتمادی ایشان به 
بازار( باش��یم. بر این اساس، این سناریوی پیچیده نیز 

می تواند برای روز جاری صادق و عملی باشد. 

شنیده ها و شایعات بازار

-ش��نیده ها حکایت از تعدیل مثبت در نماد تکمبا 
دارد. گفته می ش��ود این تعدیل 100 درصدی خواهد 

بود. 
-  بانک قوامین خریدار این روزهای خکاوه است. 

-شنیده ها حکایت از تعدیل مثبت در ولساپا دارد. 
-  اخبار این روزهای خساپا حکایت از افزایش بالای 

تولید این شرکت دارد. 
-  شنیده ها حاکی از حمایت وبصادر توسط صندوق 

سرمایه گذاری سپهر است. 
-گفته می شود پلوله از محل تجدید ارزیابی دارایی ها 

افزایش سرمایه دارد. 
-شنیده ها از این نماد حکایت دارد که مذاکرات این 
خودروساز با سیتروئن فرانسه ادامه خواهد یافت و نیز 
خبرهای��ی از آغاز تدوین برنامه همکاری های دوجانبه 
با شرکت ژاپنی نیس��ان نیز شنیده می شود. خساپا از 
سهم های منتفع از رفع تحریم ها است. برنامه افزایش 

سرمایه نیز در این نماد به گوش می رسد. 
توس��ط  از خری��د ختوق��ا  -ش��نیده ها حکای��ت 

سرمایه گذاری سمند دارد. 
-  گفته می ش��ود برنامه افزایش سرمایه قاسم تایید 

شده است. 
-  ش��نیده ها حکایت از اس��تقرار کارشناسان پژو در 

ایران خودرو دارند. 
-  ش��نیده ها حکایت از حمایت حقوقی ثاخت دارد. 
هدف از این حمایت در نهایت افزایش ش��ناوری سهم 

است. 
-ش��نیده ها حکایت از حمایت بازار برای بازگشایی 
نمادهای مهم بس��ته اس��ت. از جمله نمادهای مهم و 

غایب این روزهای بازار وملت و پالایشی ها هستند. 
-ش��نیده ها حکایت از اعلام تمایل فرانسوی ها برای 
بازگشت به صنعت نفت ایران دارد. گفته می شود سفر 
فابیوس مقدمه ای برای تجدید همکاری با ایران است. 

-گفته می شود بازار خودرو در رکود است. در صورت 
عدم حمایت دولت ممکن است قیمت برخی خودرو ها 
به کمتر از قیمت کارخانه برسد. دلیل آن کاهش تقاضا 

برای خودرو است. 

عمق بازار

حرف های در گوشی

سناریو 3سناریو 2سناریو 1میلیون ریال

1.702.4321.702.4321.702.432فروش

795843.342810.156. 804بهای تمام شده

906.628859.090892.277سود و زیان ناخالص

861.660814.122847.309سود و زیان عملیاتی

824.757603.821629.604سود و زیان خالص

3.2043.0193.148سود هر سهم )ریال(

1390139113921393واحد

100.000100.000200.000200.000میلیون ریالسرمایه

50525751درصدحاشیه سود ناخالص

0000درصدتخفیفات به فروش

3576درصدهزینه مالی به سود عملیاتی

35363236درصدمطالبات به فروش

127131117131روزدوره وصول مطالبات

2.2423.2443.1343.285ریالسود عملیاتی هر سهم

1.7412.4352.3422.426ریالسود هر سهم

78757574درصدسود خالص به سود عملیاتی

55616159درصدبازده حقوق صاحبان سهام

1390139113921393
پیش بینی 1394

پوششسالانه3 ماهه

491.719669.5281.149.9741.362.426420.1301.606.46826فروش

245.312320.536496.293665.665199.932795.80425بهای تمام شده

246.407348.992653.681696.761220.198810.66427سود و زیان ناخالص

22.46231.46643.94858.31622.95262.12537هزینه های عمومی و اداری

5.1036.90216.97218.59610.73117.15763سایر درآمدها و هزینه های عملیاتی

229.048324.428626.705657.041207.977765.69627سود و زیان عملیاتی

5.70215.91742.44037.05111.46543.17427هزینه مالی

8845.75613.0726.3831.1716.27119سایر درآمدها و هزینه های غیرعملیاتی

224.230314.267597.337626.373197.683728.79327سود و زیان قبل از مالیات

50.17170.815129.022141.22044.479162.59427مالیات

174.059243.452468.315485.153153.204566.19927سود و زیان خالص

1.7412.4352.3422.4267662.83127سود هر سهم

100.000100.000200.000200.000200.000200.000سرمایه

پیش بینی 13931394

پوششسالانهسه ماههپوششسالانهسه ماهه

مقدار تولید )هزار عدد(

15.05661.5452419.78788.55622قطره

6.33625.664257.95930.30226پماد

-1.2877.1881806.793آمپول

-0656-0679محلول

1.7326.154281.4245.35527اسپری

مقدار فروش )هزار عدد(

1663.7162620.89388.10724. 613قطره

8.01826.771308.58430.53028پماد

1.4185.969241.2367.50017آمپول

256504-0689محلول

1.6746.464251.4265.37527اسپری

مبلغ فروش )میلیون ریال(

164.025703.54523227.379911.86925قطره

56.904182.1553178.370217.50436پماد

10.80045.661248.35364.16913آمپول

65211.1406-011.851محلول

99.251419.21424105.376401.78626اسپری

330.9801.362.42624420.1301.606.46826جمع

نادر گلشن مقدم

ابوالفضل جعفری ماهوک
کارشناس سرمایه گذاری شرکت کاتوز آرمان پارس

ملیحه کریم شاهی
  معامله گر

نرخ فروش )ریال(

9.87311.04210.88310.350قطره

7.0976.8049.1307.124پماد

7.6167.6506.7588.556آمپول

17.20026.08017138-محلول

60.26264.85473.89674.751اسپری

فرشید شجاع
کارشناس و تحلیلگر بازار



پیشرفت در استارتاپ های اینترنتی
کلاف اول

اس��تفاده از عرقیجات در بین مردم ما از گذش��ته تا 
به امروز رواج داش��ته و همچنان هم از عرق بس��یاری از 
گیاهان مانند نعنا و بیدمشک و... در طول روز برای تهیه 
انواع شربت ها و غذاها و گاهی دارویی استفاده می شود. 
اما گلاب به نس��بت س��ایر گل ها و گیاهانی که از آنها 
عرق گرفته می ش��ود س��ابقه طولانی تری دارد و بیش از 
سایرین مورد توجه قرار گرفته و می گیرد. بخش اعظم 
تولید این گیاه در اس��تان اصفهان و ش��هرهای قمصر و 
کاشان است. پس از اصفهان، خراسان شمالی هم در رأس 
تولیدکنندگان گل محمدی و گلاب است. در خصوص 
میزان تولید و فرصت های سرمایه گذاری این گل، حیدر 
ناموراظهار، معاون باغبانی س��ازمان جهاد کش��اورزی 
خراسان شمالی می گوید: این استان پتانسیل فراوانی در 
تولید گل محمدی و گلاب دارد و این درحالی است که 
میزان تولید گل و گلاب در استان بسیار کم است. وی 
می افزاید: راه اندازی گلستان های گل محمدی در استان 
دارای صرفه اقتصادی است. این سازمان از سرمایه گذاران 
متقاضی ایجاد گلستان یا کارخانه فرآوری گل محمدی 
حمای��ت خواه��د کرد.  ما ه��م در این کلاف با توجه به 
استقبال این استان برای حمایت از سرمایه گذاران حوزه 
کشت یا فرآوری گل محمدی، پیشنهاد می دهیم تا تنور 
داغ اس��ت گل ها را بکارند و از حمایت های این اس��تان 

بهره مند شوند. 

کلاف دوم

چند وقت پیش که قصد داشتیم سفارش غذا بدهیم 
و در اینترنت دنبال یک رستوران نزدیک دفتر بودیم به 
یک س��ایت برخوردیم که جذابیتش را با همین چهار 
تا جمله می رساند: »شماره تو بالای همین صفحه وارد 
کن، منوهای مامان های نزدیک به ش��ما هر روز برات 
پیامک می شه، اون وقت مامان های خونه دار غذا می پزن 
و ما به موقع به دستت می رسونیم.«شاید شروع چنین 
اس��تارتاپی س��خت و پرریسک باشد و حتی مدت زمان 
زیادی به طول بینجامد که این کس��ب و کار بین مردم 
رای��ج ش��ود و جایی برای خ��ود باز کند، ولی اینترنت و 
دنی��ای مجازی اینقدر زندگی بش��ر ام��روزی را راحت 
کرده که به وسیله اینچنین ایده هایی به خوبی می توان 
سرمایه گذاری بکری شروع کرده و به زودی با هزینه بسیار 
کم کسب و کار پر درآمدی راه بیندازید. کلاف دوم امروز 
ما راه اندازی سایت های تعاملی با مشتری برای کارهای 
گوناگون و روزمره اس��ت، غذا خوردن تنها یکی از این 
نیازهای روزانه افراد اس��ت. ش��ما به خوبی می توانید با 
نیاز سنجی بازار و به خصوص افراد شاغل، وارد زندگی شان 
ش��ده و با کمک اینترنت و یک ایده خوب، برای خود 

استارتاپی اینچنینی راه بیندازید. 

مناطق آزاد پایلوت پیوستن ایران 
به تجارت جهانی هستند

معاون اقتصادی و سرمایه گذاری سازمان منطقه آزاد 
قشم گفت: قوانین و مقررات خاص مناطق آزاد از جمله 
قش��م با هدف جذب س��رمایه گذار و آماده سازی کشور 
برای ورود به سازمان تجارت جهانی تدوین شده است. 
ب��ه گ��زارش تابناک، فرزین حقدل با بیان این مطلب 
اعلام کرد: قوانین و مقررات خاص مناطق آزاد از جمله 
قش��م با هدف جذب س��رمایه گذار و آماده سازی کشور 
برای ورود به سازمان تجارت جهانی تدوین شده است.  
وی با اشاره به کسب موفقیت مثبت تیم مذاکره کننده 
کشورمان در نشست با شش کشور مطرح جهانی، اظهار 
کرد: صف ورود مقامات بلندپایه کش��ورهای اروپایی و 
مدیران شرکت های مطرح جهانی پس از توافق هسته ای 
نش��ان از آینده درخش��ان حوزه اقتصادی ایران اسلامی 
دارد. به گفته حقدل، منطقه آزاد قش��م در حوزه های 
صنایع فولاد، شیلات، پوشاک، نفت و گاز، پتروشیمی، 
تولید آب و برق همزمان، کش��اورزی صنعتی، توس��عه 
فرودگاه و حوزه بهداشت و درمان به سرمایه گذاری نیاز 
دارد.   وی با اعلام اینکه برای دستیابی به موفقیت در 
شرایط مهم پساتحریم، به برنامه ریزی دقیق مهندسی 
و پشتکار فراوان نیازمندیم، گفت: به دستور مدیرعامل 
س��ازمان منطقه آزاد قش��م پنجره واحد ارائه خدمات با 
هدف بررسی دقیق پیشنهادات و اطمینان از توانمندی 
فع��الان اقتص��ادی به زودی در این منطقه فعالیت خود 
را آغاز خواهد کرد.  معاون اقتصادی و س��رمایه گذاری 
س��ازمان منطقه آزاد قش��م یکی از عوامل کاهش تولید 
در ای��ن منطق��ه را نب��ود بانک ه��ای حمایت کننده از 
فعالیت های اقتصادی دانست و بر اهمیت ایجاد بانک های 
س��رزمینی و فراس��رزمینی در قشم تاکید کرد.   وی در 
 )of shure( پایان یادآور ش��د: بانک های فرا سرزمینی
براس��اس کارمزد تعیین شده بین المللی از فعالیت های 
مهم سرمایه گذاری حمایت می کنند و این اتفاق باعث 
دلگرمی فعالان اقتصادی، تقویت حوزه صنایع، خدمات 

و بازرگانی قشم خواهد شد. 
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سرنخ

خبـر

حالا خوبه خنده داره! 

چند ش��ب پی��ش که خس��ته و درمون��ده از 
دفتر روزنامه برمی گش��تم بدون اینکه ش��ام 

بخورم و حتی بتونم لباس��امو عوض کنم 
در فاصل��ه بین ه��وا و بالش خوابم 
ب��رد، تمام مدت از فرط خس��تگی 
این روزا و پیگی��ری اخبار و دنبال 

کردن جریانات اقتصادی مملکت، واقعا 
کلافه بودم، یه سری ها میگن اروپایی ها اومدن و 

قراره انفجار اقتصادی رخ بده و به زودی از خوش��ی 
می میریم، یه سری هام میگن قراره همه از گشنگی 
بمیری��م و حتی جنگ رو ه��م پیش بینی کردن! از 
بیرون گود هم یه س��ری دیگه وایسادن و میگن: آقا 
لنگ��ش کن! خلاصه که چش��متون روز بد نبینه ما 
که می خواهیم هم سیخ نسوزه هم کباب، خودمون 
داریم این وس��ط جزغاله می شیم. همون چند شب 
پیش��ا که داش��تم تعریف می کردم، یه خوابی دیدم 
که هنوزم بعد از چند شب همچنان ذهنم اسیرشه. 
من ب��ودم توی یه دنیای دیگ��ه، یعنی یه چیزی 
حدود 200 س��ال آینده بود منم یه پیرمرد فرتوت 
بین یه س��ری آدم جوون و س��رحال که راز جاودانه 
زنده موندن رو پیدا کرده بودن و یه س��رمایه گذاری 
پیدا ش��ده بود و کل بچه های اون نس��ل رو از مرگ 
حتمی نجات داده بود و دیگه کسی نمی مرد و همه 
همی��ن جوری زنده ب��ودن و زندگی می کردن، گویا 
من��م پام لب گور ب��وده که یه قطره از اون اکس��یر 
جوونی انداخته بودن توی حلقم و چون آدم حسابی 
بودم و اینا منو می خواستن که از گذشته ها واسشون 

تعریف کنم و تاریخ بگم منو نگه داشته بودن. 
خلاصه بگم که من ش��ده بودم یه قطعه از موزه، 
البته جام خیلی خوب ب��ود منو تحویل می گرفتن، 
تخت خواب خوب، کلی ابزار بازی، کلی فرمول های 
اقتصادی کش��ف ش��ده و حتی کلی پ��ول و جواهر 
بلااس��تفاده در اختیارم ب��ود. آینده ها مدام میومدن 
و ازم س��والاهای تاریخی می پرس��یدن، از ش��ماها 
می خواس��تن بدون��ن، از ای��ن روزه��ا، اینکه چطور 
آدم های��ی بودی��ن؟ اینک��ه کجاها س��رمایه گذاری 
می کردی��ن؟ اینکه چیا فک��ر می کردین؟ اینکه چه 

جوری زندگی می کردین و خلاصه از این سوالا. 
روم به دیوار تا دو کلام جواب می دادم همه قاه قاه 
می خندیدن و انگار جزئی از تفریحات شون بود که از 

من بپرسن و من جواب بدم و اونا بخندن! 
فک نکنین خدایی نکرده من حرف دروغی زدم یا 
غلو کردم، اتفاقا سعی می کردم خیلی تابلو نکنم، اما 
صدای خنده هاشون توی گوشمه، حالا خوبه خنده 
داریم، اگر آینده ها به حالمون زار زار گریه می کردن 

من یکی که اصلا دیگه شبا خوابم نمی برد! . . . . 

سفر 10روزه سرمایه گذار آمریکایی 
به تهران

شبکه خبری بلومبرگ آمریکا در گزارشی با اشاره 
به س��فر 10 روزه مدیر یک ش��رکت سرمایه گذاری 
مستقر در نیویورک به تهران به چشم انداز اقتصادی 

در ایران پرداخت. 
ب��ه گزارش ایرن��ا، بلومبرگ نوش��ت: هنگامی که 
مذاکره کنن��دگان ای��ران در وین س��رگرم مذاکرات 
هسته ای با شش کشور قدرتمند جهان بودند، هانس 
هیومز، مدیر یک صندوق س��رمایه گذاری مستقر در 
نیویورک به تهران سفر کرد تا امکان سرمایه گذاری 

در ایران را ارزیابی کند. 
بلومب��رگ در ادام��ه می نویس��د: هان��س هیومز 
مدیرعامل ش��رکت س��رمایه گذاری گ��ری لاک، در 
طول سفر 10روزه اش به تهران با نیروی کاری آگاه، 
تحصیلکرده و با اقتصادی در حال رش��د مواجه شد 

که بسیار وی را تحت تاثیر قرار داد. 
هیومز پس از س��فر به تهران گفت: آماده اس��ت 
پس از برداش��تن تحریم های اروپ��ا و آمریکا به ویژه 
برداش��تن تحریم از وام دهن��دگان بین المللی، اوراق 

قرضه دولت را خریداری کند. 
بزرگ  گ��زارش، صندوق ه��ای  ای��ن  براس��اس 
س��رمایه گذاری با ریس��ک بالا، موس��وم به »هج 
فاندز« همانند مدیریت سرمایه گذاری گری لاک، 
می گوین��د که خشکس��الی مالی در ایران س��پری 

خواهد ش��د. 
ای��ن پایگاه خب��ری ادام��ه داد: امی��ر زاده، مدیر 
شرکت سرمایه گذاری اکسوتکس در لندن می گوید: 
ش��رکت های س��رمایه گذاری عم��ده جه��ان آماده 
هس��تند تا به محض عرض��ه اوراق قرضه در تهران، 

آنها را خریداری کنند. 
ای��ن پایگاه خب��ری در ادامه این گ��زارش افزود: 
شرکت  مالی باسف، بزرگ ترین کارخانه سازنده مواد 
شیمیایی آلمان نیز اعلام کرده است که در نظر دارد 

به بازار ایران بازگردد. 
مدیرعامل این ش��رکت، پس از س��فر اخیرش به 
تهران، با اش��اره به ذخایر سرشار نفت و گاز طبیعی 
کشور و صنعت پیش��رفته پتروشیمی، بازار ایران را 

برای سرمایه گذاری بسیار توانمند خواند. 
شرکت باس��ف از س��ال 1959 تاکنون یعنی 56 
سال اس��ت که در ایران فعالیت دارد و حتی پس از 
اعمال تحریم های آمریکا، گروه کوچکی از کارمندان 

خود را در ایران نگه داشت. 
به دنب��ال توافق اولی��ه ایران و گ��روه 1+5حدود 
دو س��ال گذش��ته بس��یاری از هیات های اقتصادی 
کش��ورهای جهان به ویژه اروپا به ایران سفر و برای 
سرمایه گذاری در این کشور اعلام آمادگی کرده اند. 
23تیرماه امس��ال ب��ه دنبال تواف��ق نهایی ایران 
و گ��روه 1+5 در وی��ن و اع��لام نتای��ج جمع بندی 
مذاک��رات، زمینه ها برای ورود این هیات ها به ایران 

افزایش پیدا کرده است. 
هفته گذش��ته تهران میزبان مقام های سیاسی و 
هیات��ی اقتصادی از آلمان ب��ود و این هفته نیز قرار 
است هیاتی، وزیرخارجه فرانسه را در سفر به تهران 

همراهی کند. 

یادداشت

خبــر

می��وه  باغ��داری و کش��ت 
همواره یکی از مش��اغل لذت 
بخش ب��رای باغدارانی اس��ت 
که در حاشیه شهرها سکونت 
ت��لاش  همیش��ه  و  دارن��د 
می کنن��د بهتری��ن میوه ها را 
ب��ه ب��ازار عرضه کنن��د تا هم 
خود درآمد مناس��بی داش��ته 
باش��ند و هم مردم را از تناول 
بهره مند  خوش��مزه  میوه های 
کنند. اما اینکه سرمایه گذاری 
در باغ��داری چگونه بررس��ی 
می ش��ود و عموما باغداران از 
کسب و کار خود راضی هستند 
ی��ا خی��ر یک��ی از س��والاتی 
اس��ت ک��ه هم��واره مدنظ��ر 
برای  بالق��وه  س��رمایه گذاران 

شروع این کار است. 
حقیق��ت این اس��ت که در 
ایران با توجه به شرایط اقلیمی 
مناس��ب و توانایی کاشت انواع 
میوه ها، پتانس��یل های زیادی 
در باغ��داری وج��ود دارد ام��ا 
درخص��وص برخ��ی میوه ها با 
مص��رف ب��الای آب ب��ا توجه 
چن��د  خشکس��الی های  ب��ه 
س��ال اخیر و حساس��یت های 
برخ��ی از میوه ه��ا که موجب 
از  بس��یاری  ورشکس��تگی 
باغ��داران در س��ال های اخیر 
شده است باغداران با مشکلات 
زیادی مواجه ش��ده اند که در 
برای  مناس��بی  پی جایگزی��ن 
کشت خود برآمده اند. گزارش 
امروز تلاش می کند با معرفی 
به عنوان  فروت«  میوه »کیوی 
ب��رای  مناس��بی  جایگزی��ن 
ب��ا صرفه  میوه های حس��اس 
اقتص��ادی پایی��ن، ش��ما را با 
وضعیت کشت و سرمایه گذاری 

باغی در این میوه آشنا کند. 

معرفی میوه ای جذاب
کیوی ف��روت بوم��ی چین 
است ولی اصلاح آن در کشور 
نیوزیلن��د ص��ورت گرفته و به 
س��ایر نقاط جهان گس��ترش 
بار  نخس��تین  اس��ت.  یافت��ه 
ای��ن می��وه در س��ال 1363 
تکثی��ر و توزیع نه��ال کیوی 
توس��ط  متقاضی��ان  بی��ن 
بخش خصوصی آغاز ش��د و از 
سال 1366به منظور هماهنگی 
و افزای��ش کیفی��ت و کمیت 
می��وه تولی��دی تش��کل هایی 
کیوی  باغ��داران  عضوی��ت  با 
تشکیل ش��د. محصول کیوی 
به تدریج از س��ال 1367 وارد 

بازارهای داخلی شد. 

ارزش اقتصادی محصولی 
به نام کیوی

ب��ه خوب��ی می ت��وان گفت 
پ��رورش کیوی ف��روت از نظر 
اقتص��ادی یک��ی از مهم ترین 
صنایع کشاورزی جهان است. 
امروزه در کش��ورهای مختلف 
مانند نیوزیلند، آمریکا، ایتالیا، 
فرانسه و شیلی در سطح وسیع 
و به طری��ق صنعتی این میوه 
اصلی ترین  می ش��ود.  کش��ت 
بخش سرمایه گذاری در احداث 
ی��ک باغ کیوی تهی��ه و آماده 
کردن زمین و ایجاد تاسیسات 
لازم و احداث نهالس��تان است 
به ع��لاوه هزینه های کارگری 
و نص��ب لوله های آبرس��انی و 
اس��تقرار قیم ها و داربس��ت ها 
هم جزو هزینه های اولیه برای 
سرمایه گذار به حساب می آید. 
محصول باغ کی��وی از نظر 
اقتص��ادی ت��ا 25س��ال قابل 
بهره ب��رداری اس��ت و به ط��ور 
متوسط محصول سالانه آن در 
هکتار 20 تن برآورد می شود. 
البته با در نظر گرفتن شرایط 
جوی و به کارگی��ری مدیریت 

صحیح و تکنولوژی فنی 
کش��اورزی در بس��یاری 
پیش��رفته  کش��ورهای 
محصول نهایی به 60تن 
در هکت��ار هم رس��یده 

است. 
کارشناسان  نهایت  در 
توجه  ب��ا  بخ��ش  ای��ن 
ب��ه آنچ��ه گفت��ه ش��د 
و  نگه��داری  هزین��ه  و 
احداث  س��رمایه گذاری 

باغ در مدت 20سال سوددهی 
سرمایه در این رشته اقتصادی 
را بی��ش از 50درص��د برآورد 

کرده اند. 

مزیت های سرمایه گذاری 
در این میوه 

کیوی در مقایس��ه با س��ایر 
درخت��ان نیمه گرمس��یری با 
بیماری ه��ای کمتری  و  آفات 
مواجه بوده و خس��ارت زیادی 
از این نظر متحمل نمی ش��ود. 
در چن��د س��ال اخی��ر ک��ه از 
ورود آن ب��ه ای��ران می گذرد 
تنها یک نوع شپش��ک نقره ای 
شبیه شپشک  توت آن را مورد 
حمله قرار می دهد که به وسیله 
طبیع��ت  در  کفش��دوزکی 

پارازیته می شود. 
به علاوه در مقایس��ه با سایر 
میوه ها ضایعات بعد از برداشت 
می��وه کی��وی ناچی��ز اس��ت. 
درص��ورت رعایت کامل اصول 

داشت، برداش��ت ، حمل ونقل، 
انب��ارداری و بازاررس��انی، این 
ضایع��ات را ح��دود 3درص��د 
البته درکشور  برآورد کرده اند. 
وجود سیس��تم  به دلیل  ایران 
حمل ونقل ضعیف و همچنین 
ع��دم رعای��ت کام��ل اص��ول 
از  پس  ضایع��ات  انب��ارداری، 
برداش��ت این می��وه 24-33 

درصد اعلام شده است. 
همچنین از آنجا که سرمایه 
اصل��ی یعن��ی تهی��ه و خرید 
زمی��ن و باغ هن��وز در اختیار 
س��رمایه گذار اس��ت، بنابراین 
سود سالانه س��ایر خسارات و 
زیان های ناشی از بروز سرما یا 
در اثر وزش بادهای ش��دید و 
توفان ه��ای هولناک و با توجه 
به احتمال نابودی و تلف شدن 
محص��ول در حین حمل و نقل 
یا در اثر آفات انباری و س��ایر 
ضررهای پیش بینی نش��ده را 
می تواند بپوشاند و با محاسبه 
تم��ام معیاره��ا و احتم��الات 
پ��رورش  منف��ی  و  مثب��ت 
کیوی فروت از س��ود سرشار و 

بدون ضرری برخوردار است. 

تنها 20درصد نیاز دنیا 
تامین می شود

ایران از لح��اظ حجم تولید 
کی��وی مقام چه��ارم جهان را 
دارد و در نیمک��ره ش��مالی در 
مقام دوم بعد از کش��ور ایتالیا 
قرار گرفته است. از نظر صادرات 
نیز ششمین کشور صادرکننده 
در جهان اس��ت. تقاضای مردم 
جهان برای خرید کیوی، سالانه 
4میلیون تن است، در صورتی 
که تولید آن در دنیا فقط 800 
هزار تن اس��ت، یعنی فقط به 
20درص��د از تقاض��ای جهان 
پاس��خ داده می ش��ود، بنابراین 
هن��وز ام��کان زی��ادی ب��رای 
سرمایه گذاری در کشت و تولید 

کیوی وجود دارد. 

ایران و مناطق مناسب 
برای کشت

میوه ه��ای  از  کی��وی   

ک��ه  اس��ت  نیمه گرمس��یری 
مقاومت آن به س��رما بیش از 
مرکب��ات اس��ت و احتیاج به 
رطوب��ت و آب دارد همچنین 
به دمای 10 درجه سانتیگراد 
زی��ر صف��ر مقاوم اس��ت. این 
5هزار  س��الانه حدود  درخت 
مترمکع��ب آب در هکتار نیاز 
دارد. رش��د جوانه ها از هشت 
درجه س��انتیگراد بالای صفر 
ش��روع ش��ده و این درخت تا 
40 درج��ه س��انتیگراد را در 
تابستان تحمل می کند. کیوی 
در خاک های کاملا س��بک با 
قابلی��ت نفوذپذیری مناس��ب 
به خوبی رش��د می کن��د و به 
هوموس دار  ش��نی  خاک های 
نی��از دارد. ب��ا توجه ب��ه این 
ش��مالی  مناطق  توضیح��ات 
کش��ور مناطق مناسبی برای 
کشت این محصول به حساب 

می آید. 
ب��اغ متراژ  ب��رای اح��داث 
مدنظ��ر  زمی��ن  از  خاص��ی 
نیس��ت و در هرچند هکتاری 
که بخواهید می توانید ش��روع 
ب��ه کار کنی��د. تکثی��ر ای��ن 
درخت��ان از طریق قلمه 
در  درخت��ان  فاصل��ه  و 
متر  ایران 5×4  ش��مال 
در روش صلیبی اس��ت 
و معمولا 500 درخت در 
هکتار کاش��ته می شود. 
درخت��ان کیوی معمولا 
سه تا چهار سال بعد از 
کاش��ت در زمین اصلی 
میوه دهی خ��ود را آغاز 
می کنن��د و در 8ت��ا10 
کامل  بارده��ی  ب��ه  س��الگی 

می رسند. 

چند فرصت دیگر برای 
سرمایه گذاری

ای��ن میوه پس از برداش��ت 
باید هرچه زودتر به سردخانه 
منتق��ل ش��ود. البت��ه قبل از 
انتقال آن به سردخانه مقداری 
از ح��رارت میوه را با قرار دادن 
در آب و مواد ضدعفونی کننده 

کم می کنند. 
ب��رای  را  میوه ه��ا  س��پس 
به  بس��ته بندی  و  درجه بندی 
منظ��ور ورود به ب��ازار داخلی 
و بازارهای خارجی براس��اس 
وزن و ان��دازه و کیفیت میوه 
منتقل می کنند. البته در این 
مرحله تم��ام میوه های نارس، 
لک زده، بدش��کل و آفت زده 
باید توس��ط کارگران آموزش 
دی��ده ج��دا ش��وند، چراک��ه 
وجود یک عدد میوه پوس��یده 

می توان��د تمام محتوای جعبه 
را فاسد کند. 

بخ��ش  س��رمایه گذاری در 
و  بس��ته بندی  و  تفکی��ک 
می تواند  خود  کیوی  صادرات 
به عنوان یک کار مس��تقل در 
نظر گرفته ش��ود ک��ه پس از 
برداش��ت انجام می شود و به 
دلیل اهمی��ت این میوه برای 
ص��ادرات نیاز اس��ت تا توجه 
بیشتری به بخش بسته بندی و 
درجه بندی میوه صورت گیرد. 
در کشورهای دیگر با استفاده 
از جدا کنن��دهOrbital این 
انجام  کار به صورت ماش��ینی 
می شود که میوه ها را از مقابل 
جریان ش��دید ه��وا عبورداده 
وزن  و  ان��دازه  برحس��ب  و 
تفکیک ش��ده و روی نوارهای 
کرباسی یا پلاستیکی مختلف 
می افتن��د و از آنج��ا به داخل 
جعبه منتقل می شوند. به این 
ترتیب میوه های درجه یک تا 
درج��ه چه��ار از یکدیگر جدا 
می شوند و در بسته بندی های 
با ذکر مشخصات  اس��تاندارد 
برای  قرار می گیرن��د. معمولا 
بسته بندی کیوی از جعبه های 
مقوایی ی��ا چوبی به وزن 3 تا 
10 کیلوگرم استفاده می شود. 
بهتر اس��ت بیش از دو ردیف 
میوه در یک جعبه قرار نگیرد 
تا موج��ب لهیدگی میوه های 

زیرین نشود. 
در نهای��ت س��رمایه گذاران 
توجه داشته باش��ند که میوه 
کیوی ف��روت را می توان علاوه 
بر مصرف خام، به صورت میوه 
خشک شده، یخ زده، آب میوه، 
در سالاد، شیرین پزی، بستنی 
و شکلات، مربا، مارمالاد، ژله، 
کمپ��وت و غیره نی��ز مصرف 
کرد. ای��ن میوه ب��ه علت دارا 
آکتینیدی��ن  آنزی��م  ب��ودن 
گوشت  برای  خوبی  نرم کننده 
ب��وده و طع��م مطبوعی به آن 
می بخش��د. درحال حاضر این 
میوه در کشور فقط به مصرف 
تازه خوری می رس��د و صنایع 
تبدیلی کیوی فروت درکش��ور 
احداث نش��ده اس��ت. با توجه 
ب��ه اینکه ح��دود 60درصد از 
میوه های تولیدی کش��ور ریز 
بوده و مق��دار قابل توجهی از 
آن بدشکل، ضربه دیده است و 
قابل صدور یا ارائه به بازارهای 
داخلی نیست، بنابراین احداث 
تبدیل��ی  واحده��ای صنای��ع  
می تواند این نوع میوه ها را نیز 
قابل اس��تفاده ک��رده و ارزش 

افزوده ایجاد کند. 

گزارشی از فرصت های از دست رفته کیوی فروت

میوه ای برای تمام فصول

سرمایه های آموختنی

تجربه ه�ای کارآفرینان و س�رمایه گذاران 
می توان�د  همیش�ه  موف�ق  و  باس�ابقه 
چ�راغ روش�نی ب�رای ش�روع راه پرتلاط�م 
سرمایه گذاری باش�د، از این رو از کارآفرینان 
 موف�ق دنیا این س�وال مهم پرس�یده ش�ده: 
»آرزو می کردید قبل از شروع کسب و کار تان 

چه تجربه هایی کسب کرده بودید؟«
در ای�ن بخش هر روز پاس�خ یک�ی از این 
کارآفرین�ان را نق�ل می کنیم تا سرمش�ق 

راه تان قرار دهید...

لازم نیست بهترین باشید تا شروع 
کنی�د؛ بلکه بای�د ش�روع کنید تا 

بهترین شوید.

زیگ زیگلار
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دکتر سرمایه 

رضا عفت دوست

سرمایه گذاری در بخش تفکیک 
و بسته بندی و صادرات کیوی خود 

می تواند به عنوان یک کار مستقل در نظر 
گرفته شود که پس از برداشت انجام 

می شود و به دلیل اهمیت این میوه برای 
صادرات نیاز است تا توجه بیشتری به 
بخش بسته بندی و درجه بندی میوه 
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تور مجازی برای انتخاب رشته و دانشگاه
هارواردگردی با لپ تاپ

ه��ر ک��دام از دانش��گاه های ب��زرگ دنی��ا برای 
معرفی دانشگاه ش��ان به دانش��جویان بالقوه راهی 
پی��دا کرده اند. برخی به دادن اطلاعات در س��ایت 
و انتش��ار تصاویری از فعالیت های دانش��جویان و 
بخش های مختلف دانش��گاه اکتفا کرده اند، بعضی 
ه��م از تکنولوژی بیش��تر کار کش��یده اند و تلاش 
کرده ان��د با روش های مختلف تور مجازی بس��ازند 
تا افراد از همه جای دنیا بتوانند این دانش��گاه ها را 
به صورت مجازی بگردند و اگر آن را برای خودشان 
مناسب دیدند در اولویت ارسال درخواست پذیرش 

قرار دهند. 
در دانش��گاه های بزرگی مثل هاروارد، گشتن در 
دانشگاه حتی برای آنهایی که قصد درس خواندن 

در آن را ندارند هم جذاب است. 
استنفورد و آکسفورد هم می توانند از گزینه هایی 
باش��ند که برای گشت و گذار توریستی در کشوری 
که به آن س��فر کرده اید انتخ��اب می کنید. دیدن 
بناه��ای تاریخی و پ��ر از ماجرای این دانش��گاه ها 
برای بس��یاری از توریس��ت ها جذاب اس��ت، حتی 
اگ��ر اصلا تصمیمی ب��رای ادامه تحصیل نداش��ته 
باش��ند. راهروهایی که هزاران دانش��مند و چهره 
مش��هور روزی در آن ق��دم زنده ان��د و ب��ه دنبال 
استادهای ش��ان دویده اند تا چیزی یاد بگیرند، آن 
قدر ارزش دیدن دارند که این دانش��گاه ها تورهای 
دائمی برای بازدیدکنندگان ش��ان دارند و از بعضی 
دانش��جویان خود به عنوان راهنمای تور اس��تفاده 
می کنند. آنها حت��ی پیش بینی کرده اند که بعضی 
از مسافران ممکن است از فرودگاه به دانشگاه شان 
 بیاین��د و باید جای��ی برای نگهداری وس��ایل آنها

 داشته باشند. 
اما گذشته از جاذبه های توریستی، برای بسیاری 
از دانش��جویان جالب است که قبل از انتخاب یک 
دانشگاه برای تحصیل، آن را ببینند و از امکاناتش 
ب��ا خبر ش��وند و محیطش را مح��ک بزنند، بدون 
اینکه مجبور باش��ند به آنجا سفر کنند و برای این 

بازدید هزینه کنند.
 ای��ن امکان با تور مجازی فراهم ش��ده اس��ت. 
ویدئوهایی که ش��ما را ت��ا دم در اتاق های خوابگاه 
دانش��جویان و تا داخل س��الن غذاخ��وری و میان 
قفسه های کتابخانه می برند و تصاویر 360درجه ای 
که ش��ما را وس��ط حیاط دانش��گاه می گذارد تا به 
هر ط��رف که می خواهی��د نگاه و فضا را بررس��ی 
کنید. س��ایت اغلب دانش��گاه های بزرگ دنیا حالا 
چند س��الی اس��ت که به تور مجازی مجهز شده و 
امکاناتی برای بازدید مجازی فراهم کرده است. این 
بازدید هی��چ هزینه ای در بر ن��دارد و تنها چیزی 
که نیاز دارد، اینترنتی با س��رعت معقول است که 
بتواند تصاویر را برای ش��ما نمایش دهد. همچنین 
توضیح��ات زی��ادی درب��اره زندگی دانش��جویی، 
امکانات و هزینه های دانشگاه در این سایت ها و در 
بخش تور سایت وجود دارد که شما را از مراجعات 

دیگر بی نیاز می کند. 

ع��لاوه بر س��ایت خود دانش��گاه ها ک��ه معمولا 
چنی��ن امکان��ی را دارن��د، بعض��ی از س��ایت های 
ت��ور آنلای��ن ه��م وج��ود دارن��د ک��ه کالج های 
 مختل��ف را نش��ان تان می دهن��د. مثلا در س��ایت
 http://www.youvisit.com/ می توانید ویدئوها 
و تصاوی��ر دانش��گاه هایی مث��ل یی��ل، وندربیلت، 
سن دیگوی کالیفرنیا، مینه سوتا و چندین دانشگاه 
دیگر را ببینید. مثلا در قس��مت هاروارد می توانید 
هر بخش��ی از دانش��گاه را ک��ه می خواهید ببینید 
انتخاب کنید تا تصوی��ر بزرگی از آن نمایش داده 
ش��ود. بعد ی��ک راهنمای زن��ده روبه رویتان ظاهر 
می ش��ود که در حیاط دانش��گاه ایستاده و برایتان 
از ه��اروارد می گوی��د و درباره محل��ی که انتخاب 
کرده اید توضیح می دهد. در همین حال می توانید 
عکس های 360درجه آن قسمت را هم باز کنید و 
محیط را بیش��تر بگردی��د و آن را در موقعیت های 
متنوع تری ببینید. اگر هم هدست واقعیت مجازی 
داشته باشید می توانید از عکس و فیلم فراتر روید 
و از طریق این س��ایت خودتان را در دانشگاه مورد 

علاقه تان ببینید و دور و اطراف را بگردید. 
س��ایت های مش��ابه دیگری هم هستند که شما 
را ب��ه تور مجازی دانش��گاه ها می برن��د. تمام این 
تلاش ها برای این اس��ت که محیط دانشگاه قبل از 
اینکه به آن وارد شوید یا برای درخواست پذیرش 
در آن اقدام کنید برایتان روش��ن و ملموس باشد. 
این دانشگاه ها در مورد رشته های مختلف و تفاوت 
آنه��ا در این دانش��گاه ب��ا دانش��گاه های دیگر هم 
توضیحاتی دارند که به دانش��جویان کمک می کند 
بهترین گزینه را از بین دانش��گاه ها برای خودشان 

انتخاب کنند. 

دریچه

سازمان سنجش یک ساعت بعد از اعلام 
نتایج

یک��ی از آن طرف فریاد می زند که »به خدا 
رتبه ام اش��تباه شده من آنقدر بد نداده بودم«. 
پدری هم گوشه س��الن سیلیِ بدی به گوش 
پس��رش می زند و می گوید »این همه خرجت 

کردم آخرش شدی پنج هزار!!«
مادری هم اش��ک می ری��زد و هنوز هم دعا 
می خواند. اما همه چیز بعد از انتخاب رش��ته 
مشخص می شود. کارمندان سازمان هم برای 
روحیه دادن ب��ه دانش آموزان نرم افزار انتخاب 
رشته را پیشنهاد می دهند. بین این همه هیاهو 
یکی هست که با خیال راحت نشسته تا نوبتش 
شود و برود به رتبه اش اعتراض کند، می گوید: 
»س��ال گذش��ته جواب انتخاب رش��ته ام آمد 

مردود، دیگر امسال بدتر از اینکه نمی شود!«

نزدیک به یک میلیون تومان برای 
انتخاب رشته. . . 

 »سراس��ری و آزاد روی ه��م 600 تومان یا 

ج��دا جدا؟ تو رو خدا اگر می ش��ود کاری کرد 
که دخترم حتما قبول شود بکنید، هزینه اش 

مهم نیست؟«
اینها حرف های مادری اس��ت که حس��ابی 
از رتبه دخترش ناراحت اس��ت و تنها امیدش 
به انتخاب رش��ته است. در دفتر مشاوره جای 
س��وزن انداختن نیس��ت. چند نف��ری گریه 
می کنند و یکی هم می گوید: »اصلا بی خیال 
یک س��ال دیگر هم می خوانم.« یکی از بچه ها 
با کاغذ انتخاب رشته اش بیرون می آید و 600 
هزارتومان کارت می کش��د. رتب��ه اش 3000 
ش��ده و خیلی هم امیدی به قبولی در رش��ته 
دلخواهش ندارد. می گوی��د: »من که می دانم 
معماریِ سراسری قبول نمی شوم اما مشاورم 
تضمین کرده که با این روش چیدمان بالاخره 
معم��اریِ شهرس��تان قبول می ش��وم.« برایم 
جالب اس��ت بدانم این روش جادویی چیست. 
ش��انه هایش را بالا می اندازد و می گوید: »کار 
خاصی نکرد، فقط معماریِ تمام دانشگاه ها را 

برایم به ترتیب سطح علمی اولویت بندی کرد. 
اما بچه ها می گویند کارش درست است. خدا را 

چه دیدی شاید قبول شوم.«

اشتباه نکنید... 
ملیکا رتبه اش 2000 ش��ده است. می گوید: 
»وقتی ب��ه مش��اورم رتبه ام را گفت��م به من 
اطمینان داد که با روش��ی که انتخاب رش��ته 
می کند چند نفری رتبه ام کاهش پیدا می کند 
و رش��ته خوبی در تهران قبول می شوم. فقط 
تاکید کرد که برای انتخاب رش��ته وقت بگیر 
چ��ون آن زمان س��رم خیلی ش��لوغ اس��ت. 
800تومان پول انتخاب رشته دادم و با مادرم 
وارد دفتر ش��دیم. نوبت من که رسید، گفت: 
خب براس��اس علاقه ات رشته ها را مرتب کن 
کاری هم نداش��ته باش قبول می ش��وی یا نه 
بعد هم آنها را به ترتیب سطح علمی دانشگاه 
بچین. . . همین! ! البته بعدش یک ساعتی در 
اتاق نشس��تیم تا باهم این کار را انجام دهیم. 
یعن��ی هر ک��دام از بچه ها یک س��اعت وقت 

داش��تند تا با مشاور رشته هایش��ان را مرتب 
کنند.«

فکر می کند و می گوید: »نمی دانم ش��اید 
مش��کل از من بود که راجع به انتخاب رشته 
اطلاعات کافی نداشتم اما شما فکر کنید این 
همه پول بدهید و همین جمله را بش��نوید. 
. . واقع��ا پول دادن برای انتخاب رش��ته کار 
اش��تباهی اس��ت. اصلا این همه هزینه برای 
کنکور اش��تباه اس��ت، اگر بچه درس خوان 
باش��ی خب آره می ارزد و آخر سر هم نتیجه 
خوبی می گیری اما اگر خودت درس نخوانی 
حالا هر چقدر هم پول معلم و مشاور و کلاس 
و درس بده��ی هیچ فایده ای ندارد. . . س��ال 
آخر اگر یک نفر باعث موفقیت ما باش��د آن 

هم خودمانیم...«

نصف شب ها هم انتخاب رشته می کنیم
به یکی از آموزشگاه های کنکور برای گرفتن 
مظن��ه و وقت انتخاب رش��ته زنگ می زنم. به 
جرأت می توانم بگویم 118 آنقدر سرش شلوغ 

نیست که سر منش��ی آموزشگاه شلوغ است. 
بعد از نیم س��اعت تلفن کردنِ مداوم بالاخره 
جواب می دهد. فقط صدای داد و فریاد می آید 
که »پس نوبت من کی می شود؟ چهار ساعت 
اس��ت اینجا نشس��تم!!« منش��ی بدون اینکه 
اجازه دهد من حرف بزنم ش��روع می کند که 
»خانم ش��ماره کارت رو یادداشت کنید، 450 
تومن بریزید به حس��اب، ش��ماره پیگیری رو 
واس��م بخونید، بعد زنگ بزنید واس��ه دو روزه 
آینده از استاد وقت بگیرین.« گفتم من عجله 
دارم و باید س��ریع تر انتخاب رشته کنم. شاید 
عجیب ترین پاسخ ممکن را شنیدم. »فردا شب 

ساعت یک ربع به 12 خوبه؟«
بازار انتخاب رشته هر سال بعد از اعلام نتایج 
اولیه کنکور داغ می شود و پول های کلانی برای 

آن جابه جا می شود. 
پول هایی که قرار نیست چیزی را تغییر دهد 
و تنها امید داوطلبان را بیش��تر می کند که با 
همان رتبه ای که دارند بتوانند بهترین گزینه 

را انتخاب کنند و پذیرفته شوند. 

بی ش��ک یک��ی از ماندگارترین صداها در 
ذه��ن هر کدام از ما صدای آقایی اس��ت که 
آخر جلس��ه کنکور خیلی محکم و بااعتماد 
ب��ه نفس می گوید: »داوطلب��ان گرامی وقت 
تمام اس��ت« و آن لحظه اس��ت که بند دل 
آدم بدج��ور پاره می ش��ود. بعد از جلس��ه، 
در حی��ن پایین آمدن از پله ها س��ه دس��ته 
می ش��ویم. دس��ته اول: بی خیال و با لبخند 
کش داری ب��ه آغوش خان��واده برمی گردند. 
دس��ته دوم: آنقدر ضج��ه می زنیم تا از حال 
بروی��م و دلش��ان برایمان بس��وزد. دس��ته 
سوم: این دس��ته داده پرت کنکور محسوب 
می ش��وند چون می آیند بیرون و می گویند: 
»واااو خیل��ی خوب ب��ود. دممون گرم.« بعد 
از تمام این حرف ها تابستان خیلی شیرینی 
را می گذرانیم و از 24 س��اعت شبانه روز 25 
س��اعتش را به ریفرِش کردن سایت سازمان 
سنجش می پردازیم تا تلاش های چهار ساله 
خلاصه شده در چهار ساعت را در قالب یک 
عدد تحویل م��ان دهند. همین ج��ا به نوبه 
خودم برای همه آرزو می کنم رتبه هایش��ان 
شبیه پلاکِ خانه ش��ان شده باشد نه شماره 
موبایل ش��ان. اگر موق��عِ دی��دن رتبه تان با 
خودتان می گویی��د »اگه این فقط یه خوابه 
تا ابد ب��ذار بخوابم« به خواندن ادامه مطلب 
دعوت ت��ان می کنم. )اگر بیدار ش��وید کتک 

می خورید.(
بع��د از رتب��ه و س��ردرگمی های بع��دش 
می رسیم به بحث جذاب انتخاب رشته. شما 
که غریبه نیستید، الان نان در انتخاب رشته 
اس��ت. موضوع پیچیده ای هم نیس��ت. مثل 
خیلی چیزهای دیگر الکی الکی بزرگ شده 
اس��ت. برای اینکه از انتخاب رش��ته سربلند 
بیرون بیایید کافی اس��ت یکسری قدم هایی 

به اندازه های فیلی و مورچه ای بردارید. 

یک قدم فیلی
هر چقدر می توانید این قدم را با گام های 
بلندت��ر برداری��د. ت��ا می توانی��د محکم هم 
برداری��د و اصلا از خودت��ان ضعف و رنگ و 
روی پریده هم نشان ندهید. بی خیال شوید 
رتبه ت��ان یک رقم دارد ی��ا پنج رقم. هر چه 

بود تمام ش��د رفت. حالا هم نشینید زانوی 
غم بغل بگیرید و بگویید من که با این رتبه 
فلان رش��ته قبول نمی ش��وم. اگ��ر رتبه تان 
خیلی خوب نش��ده باید با این موضوع کنار 
بیایید که ش��ما در مقص��دی نامعلوم علاف 
هس��تید و هی��چ کاری هم از دس��ت تان بر 
نمی آی��د جز اینکه پای ت��ان را روی پای تان 
بیندازید و درست وحس��ابی انتخاب رش��ته 
کنید. پس برای 5 روز بیخیال رتبه شوید. 

چند قدم مورچه ای
قدم اول

یک دفترچه ای هس��ت، به اس��م دفترچه 
انتخ��اب رش��ته ک��ه می روید از پس��تخانه 
می خرید. ترجیحا تنه��ا بروید چون معمولا 
پستخانه ها این روزها ش��لوغ هستند و باید 
در صف بایس��تید. شانس شما هم رتبه یک 
نفر جلویی شماس��ت. اگر خانواده همراه تان 
باش��د تمام م��دت رتبه یک را ب��ر می دارند 
و... دیگ��ر خودتان می دانید. از ما گفتن بود. 

عواقبش پای خودتان. 
قدم دوم

یکسری کتاب و سایت و موسسه های کنکور 

هستند که به ش��ما می گویند چه کسی، چه 
س��الی با چه رتبه ای کجا و چه رشته ای قبول 
ش��ده. این کار مزیت های بس��یاری دارد مثلا 
اینکه تقریبا می فهمید تکلیف تان چیست. باز 
هم تاکید می کنم اگر جان و روانتان را دوست 

دارید تنها این کار را انجام دهید. 
قدم سوم

حتی اگر برای انتخاب رش��ته از مش��اور 
تحصیلی کمک می گیرید این قدم مورچه ای 

را حتما بردارید، ضرر نمی کنید. 
حتم��ا در دبیرس��تان یک رفی��ق گرمابه 
و گلس��تان داش��تید که خیلی خوب ش��ما 
را می شناس��د. توصی��ه می کن��م ورق زدن 
دفترچه انتخاب رش��ته را ب��ا او انجام دهید. 

مقدار زیادی روانتان نفس خواهد کشید. 

ریزترین قدم مورچه ای ممکن را 
بردارید

این روزها ش��ما بس��یار احساسی تصمیم 
می گیرید و فقط می خواهید یک چیزی یک 
جایی قبول ش��وید و بعد ه��م فکر می کنید 
خلاص می شوید. نخیر آقا، اگر از این فکرها 

کنید مثل آهو می مانید در برف! 

این قسمت شوخی بردار نیست! با خودتان 
خل��وت کنید و ببینید دوس��ت دارید وقتی 
30 س��اله شدید کجا باشید. اصلا با خودتان 
چن��د چند هس��تید. حتما الان ب��ا خودتان 
می گویید وقتی کنکور را خراب کردم دیگر 
تمام آینده ام آوار شد بر سرم. رتبه ای که در 
دست شماست 50 درصد موضوع است. تازه 
زیاد هم گفتم. پس این قدم را آس��ه آس��ه 
بردارید تا دس��ت تان بیاید از دنیای تان چه 

می خواهید. 

150قدم مورچه ای و اندکی فیلی
ح��الا یک جدول دراز و خط خطی ش��ده 
در دس��ت تان اس��ت که راه 150انتخاب را 
برای ش��ما باز کرده. از ش��یر م��رغ تا جان 
آدمیزاد. پزشکی و داروسازی، مهندسی برق 

و مکانیک، حقوق و گرافیک و زبان... 
هر چ��ه بخواهی��د هس��ت. کاری به این 
حرف ه��ا نداش��ته باش��ید که »ت��و مگه با 
ای��ن رتب��ه برق ش��ریف قبول می ش��ی که 
می نویسی.« از روی این حرف ها با قدم فیلی 
بپرید. چند س��ال پیش خیلی ها با این طرز 
تفکر جل��و رفتند و چند ت��ا از صندلی های 

ش��ریف خالی ماند. پس هرچه دوست دارید 
بنویسید. 

مث��لا اگر معماری دوس��ت داری��د اول از 
همه بنویس��ید معماری و رش��ته ای را که از 
آن متنف��ر هس��تید، آخر از همه بنویس��ید 
حتی اگر خیلی رش��ته خفنی باشد. اما برای 
دانشگاه ها دیگر کاری به علاقه شما نداریم. 
دانش��گاه ها را ب��ه ترتیب رنکین��گِ جهانی 
بنویس��ید. مثلا برای مهندسی های شریف، 
ته��ران، علم و صنع��ت، امیرکبی��ر، خواجه 
نصی��ر و... اگر می توانید زندگی دانش��جویی 
و شهرس��تان و خوابگاه را هم تحمل کنید، 
دانش��گاه های ش��هرهای مختل��ف را هم به 
همین ترتیب بچینید، چه شبانه چه روزانه. 
توجه، توجه! دانشگاه برایتان اولویت دارد 

یا رشته؟ اینجا دیگر قضاوت با شماست. 
بعد از تمام این اعمال ش��اقه دانشگاه های 
غیر انتفاعی و پیام ن��ور را باز طبق علاقه ای 
که به رشته دارید، بچس��بانید تنگِ جدول 

انتخاب رشته تان. 

قدمِ فیلیِ سریع
رش��ته ها را چیدید تمام ش��د؟  حالا یک 
نگاه سریع به آن برگه درازِ بد قواره بیندازید 
ت��ا از انتخاب هایتان مطمئن ش��وید. دوباره 
هم��ه چیز را تغییر ندهید که حس��ابی گیج 
می شوید. خیلی محکم و سریع فیل تان را از 
این مرحله بگذرانید. درس��ت و حسابی این 
ق��دم را بردارید چون وقت��ی 150 آینه دق 
وارد س��ایت شدند دیگر نمی شود تغییرشان 

داد. 

قدم آخر... هر جور دل تان می خواهد 
قدم بردارید

انتظار کشیدن بدترین کار دنیاست. پیشنهاد 
من به ش��ما این است که از یک ماهِ باقیمانده 
تابستان تان نهایت لذت را ببرید. به اندازه کافی 
خ��ون دل خورده اید و موهای ت��ان ریخته. از 
تلفن هایی که فک و فامیل تان به شما می کنند 
با قدم ه��ای فیلی فرار کنید ت��ا جواب نهایی 
بیاید. به امید روزی که هیچ فامیلی زنگ نزند 

رتبه آدم را بپرسد. 

پیشنهادهایی برای انتخاب رشته به دست خودتان

قدم های فیلی و مورچه ای برای زنده ماندن

پول هایی که برای انتخاب رشته خرج می کنیم...

کارت بکشید تا علایق تان به صف شوند
نیلوفر رهبری

ای�ن روزه�ا کنکوری ه�ا مش�غول پر 
کردن فرم های انتخاب رش�ته هستند و 
باید برای س�ال های آینده زندگی ش�ان 
تصمیم گی�ری کنن�د. البت�ه ب�ا رتبه و 
امکاناتی که این رتبه برای تصمیم گیری 
برایش�ان باقی گذاشته است. اما بعضی 
برای اینکه انتخاب مطمئن تری داش�ته 
باشند سراغ افراد دیگری برای انتخاب 
رش�ته  می روند تا خودش�ان مسئولیت 
ای�ن امر خطیر را بر عهده نگیرند. کدام 
آموزشگاه برویم تا مطمئن شویم حتما 
دانشگاه سراسری قبول می شویم؟ کدام 
مشاور قبولی ما را تضمین می کند؟ اگر 
بیش�تر پول بدهیم مه�ر قبولی مان در 
دانشگاه سراس�ری محکم تر می خورد؟ 
وقتی پایت به پیش دانش�گاهی رس�ید 
از ب بس�م الله باید خ�رج کنی تا همان 
موقع که چش�مت به س�ر درِ دانش�گاه 
رس�ید. حالا باقی اش که دیگ�ر هیچ...! 
ام�ا خرج ک�ردن داریم تا خ�رج کردن. 
مثلا اگ�ر برای معلم خصوص�ی و کتاب 
تست و آموزش�گاه کنکور هزینه کنیم 
دلمان خوش اس�ت که پول داده ایم که 
چهار تا تس�ت اضافه تر در کنکور بزنیم 
و رتبه مان بهتر ش�ود، اما بع�د از رتبه، 
داستان انتخاب رشته شروع می شود که 
به خودیِ خود استرسی صد برابر بیشتر 
از کنکور برای دانش آموزان دارد و برای 
پدر و مادرها هم هزینه هایی سرسام آور 
ب�ه هم�راه م�ی آورد. ای�ن روزه�ا ک�ه 
رتبه های کنکوری ها آمده، بازار انتخاب 
رش�ته حس�ابی داغ اس�ت و حرف های 

دانش آموزان شنیدنی. 
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بهبود کیفیت زندگی در خواب با 
اختراع جدید نینتندو

اخت��راع  نینتن��دو 
ب��ه  را  جدی��دی 
ثبت رس��انده که از 
برنامه های این ش��رکت برای ارتق��ای کیفیت زندگی 

حتی در خواب خبر می دهد. 
ای��ن اخت��راع کوچک از نظر ظاهری ش��بیه به یک 
س��اعت دیجیتال زنگ دار است که بسیاری از مردم از 

آن برای برخواستن از خواب استفاده می کنند. 
این محصول رقیبی برای مچ بندهای حفظ س��امت 
و دیگر ابزاری است که برای بررسی عائم حیاتی بدن، 
بررسی میزان کالری مصرفی، محاسبه ضربان قلب و... 
طراحی شده ولی امکانات گسترده تری در مقایسه با آنها 

دارد. 
ابزار یاد ش��ده با محاسبه و بررس��ی حرکات بدن 
ف��رد در زمان خواب، دمای ب��دن او و... به وی کمک 
می کند تا خواب شبانه بهتر و سامت بیشتری داشته 
باش��د. این وسیله که به شکلی مشابه با دیگر وسایل 
الکترونیک شارژ می شود در داخل خود مجهز به یک 
پروژکتور هم هس��ت که تصاویر و اطاعات ضروری 
مانند دمای اتاق و... را به س��قف اتاقی که فرد در آن 

خوابیده می تاباند. 
ابزار یاد ش��ده به مجموع ش��رایط یک اتاق امتیاز 
می ده��د و اگ��ر اتاق بیش از حد گرم باش��د، ضربان 
قلب فرد نامنظم باش��د و وضعیت تنفس وی مطلوب 
نباش��د، امتیاز نهایی پایین خواهد ب��ود. در غیر  این 
صورت امتیازه��ا بهتر خواهند بود. با توجه به تابانده 
ش��دن این اطاعات به س��قف فرد می تواند در حین 

خواب آنها را کنترل کند. 

همکاری مایکروسافت و اینتل برای 
کاهش مصرف باتری در ویندوز ۱۰

اینت��ل  ش��رکت 
تایید ک��رده که در 
ح��ال هم��کاری با 
ش��رکت مایکروس��افت برای حل یک مشکل جزئی 
در ویندوز۱۰ اس��ت. این مشکل باعث مصرف سریع 
ان��رژی در برخی سیس��تم های مجهز ب��ه ویندوز۱۰ 
می شود.  یکی از سخنگویان اینتل تایید کرده که بعد 
از حل این مش��کل میزان مصرف باتری در رایانه های 
مجه��ز به ویندوز۱۰ ب��ه اندازه رایانه ه��ای مجهز به 

ویندوز8 خواهد بود. 
به گفته وی مایکروس��افت و اینتل در تاش برای 
بهینه سازی درایورهایی هستند که عملکرد باتری را 
در ویندوز۱۰ در صورت استفاده از پلتفرم های اینتل 
بهینه می کنند. البته این مش��کل محدود اس��ت ولی 

باید جدی گرفته شود. 
در حالی ک��ه تنه��ا چن��د روز ب��ه عرض��ه رس��می 
ویندوز ۱۰ باقی مانده تاش ها برای حل مش��کل یاد 
شده س��رعت پیدا کرده و همچنین مایکروسافت در 
حال به روزرس��انی برخی درایوره��ای مورد نیاز برای 

ویندوز جدید خود است.
 

رکوردشکنی سریع ترین خودروی برقی
برق��ی   خ����ودروی 
گروهی از دانشجویان 
دانشگاه اشتوتگارت 
رکورد سریع ترین اتومبیل برقی شتاب گیرنده جهان 

را شکست. 
ظ��رف   E0711-6 ب��ه  موس��وم  خ��ودرو  ای��ن 
۱.799 ثانیه به سرعت ۱۰۰ کیلومتر در ساعت رسید. 
این خودروی جدید توانس��ت ۰.۰۰6 ثانیه سریع تر 
از رک��ورد پیش��ین )۱.785 ثانی��ه( ک��ه در اختی��ار 
 موسس��ه ETH و دانش��گاه عل��م و هن��ر کاربردی

 Lucerne در س��وییس ق��رار داش��ت، به س��رعت 
۱۰۰ کیلومت��ر برس��د. خ��ودروی برق��ی متعل��ق به 
»تیم س��بز« دانش��گاه اش��توتگارت دارای گش��تاور 
 ۱2۰۰ نیوتن متر اس��ت و کشش کمتر و شتاب گیری 

سریع تری دارد. 
رکوردزنی این دانش��گاه به منظور افزایش آگاهی و 
هوشیاری مردم درباره خودروهای برقی و قابلیت های 

آنها صورت گرفته است. 
تیم حاضر در این پروژه در انتظار تایید رکورد خود 

در کتاب رکوردهای جهانی گینس است. 

مظنه مسکن در شهر جدید پرند
 آنچه در زیر می آید جدول قیمت معاملات انجام شده آپارتمان در شهر پرند در تیرماه 94 است. لازم به ذکر است که این ارقام 

مربوط به اطلاعات سامانه رسمی املاک کشور است. 

س��ام خوانندگانِ جان. خبر اول اینکه بعد از س��فید و مشکی پوش��ان ژرمن، حالا 
قرمز پوشان ماتادور به ایران خواهند آمد. به تازگی خوسه مانوئل گارسیا مارگالو ملقب 
به »رونالدو« )وزیر خارجه اس��پانیا( اعام کرده که قرار است در ماه سپتامبر به همراه 
خوسه مانوئل سوریا )ملقب به ریوالدو( وزیر صنعت، معدن و گردشگری و آنا پاستور )و 

آماندا بهارستان(، وزیر امور زیرساخت های این کشور به ایران سفر کند. 
بر این اس��اس قرار اس��ت آنا پاستور که خود سال ها س��ابقه »نهاد ریاست جمهوری 
بودن« را در کارنامه دارد، با هدف تجزیه و تحلیل فرصت ها برای شرکت های اسپانیایی 

به ایران سفر کند. 
س��وریا در ای��ن زمینه اعام کرده که این فرصت ها به ط��ور ویژه ای روی بخش های 
صنعت، انرژی، مخابرات، گردش��گری، زیرساخت ها و همه بخش هایی که شرکت های 
اس��پانیایی س��ابقه و تجربه طولانی مدت خود را نش��ان داده اند و خاصه هر جایی که 

بشود یک مویی کند، متمرکز خواهد شد. 
البته این سیاس��ت دولت که در ش��رایط فعلی، سیاس��ت مهرورزانه »نگاه به شرق« 
دولت قبلی را به جیب چپش گرفته و درها را به روی کش��ورها گش��وده و در خروج 
را به همنوعان عزیز چینی مان نش��ان می دهد، جای تقدیر و تش��کر دارد. ولی دیگر نه 
اینطوری که هر کسی از راه رسید ما با آنها قرارداد ببندیم. چون اگر این رویه بی دقت 
پیش برود، پس فردا »یونان« هم در ایران خط تولید راه می اندازد. البته ش��ک نداریم 
مس��ئولان امر هوش��یار هستند. جان؟ نه نه! آن هوشیاری که قبل از بنده اینجا ستون 
داش��ت نه، هوش��یار و همیش��ه در صحنه منظورمان اس��ت. از آنهایی که مردم ایران 
هنگام انتخابات می شوند. به هر حال اگرچه از آن بابت شک نداریم، ولی کمی نگرانیم 

اینطوری شود که دوستان ماتادور از اسپانیا بیایند و این دیالوگ ها رد و بدل شود. 
مسئول ایرانی: مارکو! برای مان از دیار آندلس چه آورده ای؟ 

مارکو: سرکه شیره، ترخون، تربچه تازه. 
مسئول ایرانی: به به! بده بخوریم. چند؟ 

مارکو: قابل شما رو نداره. 
مسئول ایرانی: صفای معرفتت داداش. از شما به ما رسیده. 

مارکو: جان عمو تعارف نمی کنم. 
مسئول ایرانی: بگو داداش. 

مارکو: ۱۰۰۰ یورو. 
مسئول ایرانی: چه خبره بابا؟ تخفیف بده. 

مارکو: شما 98۰ بده. 
مسئول ایرانی: نه بابا بیشتر بیا پایین مشتری شیم مارکو. 

مارکو: جان داداش واسه منم نداره. قیمت خرید دارم بهت می دم. 
مسئول ایرانی: باشد مارکو. دیگر برای مان از دیار آندلس چه آورده ای؟ 

مارکو: موز، ازگیل، دستمبو. 
مسئول ایرانی: کیلویی چند می گی؟ 

مارکو: قابل نداره. هر سه تاش کیلویی 2۰۰۰. ارزون تر از همه جا. 
مسئول ایرانی: 8۰۰ تنُ برای ما بکش. فقط تو رو خدا درشتاش رو سوا کن. 

مارکو: داداش خیالت راحت، همش درشته. 
مسئول ایرانی:  ای مارکو! دیگر برای مان از دیار آندلس چه آورده ای؟ 

مارکو: زعفران، زرشک، پسته. 
مسئول ایرانی: اینا رو که خودمون صادر کردیم. 

مارکو: تو رو خدا بخر دیگه، منو دست خالی برنگردون. 

سطل های هوشمند و متفاوتی در نیویورک نصب خواهند شد که نه تنها از قابلیت های متفاوتی برخوردارند بلکه همانند »هات اسپات« عمل می کنند. این سطل ها، سطل های 
زباله بازیافت خورشیدی و وای فای دار هستند. 

HERE نرم افزار رس��می کمپان��ی نوکیا در 
زمینه نقش��ه و مس��یریابی برای دس��تگاه های 
اندروی��دی اس��ت ک��ه تجرب��ه ای متف��اوت از 
اپلیکیشن های مس��یریابی را در تبلت یا گوشی 

اندرویدی شما به ارمغان می آ ورد. 
بی ام دبلیو، آئودی و مرسدس بنز آماده 

 HERE خرید سرویس
آژان��س خب��ری بلومب��رگ اع��ام ک��رد که 
نوکیا آم��اده فروش س��رویس HERE خود به 
تولیدکننده های خودروه��ای آلمانی بی ام دبلیو، 

آئودی و مرسدس بنز است. 
بلومب��رگ به نق��ل از نزدیکان ای��ن پرونده از 
قرار دادی به ارزش ۴ میلی��ارد دلار برای فروش 
این سرویس نقشه خوان نوکیا پرده برداشت، اما 
شرکت نوکیا تاکنون به طور رسمی اعام نکرده 

اس��ت. حدود دو ماه گذش��ته، در آس��تانه ادغام 
شرکت فرانس��وی Alcatel-Lucent، نوکیا از 
فروش سرویس نقشه خوان Here خود به ارزش 

2 میلیارد یورو خبر داد. 
ای��ن س��رویس می��راث ش��رکت آمریکای��ی 
Navteq اس��ت که نوکیا در سال 2۰۰8 آن را 

به قیمت 8،۱ میلیارد دلار خریداری کرده بود. 
انتخاب شرکت Uber از میان متقاضیان 

 Here خرید
نیوی��ورک تایمز در اوایل ماه مه اعام کرد که 
پلتفرم آمریکایی کرایه خودرو با راننده، پیشنهاد 

۳ میلیارد دلاری را ارائه کرده بوده است. 
Here در بازار نقشه خوانی در رقابت مستقیم 
ب��ا Google Maps اس��ت. اما بی ش��باهت با 
اپلیکیشن گروه آمریکایی که به طور رایگان ارائه 
می ش��د، س��رویس گروه فناندی بر پایه فروش 
تحت لیسانس اس��ت. Here چهار پنجم برنامه 
GPS تکمیل ش��ده را ب��رای خودروهای فروش 

رفته در اروپا و آمریکای شمالی مطالبه کرد. 
در س��ال 2۰۱۴، با افزایش 5 میلیون واحدی، 
۱۳ میلیون لیسانس اتومبیل به فروش رفت، کل 
فروش بی��ش از 97۰ میلیون یورو نبوده اس��ت، 
در حالی  که در س��ال 2۰۱2 به عدد ۱،۱ میلیارد 
رس��یده بود. Here از سال 2۰۱2 دچار کسری 

بودجه شده است. 
گ��وگل قص��د نصب اپلیکیش��ن خ��ود را در 
خودرو ه��ا دارد. این گروه با خودروس��ازان برای 
نص��ب Google Maps روی صفح��ه نمایش 

خودروها مذاکراتی انجام دادند. 
گوگل قصد نصب اپلیکیشن خود را در خودرو ها 
 Google دارد. این گروه با خودروسازان برای نصب
"Maps روی صفحه نمایش خودروها مذاکراتی
 انجام دادند. نتیجه حاصل از این کار پذیرش��ی 
اس��ت ک��ه داده ها به گ��روه آمریکای��ی منتقل 
شده اند. پس شمار خودروسازان آرزوی حفظ این 

اپلیکیشن را دارند. 

نرم افزار جدید نوکیا برای مسیریابی

معامله زرشک با ماتادورها

تبعید 

۱-  یک��ی از خوانن��دگان پ��اپ را نه به واس��طه خواننده بودنش که به دلیل رش��ته 
تحصیلی اش؛ ارتباطات می شناس��م و با هم حش��ر و نش��ری داریم. با خیال راحت از 
آنجایی که خب کس��ی چهره اش را نمی شناس��د - هیچ تصویری از ایشان در دسترس 
نیس��ت- در یک کافه نشس��تیم و گرم بحث تیراژ محص��ولات فرهنگی- هنری بودیم 
که گفت: تیراژ س��ی دی آهنگ هایش 25۰۰ نسخه اس��ت! خب این همان تاکیدی بر 
ش��نیدن کی بوُد مانند دیدن اس��ت! برایش خواندم خوشبختی ات آروزمه... حالا کافی 
اس��ت در همین روزنامه ها صفحاتی را که با موضوع کتاب منتش��ر می شود ورق بزنید 
ببینید و بخوانید گایه اهل قلم را که بهترین کتاب ش��ان در تیراژ ۴۰۰- 5۰۰ نس��خه 

منتشر می شود. 
2- ش��اید برای مدتی به گینه بیس��ائو س��فر کنم، حالم خوب نیست. همه چیزمان 
به همه چیزمان می آید. نقدی به کس��ی که با خبرس��ازی های عجیب و غریبش دنبال 
کاس��بی است، نیست، به هر حال او هم در این جامعه زیست کرده و برآمده از همین 
جامعه اس��ت. باورم نمی ش��ود ۴۰-۳۰  هزار نفر در اینستاگرامش به دعوت برای بغ بغو 
کردن، می نویس��ند بغ بغو. جالب اینجاست که به دلیل نزدیکی ع و غ در صفحه کلید 
برخی از هواداران ممکن است چنان از خود بی خود شوند که جای بغ بغ بنویسند بع 

بع! من می روم و اگر کمی اوضاع بهتر شد خبرم کنید حتما برمی گردم. 
۳-  »آی��ا کارکرد روش��نفکری در ایران از مس��یر اصلی و انتقادی خود خارج ش��ده 
اس��ت؟« وقتی صحبت های یوس��ف اب��اذری، جامعه ش��ناس درباره واکن��ش مردم به 
درگذش��ت مرتضی پاش��ایی جنجال به پا کرد و آب ها از آس��یاب افتاد، شاید تنها این 
س��وال بی جواب ماند. هفته پیش همین سوال هم با درگیری مجازی دو روشنفکر هم 
باز به میان آمد که حتی کار به مناظره تلویزیونی کش��ید. دعوا س��ر حضور هنرمندان 
در مراس��می ب��ا حضور رییس جمهوری ب��ود. که یکی موافق و یک��ی مخالف بود. چرا 
روش��نفکران جز خودانتقادی وارد گود دیگری نمی ش��وند؟ و دعوت به بغ بغو و بغ بغو 
کردن را بررسی نمی کنند؟ وجود چنین فاصله ای که روشنفکران با دیگران دارند مجاز 

است؟ خطرناک نیست؟ 
۴- ب��ه قول��ی از قرار بغ بغو خود یک ردیف آوازی ش��ده اس��ت! یک��ی هم آمده و 
زیر همین دعوت نوش��ته اس��ت؛ با عرض پوزش از تاخیر... بغ بغو! احساس مسئولیت 
اینچنینی برای انتش��ار کامنتی با این س��ر و ش��کل اگر در قبال مسئولیت اجتماعی 

وجود داشت... 

ردیف آوازی بغ بغو
 یا 

روشنفکران همچنان درگیر خودانتقادی هستند 

جدول امروز

فرصت سوزی

قــاب

کیوسـک
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این واژه ها را به خاطر تو/ مثل چوب ها کنار هم 
می چینم/ و با طنابی به هم می بندم/ تا برآن سوار 
شویم/ از رود به دریا/ از دریا به اقیانوس/ تا میان 
برهوتِ آب و آسمان منتظر بمانیم/ که از دل آب 
جزیره ای بیرون بزند/ و بر آن جزیره آنقدر بمانیم/ 

تا علف زیر پایمان سبز شود*
۱- خبرگ��زاری فارس در خبری اختصاصی از 
پناهندگی ملی  پوش قایقرانی ایران به پرتغال خبر 
داد: »یکی از ملی پوش��ان ۱7ساله تیم ملی ایران 
که برای حضور در رقابت ه��ای قهرمانی جوانان 
و زیر 2۳ س��ال جهان راهی پرتغال ش��ده بود به 
محض ورود به فرودگاه لیس��بون و به بهانه انجام 
امور فرودگاهی گذرنامه خود را از مس��ئولان تیم 
ملی تحویل گرفته و فرودگاه را ترک کرد«. فارس 
با اش��اره ب��ه این مهم که »ت��ا این لحظه خبری 
از وی نیست« به س��راغ غامرضا امینی، رییس 
فدراس��یون قایقرانی می رود: »بن��ده این خبر را 
به ص��ورت کامل تایید نمی کنم«. در روزهای بعد 
مسئولان فدراس��یون با اشاره به این موضوع که 
خانواده مادری این ورزشکار قصد نگاه داشتن او را 
دارند، ابعاد تازه ای از این موضوع را روشن کردند. 
2- در ش��هریورماه ۱۳88 »مین��ا علی��زاده« 
عضو تیم ملی قایقرانی ایران که برای شرکت در 
ششمین دوره مسابقات قهرمانی جهان در رشته 
دراگون بوت )قایق اژدها( به جمهوری چک سفر 
کرده بود پس از خاتمه رقابت ها به آلمان پناهنده 
شد. براساس گزارش ها سایر اعضای تیم ملی در 
بازگشت به تهران با اعتراض همسر این ورزشکار 
روبه رو شدند. سرمربی وقت تیم ملی در آن زمان 

گفته بود: »برادر علیزاده مقیم آلمان است و فرار 
این ورزش��کار با هماهنگی قبل��ی صورت گرفته 
است. سندی که این بازیکن برای خروج از کشور 
گرو گذاش��ته توقیف و مصادره خواهد شد و وی 
ب��رای همیش��ه از عضویت در تی��م ملی محروم 
می ش��ود.« غامرضا امین��ی، نایب رییس وقت و 
ریاست فعلی فدراسیون قایقرانی نیز در مصاحبه 
با ایرنا پناهندگی او را تایید کرد. »مینا علیزاده« 
که پیش ت��ر دانش��جوی تربیت بدنی دانش��گاه 
اسام شهر تهران، مربی بدنساز تیم فوتبال بانوان 
اسام شهر در لیگ برتر و عضو تیم ملی قایقرانی 
ایران در مسابقات 2۰۰8 قهرمانی آسیا در مالزی 
بوده در حال حاضر به تیم ملی آلمان دعوت شده 

است. 
۳- دو س��ال پیش جام جم آناین در گزارشی 
از ش��رایط نابس��امان تیم مل��ی در راه بازی های 
آس��یایی و دلایل اعتصاب ملی پوشان این رشته 
در آن ب��ازه زمانی پرده برداری کرد. ورزش��کاران 
تی��م ملی به صراح��ت از غیرقابل تحمل ش��دن 
مش��کات صحبت کرده و با بیان اینکه آگاهانه 
تصمیم به اعتصاب گرفته اند تاکید داش��تند که 
شرایط به بدترین روزهای خود بازگشته است. در 
همان زمان »محسن میاد«، رییس سابق کمیته 
آب های آرام فدارسیون قایقرانی و مدیر تیم های 
ملی به جام جم می گوید: »من با همه ملی پوشان 
در ارتباط هس��تم و آنها از شرایط خیلی گله مند 
هستند. این واقعیتی است که وجود دارد و کسی 
نمی توان��د آن را کتمان کند. آنها از بی توجهی ها 
خسته شده اند و احساس می کنند بود و نبودشان 
فرق��ی نمی کند. من این موضوع را قبا به وزارت 
ورزش هشدار داده بودم.« افشین فرزام، مربی تیم 

ملی قایقرانی نیز در پاسخ به همین سایت خبری با 
بیان این امر که ورزشکاران چهار ماه تمام در اردو 
بودند ولی هیچ دریافتی نداشتند اضافه می کند: 
»آنها تمام زندگی خود را در اردو گذاش��تند ولی 
وقتی ش��رایط این گونه باشد انگیزه های شان را از 
دست می دهند. وقتی در یک دوره تمرین شروع 
می ش��ود هر چه جلوتر می رویم فشارها افزایش 
می یابد و در چنین مواردی بازیکنان نیاز به انگیزه 
دارند تا این فشارها را تحمل کرده و بهتر تمرین 
کنند. دغدغه ورزشکاران این است که هر چقدر 
هم تمرین کنند آخرش چه اتفاقی ممکن است 
رخ بدهد؟ هیچ اردوی برون مرزی برای تیم ملی 
وج��ود ندارد و در داخل هم که وضعیت این گونه 
است، بنابراین ورزشکاران س��رافکنده شده اند.« 
ابراهیمی، سرپرست پیشین فدراسیون نیز اعتراف 
می کند: »یکس��ری مش��کات برای ورزشکاران 
وجود داش��ت که ب��ه خوابگاه آنه��ا و تغذیه باز 
می گشت«. آخر خط. در حال حاضر  مینا علیزاده 

به تیم ملی آلمان دعوت شده است. 
۴- معصوم��ه ابتکار، معاون حس��ن روحانی و 
ریی��س س��ازمان حفاظت محیط زیس��ت ضمن 
حمایت از حضور بانوان در ورزشگاه ها به روزنامه 
قانون می گوید: »فکر نمی کنم ورود به ورزشگاه ها 
مطالبه اصلی بانوان ایرانی باشد. یکی از مطالبات 
اصل��ی خانم ه��ای ایرانی این اس��ت که دختران 
هم��گام با پس��ران بتوانن��د از امکانات ورزش��ی 
مناسبی برخوردار باشند. دختران ایرانی به دلیل 
فقدان امکان ورزش و محرومیت هایی که در نقاط 
مختلف کش��ور دارند، از مش��کات اسکلتی رنج 

می برند.« 
*مودب میرعلایی

سیدامید خاتون آبادی
o.khatonabadi@gmail.com

مترجم: امید شکوهی
منبع: لوموند

به گفته معاون امور اجتماعی س��ازمان بهزیستی کشور ۳7 درصد مجموع متکدیان 
کش��ور را زنان تش��کیل می دهند تا اواخر س��ال گذش��ته حدود 25۰ نفر از متکدیان 
و بی خانمان ها از ش��هرداری تهران به بهزیس��تی ارجاع داده ش��ده اند و پس از ارجاع 
به بهزیس��تی نیز این افراد به صورت اس��تانی به اس��تان ها ارجاع و تحت حمایت قرار 
گرفته اند.وی با بیان اینکه کودکان کمتر از ۱8 س��ال براساس قانون نباید وارد مراکز 
اسکان موقت شهرداری ها شوند، اظهار کرد: تمامی افراد زیر ۱8 سال به طور مستقیم 
به مراکز نگهداری از کودکان خیابانی س��ازمان بهزیستی کشور ارجاع داده می شوند و 
همچنین مس��ئولیت رسیدگی به در راه ماندگان و افرادی که واقعا از لحاظ اقتصادی 
نیازمند هستند نیز به کمیته امام خمینی)ره( واگذار شده است؛ معتادان متجاهر نیز 
برای ترک اجباری به ستاد مبارزه با موادمخدر ارجاع داده خواهند شد. همچنین 6۰ 

تا 7۰ درصد متکدیان و بی خانمان ها در تهران، غیرتهرانی هستند. 

سودوکو

قیمتقیمت هر مترمربع)تومان(عمر بنا)سال(متراژ بنا)مترمربع(منطقه

۱.۱۰۰.۰۰۰99.۰۰۰.۰۰۰نوساز9۰فاز-5  پروژه صنف نقاشان

855۱.5۳۰.۰۰۰۱۳۰.۰۰۰.۰۰۰فاز-۱  روبه روی ایستگاه مترو

827.۰۰۰۳9.5۰۰.۰۰۰نوساز78فاز-6  پروژه یادمان بنا-  مسکن مهر

855۱.۴۰۰.۰۰۰۱۱9.۰۰۰.۰۰۰فاز یک

C6۳۳۱.۱28.۰۰۰۴۳.۰۰۰.۰۰۰فاز-5  کوزو- بلوک

۱.25۰.۰۰۰96.25۰.۰۰۰نوساز77فاز-۴  پروژه امیرالمومنین
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